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Guzman Gémez Alonso, Alcalde de Medina del Campo

"MEDINADEL CAMPO QUIERE SER EL GRAN ESCAPARATE
AGROALIMENTARIO DEL CENTRO DE ESPANA”

Guzmdn Gomez: “Nuestro compromiso con agricultores’y ganaderos es total” .

Usted lleva siete afios al frente del Ayuntamiento de Medina
del Campo, ¢Qué balance personal puede hacer?

Nuestro balance es muy satisfactorio. Medina puede dar a cualquier
persona que quiera vivir o emprender todo lo que se le puede pedir a un
municipio, porque es un municipio afable y agradecido. Por su tamafio te
permite conocer a una gran parte de la poblacién, incidir directamente en
su vida. Es verdad que también es un desgaste, porque vas caminando por
la calle y todo el mundo te para, te pregunta, te hace alguna queja, alguna
sugerencia, pero nosotros estamos para eso. Yo estoy aqui para el servicio
del ciudadano y para atender al ciudadano las 24 horas del dia, los 7 dias de
la semana, los 365 del afio.

Estoy, muy feliz a nivel personal y muy satisfecho a nivel politico, por-
que me ha permitido crecer en la parte profesional de la participacién en
politica y me ha permitido hacer muchas cosas que yo creo que Medina
del Campo necesitaba, dindole una normalidad y una cercania, que es la
que nos gusta trabajar.

Medina del Campo es una ciudad con pasado, pero también
con futuro. {Qué logros podria poner encima de la mesa en cuan-
do a su gestién durante los ultimos siete afios?

Creo que le hemos dado una vuelta importante al tema de la mejora de
la visibilidad como modelo de ciudad. Somos una ciudad, lo primero, mas
amable con el resto de administraciones piblicas y el resto de colectivos
del municipio. Nosotros nos encontramos una Medina del Campo que
no tenia buenas relaciones a nivel de administraciones publicas, no tenia
buenas relaciones con la policia local, no tenia buenas relaciones con la
Junta de Semana Santa.

Desde 2019, no es todo como una “balsa de aceite”, porque siempre
va a haber diferentes puntos de vista, pero también es cierto que todo
se debate y se llega a un punto de encuentro en el que hay un objetivo
comin, que es mejorar la vida de los ciudadanos de Medina del Campo y
de la comarca.

A nivel global y a futuro, la consecucién del poligono escaparate, con
las grandes inversiones que van a llegar, va a ser una de las transformacio-
nes mds importantes que Medina del Campo ha sufrido en los dltimos
afios porque una inversién de mas de 35 millones de euros no la obtiene
cualquiera.

¢Y qué objetivos de futuro tiene para Medina del Campo?

Seguir trabajando en el camino en el que lo estamos haciendo y poder
mejorar también, porque nosotros cometemos fallos, reconocemos nues-
tros errores, y del mismo modo lo Gnico que intentamos es enmendarlos y
a futuro no cometer esos Mismos errores.

Creo que en la mayoria de las cuestiones hemos acertado porque tra-
bajamos con sentido comun. Tengo un equipo que conoce perfectamen-

te ya Medina del Campo, es verdad que iniciamos en el 2019 con poca
experiencia la mayoria de los concejales y siendo un equipo muy joven,
pero siete afios de experiencia ya dan una madurez importante a todos los
concejales. Ademds de conocer perfectamente la ciudad, tratan las cosas
con la importancia que requieren y aqui todos los temas que llegan a este
ayuntamiento se tratan de una manera seria, con sentido comin, consen-
suada y a nivel participativo también con la ciudad, con las asociaciones de
vecinos, con colectivos, con los técnicos. Intentamos tener un equilibrio
que es fundamental a la hora de gestionar un ayuntamiento como el de
Medina del Campo.

La despoblacién y envejecimiento estin haciendo mella en
las zonas rurales de toda Espaiia. {Qué se estd haciendo desde el
Ayuntamiento de Medina del Campo, para retener talento joven
en el municipio?

Lo primero que se est4 haciendo es intentar ayudar y colaborar con las
empresas para generar puestos de trabajo. Para nosotros el desarrollo es
fundamental, la industria, los auténomos y los pequefios empresarios son
esenciales. Creo que se han dado pasos muy importantes en la industria
agroalimentaria en Medina del Campo para quela gente joven pueda tener
el futuro vinculado a nuestra tierra, a Medina del Campo y a su comarca.

También hemos mejorado otras situaciones como bonificaciones fis-
cales vinculadas y relacionadas con los ICOs, con el IBI, con el IAE, para
que la gente pueda ver en Medina del Campo un futuro en el que quedarse
para poder establecerse aqui.

Pero no solamente el medinense sino también muchos vecinos que
son de pueblos de alrededor y que por unas razones u otras la vida de
sus hijos y de sus familias estdn vinculadas con Medina del Campo y han
querido venirse a vivir aqui. Entonces si nosotros dejamos de ofrecer to-
dos esos servicios que ofrecemos, pues probablemente esos vecinos de la
comarca en vez de decidir quedarse en Medina podian ir a Valladolid o a
otra capital de provincia o a otra ciudad y sin embargo estdn decidiendo
quedarse aqui.

Una de las responsabilidades que tienen los Ayuntamientos es
el mantenimiento y conservacion de las vias pecuarias. ¢Cémo es
larelacién entre la JAL de Medina del Campoy su Ayuntamiento?

Nosotros conocemos perfectamente nuestra responsabilidad con los
caminos. Soy un hombre de campo, toda mi familia procede de agriculto-
res y ganaderos, por lo que estoy muy vinculado y concienciado con este
tema. Desde el 2019 que llegamos, nos encontramos con una paradoja, que
era que el ayuntamiento no cumplia con su responsabilidad del manteni-
miento de caminos, se invertian 5.000 euros al afio en caminos, por lo que
no se cumplia ni con las expectativas ni con las necesidades que tenian los
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caminos agricolas en Medina del Campo. Nosotros hemos transformado
eso, hemos hecho grandes inversiones, entre otras cosas, gracias a la Junta
de Castilla y Leén, en diferentes zonas, en diferentes caminos, y la rela-
cién con la JAL actualmente es exquisita.

Tal es asi que hemos llegado a un acuerdo para la firma de un convenio
en el que la JAL ponia una parte de ese convenio y el ayuntamiento ponia
una parte mayor, porque para eso son los caminos nuestros, para intentar
llegar a arreglar todos los afios una serie de caminos y de tal forma que em-
pezar, por ejemplo, en un término e ir dando la vuelta al término y tener
todos los caminos mantenidos. Creo que es una buena cuestion, es verdad
que estd en nuestro haber todavia y en nuestro debe, en este caso en el
debe, el comenzar a invertir con este convenio, porque por cuestiones
burocraticas no nos ha sido posible. Pero en este afio 2026 tendremos que
invertir lo del 2025 y lo del 2026. Nosotros estamos totalmente concien-
ciados, no nos apartamos de ello y prueba de ello es que en esta entrevista
lo estoy manifestando.

Nuestro compromiso con los agricultores y con los ganaderos es total,
al 100%. Es mais, siempre que hemos podido, les hemos ayudado.

Un Concejal suyo, Borja del Barrio, acaba de ser elegido pro-
curador enlas Cortes Regionales. {Qué ventajas va a tener Medi-
na del Campo con Borja en las Cortes Regionales?

Creo que la representacion de Borja del Barrio en las Cortes va a ser
muy positiva para Medina del Campo y para la comarca. La entrada de
Borja puede facilitar el contacto con directores generales, con consejeros,
con viceconsejeros. Va a ayudar a continuar y perseguir proyectos inicia-
dos mis cerca con la Junta de Castilla y Leén. Desde luego yo creo que
es un enlace importante para Medina del Campo y para su comarca, para
continuar con esos proyectos que ya estin iniciados y sobre todo para
comenzar nuevos.

La pasada edicion de DEMOAGRO se celebr6 en Medina del
Campo y ANSEMAT acaba de anunciar que la préxima edicion
de DEMOAGRO también se celebrara en Medina del Campo.
¢Qué balance hace del paso de DEMOAGRO por su municipio?

Pienso que ha sido un total y rotundo éxito, un antes y un después
tanto en Demoagro como en Medina del Campo. Nuestra poblacién no
habia vivido una feria agricola asi nunca, jamds, y creo que Demoagro no
habia tenido las infraestructuras y facilidades que ha tenido en Medina.

La localizacion de Medina geogrificamente es excepcional y creo que
podemos ofrecer muchos més servicios que otros pueblos mis pequefios
que han acogido ya la propia feria de Demoagro. Todo esto dicho desde
la humildad y desde el realismo que plantea Medina del Campo. Quiero
decir que nosotros podemos ofrecer mis servicios que otro pueblo mis
pequefio y podremos ofrecer menos servicios que una ciudad mas grande,
evidentemente.

Hemos puesto “toda la carne en el asador” y seguiremos poniéndola
porque a mi, ademds de encantarme el campo, me encanta tener actividad
y desarrollo en Medina, y que nuestra poblacién sea el centro neurélgico
del mundo agricola a lo largo de tres o cuatro dias, es para mi un orgullo
como alcalde y como vecino de Medina. Ademds tiene un retorno econé-
mico importantisimo para la propia hosteleria de Medina del Campo, a
nivel de pernoctaciones, de comidas, etc. Es un escaparate magnifico para
més de 30.000 visitantes

Recientemente usted pidi6 ayuda al Gobierno de Espafia para
afrontar los problemas que est4 generando la migracién descon-
trolada en su municipio. {Qué pediria al Gobierno de Espana
para intentar mitigar este problema?

Bueno, que sean responsables con sus actos y que dejen de actuar y de
ponerse de perfil con las cuestiones complejas de la sociedad actual. Noso-
tros estamos muy contentos con la poblacién inmigrante que tenemos en
Medina, que estd estabilizada, que tiene sus trabajos, que vive totalmente
adaptada a Medina del Campo y a las normas que todos nos hemos puesto,
pero desde luego en épocas estivales recibimos numerosos inmigrantes
que normalmente vienen con alojamiento, pero el problema son los que
vienen sin alojamiento. Entonces, esto no es una competencia municipal,
si el Gobierno de Espafa quiere que sea esto una competencia municipal,
pues que lo financie, pero si no lo financia, pues al menos tampoco se tiene
que poner de perfil.

Nosotros estamos acostumbrados ya a que el Gobierno de Espafia nos
maltrate, porque ya hace unos afios recibimos aqui a 200 inmigrantes que
los trajeron en autobuses con nocturnidad y alevosia sin avisar absoluta-
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mente a nadie y eso trajo consigo malos entendidos y una mala sensacién
en la poblacién y en la sociedad de Medina del Campo. Ese problema se
acabd y ademds se terminé no por la accién del Gobierno de Espana, sino
por inanicién. Esas personas se fueron marchando poco a poco de aqui y
fue la manera que termin ese problema, pero todos los afios vemos como
en periodos estivales, viene poblacién inmigrante a trabajar al campo, que
nosotros sabemos que es necesario, pero esa poblacion tiene que venir
de manera ordenada y sobre todo tiene que vivir con unas condiciones
higiénico-sanitarias correctas.

Lo primero porque son personas y lo segundo porque no vamos a per-
mitir que esas condiciones higiénicas o sanitarias perjudiquen a los pro-
pios médicos. Es tnico que hemos pedido al Gobierno de Espafia y a la
Junta de Castillay Leén y a las administraciones que tengan las competen-
cias. Desde el ayuntamiento pondremos lo que esté de nuestra mano, pero
no es una competencia municipal y desde luego seguiremos reclamando
que se pongan medidas a la llegada de estas personas siempre y cuando no
vengan de una manera correcta y cumpliendo con unas medidas y con un
orden légico y relacionado con el sentido comin.

Tanto Nava del Rey como Medina del Campo son todo un refe-
rente en el mundo del galgo. {Qué balance e impacto econémico
tienen los Campeonatos Naciones para la zona?

Creo que es un impacto directo del que nadie duda. Son periodos in-
vernales, después de todas las navidades, en una época del afio compleja en
nuestra zonay desde luego que se ponen en marcha todos los instrumentos
y herramientas de la zona para poder aprovechar todo ese movimiento de
poblacién. Creo que es un éxito y ahora mismo somo la mejor zona de
Espafia para celebrar este tipo de campeonatos.

Creo que la gente que viene lo valora y tenemos que seguir trabajando
y fomentando esta actividad, sin duda alguna. Soy un defensor a ultranza
de nuestra cultura, de nuestras tradiciones y la caza con galgo es una de
nuestras tradiciones, es uno de los baluartes que tiene nuestra zona.

Dos cultivos que tiene un protagonismo especial en Medina
del Campo y comarca son la patata y el vifiedo. {Qué ofrece Me-
dina del Campo al sector de la patata y la vifia, para que los prin-
cipales operadores tengan sus vanguardistas instalaciones en su
municipio?

Nosotros cuando llegamos a Medina del Campo, el ayuntamiento esta-
ba enfrentado con el C.R.D.O. de Rueda y estaba enfrentado con la Ruta
del Vino de Rueda. Ese enfrentamiento se dirimi6 en pocos minutos, en
la primera reunién que tuvimos, porque nosotros somos colaboradores.
Con el resto de pueblos que conformamos la D.O. Rueda y la ruta, nos
compenetramos y entre todos somos mds.

Creo que el mundo del vino estd trayendo muchos beneficios a nuestra
tierra. Debemos estar volcados y convencidos de que las administraciones
publicas tienen que apoyar sin fisuras al mundo del vino, porque estamos
en tierra de vino y en la denominacién Origen Rueda, una de las denomi-
naciones mds importantes de Espafa y la que mds estd creciendo en los
dltimos afos.

Por la parte de la patata, somos la poblacién que cuenta con las infraes-
tructuras mas modernas de Espafia dedicada a este tubérculo. Tenemos la
suerte de contar con Patatas Meléndez y de contar con Europe Snacks,
dos de las empresas que mas empleo generan en Medina del Campo y
comarca. Europe Snacks es la empresa que mds empleo genera de Medina
del Campo y comarca y por lo tanto el apoyo tiene que ser automatico y
sin fisuras también.

Todo lo que sea apoyar al mundo de la patata y su industria vamos a
estar ahi como ayuntamiento. La relacion con las dos empresas vinculadas
a las patatas es excepcional y la relacién con el otro pilar, que son los agri-
cultores, pues es excepcional también. Todo lo que podamos ayudarlos y
estar apoydndolos, pues ahi vamos a estar.

Las cabeceras de comarca, ejercen de faro econémico y catali-
zan los servicios como educacion, sanidad y atencién a los mayo-
res. {C6mo evaliala prestacion de servicios basicos ala comarca?

Medina del Campo tiene mas de 20.000 habitantes, pero no tiene ab-
solutamente nada que ver con Arroyo o con Laguna de Duero, que son
ciudades dormitorio. Nosotros tenemos un hospital comarcal que da ser-
vicio a alrededor de 80.000 personas. Tenemos juzgados, hacienda, segu-
ridad social, policia nacional, tenemos una red comercial que es capaz de
dar servicio no solamente a nuestra comarca, sino de dar servicio en el
mundo agricola de toda la provincia.

No solamente estamos orgullosos de prestar servicios, sino que sabe-
mos que tenemos que tratar bien a todos los que lleguen a Medina y esta-
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El alcalde de Medina del Campo, Guzmdn Gomez, junto con el responsable de
Empresa Agraria, Lucio Ferndndez, durante la entrevista.

mos encantados de dar esos servicios y de tratar bien a todos los vecinos
de la comarca o de la provincia. Nuestra historia dice que si Medina del
Campo es lo que es, es gracias a todos esos servicios que ofrece y es gracias
también a todas esas personas que vienen a recibir esos servicios.

Nosotros estamos muy concienciados, tenemos una programacién de
ferias, por ejemplo, que atrae a un numeroso publico, el mercadillo domi-
nical, tenemos muchisimas bonificaciones que son capaces de beneficiar
a vecinos de nuestra comarca y no solamente es que estemos orgullosos,
sino que, repito, es una responsabilidad que tenemos y la asumimos con
total sentido comiin y con orgullo también.

Una de las reivindicaciones que ha mantenido frente al mi-
nisterio de Transportes es el mantenimiento de los servicios
ferroviarios para Medina del Campo. {Concréteme esa reivin-
dicacién?

El Gobierno de Espafia no dice claramente que estd en contra del me-
dio rural porque no es valiente, pero con sus hechos asi lo manifiesta.
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Cuando maltrata a territorios tan castigados por la despoblacién como es
el nuestro, como es la zona sur de la provincia de Valladolid, como es la
zona de Sanabria, de Zamora, o como son algunas partes de Galicia, que
no cuadran en este caso con Vigo gobernada por el socialismo.

Yo no quiero que a Vigo le vaya mal, pero no quiero es que a Vigo le
vaya bien a costa del mal que se le hace a Medina del Campo. Siempre voy
a defender los intereses de Medina del Campo y me pondré enfrente de
quien me tenga que poner. En este caso es el Gobierno de Espafia, pero
si mafana fuera otro el que nos maltratara y el que nos perjudicara, pues
me pondria al frente de esa administracién o del que nos atacara. Asi lo he
manifestado siempre.

También he de decir que he sido el Gnico alcalde que ha sido recibi-
do por el presidente de Renfe, y a eso lo agradezco, después de mucho
tiempo, y sobre todo después del trabajo de algin técnico del Ministerio,
pues pudimos reunirnos con ellos. Creo que la situacién ahora mismo es
estable, mds o menos, pero seguiremos defendiendo los derechos de nues-
tros habitantes y que haya mds frecuencia de trenes. Defendiendo que
un mundo rural como es Medina, una cabecera de comarca, pues no se le
puede vilipendiar y no se le puede maltratar en este tema, porque el AVE
no solamente estaba al servicio de Medina, sino que estaba al servicio de
muchos vecinos de la comarca y de la provincia de Valladolid.

Nuestra revista se lee en todo el territorio nacional. ¢Qué les
diria a todos aquellos que no conozcan Medina del Campo, para
que la visiten?

Medina del Campo es la villa donde murié Isabel la Catélica, es una
villa con muchisima historia, patrimonio y futuro. Es una villa que puede
hacer las delicias de cualquiera que nos visite a nivel gastronémico, por sus
vinos, los servicios que ofrecemos, las posibilidades que tenemos a nivel
turistico y todas las acciones que llevamos a cabo a lo largo del afio a todos
los niveles: ferias, fiestas, eventos, promocién con todos los sectores.

Es unalocalidad que tiene todos los atractivos para ser visitada. Puedes
venir en AVE, en tren ordinario, en coche y sabes que no va a defraudar a
nadie. Una de las cosas mds positivas que tiene Medina es su gente, cual-
quiera que venga va a ser recibido con los brazos abiertos.
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ELPROYECTODE ZONIEICACION DE VINEDOS DE RUEDAIMPULSARA UNA
VITICULTURADE PRECISION, SOSTENIBLE Y ADAPTADAAL CAMBIO CLIMATICO

La iniciativa del Consorcio de la Ruta del Vino de Rueda, en colaboracion con el Consejo
Regulador de la D.O. Rueda, incluida en su Plan de Sostenibilidad Turistica, permite identificar
el potencial de cada parcela y ofrece herramientas practicas para mejorar la gestion del vifiedo,

reforzar la calidad del vino y la informacion al visitante

e

Una de las paradas fue al Pago de Saltamontes en La Seca de la bodega Javier Sanz. Un vifiedo envaso de 2,27 hectdreas de cepas de verdejo de mds de 150 arios.

1 Consorcio de la Ruta del Vino de Rueday el Consejo Regu-

lador de la D.O. Rueda han presentado el Proyecto de Zoni-
ficaci6én de Vinedos, una iniciativa estratégica que permite conocer
en profundidad la estructura y comportamiento de los suelos de la
Denominacién de Origen Rueda con el objetivo de avanzar haciaun
modelo de viticultura mas eficiente, sostenible y resiliente frente a
los efectos del cambio climatico.

El acto, celebrado en el Hotel Olid de Valladolid, ha contado con
la participacién de José Enrique Garzoén, creador del Instituto de la
Vinay el Vino de la Universidad de Le6n y responsable cientifico del
proyecto; Cristina Solis, gerente de la Ruta del Vino de Rueda; San-
tiago Mora, director general del Consejo Regulador de la D.O Rue-
da; y Juancho Asenjo, reconocido periodista especializado en vino.

Se trata de una iniciativa de la Ruta del Vino de Rueda coordina-
da por el Consejo Regulador de la D.O. Rueda y enmarcada en el Eje
1 del Plan de Sostenibilidad Turistica “Ruta del Vino de Rueda” del
Consorcio de la Ruta del Vino de Rueda, sujeto al Plan de Recupe-
racién, Transformacién y Resiliencia financiado por la Unién Euro-
pea con fondos NEXTGENERATION- EU, que cuenta con la eti-
queta climdtica 022 “Adaptacién al cambio climético”, lo que impli-
cauna contribucién del 100% alos objetivos climaticos europeos.

Este proyecto responde a una necesidad clave para el territorio.
LaRuta del Vino de Rueda es un destino eminentemente enoturisti-
co cuya identidad, proyeccién y competitividad dependen directa-
mente de la produccién del vino. El cultivo de la vid y la elaboracién
del vino no solo sostienen la actividad turistica, sino que constitu-
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El responsable de Empresa Agraria, Lucio Fernddez, en un momento de las ca-
tas que se realizaron.

yenuno de los pilares fundamentales de la economia local y del desa-
rrollo social del territorio. En este contexto, cualquier afectacion a
la produccién viticola pondria en riesgo tanto la propia actividad tu-
ristica, como el bienestary la cohesién del territorio.

La produccién viticola, como gran parte de la actividad agraria,
es especialmente sensible a las perturbaciones medioambientales
derivadas del cambio climatico. El aumento de temperaturas, los
periodos prolongados de sequia, la degradacién y desertificacién de
los suelos o la pérdida de nutrientes representan amenazas reales
para el sector. De ahi la importancia de impulsar iniciativas que per-

mitan profundizar en el conocimiento del suelo
para anticipar y mitigar estos efectos, desarro-
llando estrategias de adaptacién y fomentando
una produccién mds sostenible.

Por ello, este proyecto se ha concebido no
solo como una herramienta técnica, sino como
una forma de proteger el origen de la uva, ele-
mento esencial sin el cual la actividad enoturis-
tica no podria existir.

Ademads, esta iniciativa busca dotar a bode-
gas, viticultores y agentes turisticos de informa-
cién eficaz, veraz y cientifica sobre las caracte-
risticas del vifiedo, permitiéndoles trasladar ese
conocimiento al visitante y enriquecer la expe-
riencia enoturistica desde una base rigurosa.

En este sentido, Cristina Solis ha destacado
que el suelo y el clima son elementos unicos e
irrepetibles del territorio. “Conocerlos en pro-
fundidad y saber comunicarlos es fundamental
para desarrollar una actividad enoturistica de
valory de calidad, que conecte al visitante con el
verdadero origen del vino”.

A través de este proyecto se ha realizado un estudio integral del
suelo viticola mediante mds de 100 calicatas distribuidas estratégi-
camente en 21 municipios del territorio que han permitido analizar
en profundidad los distintos horizontes del suelo, identificando su
composicion (arcilla, caliza, cascajo), estructura, capacidad de dre-
naje y retencion hidrica, asi como pardmetros fisico-quimicos y bio-
légicos claves.

A este trabajo de campo se han sumado analiticas de laborato-
rio que han evaluado pardmetros fisico-quimicos y biolégicos como
el pH, la conductividad eléctrica, la materia organica, los niveles de

Nuestro compromiso:
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macro y micronutrientes, la caliza activa o la capacidad de intercam-
bio catiénico.

Resultados

Los resultados revelan una elevada variabilidad de suelos, con pre-
sencia de depdsitos aluviales de cantos rodados del rio Duero, capas
de arcilla y afloramientos calizos, que configura una auténtica “hue-
lla dactilar” del territorio. Esta diversidad condiciona directamente el
comportamiento de la vid y la expresién final del vino, especialmente
de lavariedad verdejo.

Tal y como ha sefnalado Enri-
que Garzdn, “el suelo es un factor
de produccién fundamental. Co-
nocerlo en profundidad permite
contextualizar el vifiedo y favore-
cer que la uva exprese todo su po-
tencial”. En este sentido, el pro-
yecto integra el andlisis de campo
con estudios de laboratorio y mo-
delizacién geoestadistica, lo que
ha permitido elaborar un mapa de
zonificacién extrapolable a todo
el territorio.

Garz6n ha explicado que “las
calicatas son cortes perpendicula-
res en el suelo que permiten iden-
tificar los distintos horizontes de
las zonas vitivinicolas de la D.O.
Rueda. A través de su andlisis en
laboratorio determinamos qué ti-
pos de suelos existen y cuéles son
sus caracteristicas fisicas, quimi-
casy bioldgicas, lo que permite su
aprovechamiento por parte de los
viticultores”.

En este sentido, ha subrayado
el cardcter innovador del proyec-
to: “hemos desarrollado un estu-
dio de vida del suelo que identi-
fica pardmetros relacionados con
los microorganismos presentes, lo
que aporta una informacién clave
para conocer su estado y su valor
nutricional dentro del suelo viti-
vinicola”.

Maisinformacion:

Ruta del Vino de Rueda

Dpto. Comunicacién

E-mail: comunicacion@rutadelvi-
noderueda.com

Halvetic = ' Teléfono: 659 554 994

La actuacién de “Zonificacién
de Vifiedos’y su comunicacion es-
tan enmarcadas en el Plan de Sos-
tenibilidad Turistica “Ruta Del
Vino De Rueda”, sujeto al Plan De
Recuperacién, Transformacién
y Resiliencia y financiado por la
Unién Europea con Fondos Next-
Generation EU.



@ Fungicida sistémico para el control de mildiu
@ Estimula las defensas naturales de la planta

® Elerce accion preventiva, curativa y erradicante

@ Formulacion exclusiva
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CIGALES, UNAANADA CON MUCHAFRUTAE INTENSIDAD
DE AROMAS ENROSADOS Y MADUREZENLOSTINTOS

Imudena Alberca, master of Wine,
fue la encargada de presentar la afia-
da de la DO Cigales en el castillo de Fuen-
saldafia, tras la cata previa que realiz6 el dia §
anterior en el Consejo Regulador. Del and-
lisis de mas de 60 vinos, resalto el cardcter
frutal e intensidad aromatica de los rosados
y la madurez en los tintos. Segin su criterio
la afada se ha resuelto fantdsticamente sin
pérdida de fruta y se han conseguido vinos |
potentesy equilibrados.
Durante la ponencia de Almudena Alberca hubo un interesante
debate sobre la posibilidad de acrecentar los tintos claros o los rosa-
dos oscuros y potenciar los vinos claretes de guarda, eché de menos
en la Denominacién la cata de vinos mds envejecidos para conquis-
tar otros territorios y nichos de mercado que busquen los vinos Pre-
mium y de mayor valor afiadido. “Cigales teniendo ese saber hacer
en cuanto a rosados estd capacitada para hacer esos claretes oscuros
o tintos claros. Elaborar un buen rosado es complicado y aqui se sa-
ben hacer de manera claray plausible. Es bueno potenciar en lo que
soy el mejor”, recalcd.

En el caso de los tintos, su criterio es acercarse a la tendencia ac-
tual que busca vinos mds frescos y frutales que se puedan enfriar,
afiadié que los vinos corpulentos y con estructura siempre van a
existir y a los consumidores de vino habituales les gusta pero la ma-
nera de introducir el vino a los nuevos consumidores es precisamen-
te con estos vinos mds ligeros y amables. De los blancos destacé la
mezcla de variedades blancas en esta comarca vitivinicola.

Las dieciséis bodegas presentes en el
show-room dieron a catar mds de 60 vinos,
concretamente nuevas elaboraciones de ro-
sados, blancos y tintos jévenes y vinos tintos
de anadas anteriores que salen al mercado en
este momento. En algunos casos, primicias
que pudieron degustar los profesionales del
sector que acudieron a un acto anual que ya
es un referente en el calendario de eventos
vitivinicolas, tras su cuarta edicién.

Protos, Traslanzas, Mucy, La Luz de Ci-
gales, Museum, Frutos Villar, Hijos de Rufino Iglesias, Ovidio Gar-
cia, César Principe, Cooperativa Cigales, Sinforiano, Salvueros, Val-
delosfrailes, Hijos de Félix Salas, Herederas de Remigio de Salas y
Concejo fueron las bodegas participantes en esta ocasién. La im-
presién general de sus vinos fue muy satisfactoria, a pesar de la com-
plejidad del afio se ha conseguido una gran afiada en la DO Cigales.

La Denominacién recogi6 7.062.628 kilos de uva, un 15,6 % mas
que en la campafia anterior. La vendimia de 2025 se caracterizé6 por
ser la segunda més temprana de su historia, comenzando el 29 de
agosto en el municipio de Cubillas de Santa Marta para la elabora-
cién de rosados.

El Consejo Regulador a través de la Estacion Enoldgica de Cas-
tilla y Le6n ha realizado dos experiencias con una de las variedades
asentadas en la zona con gran potencial de crecimiento como es la
Garnacha Gris y con la Claireto. Ademds, de la experiencia de una
bodega con otra variedad que se conserva en los vifiedos de la co-
marca vitivinicola como es la Castellana Blanca.

[RC@NSA
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LA ANADA 2025 DE LAD.O. RUEDA CONFIRMA SU
CALIDAD CON UNACALIFICACION DE "MUY BUENA"

22 profesionales del sector catan 12 referencias en una cata
a ciegas dirigida por el critico, divulgador y docente, Juancho Asenjo

La cosecha de 2025 de la De-
nominacién de Origen
Rueda ha sido calificada como
“Muy Buena”. Asi se anunci6 en |}
el Hotel Eurostars §* de Vallado- §
lid tras la celebracién de una cata a
ciegas en la que han participado
mads de una veintena de sumi-
lleres y profesionales del sec- |
tor, encargados de valorar la cali-
dad de la afiada.

En esta edicién, la Denomina-
cién de Origen Rueda ha vuelto a
confiar en el criterio de sumille-
resy prescriptores de primer nivel,
profesionales en contacto directo
con el consumidor final y con una
amplia experiencia en el ana-

La jornada incluyd también una segunda cata, ‘Rueda desde sus raices’, cen-
trada en la influencia de los suelos en los vinos de la Denominacion de Origen

Primera cataa ciegas: Vinos
delacosecha2025
* Pie Franco 2025 —Blanco Nieva
* La Caprichosa 2025 — Palacio
de Bornos
L * 40 Vendimias Sobre Lias 2025
| —Bodega Cuatro Rayas
* Las Amapolas 2025 — Bodega
La Granadilla
|« Tres Olmos 2025 — Bodegas
Garciarévalo
] * Chapirete Sobre Lias 2025 —
| Vifias Murillo
* Analivia Verdejo Ecolégico
2025 —Pagos del Rey
* Mantel Blanco 2025 — Alvarez
y Diez
* Pita Sauvignon Blanc 2025 —

lisis sensorial del vino. Su par-
ticipacién aporta una vision rigurosa, actual y alineada con las ten-
dencias del mercado, reforzando la objetividad y el valor de la cali-
ficacion.

La sesi6n ha estado dirigida por el reconocido experto en
vino Juancho Asenjo, quien ha guiado la degustacién de un to-
tal de 12 vinos -ocho elaboraciones con la variedad Verdejo y cua-
tro con Sauvignon Blanc- seleccionadas por los Servicios Técnicos
delaD.O. Rueda.

“Nos encontramos ante una afiada muy buena, con vinos muy bien elabo-
rados y y representativos del estilo de Rueda”, ba sefialado Juancho Asenjo.
“Son vinos equilibrados, con una clara expresion varietal'y un perfil que re-
flejamuy bienel cardcter dela D.O. Rueda”, ha afiadido.

Por su parte, el presidente de la D.O. Rueda, Carlos Yllera, ha
destacado que “contar con un panel de sumilleres de este nivel supone una
garantia de rigor y profesionalidad en la evaluacion de la afiada”. “Son per-
files que conocen perfectamente lo que demanda el consumidor y que, ade-
mas, interpretan el vino desde una perspectiva gastronomica, lo que enrique-
ce enormemente la valoracion”, ba subrayado.

Asimismo, ba querido poner en valor “el trabajo de viticultores y bode-
gas que, aito tras aiio, demuestran su compromiso con la calidady con la iden-
tidad de nuestros vinos”. “Esta calificacion es el resultado del esfuerzo
conjunto que consolida el posicionamiento de la Denominacién de
Origen Rueda como referente del vino blanco en Espafia”, ha con-
cluido.

Unamiradaal origen: “Rueda desde sus raices”

Tras la cata oficial, los asistentes han participado en una segun-
da degustacion bajo el nombre “Rueda desde sus Raices”,
una propuesta enfocada al conocimiento y al disfrute que no ha in-
fluido en la calificacién final.

Esta cata ha puesto el foco en la procedencia y calificacién de
los suelos y en la influencia que estos tienen en las caracte-
risticas de los vinos, en el marco de estudio que la D.O. Rueda
estd desarrollando junto a la Universidad de Ledn con el director
del Instituto de Investigacién de la Vifiay el Vino en Universidad de
Le6n, Enrique Garzoén.

“Entender el suelo es clave para comprender el vino”, ba explicado Juan-
cho Asenjo durante esta segunda sesion. “Rueda tiene una riqueza geologica
extraordinaria que se traduce en matices y perfiles muy distintos en sus vinos,
y este tipo de iniciativas ayudan a ponerlo en valor”, ha apuntado.

Bodegas Pita

* Pandora Sauvignon Blanc 2025 -Bodegas Pandora

* Javier Sanz Sauvignon Blanc 2025 —Javier Sanz Viticultor

* Eresma Sauvignon Blanc 2025 — Bodega Eresma-La Soterrafia

Segunda cata: “Rueda desde sus Raices”

* Prehistérico Vino de Orbita Gran Vino de Rueda 2023 — Bode-
gas Naia

* José Maria Herrero Gran Vino de Rueda 2022 —Herrero Bodega

* Finca La Medina Vino de Pueblo 2023 - Bodegas José Pariente

* Amador Diez Gran Vino de Rueda 2020 - Bodega Cuatro Rayas

* Harenna 2024 - Bodegas Garciarévalo

* Finca La Cantera Verdejo 2022 - Bodegas Pita

* Finca Los Hornos Gran Vino de Rueda 2023 — Bodegas Herma-
nos del Villar

* Limousin Gran Vino de Rueda 2024 — Bodegas Marqués de Riscal

* Martinsancho Gran Vino de Rueda 2022 -~ Bodega Martinsancho

* Protos Verdejo Reserva Gran Vino de Rueda 2022 — Bodega
Protos

* Palo Norte 2020 - Bodegas Rodriguez y Sanzo

* De Alberto VORR - Bodegas De Alberto

El director general de la D.O. Rueda, Santiago Mora; Lucio Fernddez de Em-
presa Agrariay el presidente de la D.O. Rueda, Carlos Yllera.
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MILDICUT® MAX: UNA NUEVASOLUCJON ANTIFUNGICAPARA
REFORZAR LAPROTECCION DEL VINEDO FRENTE AL MILDIU

La llegada de esta solucion supone una nueva herramienta para
reforzar los programas de control del mildiu en vid y uva de mesa

Uno de los elementos mds destacados de Mildicut® Max es
sumarcada actividad preventiva.

1 mildiu sigue siendo uno de los grandes desafios de la viti-

cultura moderna. Cada campana, las condiciones climéticas
pueden favorecer la presencia de Plasmopara viticola, un patégeno
capaz de comprometer el rendimiento y la calidad de la uva si no
se gestiona con una estrategia preventiva eficaz. En este contexto,
la llegada de Mildicut® Max supone una nueva herramienta para
reforzar los programas de control del mildiu en vid y uva de mesa.

Una combinacion de ingredientes activos disefiada para
aportar eficaciay estabilidad

Mildicut® Max se formula como una suspensién concentrada
(SO) que combina ciazofamida (25 g/L) y fosfonato disédico
(250 g/L). Esta mezcla ofrece una doble accién —sistémica y de
contacto— que permite trabajar con mayor flexibilidad en situa-
ciones de riesgo variable y facilita su integracién en estrategias
preventivas.

La accién de la ciazofamida, de cardcter preventivo y con ca-
pacidad translaminar, garantiza una proteccién homogénea en el
tejido tratado. El fosfonato disédico, por su parte, refuerza la res-
puesta sistémica de la planta y contribuye al control del patégeno
en fases iniciales de desarrollo.

Prevencion reforzaday actividad esporicida

Uno de los elementos mas destacados de Mildicut® Max es su
marcada actividad preventiva. Su efecto translaminar protege de
forma mds completa el envés de la hoja y contribuye a frenar la
aparicion de nuevas infecciones.

Ademis, presenta un comportamiento antisporulante y es-
poricida, lo que limita la liberacién y diseminacién de esporas.
Esta caracteristica es clave para reducir la presién del patégeno en
momentos criticos del ciclo del cultivo y para contener la proere-
sién de los focos iniciales.

En el vifiedo, donde el racimo es la es-
tructura mds sensible a las pérdidas, Mil-
dicut® Max estd desarrollado para aportar
una proteccién sélida precisamente en esta
parte del cultivo, especialmente cuando
las condiciones favorecen el desarrollo del
mildiu.

Persistencia y resistencia al lava-
do: estabilidad en condiciones cam-
biantes

Otra de las ventajas del producto es su persistencia, que pue-
de prolongarse hasta 14 dias en funcién de la estrategia y del estado
del vifiedo. Esto permite ampliar la estabilidad de la proteccién
incluso en escenarios de mayor presiéon o durante fases de creci-
miento activo.

A esta persistencia se suma una alta resistencia al lavado,
un aspecto especialmente relevante en campafas con episodios de
lluvia o alta humedad. Mantener la eficacia tras una precipitacién
ligera o moderada se ha convertido en un requisito clave en mu-
chos programas antifingicos actuales.

Posicionamiento en el programa de tratamientos

Mildicut® Max estd autorizado en vid y uva de mesa, des-
de el estado fenolégico BBCH 15 (desarrollo de brotes) hasta la
etapa comprendida entre BBCH 81-89 (inicio de maduracién).
Este amplio rango fenoldgico facilita su integracion en diferentes
momentos de riesgo, tanto al inicio como durante la fase de creci-
miento del racimo.

Por su perfil técnico, se adapta bien a programas donde se busca
una proteccién sostenible y estable, especialmente en turnos de
aplicacién en los que es importante mantener el intervalo entre
tratamientos sin perder eficacia.

Una herramienta para afrontar los retos actuales del
mildiu

La presién de mildiu, cada vez mds marcada en deter
minadas zonas viticolas, unida a la necesidad de estrate-
gias consistentes y compatibles con la gestién de resisten-
cias, ha impulsado la demanda de soluciones mds robustas.
En este contexto, Mildicut® Max surge como una opcién para
complementar los programas antifingicos
y reforzar la proteccién del vifiedo con un
modo de accién contrastado y un perfil
técnico versitil.

Para mds informacién sobre Mildicut®
Max, se puede consultar la pagina web de
Certis Belchim. https://certisbelchim.
es/productos/mildicut-max/

Mildicut® Max presenta un comportamiento antis-
porulante y esporicida, lo que limita la liberacion y
diseminacion de esporas.



[R— I —
Ingenieria y Consultoria Fraile, S.L.

OFICINAEN VALLADOLID
C/ Recondo n® 17-19 bajo oficina 47007 VALLADOLID
983470118

OFICINAEN PALENCIA
Parcela 72 nave 2 poligono industrial 34800 Aguilar de Campoo PALENCIA
629803182

OFICINAEN SORIA
C/Venerable Carabantes n® 1 Despacho 4
42003 SORIA
697 487 531
OFICINAEN SEGOVIA
C/Moraln®°6

Vallelado 40213 SEGOVIA
677402754

www.ingfraile.com

inli» Qi f

PROFESIONALES EN INGENIERIA,
ARQUITECTURA, CONSULTORIA Y
MEDIO AMBIENTE

PROYECTOS: Estudios Medio Ambientales
Construcciones agrarias Tramitacion de licencias
Industrias agroalimentarias Direccion de obra

Industriales Coordinacion de Seguridad y Salud
Arquitectura y edificacion Valoraciones y certificaciones
Silvicolas Disefio y calculo de estructuras
Obras publicas Diseno y calculo de instalaciones

: Registros sanitarios
TRAMITACION DE SUBVENCIONES Topografia



Calendario soluciones vinia

L . 1

/. = -_. g

ARTICULO

GOWAN FORTALECE SUS

Empresa Agraria

a b

SOLUCIONES TECNICAS PARAVINA *

Esta empresa apuesta por materias activas diferenciadas, formulaciones innovadoras

y una estrecha conexion con el campo para responder a los retos del vinedo actual

Las huellas en el suelo, simbolo de nuestra filosofia de las “botas
embarradas” (muddy boots), reflejan quiénes somos: una com-
pania profundamente conectada con el territorio, los agricultores y los
técnicos, una presencia constante en el campo que nos permite com-
prender sus necesidades y afrontar juntos los retos de la agricultura mo-
derna.

Gowan Espafia refuerza su compromiso de poner a disposicién de
los agricultores una amplia gama de soluciones técnicas de eficacia y
fiabilidad probadas, dedicadas a la proteccién y nutricién especial de
los distintos cultivos agricolas, con gran atencién a la innovacién y la
sostenibilidad.

Mildiu de la vid, una enfermedad clave para todos los viti-
cultores.

El mildiu de lavid es una de las enfermedades mas importantes y po-
tencialmente dafinas del vifiedo, causada por el oomiceto Plasmopara
viticola. Puede atacar todos los 6rganos verdes de la planta y causar una
pérdida significativa en la produccién de uva.

A partir de primavera y bajo condiciones favorables P. viti-

WM cola causa infecciones primarias seguidas de multiples infec-
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ciones segundarias a lo largo de la estacidn, si las condiciones
de humedad y temperatura son idéneas para su desarrollo. El
periodo floracién-cuajado es especialmente sensible al ataque
del oomiceto, sobre todo en las zonas endémicas es fundamen-
tal mantener protegido el vinedo con una estrategia conforme
alas condiciones meteoroldgicas.

Entre las especialidades se confirman cada afio con excelentes re-
sultados en el campo, los fungicidas anti-mildiu basados en zoxamida
(tecnologia “Zoxium® Innovation”), la sustancia activa patentada de
Gowan. “Zoxium® Innovation” es uno de los pilares de nuestro cata-
logo anti-mildiu y delinea una gama caracterizada por una investigacién
que cumple con los mds altos estandares cientificos, una extrema cura
en todas las fases productivas y un packaging a lavanguardia.

Zoxamida un nuevo concepto de proteccion frente al
mildiu

- Elevada actividad bioldgica frente a varios Oomicetes. Zoxami-
daes eficaz contra cepas que han desarrollado resistencia a otros fun-
gicidas.

- Es el tnico fungicida en el comercio de la familia de Benzamidas
con mecanismo de accién Gnico en su género.

- Zoxamida penetra riapidamente en la planta y se difunde homogé-
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neamente en la cera cuticular en un corto periodo de tiempo después de
la aplicacién. Su fuerte afinidad con las ceras cuticulares de brotes, ho-
jas y bayas asegura una excelente resistencia al lavado y una proteccién
prolongada de la vegetacién y racimos.

El producto estrella de esta gama es ELECTIS® CX (zoxamida 33%
+Cimoxanilo 33%) en granulo dispersable en agua. La complementarie-
dad de estas materias activa asegura la proteccién de las hojas y frutos
de los ataques de mildiu, con la maxima versatilidad de uso alo largo del
ciclo de lavid.

Estas soluciones encajan perfectamente en la estrategia con la “Ga-
maTempio”, basada en la sustancia activa sistémica benalaxil-m.

Benalaxyl-m es otro pilar fundamental de nuestro catalogo. Es una
fenilamida de segunda generacién, que proporciona una protecciéon
mejoraday una accién mas rapida a menor dosis de aplicacion.

- Doble modo de accién

- Movilidad sistémica equilibrada gracias a la buena afinidad con las
ceras cuticulares y la buena solubilidad en agua. La difusién dentro de la
hoja se realiza en pocas horas, protegiendo los brotes de nueva forma-
ci6n sin acumularse en la punta.

- La movilidad de benalaxyl-m y las novedosas formulaciones hacen
que la Gama Tempio® sea adecuada para su uso durante todo el ciclo
del cultivo, sin que las bajas temperaturas influyan negativamente sobre
el éxito del tratamiento.

TEMPIO® A es un fungicida innovador que une Benalaxyl-M y la
combinacién tnica y sinérgica entre Oxicloruro de cobre e Hidréxido
cuprico.

La tecnologia de formulacién FLUID BED permite a Tempio® A
la méxima eficacia a bajas dosis de cobre, siendo adecuado para su uso
desde las primeras fases de crecimiento hasta el comienzo de madura-
cion.

TEMPIO® F es el producto resultante de la asociacién de Bena-
laxil-M y Folpet, en forma de granulado dispersable. La capacidad de
penetracién y la buena afinidad con las ceras epicuticulares de Bena-
laxyl-M hacen de Tempio® F/ Fantic® F un fungicida adaptado para
proteger tantos racimos como vegetacion.

En paralelo destaca EMERALD®), una microemulsion especial de
Tetraconazol que confiere un efecto sistémico de accién translami-
nar, de inmediata y progresiva penetracién y reparto en el interior de la
planta que garantiza la méxima eficacia contra oidio.

El catilogo se enriquece de STAPTON®. Un fertili-
zante especial de origen natural con una formulacién Gni-
ca. El proceso de produccién controlado garantiza un ba-
lance equilibrado y especifico entre polipéptidos, pépti-
dosyaminodacidos, cuya absorcién por la planta es rapiday
completa. Especialmente indicado en los periodos de ma-

Ehocls CX yor crecimiento vegetativo y condiciones de estrés.
Ty A Gowan también puede contar con una excelencia en
Tenplo’ B ) produccién como la planta de Adria, dedicada exclusiva-
i Pl Dbyt DIOPNIN 5. WRY mente a la sintesis (partiendo de materia prima recicla-
Rordesss Calford 30 8LGE™ . iz .

ey da, totalmente sostenible) y la formulaci6n (con la inno-
- V.adora tecno?ogla Flulfi Bed (?ue.garantlza excellerllte ca-
R lidad y eficacia) de fungicidas ctpricos. Las especialidades
CLARUS® y CUPROFLOW® DUO lideran la defensa
o frente a mildiu, escoriosis y black rot desde las primeras

o= TR ——— e - fases de desarrollo de las hojas hasta el envero.
B e T e s Finalmente, BORDEAUX CAFFARO® 20 WP esun
o basico en la proteccién durante el verano pudiendo tra-

Vg tar ala dosis de § kg/ha hasta 4 aplicaciones por campafia.
Exomir
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La excelencia de los anti-mildius

Gama

Templo

Gama
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Cultivando Confianza
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FUNGICIDA COMPUESTO POR ZOXAMIDA, FOSETIL-AL Y CIMOXAMLO,

Los tres ingredientes activos, con diferente modo de accion, y movili-
dad complementaria en la planta, permiten que el producto sea
efectivo en todas fas fases del ciclo bioldgica del honga, inciuso en
condiclones de lluvia intensa. ELECTIS® TRIO WDG poses un notable
efecto preventivo, curativo temprano y antiesporulante.

Electis’ trio WDG

Electis’ CX Qe

FUNGICIDA COMPUESTO POR DOS INGREDIENTES ACTIVOS: LA
ZOXAMIDA CON CAPACIDAD CERA-PENETRANTE ¥ EL CIMOXAMILO
CON EFECTO TRAMSLAMINAR

La complementariedad de estas materias activa asegura la proteccion
e las hojas y frutos de los atagques de hongos Oomicetos. ELECTIS®
CX posee efecto antiesporulante y una excelente resistencia al lavado,

G

FUNGICIDA INNOVADOR QUE UME BENALAXYL-M, UNA FENILAMIDA
CON ACTVIDAD SISTEMICA EQUILIBRADA Y LA COMBINACHIN UNICA
¥ SINERGICA ENTRE OXICLORURD DE COBRE E HIDROX!DO CUPRICO

La tecnologia de formulacion FLUID BED permite a TEMPIO® A a
miocima eficacia a bajas dosis de cobre, siendo adecuado pam suU Uso
mﬂmmwmt&mﬂam‘ iento hasta & comienzo de madu-

Tempio’A LS

Tempio® F/ ®

PRODUCTO RESULTANTE DE LA ASOCIACION DE BENALAXIL-M Y
FOLPET, EN FORMA DE GRANULADO DISPERSABLE

Eficar en el control preventivo del mildiu de la vid (Plasmopars
viticota) con actividad colateral frente a Botritis.

La capacidad de penelracién y la buena afinidad con las ceras
epicuticulares de Bonalaxyk-M hacen de TEMPIO® F/ FANTIC* F un
fungicida adaptado para proteger tanto racimos como vegetacion,
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CRISTINAMENENDEZ: “LAS VARIEDADES DE VID RESISTENTES AENFERMEDADES

FUNGICAS SON UNAHERRAMIENTAPARALA SOSTENIBILIDAD DEL VINEDO”

Entrevistamos a Cristina Menéndez, responsable del Grupo de Mejora
Genética de la Vid en el Instituto de Ciencias de la Vid y el Vino (ICVV)

ristina Menéndez es

doctora ingeniera
agrénoma y una voz autoriza-
da en Espafa en el ambito de la
mejora genética de la vid. Tras
una sélida trayectoria interna-
cional en centros como la Uni-
versidad de California, el Max
Planck de Colonia o NEIKER,
lleva més de dos décadas lide- §
rando proyectos de investiga- |48
cién en La Rioja. Conversamos |+
con ella sobre los desafios de la
viticultura ante el cambio cli-
mitico, el papel de las varieda-
des resistentes, y el ensayo pio-
nero que estdn llevando a cabo
enlaregion.

La mejora genética en
viticultura es ain un terre-
no conservador, especial-
mente en zonas con fuerte
arraigo como Rioja. {Cuadl
es tupercepcion?

En vid para vinificacién, el
sector sigue siendo muy tradi-
cional, con una fuerte vincu-
lacién a variedades premium.
Sin embargo, el cambio climi-
tico obliga a buscar alternati-
vas. Aunque la mejora genéti-
case ha desarrollado mucho en i
uva de mesa, en vinificacién si- ©
gue habiendo muchas resisten-
cias. Cualquier cambio o introduccién de variedades nuevas se per-
cibe como una amenaza, sobre todo en regiones con mucha historia.
Aun asi, se estdn explorando soluciones como la recuperacién de va-
riedades minoritarias —también hemos participado en este tipo de
proyectos—, y algunas se han introducido enlas DO. Aunque estric-
tamente no sea mejora genética propiamente dicha, es una sefial de
que algo se estd moviendo en el dmbito del material vegetal.

¢Qué pueden aportarlasvariedades resistentes al sector
viticola?

Son una herramienta muy valiosa, especialmente desde el pun-
to de vista de la sostenibilidad econémica y medioambiental. Para
el viticultor suponen una reduccién de costes importante, por la re-
duccién de tratamientos fitosanitarios, algo crucial en un contexto
donde cada vez hay mds restricciones en el uso de fitosanitarios, co-
mo el cobre, por parte del Pacto Verde Europeo. Hay mercados que
siguen apostando por la tradicién, pero otros priorizan la eficiencia

deinvestigacionen La Rioja.

Cristina Menéndez lleva mds de dos décadas liderando proyectos

y la sostenibilidad. En ese sen-
tido, estas variedades tienen
mucho potencial. De hecho, el
Gobierno de La Rioja ha finan-
ciado un proyecto para evaluar
su adaptacion en la regiény so-
bre todo, para estudiar la acep-
tacién por el consumidor de los
vinos obtenidos de estas varie-
dades.

¢Qué habéis descubier-
/| to en este proyecto con las

| 9 variedades resistentes
8 quehabéis evaluado?

] Variedades como ‘Sorel?’,
‘Sauvignon Rytos’ y ‘Cabernet
Eidos’ presentan buen rendi-
miento agrondémico, incluso
sin tratamientos fitosanitarios.
En 2023, hemos observado un
muy buen comportamiento en
campo y una buena resisten-
cia a las enfermedades fungi-
cas, en ausencia de tratamien-
tos. Aunque presentan una ma-
duracién un poco temprana en
1 la mayoria de los casos. Desde
el punto de vista agronémico,
las que mejor se han compor-
tado son las mas tardias. En-
tre las blancas destacan Soreli,
y Sauvignon Rytos; y en las tin-
tas, Merlot Khorus y Cabernet
Eidos. Soreli ha sido una grata
sorpresa: da buenos rendimientos, buena calidad enolégica y tolera
bien el oidio, a pesar de no tener genes especificos contra el hongo.

¢Como se ha testado la aceptacion de estas variedades
por parte del consumidor?

Realizamos dos estudios sensoriales en cata con més de 160 con-
sumidores no profesionales en La Rioja. En general, los vinos tuvie-
ron muy buena aceptacion, en especial los blancos. Variedades co-
mo Soreli, Sauvignon Rytos o Sauvignon Kretos gustaron especial-
mente, y Merlot Khorus fue la mejor valorada entre las tintas.

éCrees que el consumidor estd dispuesto a valorar posi-
tivamente estos vinos por su componente sostenible?

Si, sin duda. Hay estudios que demuestran que, si se comunica
bien el menor uso de tratamientos o el menor impacto ambiental,
muchos consumidores lo valoran. Existe una gran oportunidad para
posicionar estos vinos como diferenciales (algo muy relevante hoy
en dia) y, sobre todo, mas sostenibles.
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éQuéretosimplica elmanejo encampo de estasvariedades?

El principal es la precocidad. Algunas son tan tempranas que las
hace vulnerables a heladas. En cuanto a tratamientos, recomenda-
mos no eliminarlos del todo. En un ensayo sin tratamientos duran-
te la campafia 2023, variedades como Soreli, Cabernet Eidos, Mer-
lot Khorus y Sauvignon Rytos se comportaron muy bien en compa-
racién con los testigos, Tempranillo y Viura. Pero otras, como Sau-
vignon Kretos o Sauvignon Nepis, sufrieron mds por falta de genes
de resistencia al oidio.

¢Ves posible que estas variedades lleguen a formar parte
delaDOCa Rioja?

Elinterés por parte de bodegas existe. Sin embargo, la clave estd
en la normativa: aunque a nivel estatal puedan registrarse en un fu-
turo, los Consejos Reguladores de las DO deben autorizarlas. Pa-
ra que eso ocurra, considero que es necesario que haya interés y pre-
sién desde dentro: viticultores y bodegas que demanden esa posibi-
lidad. El cambio no vendri solo.

Variedades como ‘Soreli’, ‘Sauvignon Rytos’y ‘Cabernet Eidos’ presentan buen
rendimiento agrondmico, incluso sin tratamientos fitosanitarios.

Adaptados' alas .
nuevas nece51dades

#SOSTENIBILIDAD #CAMBIOCLIMATICO
#CAMBIOGUSTOSDELCONSUMIDOR
#INNOVACION #EFICIENCIA

|
3VYCRT ™M PORTAINJERTOS M

VIVAI

CDDPERATWI UNA ELECCION RADICAL

&’ RAUSCEDO

&
/S\2
gl
AGROMILLORA

It's in our nature




REPORTAJE

22

Empresa Agraria

VIVIR ELVINEDO PARACONSTRUIR ELFUTURO DEL VINO

Palacio de Bornos y BMS Micro-Nutrients refuerzan una alianza
basada en innovacion, sostenibilidad y viticultura de precision

Medio siglo después de su naci-
miento, Palacio de Bornos mira al futu-
ro con la misma conviccion con la que
comenz6 su camino en el vifiedo: en-
tender que la calidad del vino nace en
la tierra. La bodega, una de las grandes
referencias de la D.O Rueday con pre-
sencia también en otras denominacio-
nes como Ribera del Duero y Toro, ce-
lebra en 2026 su 50 aniversario consoli-
dando un modelo viticola en el que tec-
nologia, sostenibilidad y conocimiento
agrondmico avanzan de la mano.

En esta evolucién hajugado un pa-
pel clave la colaboracion que desde ha-
ce ms de dos décadas mantiene con
BMS Micro-Nutrients, compaiifa es-
pecializada en nutricion vegetal. Una relacién construida campafia tras campafia y
basada en un objetivo comin: desarrollar una viticultura mis eficiente, precisa y sos-
tenible sin renunciar ala calidad.

Ana Martin, responsable de Viticultura de Palacio de Bornos, resume el mo-
mento que vive la bodega como “una fecha que invita a mirar atrds, reconociendo
el camino andado, y al mismo tiempo, mirar hacia adelante con responsabilidad, re-
afirmando un proyecto sélido, con raices profundas en el vifiedo y una clara voca-
cién de futuro”.

Laresponsable viticola explica que en estas cinco décadas el trabajo en campo ha
cambiado profundamente. “Hemos pasado de una viticultura mds tradicional a un
modelo mucho més técnico, preciso y sostenible”, afirma. Hoy, afiade, el vifiedo se
entiende “como un ecosistema complejo que hay que observar, interpretar y acompa-
fiar de forma continua”.

Ese cambio de mentalidad ha llevado a la incorporacién de nuevas tecnologias,
sistemas de monitorizacion y herramientas de gestién que permiten tomar decisio-
nes mds precisas en funcién de cada parcelay de cada campaa. Sin embargo, Martin
insiste en que hay un principio que permanece intacto: “el respeto absoluto por la tie-
rrayla conviccién de que la calidad del vino nace en el vifiedo”.

Mas de 500 hectdreas bajo una misma filosofia

Actualmente, Grupo Bornos gestiona mds de 500 hectareas de vifiedo propio
distribuidas en diferentes zonas vitivinicolas espafiolas. Palacio de Bornos represen-
tala explotacion mds extensa, con alrededor de 300 hectéreas propias. Entre Rueda,
Ribera del Duero y Toro se concentran cerca de 350 hectreas, lo que refleja la fuer-
te implantacién del grupo en algunas de las principales dreas productoras del pais.

Gestionar superficies de esta dimensién exige una importante capacidad técni-
cay organizativa. Segin explica Ana Martin, la evolucién hacia una mayor mecaniza-
ciény tecnificacién ha permitido “trabajar grandes extensiones de vifiedo de una for-
ma mds eficiente, optimizando tiempos y reduciendo costes operativos sin renun-
ciarala calidad”.

No obstante, el modelo de trabajo no responde a una receta tinica. Cada territo-
rio obliga a adaptar las decisiones agrondmicas a sus caracteristicas especificas. “El
tipo de suelo, las condiciones climdticas, la altitud yla variedad cultivada determinan
las decisiones agronémicas en cada zona”, sefiala.

De esta forma, practicas como la poda, el laboreo, el control del vigor, la aireacion
de racimos o la gestién hidrica durante el verano se ajustan en funcién de las necesi-
dades concretas de cada parcela. El objetivo es siempre el mismo: alcanzar una madu-
racién equilibrada y expresar el maximo potencial del vifiedo.

Viticulturade precisiny presencia constante en campo

Enun momento en el que gran parte del sector habla de origen, diferenciacién y
sostenibilidad, Palacio de Bornos considera que su principal valor diferencial estd en
la forma de entender el vifiedo.

“Nuestra viticultura es de precisi6n, sostenible y profundamente ligada al terre-
no”, explica Ana Martin. Parala responsable de Viticultura, el vifiedo es “el verdadero
motor de nuestros vinos y el origen de su personalidad”.

Labodega ha apostado en los tltimos afios por incorporar herramientas tecnol6-
gicas capaces de monitorizar el vifiedo en tiempo real y optimizar el uso de recursos.
Estos sistemas permiten anticiparse a fenémenos climdticos adversos y actuar con
rapidez ante cualquier incidencia.

cio de Bornos en Rueda.

Emiliano Oreca, director regional de BMS Mi-
cro-Nutrients zona Norte; Ana Martin, res-
ponsable de Viticultura de Palacio de Bornos
y Manuel Martin, responsable de vifiedo de
SANUVEG frente a la bodega que tiene Pala-

Pero junto a la tecnologia, la pre-
sencia continua en campo sigue sien-
do uno de los pilares fundamentales
del proyecto. “Hay una mixima que
define nuestra forma de trabajar: vi-
vir cada dia el vifiedo”, subraya Mar-
tin. Esa observacién constante per-
mite reaccionar con agilidad ante en-
fermedades, cambios climdticos o
necesidades especificas de la planta.

El trabajo en campo también se
apoya en una intensa labor de expe-
rimentacién. La bodega estudia dis-
tintos patrones, densidades de plan-
tacion, sistemas de conduccién, ti-
pos de poday estrategias de riego con
el objetivo de generar diversidad dentro del vifiedo.

Gracias a ello, incluso parcelas situadas en una misma zona y cultivadas con la
misma variedad pueden ofrecer vinos diferentes, con identidad propia y perfiles cla-
ramente diferenciados.

Mds de veinte afios de colaboracién técnica

En este modelo de viticultura avanzada, la colaboracion con BMS Micro-Nu-
trients se ha convertido en un elemento estratégico. La compaiiia lleva mds de dos
décadas trabajando junto a Palacio de Bornos en el desarrollo de programas de nutri-
ciény seguimiento técnico.

Emiliano Oreca, director regional de BMS Micro-Nutrients zona Norte, expli-
ca que la evolucién de esta relacion “ha sido positiva campana tras campafia”. Segin
sefiala, comenzaron “con una vision parcial de las soluciones que BMS podia aportar
para la mejora de los vifiedos” hasta llegar a profundizar “en aspectos claves tanto en
lasanidad como a nivel cualitativo de las cosechas”.

El trabajo diario se basa en un seguimiento constante del estado del vifiedoy en el
andlisis continuo de pardmetros considerados fundamentales para mantener el equi-
librio de la planta.

Oreca destaca ademis el papel desempefiado por SANUVEG en este proyecto.
“Las bases fundamentales son las analiticas continuadas de pardmetros que conside-
ramos esenciales para el equilibrio del vifiedo, asi como un seguimiento continuado
de tratamientos disefiados junto con los técnicos de SANUVEG,; sin los cuales esta
labor seria imposible”.

Esta colaboracion técnica permite ajustar las estrategias nutricionales y fitosani-
tarias alas necesidades reales de cada campafia, minimizando intervenciones innece-
sarias y optimizando resultados.

Nutricion foliar: eficienciay sostenibilidad

Uno de los aspectos centrales del modelo viticola de Palacio de Bornos es la
apuesta decidida por la nutricién foliar. La bodega lleva ms de 25 afios trabajando ba-
jo una filosofia basada en aportar a la planta “exactamente lo que necesitay en el mo-
mento adecuado”.

Ese enfoque ha permitido desarrollar un sistema de nutricién totalmente foliar
que hasustituido en gran medida a los fertilizantes tradicionales aplicados al suelo.

Para Emiliano Oreca, la clave diferencial de BMS reside tanto en la calidad de
las materias primas como en los procesos de fabricacién. “El proceso de fabricacion
actual y la tecnologfa implantada nos diferencia a nivel profesional. Trabajamos con
materias primas de alta pureza y procesos sin residuos, cumpliendo estrictamente la
normativa”, afirma.

Segiin explica, esa calidad técnica hace que “el aprovechamiento de los produc-
tos sea mdximo”, algo que termina reflejindose directamente “en la calidad del pro-
ducto final”.

Desde Palacio de Bornos destacan ademds el impacto positivo que este mode-
lo tiene sobre la sostenibilidad del vifiedo. Ana Martin explica que la nutricién foliar
ha permitido reducir de formassignificativa las emisiones de CO; asociadas al manejo
agronémico y minimizar el riesgo de contaminacién de las capas fredticas.

“Se trata de una forma de trabajar mis eficiente, sostenible y alineada con las exi-
gencias medioambientales actuales”, sostiene.

0RNOS




REPORTAJE

Eldesafio delasostenibilidad

Lasostenibilidad se ha convertido en uno de los grandes ejes estratégicos del sec-
tor vitivinicola y Palacio de Bornos ha querido situarse en una posicién de liderazgo.
Labodega fue la primera en obtener la certificacién Ecomethod por la reduccién de
emisiones de CO; enla totalidad de su explotacién viticola en Espafia.

Para Ana Martin, esta certificacion “es una herramienta clave para validar y re-
forzar nuestro compromiso con unaviticultura respetuosa con el medio ambiente”.

Elsistema pone el foco en la reduccién de la huella de carbono a través de précti-
cas agronomicas innovadoras y de una gestién mds eficiente de los recursos.

Desde BMS recuerdan que este trabajo comenzé mucho antes de que la reduc-
ci6n de emisiones se convirtiera en una prioridad generalizada dentro del sector.
“Ahora que estd tan de moda la reduccién de huella de carbono, BMS implant6 ha-
ce diez afios el Ecomethod, una certificacién valida a nivel internacional en cuanto al
abonado”, explica Oreca.

El director regional de BMS subraya que este modelo permite “reducir la nutri-
cién via suelo y complementarla via foliar sin reducir produccién e incrementando la
calidad”, todo ello avalado por certificadoras internacionales.

La estrategia de sostenibilidad de Palacio de Bornos no se limita Gnicamente a la
reduccién de emisiones. También incluye un modelo agronémico basado en la pre-
servacién de la fertilidad del sueloy el respeto al ecosistema del vifiedo.

Cuando es necesario reforzar la fertilidad, la bodega recurre exclusivamente a
aportes orgdnicos, como estiércol de oveja, con el objetivo de mejorar de forma natu-
rallaestructuraylavida del suelo.

Ademis, se prioriza el manejo mecdnico mediante intercepas para evitar el uso de
herbicidas y fomentar una viticultura mds respetuosa con el entorno.

Sanidad vegetal: intervenir menos, intervenir mejor

La sanidad del vifiedo es otro de los grandes desafios de la viticultura moderna,
especialmente en un contexto marcado por fenémenos climdticos extremos y una
creciente presion de enfermedades.

En Palacio de Bornos, la estrategia parte de un principio muy claro: prevenir an-
tes que corregir. “Nuestro objetivo no es intervenir mis, sino intervenir mejor, fo-
mentando la resistencia natural de la vid y favoreciendo el equilibrio del ecosistema
delvifiedo”, explica Ana Martin.

El manejo de la cepa juega aqui un papel fundamental. Operaciones como la po-
da, la poda enverde, el deshojado, el desniete, el control del vigor o la aireacién de ra-
cimos buscan mantener un microclima equilibrado dentro de la planta y reducir la
presién de enfermedades.

El control fitosanitario se apoya también en herramientas de bajo impacto am-
biental. La bodega utiliza trampas de confusion sexual, preparados de biocontrol, ex-
tractos vegetales y materias activas de contacto, ademds de aplicar estrategias de ro-
tacion para evitar resistencias.

“Trabajamos para mantener los patdgenos por debajo del umbral de dafio, no para
buscar una erradicacion total”, resume Martin.

En este punto, la nutricion vuelve ajugar un papel determinante. Emiliano Oreca
recuerda que “una planta bien nutrida estara mejor preparada para combatir las ad-
versidades”.

Elresponsable de BMS insiste en que la clave estd en “dar ala plantalo que necesi-
tay cuando lo necesita”, siempre a partir de un conocimiento preciso de los elemen-
tos que condicionan tanto la cantidad como la calidad de la producciény en este pro-
cesoy otros es clave la colaboracién con los técnicos de SANUVEG.

Larespuestaal mildiu

La pasada campafia estuvo marcada en muchas zonas viticolas por una fuerte pre-
sién de mildiu. Unasituacion que puso apruebala capacidad de reaccién de viticulto-
resy técnicos de SANUVEG.

Empresa Agraria

Desde BMS consideran que las explotaciones que realizaron un manejo correc-
to tanto a nivel nutricional como fitosanitario tutorizado por SANUVEG lograron
mantener producciones elevadas.

De cara a esta campaia, siguiendo las indicaciones de los responsables de SANU-
VEG, la estrategia se ha centrado en reforzar los tejidos vegetales y mejorar la resis-
tencia natural de la planta.

“Toca trabajar con aportaciones de nutrientes que refuercen los tejidos vegetales
y eviten la deshidratacién de hojas”, explica Oreca. Ademds, se apuesta por progra-
mas “bajos en nitrégeno para evitar crecimientos inadecuados que hagan a la planta
mds vulnerable al ataque de patdgenos”.

Este enfoque busca lograr un equilibrio vegetativo que permita al vifiedo afrontar
mejor futuras situaciones de estrés climdtico o sanitario.

Trazabilidady confianza

La creciente demanda de transparencia por parte del consumidor ha convertido
la trazabilidad en un aspecto esencial dentro del sector vitivinicola.

En Palacio de Bornos, cada parcela estd perfectamente identificada y la uva se tra-
baja de forma diferenciada desde el momento de la vendimia hasta el embotellado.

“La trazabilidad la garantizamos mediante un control continuo de todo el proce-
50, desde el vifiedo hasta la botella”, explica Ana Martin. Este sistema permite asegu-
rar “en todo momento el origen y la calidad del vino final”.

Desde el punto de vista agrondmico y nutricional, Emiliano Oreca afiade que el
control se apoya en miltiples herramientas: “cuadernos de explotacion, certificados
de huella de carbono, analiticas de nutricion y de residuos”, ademds de la confianza
depositada en los proveedores y el prestigio de la propia bodega.

La combinacién de estos controles permite ofrecer al consumidor no solo un vi-
no de calidad, sino también garantias de sostenibilidad, transparencia y coherencia
conel origen.

Unvifiedo convocacién de futuro

Alo largo de estos cincuenta afios, Palacio de Bornos ha construido un modelo
enel que tradiciény tecnologfa no se entienden como conceptos opuestos, sino com-
plementarios.

La experiencia acumulada en el vifiedo convive hoy con sistemas de monitoriza-
cién en tiempo real, estrategias avanzadas de nutricién foliar y programas de sosteni-
bilidad certificados internacionalmente.

Sin embargo, detrds de toda esa estructura técnica permanece una idea sencilla:
lanecesidad de mantener una relacion permanente con la tierra.

“La clave del éxito de nuestros vinos est4 en vivir el vifiedo en primera persona,
acompafiarlo durante todo su ciclo y aprender de ¢l campafia tras campafia”, afirma
AnaMartin.

La responsable de Viticultura sostiene que el vifiedo “te ensefia cada afio a inter-
pretarlo mejor, a cuidarlo con mds precisién y a respetar sus tiempos”. Esa relacién
continua con la tierra es, segin explica, “la base de todo lo que hacemos”.

En un contexto en el que el sector vitivinicola se enfrenta a retos tan complejos
como el cambio climético, la sostenibilidad o la demanda de mayor transparencia,
Palacio de Bornos y BMS Micro-Nutrients defienden un modelo basado en el cono-
cimiento técnico, la innovacién y la observacién constante del vifiedo.

Un modelo que busca reducir al miximo el impacto ambiental sin renunciar a la
calidad ni alaidentidad de los vinos.

“Trabajamos con un compromiso firme hacia una viticultura responsable y soste-
nible, tanto en el cultivo como en la elaboracién”, concluye Ana Martin. El objetivo,
afiade, es “contribuir activamente a la lucha contra el cambio climético sin renunciar
alacalidad nialaidentidad de nuestros vinos”.

Cincuenta afios después, Palacio de Bornos mantiene intacta la conviccién de
que el futuro del vino comienza, cada dia, en el vifiedo.

BMS

N‘ICRO NUTRIEN:S

RO-MUTRENTS &

www.chelal.com

BE SMART USE BMS

sanuveg?

SANIDAD ¥ NUTRICION VEGETAL

SANUVEG. Sanidad y Nutricion Vegetal.
C/ Manuel Prieto Burodn, 2. 47400.
Medina del Campo. (Valladolid).

Manuel Martin: 687 546 o07o0.

Claudio del Brio: 610 42 78 59.

Email: oficina.sanuveg@gmail.com
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BOTRYTIS CINEREA

EXCORIOSIS
(Phamopsis viticala)

BLACK-ROT
(Guignardia bidwelil)

MILDIU

(Plasmaopara viticola)

ANTRACNOSIS
[Gloesparium
ampelophagum)

OIDIC o CENIZA
(Erysiphe necator)

NECROSIS BACTERIANA
[Xanthomenas ampelina)

PODREDUMBRE ACIDA

BALTICA fHodtica hythrd]
CIGARRERC {Byctiscus betuloe)

(Peeudococeus cltrd)
(Eefecanium, Pubinaria)

POLILLAS
[Lobesio botronc)

CICADELIDOS
|Ermposasca vitis)
[Scapholdeus titanis)

MALAS HIERBAS

QOTROS
FITOREGULADORES

IA TRATAMIENTOS DE

ESTADIS A
BECHIBO
YEMA
DE INVIERNO

MAXOFEN EC
10,6 I/ha)

DE ALGODON

. ESTADIO
BBCH 07

PUNTA

VERDE

ACTIVUIS SC(3-51/ha)

HERBAMNOL {0.2 kg/ha
aplicar entre lineas, no superando
173 de b parcela

ESTADIO D
3

SALIDA SALIDAS
EXTENDIDAS

DE HOJAS

COBRE NORDOX 75

JO-150gMi;

700 - 900 grha +

RA&lMDS
VISIBLES

5"
' RACIMOS
SEPARADOS

ALEXINTSLS

SPONSOR® COMEI WG (200 g/hi

COBRE MORDOX 75 (70 - 150 g/hl: 700 - 900

COBRE MORDOX 50 (BO - 700 /Hk 1 14 ke

NORDOK EMERGY (1 ke/ha)

ALIADO CF{0,9 [/ha)

LALGUARD M52 (1,25 l/ha)

COBRE NORDONX" 75
70 - 150 g/hl; 700 - 200 g/ha)

TACTIC 0,15 - 0,2 k/hal

QUIMAZUFRE (200 - 500 g/hi : 1 - 7,5 kg/ha)
ABIR [0.3-1,3 /ha uva mesa; 0,1-0,8 /ha vini

AHIRA WG 400 - B00 g/hl ; 0.4 - 0.8 kg/'ha / AKIRA PLUS (75-150 cc/ha)

MNOMIMAL (50 75 cc/hi ; 0,25 - 0,75 Lha)

WINSHOT {4-6 |/ha)




LA VID Y UVA DE MESA

T [} .k 1
rESTADIO b ESTADIO M
yBekH etfys| " BBCHBS)

INICIO DEL -
GUISANTE ENVERO -t

LALSTOP G446 [0.25-0.5 Kg/ha)
Se recomienda mezclar con 3 Kg/ha de Greenstin.

AGRO DEPARTMENT

Eficaces también contra MILDIU
de primavera
SPORAMIL CMX (0,27 He/ha)
(2-4 1/ba
- 2 Kg/hal
Segulr avisos de los S.P.V.

RECITAL (250/300 g/h - 2.5 kg/ha) Pueden mezclarse con ALEXIN®TS LS

excepto los que contienen
COBRE NORDOX 75 (70 - 150 g/hl; 700 - 200 g/ha} oxicloruro de Cu

COBRE NORDOX 50 (80~ 700/hl: 1 - 1.4 kg/hal
NORDOX ENERGY {1 kg/ha)
ALIADC CF (0.9 1/ha)

TACTIC (0115 - 0.2 hg/hal
QUIMAZUFRE (200 - 500 g/hl ; 1 - 7,5 kg/ha)

TACTIC® es frenante de excoriosis,
BLACK-ROT y BOTRYTIS
ABIR (0,3-1.3 I7ha uva mesa; 0,1-0,81/ha vinificacién)

COBRE NORDOXW® 75
{70 - 150 g/hl ; 700 - 900 g/ha)

Contra GUSANOS GRISES tratar

preferentemente al atardecer.
AKIRA® &5 eficaz

contra los PULGOMNES.

MASSOMETRIN EC [40 - 60 cc/hi; 0.4 - 0.6 1/ha)

Seguir los avisos de 5.P.V.
Estos tratomientos son también eficaces
contra POLILLAS si coinciden en el thempo.

LALGUARD M52 (1,25 Iha)

= 5i en el momento de aplicar el preemergente
RERUNET HOHE L2 Vi hay presencia de hierbas anadir
DHXON (0.5 - 21/ha) LOGRADO 2&0/INTRUDER 260 NT
Dosis segin forma de aplicacion

{consultar),

ABRIC 2-51/ha / ATUR 4-5 Kg/ha / URTICA CHT 2-6 1/ha / EQUNSETUM CHT 2-5 1/ha / WELGRO Cu +In 0.5 PAMEL DUG 1-2 Kg/ha

FLORGIB 4 L {75 mlihal
SITOFEX 7.5 EC (130 i/ )



ENTREVISTA

26

Empresa Agraria

MUCY, LANUEVA GENERACION DEL VINO DE i
CIGALES QUE CONQUISTADENTROY FUERADE ESPANA

Esta bodega de Mucientes apuesta por uva propia, rosados con identidad
y vinos modernos que ya llegan a paises como Bélgica o Dinamarca

{Como ha sido la trayectoria hasta crear
vinos Mucy?

Nuestra familia lleva generaciones dedicindose
a la agricultura y al cultivo de la vid. El recoger ese
conocimiento y ponerle en valor era el siguiente paso
légico y en 2015 empezamos con ese suefio. De la
mano de Naves de Rioseco construimos la bodega y
en 2019 realizamos la primera vendimia con bodega
propia.

¢El producir vinos de vifiedos propios
ofrece una identidad muy marcada?

Tuvimos claro desde el principio que nuestros
vifiedos iban a ser unos de los pilares principales y
sefias de identidad. Todos nuestros vinos proviene
de nuestros vifiedos y uvas propias. Tenemos unas
12 hectdreas de majuelos viejos que superan los 85
afios y otras 18 hectdreas de vifiedo mds joven en
espaldera para un total de unas 30 hectireas. La
variedad principal es la tempranillo pero tenemos
también para nuestras diferentes creaciones verdejo, albillo, garnacha gris,
viura, garnacha tinta.

¢Como es el manejo de vuestros vifiedos?

Estamos muy encima de nuestros vifiedos con un gran interés en su cuida-
do y mantener una excelente sanidad y homogeneidad. Hay una supervisién
continua.

La vendimia es mecanizada para los vifiedos en espaldera mds jovenes y
manual para los vifiedos en vaso mds antiguos.

{Como es la elaboracion?

La primera gran apuesta fue por el clarete tradicional de la zona, nuestro
vino més reconocible y apreciado como es Mucy Rosado. Pero después hemos
ido incorporando vinos tintos de distintas elaboraciones y crianzas, un verdejo
y Alpairo Rosado que es un rosado totalmente diferente. Los ltimos en llegar
han sido la serie Tres Fugados.

{Como han ido adaptindose a las nuevas tendencias de consumo?

Partiendo de nuestros vifiedos propios hemos ido construyendo diferen-
tes marcas para que cada consumidor encuentre lo que busca. Alpairo Rosado
nacié pensando en un consumidor joven que demandaba un rosado, diferente
y més desenfadado.

Ustedes gracias a la calidad de sus vinos han conseguido en poco
tiempo una gran penetracion tanto en Castilla y Leon como a nivel
nacional?

Nos hemos ido afianzando poco a poco tanto en Valladolid como en la
comunidad y después en otras regiones y las islas. Tenemos un contacto muy
directo con bares, restaurantes y hoteles que también nos dan sus impresiones
que vamos recogiendo para ir un paso mds alld.

¢En qué paises estan presentes los vinos de su bodega?

Uno de los pilares para aumentar cuota de mercado pasa por la exporta-
cién. Nos hemos ido introduciendo en diferentes paises haciendo contactos
con distribuidores en diferentes ferias del sector. Un 7 % de nuestra produc-
ci6n la destinamos a la exportacion, actualmente estamos presentes en paises
como Dinamarca o Bélgica y la idea es seguir abriendo mercados.

éQué caracteristicas tiene lauva del 2025 de cara alos futuros vinos?

La vendimia de 2025 ha sido de una muy buena calidad. Intervenimos un
poco antes de cara a que no subiera el grado alcohdlico para tener unos vinos
mis frescos. Las caracteristicas de las uvas de la dltima vendimia son excelen-
tes, estamos muy satisfechos y creo que serd una afiada prometedora.

La D.O. cigales ha trasmitido hasta hace poco la imagen de vinos
de “chateo”. {Actualmente, este concepto ha ido variando hasta vi-
nos mds de maridaje?

El rosado marida con todo, es un vino que no tapa el sabor de los alimen-
tos, es ideal para el chateo pero también para maridarlo con una buena comida

como por ejemplo un cocido o un lechazo que se
asocia mas a un tinto. Hay distintas elaboraciones
para todo tipo de momentos tanto en rosados como
en tintos.

¢En el “chateo” se pasado de pedir un
Cigales de hace unos afios, a pedir mds una
marca concreta?

Creo que ha habido una evolucién, Valladolid en
la actualidad, es eminentemente marquista, pide lo
que le gusta y creo que eso no es malo. Lo impor-
tante es que el consumidor este abierto a probar
diferentes marcas y nuevas propuestas.

¢Hemos pasado de considerar al vino
como un alimento fundamental de nuestras
comidas a verlo ahora mas como una parte de
nuestros momentos de ocio?

Creo que esta tendencia ha llegado gracias a la
apuesta por diferentes variedades y elaboraciones de
las bodegas que han ido introduciendo nuevos vinos.
En otros paises de Europa y EE.UU. el vino se consume en casa y en Espafa
estd mds asociado a consumirlo fuera del hogar.

¢{Cudles son las tendencias de mercado actuales?

El mercado pide vinos miés ficiles de beber, que tengan madera, pero que
tengan mds fruta que madera. El vino duro de antes va desapareciendo. Creo
que vivimos el mejor momento para el vino espafol, con auténticas joyas en
casi todos los rincones de nuestro pais.

¢éNos puede describir brevemente la gama de vinos de su bodega?

Mucy Rosado es un vino 75% tempranillo y 25% verdejo. Un rosado ela-
borado por el tradicional método de sangrado. El mosto permanece en con-
tacto con las partes solidas de la uva (hollejos) un corto periodo de tiempo (10
horas), para pasar después a depésito. Se fermenta a una temperatura contro-
lada de 15°C durante 16 dias.

Mucy tinto joven es un 100% tempranillo procedente de vifiedos pro-
pios, sin salirnos del los tintos tenemos Mucy 12 Meses. Un vino tinto pro-
cedente de majuelo de unos 70 afios de edad y plantado en vaso. Después de
fermentacion alcohdlica y maloldctica, el vino pasa a ser criado en barricas de
roble francés durante un periodo de 12 meses. Tras esa crianza en barrica, se
dispone a estar 1 afio en botella para su redondez y elegancia.

Alpairo Rosado es un vino rosado procedente de un majuelo plantado en
vaso de unos 70 afios de edad. Compuesto por mezcla de tres variedades: gar-
nacha gris, albillo y tempranillo. Alpairo verdejo es vino blanco de variedad
de uva verdejo, vendimiado mecénicamente por la noche. Se prensa y se fer-
menta con control de temperatura a 14° C. Tras la fermentaci6n, se le trasiega
y se le cria 1 mes con sus lias finas en depésito de acero inoxidable.

Paiio de Lagrimas es un vino tinto procedente de un majuelo plantado
en vaso de unos 70 afios de edad. La vendimia se realiza de forma manual. Des-
pués de fermentacion, el vino pasa a ser criado en barricas de roble francés du-
rante 6 meses. Siendo un coupage de barricas de primer, segundo y tercer afio.

La gama Tres Fugados de Bodegas Mucy (D.O. Cigales) es una colec-
cién moderna y de autor que utiliza crianzas en roble francés para aportar
complejidad a variedades clasicas. Destaca por un enfoque en la vinificacién
integral y la exploracién de perfiles més profundos y estructurados, incluyendo
blanco (Verdejo), rosado (Garnacha) y tinto (Tempranillo).

¢Por qué tres buenos motivos deberiamos descorchar una botella
de Bodegas Mucy?

En el chateo, en un encuentro con amigos seria un buen momento para
degustar un Mucy, un Alpairo Rosado o un Alpairo Verdejo.

Para una comida de trabajo el acompafiamiento ideal seria dos de nuestros
tintos mds reconocidos Pafio de Lagrimas o Mucy 12 meses.

En cambio, en una celebracién, que es un momento mds especial, yo reco-
mendaria abrir una botella de cualquiera de nuestra gama Tres Fugados.
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Gonzalo Pérez, Ingeniero Técnico Agricola en Medinagro

“TRATAMIENTOS PREVENTIVOS YANTICIPARSE ALAS TORMENTAS
SON LAS CLAVES PARAUNABUENASANIDAD VEGETAL”

mpresa Agraria se acercé a Medina del Campo para conver- T
sar con Gonzalo Pérez, Ingeniero Técnico Agricola en Me- : t SR RS 2o, — T O

dinagro, con el que hablamos de la préxima campana en vifia.

MEDINAGRO es una empresa especializada en dar so-
luciones al vifiedo. {Cuailes son las principales acciones pa-
ramantener unasanidad vegetal optima enlavifna?

Lo primero que habria que hacer es retroceder a la campana an-
terior y en el caso de haber tenido cualquier tipo de enfermedad,
bien sea mildiu u oidio, llevar a cabo una correcta destruccién de
los restos de poda y desinfectar la madera de aquellas plantas que
han sido infectadas por los patégenos. Asi empezariamos una buena
campaiia hablando en términos de sanidad vegetal. A partir de ahi
marcarnos un calendario de tratamientos con productos que com-
binen diferentes formas de actuacién. A poder ser siempre de ma-
nera preventivay adaptindonos a las condiciones meteoroldgicas.

La pasada campaiia, el mildiu, que no es endémico en la
D.O. RUEDA, aparecié causando graves perjuicios. ¢<Cua-
les sonlas acciones preventivas principales frente al mildiu
envifa?

Comenzar antes con los tratamientos y acortar los plazos entre
las aplicaciones. Por el momento este afio se han empezado los tra-
tamientos con estados fenolégicos mds pequefios a afios anterio-
res. También, las segundas aplicaciones y sucesivas se prevén que
los margenes de dias se acorten. Siempre respetando los plazos que
marcan las etiquetas de los productos.

POWERED, BY EKEARYON
TECHNOQLEQ I GY

VENTAJAS

@ Actua por contacto con un efecto choque.

©Con actividad acaricida, insecticida y fungicida.

@ Minimiza la aparicion de resistencias %racias a su modo de acciodn fisico.
©@ Compuesto rapidamente biodegradable y rico en hierro.

@ Carente de LMR.

@ Certificado para agricultura ecoldgica.

@|deal para incluir en programas de produccion integrada y GlobalGAP

@ Al tener baja tension superficial, puede llegar a los lugares mas
inaccesibles
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El oidio, en cambio, si que es un problema endémico en
laD.O. RUEDA. {Cémo hay que afrontar su prevencion? Y
sucuracion?

Lo de endémico hay que “cogerlo con pinzas” el tiempo es cam-
biante, como las plagas. Pero al igual que el mildiu hay que seguir un
calendario de tratamientos. Bien es cierto segiin mi experiencia que
es mucho mds facil preveniry curar el oidio que el mildiu.

Los vifiedos en ecolégico son los que mas sufrieron con
el mildiu, ¢c6mo se debe afrontar el problema del mildiu en
ecologico?

En los vifiedos ecoldgicos la clave recae sobre tener una planta
sana, con defensas y bien nutrida. A partir de ahi, calendario de tra-
tamientos con los plazos muchos més cortos que en un vifiedo con-
vencional ya que los productos nos lo permiten y no tienen la mis-
ma persistencia

MEDINAGRO estarespaldada porun equipo técnico de
primer nivel. {Esto es garantia de un asesoramientoy deun
servicio de calidad?

Por supuesto, somos un equipo pequefio pero con las funciones
muy distinguidas. Esto se traduce en un mejor servicio para el clien-
te. Al final un buen asesoramiento mas un buen servicio de calidad
son determinantes para una buena sanidad vegetal.

Ustedes son distribuidores de marcas con prestigio en el
sector. ¢Hdganos un breve recorrido en cuestion de firmas
y productos en los que ustedes se apoyan para ofrecer solu-
ciones alos viticultores?

Al final trabajamos con productos de primera linea lo que nos
aporta un plus de calidad para nuestros clientes. Todo ello gracias a
nuestros proveedores que hacen un trabajo de desarrollo increible
para que nuestro campo esté lo mas sano posible y proporcionar ali-
mentos 6ptimos para el consumo.

Empresa Agraria

El estar en permanente contacto con el viticultor. éQué
ventaja aporta esa transferencia de conocimiento?

Me encanta el contacto con el agricultor o viticultor en este ca-
so. Me enriquece acudir con ellos a pie de campo y ver el estado de
sus cultivos. Ellos me aportan conocimientos practicos y yo conoci-
mientos técnicos. Ademads de la experiencia y sabiduria que aporta
el conjunto del campo.

¢Qué le diria a un viticultor para que utilice los servicios
de MEDINAGRO?

Decirle que no es cuestion de aplicar fitosanitarios por aplicar. Si
no que aqui estamos para estudiar su caso particular, asesorarle y po-
derle ofrecer los mejores productos y servicios agricolas que mejor
se adapten a sus necesidades.

“En los vinedos ecologicos la clave
recae sobre tener una planta sana,
con defensas y bien nutrida”

grﬂ.

MEDINAGRO, S.L. diné
Cafiada de Rueda, n° 9 - 47400 MEDINA DEL CAMPO - Valladolid Ih&'i,[,———-____
A T: 983 80 25 25 - Email - info@medinagro.com Suminisiros y Sewicios Agricofas

Fer FITOSANITARIOS ¢ SEMILLAS ¢ ABONOS * TRABAJOS AGRICOLAS ¢ SERVICIO TECNICO



ARTICULO

30

Empresa Agraria

PROTEGERLAVID SINPENALIZAR LAPLANTA:
EL CAMBIO QUE YAESTA LLEGANDOAL VINEDO

Una estrategia basada en cobre optimizado, metabolitos microbianos y activacion
fisiolégica permite reducir dosis sin perder eficacia frente a mildiu, oidio y botritis

En la viticultura es-
pafiola, proteger el
cultivo ya no consiste solo
en “cubrir” la vifia, sino en
hacerlo con mas precisién,
mas estabilidad y con me-
nos presion sobre la planta.
Mildiu, oidio y botritis siguen
marcando buena parte de
la estrategia sanitaria de la
campafia, y el sector trabaja
cada vez mas con una doble
exigencia: mantener un
alto nivel de eficaciay, al
mismo tiempo, reducir
la carga de materias ac-
tivas mas cuestionadas,
especialmente el cobre.
No es casual que la regula-
cién europea mantenga el

La sinergia entre ACTICUPER, METAMYL y SALIX es lo que convierte el programa en una
propuesta especialmente potente para la vid.

vifledo mis resiliente sobre
los principales patégenos
aéreos del vinedo y, al mis-
mo tiempo, ayuda al cultivo
a trabajar con una base fisio-
légica mas eficiente.

El tercer componente de
la estrategia es econatur
SALIX , una formulacién
basada en corteza de sauce,
con un papel especialmen-
te valioso en programas de
defensa avanzada. Su inte-
rés en vid es doble. Por un
lado, acttia de forma directa
ayudando a frenar esporu-
lacién y limita desarrollo
micelial, algo especialmente
interesante en momentos de
presioén sanitaria o tras ven-

limite de 4kg/ha de cobre
por hectirea y afo, ni que las enfermedades aéreas sigan siendo
uno de los grandes ejes de decision técnica en vid.

En este contexto, una estrategia basada en econatur ACTICU-
PER, METAMYL y SALIX ofrece una propuesta muy actual
para el vifiedo: proteccion directa, estimulacion fisiologica y activacion de
defensas en una misma logica de programa. Son tres piezas que encajan
entre si para construir una defensa mas completa del cultivo.

Tres herramientas complementarias para una nueva es-
trategia sanitaria

Econatur ACTICUPER representa una nueva forma de en-
tender el cobre en vid. Su base es un cobre translaminar comple-
jado con polifenoles, diseiado para mejorar su comportamiento
sobre el tejido vegetal y aportar un perfil mas estable, mas homogé-
neo en mezcla y con una mayor capacidad de distribucién funcio-
nal. A ello, se suma una fraccién de aminopolisacaridos que ayudan
a que el tratamiento no actde solo “contra” el patégeno, sino tam-
bién “a favor” de una planta mds activa y con mejor capacidad de
recuperacion, capaz de elicitar defensas y aportar una dimensién
cicatrizante muy valiosa tras episodios de estrés bidtico o dafios
por poda en vegetacion, madera y racimo.

La gran diferencia de econatur ACTICUPER es que per
mite hablar de alta eficacia con bajo contenido de cobre. En un
momento en el que el sector necesita reducir unidades de cobre
sin renunciar al control, disponer de una formulacién capaz de re-
bajar de forma muy importante la carga metalica respecto a un
oxicloruro convencional y mantener el nivel de biocontrol cambia
el planteamiento técnico del tratamiento. Ademads, frente a los co-
bres clasicos, econatur ACTICUPER no se posiciona como una
herramienta que “frena” fisiolégicamente a la planta, sino como
una formulacién que protege con un perfil menos estresante y con
un plus reparador.

El segundo pilar es econatur METAMYL, una solucién ba-
sada en metabolitos microbianos procedentes de Bacillus amyloli-
quefaciens que combinan accién biocontroladora sobre enfer-
medades aéreas con un efecto fisiolégico y nutricional mas
amplio sobre el cultivo. La microbiologia aplicada estd demos-
trando su capacidad para mejorar la disponibilidad de nutrientes,
sostener la actividad vegetal y reducir la dependencia de materias
activas unicas. Por eso, soluciones de este perfil encajan perfecta-
mente en una viticultura que ya no busca solo “curar”, sino hacer al

tanas de riesgo. Por otro, y
aqui estd su gran diferencial, tiene una marcada capacidad para
inducir sistemas de defensa de la planta, activando respuestas rela-
cionadas con proteinas PR, sefiales defensivas y la biosintesis de
compuestos como los estilbenos, clave en la respuesta natural de
la vid frente a distintos patégenos.

Sinergia, fisiologia y proteccion integral del vifiedo

La sinergia entre los tres es lo que convierte el programa en una
propuesta especialmente potente para la vid. Econatur ACTI-
CUPER aporta una base de proteccién muy estable, con menor
carga de cobre, efecto biocontrolador elevado y una dimension ci-
catrizante y bioestimulante diferencial. Econatur econatur ME-
TAMYL suma una capa microbiolégica y metabdlica que refuerza
el control de enfermedades aéreas y ayuda a sostener la actividad
del cultivo. Econatur SALIX, por su parte, funciona como el
gran activador de defensas, reforzando la capacidad intrinseca de
la planta y aportando un efecto secante y reparador muy util en
manejo preventivo y en fases de presion. Ademads, al actuar sobre
diferentes puntos del patégeno eliminamos la posibilidad de gene-
rar cualquier tipo de resistencia.

La estrategia deja de depender de una sola herramienta y pasa
a trabajar en tres niveles simultdneos. Ese enfoque multiple es es-
pecialmente interesante en un cultivo tan sensible a la repeticién
de tratamientos y a la presion epidemioldgica como la vina, donde
mildiu, oidio y botritis obligan a pensar no solo en la eficacia inme-
diata, sino en la robustez global del programa.

La consecuencia practica es muy atractiva para el viticultor:
menos unidades de cobre, mas estabilidad del tratamiento, mejor
compatibilidad fisiol6gica con la planta y una estrategia mas com-
pleta frente a enfermedades complejas. En una viticultura espafola
que necesita precision, reducciéon de insumos y méaxima eficacia, la
combinacién econatur ACTICUPER + ME-

TAMYL + SALIX no es solo una alternativa
interesante; es una forma moderna de entender
cémo proteger la vifia sin renunciar ni a la efica-
cia ni a la fisiologia del cultivo.

Autor: Larry José Lara.

Responsable de la zona Norte de Espafia
de Econatur.

Ingeniero Agrénomo
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as de la Fuente, Delegado para CyL de Cerestia Crop Care

"EL MILDIU NO SE PUEDE IMPROVISAR®

omds de la Fuente estudié ITA en

INEA y tras acabar sus estudios, en
2017 realizé el Grado Agricola también en
INEA en la especialidad de Explotaciones
agricolas.

Tiene una amplia trayectoria profesional
de mas de 40 afios a sus espaldas, siempre vin-
culada a multinacionales del mundo de la sani-
dad vegetal, pasando por BASF, Sandoz, Rhon
Poulenc, Certis y ahora en Cerestia Crop Care
(Antes Iqv Agro Espafia), donde trabaja desde
2006.

Enamorado de la agricultura, para él “es un
sector apasionante que ha evolucionado mu-
cho, tanto desde el punto de vista técnico, co-
mo desde el punto de vista legislativo y regu-
latorio. En Empresa Agraria hemos repasado
la actualidad con €l con motivo de este espe-
cial devifiedo.

IQV forma parte de un grupo empre-
sarial mas amplio como es MatHolding, con soluciones inte-
grales para la agricultura. {Nos podria explicar brevemente
que es CERESTIAy el papel quejuega Cerestia Crop Care (an-
tes IQVAgro Espafa) dentro del grupo?

MatHolding es un grupo industrial multinacional de caricter fami-
liar, especializado en soluciones sostenibles para la agriculturay el agua.

CERESTTIA, es la marca paraguas de la division agro e integra com-
pafifas como IQV, Altinco, Regaber, TerraNostray VEGGA, ofrecien-
do un ecosistema global que combina sanidad vegetal, riego de preci-
si6n, digitalizacién y modernizacién de fincas.

Este enfoque integrado facilita el desarrollo de soluciones mas efi-
cientes, sostenibles y adaptadas a las necesidades reales del campo,
combinando tecnologia, conocimiento agronémico y proximidad al
agricultor.

En este contexto, Cerestia Crop Care —anteriormente IQV Agro
Espana— desempefa un papel estratégico como especialista en sanidad
vegetal, aportando una sélida experiencia en formulacién, desarrollo y
fabricacion de soluciones fitosanitarias.

¢Cudles son las lineas actuales de innovacion en Cerestia
Crop Care?

En Cerestia Crop Care entendemos la innovacién como un elemen-
to clave para dar respuesta alos grandes retos a los que se enfrenta hoyla
agricultura: producir mds con menos, de forma sostenible y cumpliendo
conun entorno regulatorio cada vez mds exigente.

En este sentido, estamos focalizando nuestros esfuerzos en varias li-
neas estratégicas. Por un lado, seguimos avanzando en tecnologias de
formulacién, donde contamos con una sélida experiencia. Nuestro ob-
jetivo es desarrollar productos cada vez mds eficaces, que optimicen el
comportamiento de las materias activas en campo, mejorando aspec-
tos como la adherencia, la estabilidad o la liberacién, y permitiendo asi
maximizar resultados con un uso mds eficiente de los recursos.

Otralinea clave es la apuesta por el biocontrol y las soluciones hibri-
das. Creemos firmemente en la integracion de herramientas bioldgicas
con productos convencionales, ya que permiten ofrecer a los agricul-
tores programas mas completos, eficaces y sostenibles, adaptados a las
nuevas demandas del mercado.

Ademds, estamos avanzando en la adaptacién de nuestras solucio-
nes a la agricultura de precisién, desarrollando productos compatibles
con nuevas tecnologias de aplicacién que permiten optimizar dosis,
mejorar la eficienciay reducir el impacto ambiental.

Por ultimo, en Cerestia Crop Care trabajamos con una clara visién
a largo plazo, anticipindonos a los cambios normativos. La innova-
cién orientada al cumplimiento regulatorio es clave para garantizar que
nuestras soluciones no solo sean eficaces hoy, sino también viables en el
futuro.

omds de la Fuente: “Pro-
teger la viiia con Armetil es
clave ante su actual vulnera-
bilidad por las tormentas”.

En definitiva, nuestra innovacién bus-
ca combinar eficacia, sostenibilidad y visién
de futuro, con el objetivo de seguir siendo un
socio de referencia para el agricultor y para el
conjunto del sector.

Cerestia Crop Care estd posicionada
como una empresa referente en sanidad
vegetal en vina. {Usted tiene una amplia
experiencia en el sector, cémo se debe
afrontar una campaiia viticola en cues-
tiones de sanidad vegetal?

Desde Cerestia Crop Care entendemos
que la campana viticola debe afrontarse con
un enfoque integral, donde la sanidad vegetal
esuna herramienta estratégica para garantizar
tanto la produccién como la calidad.

La clave estd en la anticipacién y en la to-
ma de decisiones basadas en el conocimien-
to técnico. En Cerestia Crop Care apostamos
por programas preventivos, apoyados en el se-
guimiento continuo delvifiedo y en la proximidad de nuestros técnicos,
que permiten adaptar las estrategias a cada parcelay situacién.

Ademads, promovemos el uso racional de soluciones fitosanitarias,
combinando materias activas y modos de accién, junto con buenas
practicas agronémicas. Este enfoque global es el que posiciona a Ce-
restia Crop Care como un socio técnico de referencia para el viticultor.

La pasada campaia, en Castilla y Leén tuvimos un ataque
severo de mildiu en vifia. ¢Cuales son las claves para prevenir
este problema que, aunque no es endémico en nuestra comu-
nidad, en condiciones de exceso de humedad en primavera,
puedeser grave?

La experiencia de la pasada campafia refuerza uno de los mensajes
clave que trasladamos desde Cerestia Crop Care: el mildiu no se pue-
de improvisar.

En zonas como Castilla y Leén, donde su aparicién es irregular, es
fundamental trabajar con estrategias preventivas. Desde Cerestia Crop
Care recomendamos iniciar la proteccién antes de las infecciones pri-
marias, especialmente en escenarios de primavera himeda.

Nuestras soluciones antimildiu, junto con el asesoramiento técni-
co en campo, permiten anticiparse al problema. Insistimos en la impor-
tancia de la correcta eleccién de productos, su posicionamiento en el
momento adecuado ylarotacién de materias activas.

A esto se suma el manejo agronémico del vifiedo, donde Cerestia
Crop Care también acompana al agricultor para reducir factores de
riesgo como el exceso de humedad en el follaje.

ARMETIL 25 WP es un antimildiu contrastado para vifa.
¢Describanos brevemente su composicion, dosis y manejo?

ARMETIL 25 WP es una de las soluciones antimildiu més consoli-
dadas dentro del portfolio de Cerestia Crop Care, ampliamente reco-
nocida por su eficaciay fiabilidad en campo.

Esta formulado como polvo mojable (WP) y contiene metalaxil al
25%, actualmente la materia activa con la sistemia mds completa, que
proporciona accién preventivay curativa temprana, protegiendo el cre-
cimiento vegetativo en fases clave del cultivo. Armetil 25 es un produc-
to con larga vida, sin ningtn tipo de resistencia y con las mas altas efica-
cias contrastadas, es una molécula fundamental en las estrategias de lu-
cha contra mildiu, especialmente cuando las condiciones son muy favo-
rables parala enfermedad.

Desde Cerestia Crop Care recomendamos su uso en los momen-
tos de mayor riesgo de infecciones, especialmente en los primeros esta-
dios del desarrollo de la vifia. Es fundamental aplicarlo con una correc-
ta coberturay siempre integrado dentro de un programa de tratamien-
tos que contemple la rotacion con otras soluciones del portfolio Ceres-
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tia Crop Care, con el objetivo de maximizar la eficacia y prevenir resis-
tencias.

Otro de los activos mads valiosos de las empresas son su ca-
pital humano. {Qué nos puede decir del equipo humano de Ce-
restia Crop Care?

En Cerestia Crop Care consideramos que nuestro equipo humano
esuno de los principales factores diferenciales de la compaiiia.

Contamos con profesionales altamente cualificados, con una gran
experiencia en sanidad vegetal y un profundo conocimiento del cultivo
de lavifia. Pero, sobre todo, destacamos por nuestra cercania al agricul-
tory nuestra presencia constante en campo.

Elequipo de Cerestia Crop Care no solo ofrece soluciones, sino ase-
soramiento técnico continuo, adaptado a cada situacién. Ademis, la
formacién constante es una prioridad para nosotros, lo que nos permite
estar siempre alineados con las nuevas necesidades del sector.

Y para garantizar el éxito comercial, la red de distribucion
juega un papel fundamental. {Qué valores aportala red de dis-
tribuciénde Cerestia Crop Care en CyLatravés de sus técnicos?

La red de distribucién de Cerestia Crop Care en

Empresa Agraria

éQué les diria a los agricultores de Castilla y Leon para que
confienenlas soluciones de Cerestia Crop Care?

Les diria que en Cerestia Crop Care van a encontrar mucho mas que
productos: van a encontrar un socio técnico de confianza.

Nuestro compromiso es acompafiar al agricultor durante toda la
campana, aportando soluciones eficaces, contrastadas y adaptadas a sus
necesidades reales. La experiencia de Cerestia Crop Care en sanidad
vegetal, junto con la cercania de nuestro equipo y nuestra red de distri-
bucién, nos permite ofrecer un valor diferencial claro.

Actualmente podemos afiadir a nuestros productos convencionales,
una amplia gama de Biosoluciones de alta calidad y eficacia, muy véli-
das tanto en agricultura convencional como para agricultura ecolégica.

La confianza en Cerestia Crop Care se basa en resultados en campo,
campafia tras campana.

¢Por donde pasa el futuro delaviia en nuestra comunidad?

Desde Cerestia Crop Care creemos que el futuro de la vifia en Casti-
llay Le6n pasa por la combinacién de sostenibilidad, innovacién y ren-
tabilidad.

Elviticultor deberd adaptarse a un entorno cada

Castilla y Ledn es clave para trasladar nuestro valor al
agricultor.

Conjuntamente con FIRECAL y Paralcampo tra-
bajamos con una red de técnicos altamente cualifica-
dos que comparten la filosofia de Cerestia Crop Care:
proximidad, rigor técnico y orientacion a resultados. Su
conocimiento del territorio y de las particularidades de
cada zona permite ofrecer recomendaciones ajustadas
y eficaces.

Ademis, la colaboraciéon estrecha entre Cerestia
Crop Care y su red de distribucién garantiza una res-
puesta 4gil ante cualquier incidencia en campo, algo
fundamental en campafias complejas. Este modelo re-
fuerza nuestro posicionamiento como una compaiifa
cercanay comprometida con el viticultor.

vez mds variable desde el punto de vista climitico,
lo que exigird una mayor anticipaciény precisién en
la gestién de la sanidad vegetal. En este contexto,
Cerestia Crop Care seguird apostando por solucio-
nes eficaces y programas integrales adaptados a es-
tas nuevas condiciones.

Ademds, la calidad seguird siendo un factor cla-
ve,y en ese sentido, la sanidad vegetal serd determi-
nante. Desde Cerestia Crop Care continuaremos
trabajando para acompanar al sector en este proce-
so, aportando conocimiento, innovacién y cercania.

Tomds de la Fuente: “La clave estd en la anticipacion
y en la toma de decisiones basadas en el conocimiento

técnico” .
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GIL PRESENTASU NUEVO PULVERIZADOR EZARO 6000
T

Teresa Gil en FIMA con el nuevo pulverizador EZARO 6000.

¢De dénde viene o qué significado tiene el nombre de Ezaro? En el mu-
nicipio de Dumbria, provincia de La Corufia, se encuentra la “Cascada del
Ezaro”, la cual forma el rio Jallas en su desembocadura al mar. La eleccién
del nombre de esta maquina, viene de la similitud de cuando estamos viendo
el pulverizador trabajando en el campo, y observamos en el horizonte una co-
lumna vertical de agua incidiendo en el terreno.

La novedad por excelencia este afio 2026 en GIL es el EZARO 6000 que
supone un importante salto tecnoldgico dentro de nuestra gama de pulveri-
zacién. El principal motivo por el que nuestra empresa decidié dar
comienzo a este nuevo proyecto, es para satisfacer la demanda de
nuestros clientes de poder disponer de una mayor autonomia y redu-
cir los tiempos de desplazamiento, y en consecuencia maximizar el
rendimiento de sus explotaciones.

Lo primero que vemos en una maquina es el disefio, y en este caso hemos
optado por un disefio de lineas redondeadas, limpias y muy actuales. Hemos
trabajado para que todos los mecanismos queden completamente integrados
y ocultos, logrando una imagen mucho mas compacta y cuidada. Esta decisién
no es solo estética: también tiene una clara funcién practica, ya que protege
los elementos mecdnicos, reduce la exposicién al desgaste y contribuye a au-
mentar la durabilidad del conjunto. En definitiva, es un disefio que combina
imagen, proteccién y longevidad.

Este nuevo modelo de pulverizador arrastrado tiene una capacidad real
de 6.300 L en su depésito principal, 550 L en el depésito auxiliar lavacir-
cuitos y 22 L en su depésito lavamanos. En los laterales del depdsito principal,
se incorporan 2 portones laterales, en los cuales, en su interior irdn protegidos
los diferentes elementos y componentes, tales como:

Porton izquierdo: Tenemos el incorporador de producto, pantalla Sy-
ncro, bomba manual del mozo hidréulico y 2 cajones auxiliares.

En este nuevo modelo GIL sustituye todas las combinaciones de llaves
manuales que el operario tenfa que manipular por la pantalla SYNCRO, la
cual automatiza secuencias de mandos (trabajo, limpieza de circuito, incorpo-
racién de producto, agitacién, etc), todo ello mediante la conexién CAN-Bus
alas valvulas eléctricas y a los distintos sensores. La seleccién de las diferentes
funciones por parte del operario, se podran realizar tanto desde el UT ISO-

Desarrollo integral
de proyectos agricolas
industriales

idl-Sdn LOSMmE

BUS en la cabina del tractor, como desde la propia pantalla SYNCRO situada
en el pulverizador.

Portén derecho: Observamos la Bomba, filtro de aspiracién, filtro de
presion, vilvulas eléctricas y 2 cajones auxiliares.

Con el EZARO, GIL rompe con la tradicional bomba de piston/membrana
accionada por toma de fuerza, presentando un nuevo concepto de bomba
centrifuga multietapa accionada por un motor hidrdulico, la cual nos
puede proporcionar de forma progresiva caudales de hasta 560 L/min. Nos
gustaria resaltar también las siguientes ventajas del uso de esta bomba: un
control de dosis mas eficiente al impulsar solamente el caudal nece-
sario sin tener que enviar a tanque el sobrante de agua, la posibilidad
de aumentar el radio de giro sin limitaciones y minimizar el mantenimiento
de la misma.

Desde el departamento técnico de GIL se ha tenido en cuenta cada detalle
en el proceso de disefio de la maquina, desde la lanza hasta llegar a las barras.
En cuanto a la lanza, podemos observar el cambio de ubicacién de la bomba,
la desaparicion del tradicional uso de la TDF, una escalera abatible muy ergo-
némica y la ausencia de conducciones, tanto hidrdulicas como eléctricas (con-
ducidas por el interior de la propia lanza), todo ello nos simplifica mucho
la operacion de enganchar-desenganchar el pulverizador y aumenta
la facilidad de maniobra.

En cuanto al chasis, un disefio en acero de alto limite eldstico con suspen-
sién en la lanza y en el eje, y un robusto paralelogramo para la suje-
cion de las barras.

En opcion podremos afiadir diferentes elementos, tales como, rompeolas
en el depésito principal, eje direccional automético, sistema de freno neumati-
co o freno doble hidriulico, entre otras muchas opciones que se puedan adap-
tar a la particularidad de las necesitades de tratamiento del agricultor.

Por dltimo, al igual que el modelo ABANTOS, este nuevo pulverizador
arrastrado EZARO 6000 podra equipar barras hidraulicas plegado pa-
ralelo en 5 tramos (anchos de trabajo de 16 a 24 m) y barras hidrdulicas
plegado paralelo en 7 tramos (para anchos de trabajo de 28 a 32 m).

La barra que equipa este pulverizador es una Barra paralela con plegados
en 7 tramos con un ancho de trabajo de 30 m. En particular esta barra lleva un
circuito de recirculacién de producto con 13 cortes automdticos controlados
por la pantalla ISOBUS.

Estas barras estdn fabricadas en acero de alto limite el4stico, con un disefio
continuo, sistema de apertura y cierre secuencial y dltimo tramo con plegado
vertical.

Consta de un novedoso sistema de suspensi6n hidréulica horizontal, ele-
vador hidrdulico en paralelogramo con suspension vertical hidroneumatica, y
ajuste de horizontalidad mediante resortes con sistema de amortiguacion late-
ral en el cuerpo central, en consecuencia, tendremos una mayor estabilidad de
la barra durante el trabajo.

Para una mayor facilidad para el agricultor lleva un sencillo sistema inde-
pendiente de bloqueo y nivelacién hidraulico de la barra.

Ademis, lleva de serie la geometria variable positiva (en opcién geome-
trfa variable negativa con sensores de control de altura automatico), mando
electrohidréulico con sélo 2 latiguillos al tractor, linea sensora, portaboquillas
compactjet de 4 vias de serie, luces de transporte LED y por supuesto toda la
tornilleria en acero inoxidable.

Desde GIL siguen innovando y aplicando la dltima tecnologia a todos
nuestros productos.

Fabricaci
Estructuras de hierros
Canstrucciones i

Proyectos de ingenieria int
para edificacion vobra civi
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PEDRO BARATOALERTAEN VALLADOLID DEL VACIADO DEL CAMPO

ESPANOLY RECLAMA UNAPAC QUE APOYE ALAGRICULTOR PROFESIONAL

El presidente de ASAJA particip6 en la XXXIX Semana Cultural de La Pedraja de Portillo con una
ponencia sobre la situacion de la agricultura espafola tras cuarenta afios en la Union Europea

36 Empresa Agraria

1 presidente de ASAJA, Pedro Barato, ofreci6 una ponencia

en La Pedraja de Portillo, municipio de la provincia de Valla-
dolid, en el marco de su Semana Cultural, en la que analiz6 la situa-
cién de la agricultura espafola tras cuatro décadas de integracion
europea.

Barato dibuj6 un escenario de transformacién profunda con da-
tos concretos: Espafia ha perdido mds de la mitad de sus agriculto-
res activos, pasando de 2.200.000 a poco mas de un mill6n; el na-
mero de explotaciones ha caido de 1.600.000 a menos de 800.000;
y la superficie cultivada ha retrocedido de 26 a 22 millones de hecté-
reas. “Castilla y Ledn es el gran granero, pero que se estd quedando
vacio”, afirmd.

El presidente de ASAJA sefal6 a la Politica Agricola Comin co-
mo una herramienta imprescindible para el sector, pero alerté de
su progresivo deterioro. El presupuesto agrario europeo ha pasado
de representar el 70% del presupuesto comunitario en los primeros
anos de integracién a no alcanzar hoy el 0,7% del PIB europeo, al
tiempo que la carga burocratica sobre las explotaciones no ha dejado
de crecer sin que ello se traduzca en mejoras reales para el productor.

Barato reclamé una PAC orientada al profesional del campo y
una legislacién disefiada para mantener activa la vida en los munici-
pios rurales. Subrayé ademads la necesidad de trasladar a la sociedad
un mensaje que considera insuficientemente conocido: la PAC be-
neficia directamente al consumidor, que gracias a ella puede acce-
der aalimentos de calidad a precios asequibles.

La ponencia abordé igualmente el impacto de los costes de pro-
duccién —fertilizantes, energia y mano de obra— sobre la viabili-
dad econémica de las explotaciones, y la necesidad de que el precio
de venta cubralo que cuesta producir, en el marco del cumplimiento
efectivo de la Ley de la Cadena Alimentaria.

Barato cerr6 su intervencién apelando al agua como gran opor-
tunidad estratégica para el campo espanol. Con 3.600.000 hectd-
reas de regadio actuales y una superficie de secano potencialmen-
te transformable que roza los 12 millones de hectireas, el presiden-
te de ASAJA reclamé una politica hidrica despolitizada que permita
aprovechar ese potencial. “Donde hay agua, las cosas se ven de otra
forma”, concluyé.

La participacién de Pedro Barato en La Pedraja de Portillo tiene
un valor afiadido: ya estuvo en este mismo municipio en 2008, invi-
tado por la misma Semana Cultural. Su regreso dieciocho afios des-
pués permite trazar con precisién el recorrido de un sector que ha
cambiado profundamente, y que reclama con la misma urgencia de
entonces politicas a su altura.

La XXXIX Semana Cultural de La Pedraja de Portillo, organiza-
da por la Asociacién Cultural Pefia La Aldaba, cont6 con seis jorna-
das con conferencias, obras de teatro y conciertos.

El evento comenzé con la conferencia ‘El fatbol de ayer a hoy’,
impartida por los periodistas deportivos Alfredo Relafio y Javier
Ares.

El martes fue el turno de la tertulia taurina “Tesén, Valor, Honra-
dez yTriunfo’, a cargo del torero Fernando Roblefio y moderada por
el periodista Juan Miguel Nudfiez. Mientras que el miércoles se pre-
sent6 la obra ‘“Cémo estdn ustedes?’, dirigida por Rody Aragén en
homenaje alos Payasos de la Tele.

Por la Pedraja de Portillo pasé también el ex diputado del Parla-
mento Vasco, Nicolas Redondo Terreros, que hablé sobre ‘Los peli-
gros de la Democracia Espafiola’.

El fin de fiesta lo puso el grupo Sobremesa con su actuacién mu-
sical el sdbado para cerrar esta semana dedicada ala cultura.

El presidente de la Asociacion Pefia La Aldaba, Aurelio Martin, la alcaldesa de
La Pedraja de Portillo, Henar Gonzdlez, el presidente de ASAJA, Pedro Barato;
el director comercial de Fertinagro Biotech, Gerado Duefias'y el responsable de
la Revista Empresa Agraria, Lucio Ferndndez.

-

La XXXIX Semana Cultural de La Pedraja de Portillo, organizada por la Aso-
ciacion Cultural Pefia La Aldaba, contd con seis jornadas con conferencias,
obras de teatro y conciertos.
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LIMAGRAIN FIELD SEEDS IBERICA:
50ANOS JUNTOALAGRICULTOR

Con motivo del 50.° aniversario, la compafia presento el lema “La pasion como
estilo de vida”, un mensaje que pone en valor ese compromiso compartido

En 2026, Limagrain Field
Seeds Ibérica celebra su 50.° ani-
versario, un hito que representa
medio siglo de trabajo constante en
Espafia y Portugal dedicados a in-
vestigar, desarrollar, producir y co-
mercializar semillas de cultivos ex-
tensivos adaptadas a cada territorio.
Este aniversario es mucho mas que
una fecha: simboliza cinco décadas
de compromiso con la agricultura y
con quienes trabajan la tierra, siem-
pre con un objetivo claro y constan-
te: avanzar junto al agricultor.

Historia y arraigo

La historia de Limagrain Field
Seeds Ibérica comienza en 1976 con
SENASA (Semillas de Navarra

Catorce de los quince miembros de su Consejo de Administracion son
agricultores activos, lo que asegura que cada decision estratégica, esté
alineada con la realidad del campo.

Innovaciéon y modernizacion

Lainnovacién hasido un pilar des-
de los inicios. La compaiia ha apos-
tado por programas de investigacién
avanzados, redes de experimenta-
cién y un profundo aprendizaje agro-
némico para desarrollar variedades
adaptadas a Espaifia y Portugal. Esto
permite ofrecer semillas mds produc-
tivas, eficientes en el uso de recursos
y preparadas para las exigencias ac-
tuales del campo, en un esfuerzo sos-
tenido que se refleja también en su
apuesta por la investigacién y el de-
sarrollo, a la que destina el 14% de su
facturacién anual y en la que trabaja
el 20% de su plantilla. Cada afio se
lanzan de media 12 nuevas variedades

S.A.), en un contexto en el que la
modernizacién de la agricultura y la mejora de los cultivos eran
fundamentales para el crecimiento del sector agroalimentario.
Desde sus primeros afios, la compaiiia se centré en ofrecer solucio-
nes adaptadas a las necesidades locales, apoyando la productividad
de los cultivos y la profesionalizacién del agricultor.

Con el paso del tiempo, SENASA se integré en el grupo coo-
perativo Limagrain, uno de los referentes internacionales en
el d4mbito de las semillas. Esta integracién permitié combinar la
innovacién tecnoldgica global con un profundo conocimiento del
territorio local. Con sede central en Elorz (Navarra), Limagrain
Field Seeds Ibérica ha desarrollado una estructura que le permite
comprender la diversidad agroclimdtica de la Peninsula Ibérica,
ofreciendo soluciones adaptadas a cada zona y consolidando re-
laciones sélidas con agricultores, distribuidores y colaboradores.

Cooperativa guiada por agricultores

Uno de los elementos que hace tunica a Limagrain es su origen
y filosofia cooperativa. Aunque hoy es un grupo internacional con
presencia en mds de 70 paises, mantiene una identidad singular:
es una empresa fundada y dirigida por agricultores. Catorce de los
quince miembros de su Consejo de Administracién son agriculto-
res activos, lo que asegura que cada decision estratégica, de inves-
tigacién o de produccidn esté alineada con la realidad del campo.
Este vinculo directo con el agricultor ha sido clave para construir
un modelo basado en la proximidad, el conocimiento agronémico
y la comprensién de las necesidades de cada explotacién.

La marca LG

El desarrollo de la marca LG, buque insignia de la compania,
refleja la evolucién de Limagrain y su compromiso con una agricul-
tura mas productiva, eficiente y sostenible. LG es reconocida en
cultivos como maiz, girasol, colza y cereal, y su crecimiento se ha
apoyado en la combinacién de investigacién avanzada, redes de ex-
perimentacién y contacto continuo con los agricultores. Cada va-
riedad se desarrolla teniendo en cuenta factores como clima, tipo
de suelo y practicas agricolas locales, garantizando asi la viabilidad
y rentabilidad de las explotaciones.

En un entorno marcado por la variabilidad climatica, la sequia
y la presién por optimizar recursos, contar con semillas adaptadas
es mas importante que nunca. La innovacién varietal no solo busca
aumentar los rendimientos, sino también aportar resiliencia, efi-
ciencia en el uso del agua y sostenibilidad ambiental, ayudando al
agricultor a producir mas con menos recursos.

de semillas, resultado de procesos de
investigacion que pueden prolongarse durante cerca de una década
antes de su llegada al mercado.

En los tltimos afios, Limagrain Field Seeds Ibérica ha reforzado
su compromiso con importantes inversiones en modernizacién in-
dustrial, digitalizacién de procesos y mejora logistica, consolidan-
do su papel dentro del grupo y su capacidad de respuesta al sector.
Este esfuerzo garantiza un servicio mds 4gil y eficiente, capaz de
anticiparse a los retos del agricultor y a las demandas de un sector
en constante transformacion.

La pasion como estilo de vida

Mais alla de la tecnologia y la innovacidn, el verdadero motor de
Limagrain sigue siendo el factor humano. Agricultores, empleados,
distribuidores y colaboradores forman parte de una red que ha he-
cho posible este recorrido de cinco décadas. Personas que compar-
ten una visién comun: la de una agricultura sostenible, eficiente y
conectada con el territorio.

Con motivo del 50.° aniversario, la compania presenté el lema
“La pasion como estilo de vida”, un mensaje que pone en valor
ese compromiso compartido. La frase refleja la vocacién de quie-
nes trabajan la tierra, la dedicacién de los equipos de investigacién
y produccién, y la voluntad de construir futuro junto al agricultor.
Ademds, subraya la importancia del relevo generacional: el agricul-
tor del presente combina experiencia y conocimientos tradiciona-
les con nuevas herramientas digitales, reflejando la evolucién del
sector y el papel que empresas como Limagrain desempefian en
este proceso de transformacion.

Mirar hacia adelante

Alcanzar los 50 afos es un motivo de orgullo, pero también una
invitacién a mirar hacia el futuro con compromiso. En un sector en
constante cambio, marcado por desafios como el cambio climdtico
o la necesidad de maximizar la produccién, Limagrain Field Seeds
Ibérica seguird impulsando nuevas variedades, reforzando proce-
sos industriales mds eficientes y profundizando en su cercania con
el agricultor.

El compromiso permanece intacto: crecer junto al campo des-
de la innovacién, el conocimiento agronémico y la sostenibilidad,
contribuyendo a un objetivo esencial para todos: garantizar la ali-
mentacién de las préximas generaciones.

Para conocer mds sobre su trayectoria y las ini- 1"-‘,‘
ciativas vinculadas a su 50.° aniversario, se puede %

L6y 5C
consultar su pigina web: LG Seeds Espana. =7 | ahios
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ARELI®: UNANUEVAHERRAMIENTAESTRATEGICA
PARAEL CONTROL DEL MILDIU EN PATATA

Certis Belchim ha desarrollado un nuevo fungicida
gue combina innovacion, eficacia y flexibilidad

un control robusto incluso ante presion elevada de enfermedad.
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I mildiu continda siendo una de las enfermedades més desa-

fiantes para el cultivo de la patata en Espafia, especialmente
en campafas marcadas por la inestabilidad climtica y la aparicién
de nuevas cepas mds complejas de Phytophthora infestans. En este
contexto, disponer de soluciones eficaces, estables y que contri-
buyan a una adecuada gestién de resistencias es fundamental para
garantizar producciones rentables y de calidad.

Con este objetivo, Certis Belchim ha desarrollado Areli®
(ESo01912), un nuevo fungicida que combina innovacién, eficacia
y flexibilidad, y que ya estd disponible para los productores espa-
fnoles.

Una combinacién activa disefiada para afrontar los nue-
vos retos del mildiu

La fortaleza de Areli® reside en la integracién de dos materias
activas estratégicas dentro del porfolio de la compania: ciazofa-
mida y valifenalato. Juntas, aportan una sinergia Gnica y com-
plementaria:

*Ciazofamida

*Actta como una barrera preventiva altamente eficaz. Su modo
de accién impide la germinacién de esporas y protege tanto hoja
como 6rganos vegetativos frente a las primeras infecciones.

*Valifenalato

*Aporta un efecto translaminar que garantiza proteccién en
ambas caras de la hoja, ademds de una importante accién anties-
porulante, que limita la formacién y diseminacién de nuevas es-
tructuras infectivas.

Esta combinacién convierte a Areli® en una herramienta ver-
stil para diferentes etapas del cultivo, proporcionando un control
robusto incluso ante presion elevada de enfermedad.

Formulacién liquida innovadora: adherencia rapida y
resistencia al lavado

Areli® se presenta en una formulacion liquida de alta ca-
lidad, disenada para mejorar la humectacién y cobertura de la su-
perficie foliar. Una de sus ventajas mds destacadas es su capacidad
para resistir el lavado por lluvia tras solo 30 minutos de se-
cado, un atributo clave en escenarios de inestabilidad meteorol6-

Areli® es una herramienta versdtil para diferentes etapas del cultivo, proporcionando

gica, cada vez mds frecuentes en las zonas
productoras.

Gracias a esta estabilidad, el agricultor
puede confiar en que el tratamiento man-
tendrd su eficacia incluso tras episodios de
lluvia inesperados, contribuyendo a una
proteccién uniforme y consistente.

Flexibilidad para integrarse en
programas de control del mildiu

Areli® permite hasta cuatro aplica-
ciones por campana, lo que facilita su
integracién en estrategias de manejo que
incorporan rotacién de materias activas y
refuerzan la gestién de resistencias.

Ademis, encaja de forma natural con
otros fungicidas del catdlogo de Certis Bel-
chim para el control del mildiu en patata,
como Ranman® Top, Voyager®, Oha-
yo®, Sporax®, Cymbal®, Grifon® o
Valis® Plus, permitiendo construir pro-
gramas completos, eficaces y adaptados a
las necesidades reales de cada explotacién.

Un lanzamiento con proyeccién de
futuro

El desarrollo de Areli® responde al
compromiso de Certis Belchim con solu-
ciones innovadoras, sostenibles y orientadas a maximizar la renta-
bilidad del agricultor. La compaiia ya trabaja en la ampliacién de
su etiqueta hacia otros cultivos, convencida del valor afiadido que
esta tecnologia puede aportar en diferentes contextos productivos.

Con Areli®, los productores de patata disponen de una herra-
mienta moderna, fiable y alineada con los nuevos retos agronémi-
cos del mildiu, contribuyendo a una proteccién eficaz desde las
primeras fases del ciclo hasta los momentos de mayor sensibilidad
del cultivo.

v ot

Una de sus ventajas mds destacadas es su capacidad para resistir el lavado por
lluvia tras solo 30 minutos de secado.
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LARED AKISCYL PRESENTALOS PRIMEROS 14 PROYECTOS DE INNOVACION QUE

IMPULSARAN EL SECTORAGROALIMENTARIO DE CASTILLAY LEON CON 7,8 MILLONES DE EUROS

La consejera de Agricultura, Ganaderia y Desarrollo Rural destaca el «esfuerzo colectivo» del
sector para buscar iniciativas que fomenten la eficiencia, el ahorro de costes y la competitividad

1 novedoso siste-

ma de conocimien-
to en agricultura AKIS-
CyL ha presentado sus pri-
meros 14 proyectos de inno-
vacién en los que participa-
rdn 93 socios con 7,8 millo-
nes de inversién, “en un es-
fuerzo colectivo sin prece-
dentes para buscar inicia-
tivas que fomenten la efi-
ciencia, el ahorro de costes
y la competitividad del sec-
tor agroalimentario de Cas-
tillay Le6n”, segtin ha desta-
cado la consejera de Agricul-

Los proyectos, que se ejecutardn durante los proximos 3 afios, son el resultado de las 69 reu-
niones técnicas celebradas en el ultimo afio por los 17 grupos sectoriales de lared AKISCyL.

sarrollo de plataformas de
andlisis de datos para mejo-
rar la toma de decisiones en
explotaciones  ganaderas.
Estas herramientas permi-
tirdn avanzar hacia una ges-
tién mads eficiente y basada
en datos, reduciendo cos-
tes y mejorando su compe-
titividad.

En el dmbito ganade-
ro también destacan pro-
yectos dirigidos a la digita-
lizacién del sector bovino y
ovino-caprino, el desarrollo
de estrategias para la erradi-

tura, Ganaderiay Desarrollo
Rural, Maria Gonzélez Corral.

Los proyectos, que se ejecutaran durante los préximos 3 afios,
son el resultado de las 69 reuniones técnicas celebradas en el tlti-
mo afio por los 17 grupos sectoriales de lared AKISCyL, donde mas
de 400 profesionales han identificado las necesidades estratégicas
delsectory han priorizado las soluciones que reforzaran el liderazgo
agroalimentario de la Comunidad.

Una de las principales caracteristicas de la red es que favorece la
participacién del sector en la toma de decisiones. “Recogemos di-
rectamente demandas sectoriales reales, trabajamos de forma coor-
dinada con el sector y lo traducimos en proyectos practicos para los
profesionales y técnicamente viables”, ha remarcado Gonzélez Co-
rral.

Ello se refleja en que los socios de los proyectos, bajo la coordi-
nacion del Instituto Tecnoldgico Agrario de Castilla y Le6n (ITA-
CyL), representan todos los eslabones de la cadena como agricul-
tores, ganaderos, organizaciones profesionales agrarias, cooperati-
vas, industrias de transformacion, comercializadoras, ayuntamien-
tos, consejos reguladores DOP/IGP, asociaciones sectoriales y em-
presas tecnoldgicas.

Los trabajos abordardn, a partir de la innovacién, la experimen-
tacién y la formacién, desafios estratégicos para Castillay Leén co-
mo pueden ser la digitalizacién y la inteligencia artificial aplicada al
sector; la optimizacién del uso del aguay otros insumos; sostenibili-
dad; adaptacién al clima; retos sobre sanidad vegetal y animal; segu-
ridad alimentaria; la revalorizacién de producciones estratégicas, el
equilibrio de la cadena o la transferenciay formacién técnicas.

“La presentacién de estos primeros 14 proyectos demuestra el
papel clave que desempena el ITACyL como coordinador del sis-
tema AKISCyL para facilitar la conexién entre el sector producti-
vo, el conocimiento cientifico y la administracién con el fin de re-
forzar nuestra posicién como una de las comunidades més acti-
vas en innovacién tecnoldgica aplicada a la actividad agraria”, ha
afirmado la consejera.

Las propuestas delos grupos

En el 4ambito agricola, los proyectos se centran en pricticas co-
mo el uso de cubiertas vegetales en horticultura, el impulso de cul-
tivos emergentes como los frutos secos o la creacién de redes de en-
sayos en cultivos extensivos. Asimismo, se avanzard en la optimiza-
cién de la nutricién vegetal, el riego inteligente y la mejora de la pro-
teccion de cultivos mediante tecnologias de precision y el uso de
drones.

La digitalizacién y la inteligencia artificial constituyen uno de
los ejes transversales, con iniciativas sobre monitorizacién y pre-
diccién de plagas mediante sistemas automatizados, asi como al de-

cacién de enfermedades o la
gestion de efluentes en explotaciones porcinas para reforzar la via-
bilidad econémicay el cumplimiento de los estindares ambientales.

Finalmente, la industria agroalimentaria estd representada a tra-
vés de proyectos orientados ala seguridad alimentariay aincremen-
tar el valor afiadido de las producciones. Entre ellos, se incluyen ini-
ciativas para mejorar la seguridad microbioldgica en la cadena car-
nica y desarrollar nuevas estrategias de valorizacién de la leche de
oveja.

Cuestiones transversales

Ademids de estas propuestas, que serdn financiadas por el Plan
Estratégico de la PAC 2023-2027, en los grupos sectoriales se han
identificado lineas de trabajo comunes consideradas estratégicas
parael futuro del sector.

Entre ellas se encuentran el relevo generacional, la formacién y
capacitacion profesional, la digitalizacion, el impulso de la I+D+iy
la transferencia de conocimiento, la simplificacién administrativa
y normativa, asi como una mayor promocién y comunicacién para
poner en valor la actividad agroalimentaria. “Todas ellas ya se estan
abordando a través de diferentes programas e iniciativas impulsadas
por la Consejeria”, ha afirmado Gonzélez Corral.

Asimismo, el trabajo desarrollado en el marco de AKISCyL ha
permitido trasladar a otras administraciones mds de 30 cuestiones
y demandas del sector. Algunas de ellas son la tramitacién de auto-
rizaciones de actividad econémica en el medio rural; la mejora de la
conectividad; la simplificacién normativa y administrativa; mejora
de la normativa sobre la cadena alimentaria; la revision de condicio-
nantes ambientales; una mayor promocion social del papel estraté-
gico del sector agroalimentario, y la defensa integral de la actividad
agropecuariay sus productos.

Los trabajos abordardn, a partir de la innovacion, la experimentacion y la for-
macion, desafios estratégicos para Castilla y Leon.
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VITICULTURAREGENERATIVA: COMO YARA IMPULSA UN MODELO
DE VINEDO BASADO EN CIENCIA, RESULTADOS Y SOSTENIBILIDAD

La viticultura ofrece la posibilidad de aportar una produccion de calidad, reduciendo a su vez su
impacto ambiental y mejorando la salud del suelo. En este contexto, la agricultura regenerativa
se posiciona como un enfoque clave. Yara apuesta por un modelo de viticultura regenerativa
basado en resultados, apoyado en el conocimiento agronomico, la innovacion en fertilizacion y la
investigacion, con ensayos que evaluan el efecto de distintas propuestas de nutricion vegetal en
la fertilidad del suelo, y eficiencia en el uso de los recursos.

ElITACyL acogio una Jornada sobre la Agricultura Regenerativa ofrecida por Yara.

Un nuevo enfoque para el vifiedo: qué es la viticultura
regenerativa

Para Yara, la agricultura regenmerativa es una propuesta
sistemdtica y basada en resultados, orientada a adoptar las mejores
practicas agricolas sostenibles con un impacto positivo medible en el
medio ambiente y el clima. No se trata de un conjunto cerrado de técnicas,
sino de un enfoque integral, adaptable a cada explotacién, que busca
mejoras simultdneas en cinco grandes dmbitos: clima, salud del suelo,
biodiversidad, uso de recursos y prosperidad del agricultor.

Aplicada al vifiedo, la viticultura regenerativa persigue restaurar
y mejorar la funcionalidad del suelo, reforzar la resiliencia del
cultivo frente a estrés bidtico y abidtico y garantizar la rentabilidad de
la explotacién a largo plazo, mejorando el rendimiento y la calidad de la
vendimia.

Yara tiene un impacto especialmente relevante en tres de los pilares
clave de la agricultura regenerativa: clima, salud del suelo y uso
eficiente de los recursos, y contribuye de forma significativa también a
la biodiversidad y a la prosperidad del viticultor.

Su propuesta se apoya en una combinacién integrada de:

*Conocimiento agronémico y del cultivo, basado en la ciencia y
en la toma de decisiones informadas.

*Soluciones digitales, que permiten ajustar la nutricién a la demanda
real de la planta y las condiciones del suelo.

*Fertilizantes orgdnicos, que favorecen la materia orginica y la
actividad biolégica.

*Productos especiales (biostimulantes, soluciones foliares,
fertirrigacion y coatings), disefiados para mejorar el rendimiento y la
tolerancia al estrés.

Un elemento central del enfoque de Yara es el uso correcto del
fertilizante: aplicar la fuente adecuada, en el momento oportuno y segiin
las necesidades reales del cultivo y del suelo, evitando la sobrefertilizacién
y mejorando la eficiencia del uso de nutrientes.

Beneficios de la viticultura regenerativa con soluciones Yara:

I. Mejora de la salud del suelo: Las pricticas regenerativas
impulsadas por Yara favorecen la estructura del suelo, la actividad
microbiana, la capacidad de retencién de agua y la fertilidad

a largo plazo. El uso de fertilizantes orginicos y soluciones adaptadas
al campo ayuda a mantener un equilibrio nutricional que reduce la
acidificacién y la salinidad, mientras que el crecimiento radicular y
vegetativo incrementa el aporte de materia orgdnica.

2. Biodiversidad funcional: Un suelo vivo es la base de un vifiedo
resiliente. Las soluciones de Yara contribuyen a mejorar la diversidad
y funcionalidad del microbioma, favoreciendo microorganismos
beneficiosos, ciclado de nutrientes y una mejor estructura del suelo. Esto
se traduce en una mejor respuesta del viefiedo ante agentes externos y, en
consecuencia, en una reduccién del uso de insumos adicionales.

3. Uso eficiente de los recursos: La combinacion de nutricién
equilibrada, asesoramiento agronémico y herramientas digitales permite
optimizar eluso de nutrientes, aguay suelo, aumentando la eficiencia
productiva con menor impacto ambiental. Mantener rendimientos
elevados reduce ademds la presion sobre el cambio de uso del suelo.

4. Prosperidad del viticultor: El objetivo final es claro: mejorarla
rentabilidad del agricultor. Una mejor gestién de la nutricién vegetal
se refleja en un crecimiento ms equilibrado del vifiedo, mayor estabilidad
productiva y una reduccién de costes asociados a ineficiencias o pérdidas
de nutrientes.

Ensayos, investigacion e indicadores: el trabajo de Yara en
vinedo

A través del Yara Regeneration Knowledge Centre Iberian, la
compania estd desarrollando ensayos especificos en vifiedo para evaluar
la integraci6n de su propuesta de fertilizacién, productos y servicios con
otras précticas regenerativas, como cubiertas vegetales.

Estos ensayos se apoyan en indicadores clave, que permiten medir
de forma objetiva el impacto de las pricticas regenerativas, entre ellos:

-Indices de calidad del suelo, basados en parametros fisico, quimicos
y biolégicos del suelo

-Indicadores de seguimiento de huella de carbono

-Evaluacién de la eficiencia en el uso de recursos como nutrientes, agua
o el propio suelo.

-Incidencia en pardmetros de calidad organoléptica de la vendimia.

Resultados que apuntan al futuro del vinedo

Los primeros resultados muestran una mejor gestién de la
nutricién fosférica, un impulso de algunas funcionalidades
microbianas del suelo y una reduccién potencial de las emisiones
en campo, especialmente cuando se combinan soluciones nutricionales
avanzadas con un manejo adecuado de la materia orgdnica. Ademds, se
observé un aumento de beneficios en los resultados tedricos de cultivo, al
reducir costes en la nutricién vegetal.

Laviticultura regenerativa no es una tendencia pasajera, sino un nuevo
paradigma productivo. Con un enfoque basado en ciencia, innovacién
y resultados medibles, Yara se posiciona como un socio estratégico para
acompanar a los viticultores en la transicién hacia un modelo de vifiedo
mis resiliente, sostenible y rentable.

ITACyL se ha unido a la empresa Yara, lider mundial en nutricion vegetal, para el desarrollo de un proyecto pionero de agricultura regenerativa.

Yara
Fegenaration |

Knowledpe |
Centrs

W= Coastilay Licon
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Manuel Robles, Gerente de Ferticenter - Grupo DELSO
‘DELSOAPUESTAPOR ESTRATEGIAS

D)

UE MEJORAN LAEFICIENCIADELNITROGENOQ”

Robles: “ElSAS G3, sulfato amonico sostenible, es una innovacion tecnologica inica en Europa, que refleja nuestra capacidad de desarrollo”

ELSO es una compafia lider en la comercializa-

cién de fertilizantes, con una trayectoria en el sec-
tor que se remonta a 1978. En la actualidad, es referente en
la fabricacién de fertilizante compactado, con una capaci-
dad de produccién superior a las 150.000 toneladas anuales.
Cuenta con una amplia red de empresas comerciales, logisticas y de
produccién propia en paises como Espana, Portugal, Francia, Italia,
Marruecos y Angola.

En DELSO incorporan los dltimos avances en técnicas de ferti-
lizacién a través de su centro de investigacién y de gamas de solu-
ciones de alta tecnologia, més eficientes y respetuosas con el me-
dio ambiente, con el objetivo de maximizar el rendimiento de ca-
da cultivo.

Para analizar los nuevos retos en fertilizacién agricola, hemos
conversado con Manuel Robles, gerente de Ferticenter en el Gru-
po DELSO.

DELSO acaba de renovar su imagen corporativa. {Qué
objetivo se pretende conseguir?

La decisién de unificar todas las marcas bajo DELSO respon-
de a una estrategia clara de fortalecimiento de nuestra identi-
dad y posicionamiento. En un sector técnico y profesional co-
mo el agroindustrial, la confianza estd estrechamente liga-
da a la reputacién, y concentrar toda la actividad en una sola mar-
ca nos permite consolidarla de forma coherente y continua.
Este modelo aporta mayor claridad al mercado, simplifica la comu-
nicacién y refuerza la eficacia de nuestras acciones de marketing,
permitiendo que cada nuevo desarrollo se beneficie del valor ya
construido. DELSO actia asi como un eje comun que integra to-
da la actividad del grupo y proyecta una identidad sélida, profesio-
naly reconocible.

DELSO tiene un compromiso con Castillay Leon. iQué
presencia mantenéis enlaregion?

Castilla y Ledn es una regién estratégica por su peso agricola y
ganadero, y por ello hemos destinado una parte muy relevante de
nuestros recursos a esta comunidad. A nivel logistico, contamos con
infraestructuras clave como el puerto de Santander, con 20.000 m?
de almacenaje y muelle propio, asi como otras posiciones portua-
rias y almacenes interiores en Valladolid y Palencia, que nos per-
miten responder con agilidad en momentos clave de campaiia.

En cuanto a produccién, una parte muy importante de nuestra ca-
pacidad industrial se localiza en Castillay Le6n. Destacan la fibrica
de Fertigran en Burgos, vinculada al sulfato aménico, y nuestra plan-
ta de compactacién en Osorno (Palencia), desde donde fabricamos
NPK convencionales y a medida, ademas de realizar mezclas, inhi-
bicién y tintado. Todo ello nos aporta una gran flexibilidad y cerca-
nia al agricultor.

¢Qué papeljuegalaI+D+ienlaidentidad de DELSO?

La I+D-+i es esencial para afrontar los retos actuales del sector
agricola. En DELSO trabajamos en soluciones que permitan al agri-
cultor mejorar la rentabilidad y el manejo de sus explotaciones, ali-
neadas con las nuevas normativas y con criterios de sostenibilidad.
Nuestras lineas de investigacion se centran en mejorar la absorcién
de nutrientes, reducir pérdidas de fertilizantes, desarrollar bioesti-
mulantes complementarios al abonado y avanzar en soluciones ba-
sadas en microorganismos que favorezcan la salud del sueloy del en-
torno radicular.

Uno de sus objetivos es la produccién propia con baja
huella de carbono. éCémolo consiguen?

Avanzar hacia una produccién con menor huella de carbono es
uno de nuestros ejes estratégicos. Para ello utilizamos materias pri-
mas de menor impacto ambiental, optimizamos los procesos pro-
ductivos y desarrollamos fertilizantes mds eficientes en campo, que
permiten ajustar dosis y mejorar el aprovechamiento por parte del
cultivo. Todo este trabajo se apoya en sistemas de trazabilidad y cdl-
culo de huella de carbono alineados con estdndares internacionales
como 1aISO 14067.

éQuérepresentael producto SAS G-3?

SAS G3, sulfato aménico sostenible, es una innovacién tecno-
légica Gnica en Europa que refleja nuestra capacidad de desarrollo.
Se caracteriza por una granulometria uniforme de 3 mm y una alta
esfericidad, que garantizan una distribucién homogénea en campo.
Ademas, se fabrica mediante procesos eficientes y con materias pri-
mas sostenibles, lo que permite ofrecer una solucién eficaz y respe-
tuosa con el medio ambiente.

Europa apuesta por fertilizar con menos nitrégeno.
éComo se puedelograr sin perder rendimiento?

El nitrégeno es un nutriente esencial pero muy dificil de ges-
tionar por su movilidad y sus pérdidas. Reducir dosis sin una es-
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trategia adecuada suele comprometer el rendimiento. Por eso,
en DELSO planteamos un enfoque integral suelo-planta, ac-
tuando tanto sobre el fertilizante como sobre la salud del suelo.
Apostamos por regeneradores de la actividad microbianay por tec-
nologias propias que reducen las pérdidas y mejoran la eficiencia del
nitrégeno, permitiendo aplicar menos cantidad con mayor eficacia
y cumpliendo las exigencias europeas.

Otralinea de negocio son los bioestimulantes. éQué cul-
tivos se benefician de estas soluciones?

Nuestro catdlogo de bioestimulacién es muy amplio y es-
td disefiado para mejorar el rendimiento en distintos culti-
vos y situaciones. Ofrecemos soluciones para mejorar la ab-
sorcién de nutrientes, mitigar el estrés abidtico, mejorar la ca-

Empresa Agraria

lidad de la cosecha y favorecer la estructura y salud del suelo.
Estas soluciones estan registradas para la mayoria de cultivos exten-
sivos, lefiosos y horticolas, con dosis y usos especificos, lo que nos
permite dar respuesta a los principales problemas del agricultor.

El equipo humano es uno de los grandes activos de DEL-
$0. ¢{Cémolo definiria?

Nuestro origen familiar se refleja claramente en la cultura de la
empresa. Apostamos por un entorno cercano, donde las personas
se sienten parte activa del proyecto. Esto se traduce en equipos muy
cualificados, comprometidos y con una clara vocacién de servicio,
que contribuyen cada dia a seguir ofreciendo productos y solucio-
nes de alto nivel.
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ES ELMOMENTO DEASEGURAR FRENTEALPEDRISCO

El modulo P de cultivos herbaceos cubre los danos provocados por
los riesgos de pedrisco, incendio y riesgos excepcionales por parcela

En 2025, la contra-
tacién de los se-
guros agrarios a nivel na-
cional creci6 un 1%, tan-
to en primas —alcanzando
los 1.029 millones de eu-
ros— como en nimero de
polizas —con casi 380.000
polizas suscritas duran-
te el ejercicio—. Si bien,
el crecimiento se aprecia
mis en la superficie ase-
guraday en la cantidad de
produccién y el valor ase-
gurados. Asi, con 6,24 mi-
llones de hectéreas, la su-
perficie asegurada crece
un 5%, y con 42 millones
de toneladas, la produc-
cién protegida fue un 3%
mayor.

Ademis, por undéci-
mo aflo consecutivo, se
batié6 el récord en capital
asegurado y en 2025 au-
ment6é un 6% hasta los
19.332 millones de euros.
Las lineas de seguro cu-
ya contratacién impul-
s6 este crecimiento fue
los herbdceos extensi-
vos (+9%), la uva de vino
(+59), los citricos (+5%) o
el conjunto de los seguros
pecuarios (+10%)

En Castilla y Leén
la contratacion se mantiene estable

En el caso de Castillay Ledn, el ano pasado se firmaron cerca de
76.200 pélizas que dieron cobertura a una superficie de mas de 2 mi-
llones de hectareas y a una produccién asegurada superior a los 10
millones de toneladas. El capital asegurado alcanza casi los 3.000
millones de euros.

La produccién mds asegurada es la de cultivos herbéaceos, con
mads de 44.500 pélizas firmadas, una produccién asegurada cercana
alos 8 millones de toneladas y un capital asegurado de mas de 1.734
millones de euros. Y es que, Castilla y Ledn es principal zona pro-
ductora de cultivos herbaceos, junto a Castilla-La Mancha, Aragén,
Andaluciay Catalufa.

Ahora, es el momento para proteger las producciones
frente al pedrisco

A través de médulos especificos para este tipo de siniestros, o
con los médulos complementarios que permiten ajustar la cobertu-
ra asegurada de acuerdo con las expectativas de produccién, ofre-
ciendo mayor seguridad. Estos médulos complementarios sirven
paralos productores que, tras contratar un seguro en otofio, ven que
sus cosechas superardn las expectativas iniciales. Si temen que las
tormentas primaverales y el pedrisco puedan arruinar una campana
excepcional, pueden contratar un seguro adicional para asegurar su
produccién, protegiéndola de posibles dafios de tltima hora.

El médulo P de culti-
vos herbaceos cubre los
dafos provocados por los
riesgos de pedrisco, in-
cendio y riesgos excepcio-
nales por parcela, lo que
significa que en el mo-
mento en el que ocurraun
siniestro, la cobertura se
realiza por parcelay porlo
tanto la indemnizacién se
calculard igualmente a ni-
vel de parcela. Ademis,
el seguro incluye una ga-
rantia a la paja de cereales
de invierno que cubre los
riesgos citados anterior-
mente.

2025,
mentas

No hay que olvidar que
el afio pasado resultd es-
pecialmente  tormento-
s0, y que, a nivel nacional,
la reiteracién de precipi-
taciones (y fundamental-
mente el pedrisco) lleva-
ron a cerrar con récord de
indemnizaciones (530 mi-
llones de euros) y super
ficie afectada (mds de un
millén de hectireas) por
dafios ocasionados por es-
tos fenémenos.

En el caso de Castilla
y Ledn, las indemnizacio-
nes por estos fenémenos se elevaron hasta los 53 millones de euros,
especialmente por las tormentas ocurridas entre el 30 de abril y 30
de julio con episodios de pedrisco a diario en algiin punto de la geo-
grafia castellanoleonesa.

Respecto a las producciones, las de cultivos herbaceos fueron las
mis afectadas, con 47 millones de euros abonados (practicamente
el doble de lo que se pagé en 2024) por siniestros en algo més de
360.000 hectdreas. A continuacion, la uva de vino, con 8,8 millones
en indemnizaciones (principalmente por pedrisco), y dafios en mas
de 16.000 hectéreas.

A lavista de la realidad climdtica que estamos viviendo en los ul-
timos afios cabe preguntarse qué ocurrird a partir de ahora.

ano de tor-

“No hay que olvidar que el ano
pasado resulto especialmente
tormentoso y que la reiteracion de
precipitaciones llevaron a cerrar
con récord de indemnizaciones”
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Sabemos cuidar de
nuestras raices

Nacimos para dar soluciones en el ambito rural y gracias a nuestra experiencia contamos
con una linea de seguros que cubren tus necesidades profesionales y personales.

Wi - Explotaciones agropecuarias 3/ - Caser Salud &1& - Responsabillidad Civil Agrocaser
sl - Multiriesgo de ganado s - Turismo Rural i, - Seguros agrarios combinados

MNueva gama Caser Hogar =M - Tractores y maquinaria agricola [~ - Seguros complemeantarios

Sl deseas informacion sobre estos productos
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“‘MIGUEL DELIBES: LAVOZ DEL CAMPO CASTELLANQO”

EL COIACLC celebré una nueva Tribuna Agropecuaria
en la que contd con la presencia de Fernando Zamacola Feijo6

L COIACLC celebr6 una nueva Tribuna Agropecuaria en la

sede del Colegio en Valladolid, en la que conté con la presen-
cia de D. Fernando Zamécola Feijod, y su ponencia “Miguel Delibes:
lavoz del campo castellano”.

Zamicola, licenciado en Ciencias Econémicas y Empresariales y
que cuenta con posgrados en Administracién de Empresas y Direc-
cién de Proyectos, actualmente se desempena como director geren-
te de la Fundacién Miguel Delibes, donde llegé en 2019 para suce-
der aJavier Ortega Alvarez.

La Fundacién Miguel Delibes es una entidad privada sin dnimo
de lucro constituida el 12 de marzo de 2011 en Valladolid. Su misién
principal es la custodia, estudio y difusién del legado cultural del es-
critor vallisoletano, asi como el fomento de los valores que marca-
ronsuviday obra.

Fernando Zamdcola es el ac-
tual director gerente de la Fun-
dacion Miguel Delibes, donde
llego en 2019 para suceder a
Javier Ortega Alvarez.

Durante su intervencidn, el ponente desgrané primeramente la
biografia de Delibes, sus origenes, cémo se inicié su pasién por el
campo gracias a su educacién afrancesaday de su aficiénala cazayla
pesca, y los numerosos galardones que coseché alo largo de su vida.

Posteriormente Fernando Zamicola se centré en las preocupa-
ciones que tenia el autor, tales como la infancia, la desigualdad de
oportunidades, la naturaleza y el conservacionismo, y la defensa del
mundo rural, y como estos temas influyeron en su vida, en su faceta
periodisticay en sus obras literarias.

El acto estuvo presentado y clausurado por D. Ignacio Mucien-
tes Mucientes, decano del COIACLC.

Los lectores que lo deseen Recuerda pueden volver a ver la po-
nencia grabada en la seccién: Tribuna Agropecuaria - Ponencias en
la web del Colegio Oficial de Ingenieros Agrénomos de Castilla y
Leény Cantabria,.

Durante su intervencion, el ponente desgrand primeramente la biografia de Delibes, sus origenes y como se inicio su pasion por el campo.

¥ =
- ColegioOficial
~de Ingenieros Agranomos
de Castifla y Ledn y.Cantabria

El ponente se centrd en las preocupaciones que tenia el autor, tales como la infancia, la desigualdad de oportunidades, la naturaleza, el conservacionismo'y la de-

fensa del mundo rural.
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Para disfrutar de un gran vino, hay que saber trabajar cada cepa con precision, equilibrio y respeto.

La amplia gama de vendimiadoras Braud y los nuevos tractores T4 F/N/V de New Holland ponen
en tus manos la tecnologia mas innovadora para proteger la calidad de la uva, garantizando una mayor
productividad y rentabilidad a la hora de cosechar con delicadeza y eficiencia.

Ven a conocerlos a tu delegacion de AGNIA mas cercana y descubre dénde nacen los grandes vinos.

Concesionario Oficial

Y% NEW HOLLAND




