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Conrado iscar, presidente de la Diputacién de Valladolid

“QUIERO QUE LAPROVINCIADE VALLADOLID SEAPUNTADE LANZAEN MATERIA
DE INNOVACION DIGITAL, COMO TERRITORIO INTELIGENTE EN TODA SU EXPRESION”

1y

Conrado Iscar: “La Diputacion de Valladolid va a contar con las organizaciones agrarias para el desarrollo del ‘Plan

Estratégico para el Campo’.

Usted, antes de ser presidente, es alcalde de un pe-
queiio pueblo como Matapozuelos. ¢El ejercer co-
mo alcalde,le daunaperspectivamads cercanadelos proble-
mas que tienen que afrontar los pequefios municipios?

Desde siempre he vivido en un pueblo, y siempre digo, con ple-
na conviccién, que antes que presidente de la Diputacién, soy alcal-
de de mi pueblo. Porque la Diputacién de Valladolid estd para dar
servicios alas personas que viven en nuestros pueblos, pero también
estd para ayudar ala gesti6n de los ayuntamientos de la provincia.

Y el ser alcalde de un pueblo de poco mis de 1.000 habitantes te
dauna perspectiva diferente. Un conocimiento de primera mano de
los problemas a los que enfrenta cada dia un alcalde de cualquier a
de nuestros pueblos. Desde los problemas por la falta de secretarios
municipales alas necesidades de vivienda, alos problemas con la fal-
ta de servicios o a la necesidad que las cuadrillas forestales comien-
cen a trabajar en el momento adecuado del afio, por poner solo algu-
nos ejemplos cotidianos...

Nuestra Revista se dirige principalmente a agricultores
y ganaderos. Ustedes han puesto en marcha el primer ‘Plan
Estratégico para el Campo’. {Qué objetivos pretende al-
canzar?

Pretendemos impulsar el progreso econémico, social y cultural
de los titulares de explotaciones y de los habitantes del medio rural
en su conjunto. El Plan nace de un encuentro celebrado el 5 de junio
que sirvi6 como foro de debate y encuentro entre los agricultores,
ganaderos, industria alimentaria e instituciones publicas. Los sec-
tores mds relevantes del campo de la provincia de Valladolid esta-
ban representados en nueve mesas. De esas reuniones se han extrai-
dounaserie de conclusiones que sirven como guia de actuacién para
elaborar un plan de accién que busca incrementar la visibilidad, ge-
nerar confianzay reforzar laimagen del sector.

De esas conclusiones nace la necesidad de elaborar un Plan Es-
tratégico para el Campo que, entre otras cuestiones, plantea la crea-
cién de una Fundacién para el Campo que articule, organice y ejecu-
te las acciones establecidas en el Plan Estratégico.

Eneste ‘Plan Estratégico para el Campo’ echamos en fal-
talapresenciadelas dos organizaciones agrarias conrepre-

sentatividad en la provincia como ASAJA y UCCL. ¢Pien-
san contar con suvoz para futuras reuniones?

Ya lo he manifestado en otras ocasiones, por supuesto que la Di-
putacién de Valladolid va a contar con las organizaciones agrarias
para el desarrollo de este Plan Estratégico. De hecho, considero im-
prescindible que los representantes legales de nuestros agricultores
y ganaderos estén dentro de esta iniciativa

Entendemos que es fundamental que escuchemos la voz del
campo, que N0S UNamos a su causa y que trabajemos juntos para ga-
rantizar un futuro digno y préspero para los agricultores y ganade-
rosy para el sector en su conjunto, y desde luego, consideramos muy
importante la presencia de las OPAS dentro de esta buena iniciati-
va que ha nacido de las demandas de los propios agricultores y gana-
deros.

Recientemente, se ha aprobado una partida presupues-
taria para mejorar y acondicionar los caminos rurales.
¢Qué cuantia tiene y quién puede acogerse a ella?

Era una necesidad evidente y hemos decidido dar un paso ade-
lante para ayudar a los ayuntamientos en el mantenimiento de unas
infraestructuras que son fundamentales para nuestro sector agrico-
lay ganadero.

Hemos destinado 3,2 millones de euros para la aprobacién de un
Plan Extraordinario de Adecuacién de la Red Viaria de interés agri-
colay provincial que va allegar a todos los municipios con poblacién
no superior a 20.000 habitantes y que sean titulares de los caminos
agricolas. El objetivo es atender a todas las solicitudes y, para ello se
han establecido unas bases, con diferentes médulos, por lo que en
breve podremos resolver la concesién de las ayudas.

En elmes dejunio, la Diputacion de Valladolid, junto con
la Universidad Miguel de Cervantes organiz6 un foro sobre
el ‘Exodo rural en Valladolid’. ¢Qué conclusiones han saca-
do de este foro?

No se trataba tanto de sacar conclusiones, como de seguir avan-
zado en proyectos de investigacién que nos permitan explorar nue-
vas posibilidades de desarrollo para nuestro mundo rural. Y, en este
sentido, presentdbamos seis proyectos de investigacién realizados
en colaboracién conla UEMC.
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La diferencia esta en la aGronomia y la
tecnoloGia. En aGrae, trabajamos
apartir de mapeo y el anaisis de suelos,
interpretacién de imagenes satélitales
para ofrecer al agricultor que cada
centimetro de su campo reciba lo que
necesite, para obtener un mejor valor
en su cosecha.
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Es verdad que uno
de ellos, en concreto,
analizaba la imagen del
mundo rural a través
de la prensa y como esa
imagen que se traslada
puede influir en la per
cepcidn de los desafios
a los que se enfrenta la
provincia. Pero se anali-
zan también otras cues-
tiones como el dmbi-
to de la salud, el bienes-
tar y la mejora de la for-
ma fisica de las perso-
nas mayores en el mun-
do rural; o las mejoras
medioambientales o el
estudio de la salubridad
de las lagunas, como po-
sibles dambitos de mejo-
ray de desarrollo.

Lo cierto es que te-
nemos el reto de fi-
jar poblacién en nues-
tros pueblos y cambiar
la tendencia de estas tl-

Conrado Iscar: “El Servicio de ayuda a domicilio, se presenta como un servicio ampliamente conoci-
do y reconocido que ha sabido ir evolucionando y creciendo con el tiempo” .

Por eso el apoyo a
este tipo de actividades
siempre va a estar pre-
sente. Y, evidentemen-
te, esas actividades se
concentran sobre to-
do en verano porque es
cuando mds gente hay
en nuestros pueblos.
Pero la ayuda de la Di-
putacién se desarrolla a
lolargo de todo el afio.

El servicio de ca-
jero automatico mé-
vil lleva funcionan-
do dos anos. <Qué
balance puede hacer
de estainiciativa?

Estamos sin du-
da ante un proyecto de
éxito. Yo sé que hay al-
gunos que dudan de
que estemos prestando
un servicio de absoluta
necesidad y con un al-
to nivel de satisfacciéon
por parte de los usua-

timas décadas de conti-

nua despoblacién en el ambito rural. Por ello, desde la Diputacién
de Valladolid, implementamos politicas que inciden significativa-
mente en la mejora de las condiciones de las personas que viven o
deciden vivir en el medio rural por las oportunidades que ofrece. Y
es importante destacar también que la provincia de Valladolid es la
que mds ha incrementado en poblacién, con respecto a otras pro-
vincias, en el dltimo afio, senal de que esta tendencia decreciente
puede llegar a revertirse.

Ante la dificultad de fijar poblaciéon joven en los peque-
flos municipios. {Seria una solucién mas inmediata el in-
centivarla permanenciavacacionaly de finde semana?

Las estancias vacacionales y de fin de semana, aunque inicial-
mente no incrementen la poblacién fija, juegan un papel crucial al
dar a conocer la vida en el 4mbito rural. Pueden atraer nuevos ha-
bitantes y, lo mas importante, pueden hacer que los jévenes valoren
y elijan desarrollar su proyecto de vida en un pueblo. Es necesario
poder dar a conocer el mundo rural, y todas las oportunidades que
ofrece, para poder terminar con ese éxodo rural.

La Diputacién de Valladolid apoya todas las iniciativas
de indole cultural que se desarrollan enlos pequefios muni-
cipios sobre todo en el periodo estival. éQué representa es-
te apoyo para que sellevena cabo dichas actividades?

El apoyo a la cultura, en todas las épocas del afio, es una de las li-
neas habituales de trabajo de la Diputacién de Valladolid. Por dife-
rentes motivos. Por la propia difusién de la cultura, por las posibili-
dades que ofrece de desarrollo social en los municipios y porque, in-
cluso, tiene un componente de desarrollo econémico evidente. Y
pongo dos ejemplos: el Festival de Teatro Alternativo de Urones de
Castroponce no solo se ha convertido en un referente cultural de
primer nivel, sino que también supone un ejemplo de dinamizacién
econdémica de la zona, ademads del sentimiento de pertenencias que
genera entre los vecinos de Urones.

Y, por otro lado, las Aulas de Cultura, que suponen mucho mis
que un programa de educacién de adultos. Con el paso de los afios,
las Aulas han ido evolucionando en sus contenidos, pero mantienen
intacta una de las claves fundamentales de su éxito, que no es otra
que su capacidad para fomentar la interrelacién personal, lo que
las ha convertido en un punto de encuentro de cientos de perso-
nas adultas que comparten unas ganas permanentes de aprender y
de convivir.

rios. Pero es evidente
que estamos prestando un buen servicioy, de hecho, son ya numero-
sas las diputaciones que se han puesto en contacto con nosotros pa-
rallevar a cabo proyectos similares. Somos referentes y pioneros na-
cionales en este sentido.

Los expertos en marketing alimentario abogan por po-
tenciar la marca Espaifia frente a marcas locales. ¢Qué ar-
gumentos pondria “encima de la mesa” para defender ‘Ali-
mentos de Valladolid’?

En muy poco tiempo Alimentos de Valladolid se ha consolida-
do como marca, aglutinando a casi 500 empresas de toda la Provin-
cia. Y su éxito radica en que es, por encima de una marca de calidad,
una sefia de identidad geogrifica. La marca se ha convertido en una
referencia para la promocién y la venta de productos de kilémetro
cero, que es algo cada vez mas demandado por el consumidor. Y eso
no es incompartible con una accién promocional de la Marca Espa-
fa que, por otro lado, estd muy lejos de servir a pequefios producto-
res locales.

Por otro lado, es importante destacar también que el turismo
gastronémico se ha convertido en puerta de entrada a la cultura, la
historiayla economia de un lugar, cobrando cada vez mis relevancia
en laindustria del viaje y ofreciendo una experiencia Ginica que invo-
lucra todos los sentidos.

Muchos pequeiios municipios prestanservicios asusveci-
nos gracias al apoyo de la Diputacién de Valladolid. ¢<Qué ba-
lance nos podriahacer del Servicio de comida a domicilio pa-
rapersonas de la tercera edad, el de REVAL alarecaudaciéon
de Impuestosy servicio de Bomberos de estainstitucion?

El Servicio de ayuda a domicilio, se presenta como un servicio
ampliamente conocido y reconocido que ha sabido ir evolucionan-
do y creciendo con el tiempo y con los cambios sociales de la reali-
dad rural de la provincia.

Es un servicio que contribuye directamente a la mejora de la ca-
lidad de vida cotidiana de las personas mayores y/o dependientes, y
que facilita la permanencia de los ciudadanos y ciudadanas en su en-
torno vital, lo que ayuda a fijar poblaci6n en la provincia y conser-
var el proyecto de vida de cada persona. Por eso, la trascendencia del
servicio va mds all4 de las elevadas cifras de cobertura, sin listas de
espera desde 1999, puesto que, en muchas ocasiones, cubre las ne-
cesidades en las situaciones mas dificiles, alli donde no hay familia
o0 ésta no alcanza, o donde no existen otros recursos sociosanitarios
ono llegan.
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Conrado Iscar: “Alimentos de Valladolid se ha convertido en una referencia para la promocion y la venta de productos de kilémetro cero, algo cada vez mds deman-
dado por el consumidor” .

Por su parte, REVAL da cobertura a 219 municipios de la provin-
cia, lo que quiere decir que lainmensa mayoria de los pueblos tienen
delegado el servicio de recaudacién a la institucién provincial, en
este sentido la valoracién es muy positiva ya que se estd brindando
un servicio de gran utilidad a los municipios y ademas con una alta
tasa de recaudaci6én. No hay que olvidar, ademas, que en los dltimos
afios REVAL ha vivido un proceso de modernizacién y renovacién
que ha afectado no solo a sus instalaciones, sino también a los servi-
cios que presta, con informacién en tiempo real, puesta en marcha
de un plan personalizado de pago para los usuarios o la flexibiliza-
cién de los aplazamientos.

Y en cuanto al Servicio de Bomberos, podemos presumir de que
desde la Diputacién de Valladolid prestamos uno de los mejores ser-
vicios en proteccién de toda Espafia. Los vecinos de la provincia de
Valladolid estdn totalmente cubiertos en todos los sentidos por el
servicio de Bomberos y Extincién de incendios ya que con los par-
ques de bomberos existentes cubrimos todo el territorio provincial.

La Diputacién de Valladolid gestiona directamente dos
centros residenciales para mayores como la Residencia
Cardenal Marcelo y el Centro Residencial Doctor Villa-
cian. {Van a seguir apostando por mantener el mismo o ma-
yor apoyo a estos dos centros?

Sin duda. La Diputacién de Valladolid sigue apostando por el
progreso de los dos centros residenciales pertenecientes a la institu-
cion, la Residencia Cardenal Marcelo y el Centro Asistencial Doc-
tor Villacidn. De hecho, nos hemos ido adaptando, en los ultimos
afios, a varios aspectos de adecuacion de los centros residenciales de
acuerdo con la normativa vigente en cada momento, marcada por la
Gerencia de Servicios Sociales.

Uno de los cambios que ha sido muy significativo es en lo refe-
rente a la atencién directa al usuario. Se ha puesto de manifiesto, la
necesidad de reforzar un modelo de atencién integral y centrada en
la persona mucho mas alli de una mera y rigurosa atencién asisten-
cial. En definitiva, un modelo no sélo sanitario, sino también social.
Asi, por ejemplo, mantenemos un convenio con la Gerencia Regio-
nal de Salud de Castilla y Le6n y la Gerencia de Servicios Sociales,
para prestar un servicio de atencién residencial con cuidados socia-
les y sanitarios para personas en situaciéon de convalecencia. Ade-
mads, hemos sido la primera Diputacién de Castilla y Le6n que ha
cubierto 30 plazas de unidad de convalecencia, enun convenio a tres
entre Diputacién, Sanidad y Servicios Sociales.

Por otra parte, estamos adecuando los centros en Zonas de Uni-
dades de Convivencia, utilizando para ello ayudas procedentes del

Plan de Recuperacién, Transformacién y Resiliencia financiado
parte de ello, por la Unién Europea con Fondos Next Generation.

El servicio de transporte a la demanda, que en muchos
casos es la inica forma de movilidad para que los mayores
puedan acercarse a las cabeceras de comarca. {Lo van a se-
guir apoyando?

Hay que recordar que nosotros desarrollamos este Plan por un
convenio con la Junta de Castillay Ledn, que es la competente en la
materia. No solo lo vamos a seguir apoyando, sino que el Plan sigue
en permanente evolucién, y adaptindose a las necesidades de cada
momento, como ha sucedido por ejemplo este verano con la pues-
taen marcha de rutas para acercar alos vecinos de terminadas zonas
de la provincia a las piscinas municipales.

Seguimos convencidos de que garantizar la movilidad de las per-
sonas es una de las claves fundamentales para mantener la poblacién
en el mundo rural.

¢Qué mensaje le gustaria enviar a todos aquellos jévenes
que se estan planteando desarrollar un proyecto de vida en
un pequeiio municipio delaprovincia?

Que, como decia el maestro Miguel Delibes, ser de pueblo es un
privilegio. Es verdad que a veces puede ser mas complicado acce-
der a determinados servicios, pero para eso desde la Diputacién de
valladolid estamos intentando cada dia garantizar esa igualdad de
derechos, apostando por la vivienda, por el crecimiento econémi-
co, por los servicios sociales o por el desarrollo de las nuevas tec-
nologias.

EnlaDiputacién de Valladolid sabemos lo importante que es pa-
raun joven tener un ancho de banda suficiente, pero también sabe-
mos que las posibilidades de innovacién tecnolégica deben llegar
a toda la ciudadania. Por eso entendi que el Area en el que esta cir-
cunscrita tiene rango de vicepresidencia.

Estamos rematando el plan de modernizacién administrativa
que verd la luz en unas semanas; participamos de varios proyectos
europeos con los que, por ejemplo, pilotamos la transformacién de
42 edificios publicos en inteligentes o facilitamos que 161 ayunta-
mientos a través de sus secretarias generales forman parte del “pues-
to de trabajo inteligente”. También con fondos europeos estamos
poniendo en marcha un demostrador de “Hogar digital” en nuestra
provincia para que conozcamos todas las posibilidades.

Quiero que la provincia de Valladolid sea punta de lanza en mate-
ria de innovacién digital, como territorio inteligente en toda su ex-
presion. Es algo innegociable. Tenemos capacidad, nuestros vecinos
lo merecen, y; sobre todo, es el mejor contexto de futuro que les po-
demos dar a nuestros jovenes.
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ELSECTOR VITIVINiCOLA'[IENE EN CASTILLAY LEON MUCHO ,
MARGEN PARACRECERATRAVES DE LACALIDAD Y LADIFERENCIACION

Carlos Moro explica como seguir ganando posiciones a nivel mundial en el nuevo
libro de Cajamar ‘El vino de alta gama en Espafia. En el camino de la excelencia’

1 presidente de Cajamar,
Eduardo  Baamonde,
acompaiiado por el director te-
rritorial en Castillay Le6n, José
Antonio Benavides, y el coordi-
nador de la publicacién Carlos
Moro, presidente de Bodegas
Familiares Matarromera, pre-
sentaron en Valladolid la nue-
va publicacién, editada por Ca-
jamar, ‘El vino de alta gama en
Espana. En el camino de la ex-
celencia’, cuyo objetivo es avan-
zar en el posicionamiento es-
tratégico del sector en el mer-
cado global.
En el transcurso del acto, el
director territorial de Cajamar,

Y
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tado por Cajamar.

abe [
{i=cajazar

Carlos Moro, Eduardo Baamonde y José Antonio Benavides posan con el libro edi-

globales para poner en valor los
vinos espafoles en los merca-
dos internacionales”, concluyd.

Una oportunidad
de mercado

A la presentacién del libro
promovido y editado por Caja-
mar siguié a continuacién una
mesa de debate en la que, jun-
to a Carlos Moro, presidente
de Bodegas Familiares Mata-
rromera, participaron también
Vicente Orihuela, director ge-
rente de Bodega Cuatro Rayas,
y Carlos Villar, director general
de Bodegas Protos.

Una mesa que fue moderada

José Antonio Benavides, apun-
t6 que una de las conclusiones de esta publicacién es que nuestros
vinos de alta calidad, que son muchos, y de los que hoy aqui tenemos
una muestra muy bien representada, precisan mejorar su posiciona-
miento en los mercados internacionales al igual que los vinos fran-
ceses, italianos o alemanes, en ocasiones mas valorados por los con-
sumidores. “Para ello es necesario impulsar su imagen y posiciona-
miento comercial, a través de marcas sélidas y diferenciadas, por la
que el comprador esté dispuesto a pagar un poco mds a cambio de la
certeza de una experiencia que lo merezca”, sefialé en su interven-
cién. En definitiva, “que se valore y reconozca la capacidad de los
bodegueros castellanos y leoneses para elaborar algunos de los me-
jores vinos del planeta”.

Por su parte, Eduardo Baamonde, resalté que “como coopera-
tiva de crédito y caja rural, el interés de Cajamar es ser un instru-
mento financiero al servicio del sector agroalimentario, contribuir
a que crezcay se desarrolle de manera sostenible tanto en lo econé-
mico como en lo social y medioambiental. Y ello no solo con la acti-
vidad financiera que le es propia sino también poniendo a su dispo-
sicién conocimiento que ayude a mejorar su competitividad y ren-
tabilidad, como volvemos a hacer con esta nueva publicacién dedi-
cada al sector vitivinicola”. Sobre este tema, el presidente de Caja-
mar expuso que el sector agroalimentario de Castillay Ledn, al igual
que en el resto de Espafia, requiere “aumentar la inversién en inno-
vacion para diferenciar y valorizar sus productos y posicionarse en
los mercados”, destacando la importancia de promover mds accio-
nes de marketing, “que tanto se cuida en otros paises como Fran-
cia, Italiay Holanda, mientras que en Espana se sitta por debajo de
lamedia europea”.

En representacién de los coordinadores y autores que han prepa-
rado esta publicacién, Carlos Moro valoré que este libro es una con-
tribucién rigurosa al conocimiento del sector vitivinicola que servi-
rd como referencia a profesionales, consejeros comerciales, expor-
tadores, entusiastas y aficionados al vino. “Si esta publicacién no se
hubiese hecho, se tendria que hacer”, anot6. Asimismo, el presiden-
te de Bodegas Familiares Matarromera ha coincidido en senalar la
importancia de que la calidad de los vinos espafioles se reconozca
internacionalmente. “Tenemos ain poca tradiciéon exportadora y
hay que ir cambidndola. Los vinos de alta gama en Espafia en el siglo
X XTI son numerososy, sin embargo, esto no se aprecia fuera de nues-
tras fronteras. En definitiva, hay que mejorar el conocimiento y la
reputacién de nuestros mejores vinos e inspirar nuevas estrategias

por Eduardo Gordaliza, direc-
tor de Comunicacién y Relaciones Institucionales de ACOR, que
estuvo dedicada, precisamente, a abordar el tema de la excelencia
de los vinos espafioles y c6mo posicionarlos a nivel mundial; y en la
que, asimismo, se analizé la situacién actual del mercado de vinos
de Castilla y Leén y la estrategia de construccién de una marca en
los mercados internacionales que les permita crecer en el segmen-
to premium, para captar asi mayor valor afiadido por la via de la cali-
dadyladiferenciacién.

Ellibro editado por Cajamar, que ha recibido el premio de la Or-
ganizaci6n Internacional del Vino y la Vifia (OIV) a la mejor obra
del afio en la categoria ‘Monografias y Estudios Especializados’,
muestra que Espana tiene una gran oportunidad de mercado, ya que
en nuestro pais se localiza el 13 % de la superficie mundial de vifie-
do, lo que supone mas de 980.000 hectireas en produccién repar-
tidas por pricticamente toda la geografia, de las que salen cada afo
unos 38 millones de hectolitros, tan solo por detrés de Italia y Fran-
cia. La cadena de valor en torno al vino -considerando la viticultura,
la transformacién y comercializacién- genera anualmente 427.000
empleos y mas de 23.700 millones de valor afiadido, o lo que es lo
mismo, alrededor del 2,4 % del empleo y el 2,2 % del Producto Inte-
rior Bruto nacional.

Eduardo Baamonde, resalto que como cooperativa de créditoy caja rural, el in-
terés de Cajamar es ser un instrumento financiero al servicio del sector agroa-
limentario.
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CAJARURAL DE ZAMORACELEBRALOS PREMIOS DE SU
FUNDACION QUE RECONOCEN LO MEJOR DE LASOCIEDAD ZAMORANA

El acto congrego6 a cerca de 2.000 personas en el que el Cuerpo
Nacional de Policia recogio el galardon de Zamorano del Aho

Elpresidente de la Junta de Castillay Leon, Alfonso Ferndndez Maiiueco, durante su intervencion, acompaiiado de los premiados.

Caja Rural de Zamora celebré los Premios de su Fundacién, en el
recinto ferial de Ifeza. A la multitudinaria gala de entrega de pre-
mios asistieron mds de un millar de personas, entre ellas, autoridades au-
tonémicas como el presidente de la Junta de Castillay Le6n, Alfonso Fer-
nandez Manueco y el presidente de las Cortes de Castilla y Ledn, Carlos
Pollan.

Los galardones de esta edici6n recayeron en la Policia Nacional en el
200 aniversario de su fundacién, el proyecto de salud rural denominado
Pulso Vital e impulsado por el Hospital Recoletas, y el empresario de ener-
gias renovables Gregorio Alvarez, que al frente de Iberedlica Renovables,
ha invertido 1.600 millones de euros con proyectos edlicos de 1.600 millo-
nes de euros en Espana, Chile, Brasil y Pera.

También, recibieron su distincidn, la agrupacién belenista La Morana,
asociacion cultural que vela por las tradiciones de la provincia desde hace 25
afios; la empresaria Nuria Alvarez de Agroberry, como emprendedora rural
del sector agroalimentario y; a titulo péstumo, el expresidente del Zamora
CF José Maria Casas.

El presidente de Caja Rural de Zamora, Nicanor Santos, ensalzé en es-
ta gala que la Fundacién Caja Rural de Zamora es “el brazo social” de la enti-
dad financiera, “un apéndice que representa lo que somos: el cooperativis-
mo”, somos prosiguié “la otra forma de hacer banca, la banca de las perso-
nasy de la cercania”, asegur6.

El presidente de la entidad recalcé que las personas e instituciones pre-
miadas por la Fundacion son triunfadoras y que su esfuerzo, sacrificio y te-
s6n nos enorgullece a todos y sirve de ejemplo. “Desde hace muchos afios, el
proyecto de Caja Rural, ha tenido como pilar fundamental el compromiso.
Hemos promovido los valores humanos y colocado la vida de las personas,
en todos sus ambitos, como motor principal de nuestra accion, subrayd.

Por su parte, el director general de Caja Rural de Zamora, Cipriano Gar-
cia, sefial6 que los premios son un “reconocimiento piblico al trabajo bien
hecho”, por los zamoranos y zamoranas, asi como por organizaciones e ins-
tituciones, que “son motivo de orgullo y satisfaccién colectiva”.

Garcia resalté que “sus figuras representan la exaltacién de los valores
de Zamora”. El director general de Caja Rural de Zamora coment6 también
ha resaltado que la uni6n de esta celebracion estd liderada por los premia-
dos, de quienes ha destacado “su conocimiento, perseverancia, esfuerzo y
trabajo” siendo un “modelo” para todos.

Dinamismo e impulso de Zamora
El presidente de la Junta de Castillay Le6n, Alfonso Fernindez Mafiue-
co, particip6 en la gala de los XX VII Premios Fundacién Caja Rural de Za-

mora, donde ha destacé el dinamismo y el impulso que estd experimentan-
do esta provincia. “Este avance, se manifiesta en diferentes proyectos que
estdn en marcha y que permitiran crear empleo y oportunidades de futu-
ro”, sefiald.

Como muestra del compromiso de la Junta de Castilla y Le6n con este
impulso, Fernandez Mafiueco avanzé que se licitara la construccion del Po-
ligono Zamora Norte en Monfarracinos, que permitird atraer empresas y
empleo. Asimismo, como paso previo, se publicard en el Boletin Oficial de
Castillay Le6n el Plan Regional que desarrolla este proyecto, con una inver-
sién de 17 millones de euros.

Por otro lado, en relacién con el impulso definitivo al cuartel de Monte
la Reina, tras la reunién del presidente Mafiueco con la ministra de Defen-
sa, el Gobierno de Castillay Leén ya ha hay concertada la firma de un pro-
tocolo con el Ministerio y el Ayuntamiento de Toro. Ademds, se mantiene el
contacto para la elaboracién de un Plan Regional de Ambito Territorial que
agilice los trimites de este proyecto, lo que supondr la generacién de ri-
quezay empleo en esta zona.

Fernindez Mafueco hizo hincapié, ademds, en el éxito de la Feria Fro-
mago, que ha convertido a Zamora en un referente mundial del queso de ca-
lidad, con més de 300.000 visitantes y un impacto econémico de 14 millo-
nes de euros. A su vez, ha asegurado que la Junta de Castilla y Ledn seguird
apoyando esta iniciativa para consolidarla en futuras ediciones, incremen-
tando las ayudas hasta triplicarlas, si fuera necesario.

También, subray6 el compromiso del Ejecutivo autonémico por con-
solidar la Feria Internacional de Innovacién y Tecnologia al servicio de los
Cuidados (FITECU). La segunda edicién se celebrard el préximo mes de fe-
brero en IFEZA y serd un referente nacional en los avances para el cuidado
de las personas mayores, dependientes y con discapacidad.

El presidente de Caja Rural de Zamora, Nicanor Santos, ensalzo en esta gala
que la Fundacion Caja Rural de Zamora es “el brazo social” de la entidad fi-
nanciera.
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EUROCAJARURAL, CLARA APUESTAPOR EL DESARROLLO DEL SECTOR
PRIMARIOATRAVES DE LA ATENCION CERCANAY PERSONALIZADA

La entidad financiera ratifica su implicacion y responsabilidad con el medio
rural en Castilla y Ledn y su apuesta contra la exclusion financiera en el territorio
proporcionando soporte financiero, social y asistencial.
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Los responsables de la oficina de Traspinedo, junto con el alcalde de la localidad, Francisco Javier Martinez, (centro). Eurocaja Rural es la tinica entidad financie-

ra presente en este pueblo.

Eurocaja Rural lleva, desde su creacidn, respaldando de mane-
ra continua a los agricultores, ganaderos y también al sector agroali-
mentario, ofreciendo cercania y soluciones personalizadas por par-
te del equipo de profesionales de su amplia red comercial.

Soporte financiero, acceso a financiacion e inversiones; gestion
de tramites esenciales como anticipos de cobro, gestién de subven-
ciones o contratacién de seguros adaptados a las necesidades espe-
cificas del colectivo o coberturas de explotacién, constituyen algu-
nos de los servicios principales que proporciona en su dia a dia.

La entidad, consciente de las dificultades a las que los agricul-
tores y ganaderos se enfrentan cada dia, decidi6 crear un drea cuya
dedicacidn, en exclusiva, estd dirigido a simplificar su labor y brin-
dar un acompafiamiento adecuado. A las propias caracteristicas in-
trinsecas de la agricultura y ganaderia, se unen otras como la llega-
da de la digitalizacién, la labor administrativa y la complejidad de
su gestion.

Por este motivo, Eurocaja Rural pone a su disposicién sus 470
oficinas agro en todo su dmbito de actuacién, que comprende Cas-
tillay Le6n, Comunidad de Madrid, Comunidad Valenciana, Casti-
lla-La Mancha y Regién de Murcia, ademas del servicio especializa-
do del Gabinete Agricola, un departamento especifico para coope-
rativas, y otro para ayudas y subvenciones, dirigidas a agricultores y
ganaderos.

Servicio especializadoy diferencial
del Gabinete Agricola

Estos profesionales tienen la misién de acompaiiar a las coope-
rativas en su gestion, facilitando las herramientas informaticas y el
asesoramiento y formacién necesarios para optimizar sus resulta-
dos, aumentar sus ventas y facilitar su viabilidad. Asi mismo, orien-
tan y efectdan la tramitacién y formalizacién de expedientes, espe-
cialmente los relacionados con ayudas y subvenciones publicas, co-
mo laPAC, las ayudas ala Reestructuracién y Reconversién de Vifie-

do, olaincorporacién al sector de nuevos agricultores y ganaderos.

Resuelven cuestiones que generan duda en los clientes, ayudan
a cumplir los tramites, y realizan el seguimiento y la trazabilidad de
las solicitudes y expedientes durante todo el afio, asi como las recla-
maciones y subsanaciones que procedan. También, favorecen el an-
ticipo de cobro de subvenciones yla contratacién de los seguros que
mejor se adaptan a sus necesidades, entre otras muchas opciones.

A esto se suma que, desde la entidad, se fomenta la organizacién
y desarrollo de encuentros sectoriales y procesos formativos exclu-
sivos en dreas tan diversas como contabilidad, gestién comercial, al-
mazara, carburantes, etc. En ellos se ofrece formacién especifica,
asesoramiento personalizado e informacién de actualidad sobre
las normativas vigentes, resolviendo las dudas de los profesionales.
Igualmente, se establecen convenios con las Administraciones Pua-
blicas para la ejecucién de inversiones comprometidas en sus presu-
puestos, y favorecer asi el cumplimiento de sus compromisos terri-
toriales. También acttia como agente tramitador de sistemas nacio-
nales y regionales de seguros, subvenciones y ayudas.

Cabe destacar también que Eurocaja Rural cuenta con servicio
de Laboratorio donde se realizan andlisis de suelos, agua, material
vegetal y un largo etcétera, que conforma su catdlogo de produc-
tos, por citar algunos ejemplos destacados de su implicacién activay
compromiso con el sector primario, cooperativo y agroalimentario.

De este modo, la entidad se enfrenta con eficacia a la amenaza
que representa el reto demogrifico y ayuda a reforzar la competiti-
vidad de un sector que es imprescindible para la sostenibilidad del
sistema econémico y, en especial, del imbito rural.

Lucha contrala exclusién financiera

Su modelo de negocio, caracterizado por la humanizacién del
servicio, la atencién cercanay el asesoramiento personalizado, que
combina con el uso de las nuevas tecnologias, la banca electrénicay
la innovacién en productos y servicios, le ha permitido aumentar el
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La oficinas agro disponen de un servicio especializado y diferencial como es el
Gabinete Agricola.

ndimero de clientes (48.000 nuevos a cierre de 2023) e incrementar
las oficinas abiertas al publico, lo que contrasta con la creciente ten-
dencia nacional de cierre de sucursales.

Otro de los pilares de su modelo de negocio es la firme apuesta
contra la exclusién financiera. Actualmente, Eurocaja Rural se man-
tiene como Unica referencia en 70 localidades de todo su dmbito de
actuacion, en las que residen mds de 80.000 habitantes, solventan-
do la falta de oportunidades que estdn sufriendo estas pequefias po-
blaciones o barrios de las grandes urbes. Asi pues, la cooperativa de
crédito, fiel a su propuesta de servicio cercano y humano, ha centra-
do su expansién en lanecesidad de servicio, contribuyendo asi a fijar
poblacién, ampliando las oportunidades que ofrecen los niicleos ru-
rales o dreas de las grandes ciudades, apoyando a las empresas y co-
mercios locales, colectivos vulnerables, etc.

Plan de Expansionen Castillay Leon
Eurocaja Rural comenzé su actividad en Castillay Le6n en 1997,
afio en el que abri6 su primera oficina en Candeleda (Avila). Des-
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de entonces, sigue expandiéndose y fortaleciendo su presencia en
la comunidad auténoma, revirtiendo la tendencia general de cierre
de sucursales en gran parte del territorio espafiol, que ha sufrido una
significativa caida en el nimero de oficinas bancarias. Eurocaja Ru-
ral, en contraposicion, ha seguido incrementando el niimero de ofi-
cinas abiertas al publico, apostando por la generacién de empleo y
luchando activamente contra la exclusién financiera.

Actualmente, la entidad financiera superalas 40 oficinas en Cas-
tillay Le6n, con presencia fisica en Le6n, Avila, Valladolid, Palencia,
Segovia, Burgos y Soria. En la provincia vallisoletana cuenta con ofi-
cinas en las localidades de Aldeamayor de San Martin, Iscar, Medi-
na del Campo, Medina de Rioseco, Pedrajas de San Esteban, Pefia-
fiel, Valladolid capital y Traspinedo, localidad en la que Eurocaja Ru-
ral es la inica entidad financiera presente. La ltima oficina abierta
en la comunidad auténoma ha sido en Soria el pasado mes de julio,
una apertura muy significativa, ya que representa su primera oficina
en esta ciudad y la provincia.

Calificacion Moody’s

Recientemente, la agencia de calificacién Moody’s ha destaca-
do los sélidos fundamentos financieros, la solvencia y la elevada ra-
tio de capital total que atesora Eurocaja Rural, muy por encima de
los requerimientos regulatorios. La calificacién de Baar en el rating
alargo plazo otorgada ala entidad, asi como en el BCA rating (rating
de fortaleza intrinseca) sittia a Eurocaja Rural entre las mejores enti-
dades del sector financiero espafiol. Eurocaja Rural valora muy posi-
tivamente este rating, que viene a confirmar la fortaleza de su mode-
lo de negocio, el de una cooperativa de crédito que cuenta con una
gestién prudente y consistente a lo largo de tiempo y que practica
un modelo de banca omnicanal, que combina la atencién persona-
lizada al cliente a través de una amplia red de oficinas en los territo-
rios donde opera, con una potente banca digital.

Conocemos a muchos
profesionales como tu
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VITARTISY CAJAMAR PRESENTAN UNA AMBICIOSAESTRATEGIAPARAEL
FORTALECIMIENTO DE LAINDUSTRIA ALIMENTARIADE CASTILLAY LEON

La estrategia contempla siete ejes de actuacion: desde una nueva politica para atraer talento a
la apertura de nuevos mercados, pasando por el aumento del tamarfio de las propias empresas

“Esta es una de las aportaciones mds
importantes que podemos hacer al sector
como Asociacién de la Industria Alimen-
taria de Castilla y Leén: queremos com-
partir con todo el sector nuestra hoja de
ruta para los préximos afios”, ha afirmado
el presidente de Vitartis, Santiago Miguel,
durante la presentacion del informe de ca-
ricter estratégico ‘Crecer haciendo cre-
cer’, sobre el impulso al fortalecimiento
de laindustria alimentaria regional.

Santiago Miguel expresé el “profundo
agradecimiento de Vitartis a Cajamar, cu-
ya colaboracién ha sido imprescindible a
lahora de elaborar esta estrategia”, dijo di-
rigiéndose al presidente de la entidad, Eduardo Baamonde, con quien co-
presidié el acto de presentacién del estudio celebrado en Valladolid.

El acto se inici6 con unas palabras pésame por todos los fallecidos en la
tragedia causada por la DANA en Levante y Castilla-La Mancha, expresan-
do al mismo tiempo la solidaridad de los presentes con las familias de las
victimas y de los damnificados.

Tiempo de transformaciones

Por su parte, Baamonde record que “Vitartis y Cajamar mantenemos
una relacién permanente y estrecha compartiendo una forma de hacer las
cosas, buscando eficiencia y eficacia, con una fuerte vocacién de servicio
hacialas empresasy las personas”.

Y en el marco de esta relacién, “este trabajo prospectivo responde a que
vivimos un momento de profundas transformaciones en la sociedad, en la
economia, en la politica y en la tecnologia, que deben hacernos reflexionar
en el sector agroalimentario”.

El presidente de Cajamar destacd la necesidad de identificar los retos y
también las oportunidades, y conseguir fortalecer las relaciones entre los
diferentes operadores en el sector: “Es oportuno analizar donde estamos y,
sobre todo, dénde queremos estar en los préximos afios y ver qué tenemos
que hacer paralograrlo”.

Enelacto intervinieron, ademads, Cristina Ramirez de Lara, directora de
Vitartis, que explicé los origenes de este proyecto, las inquietudes empre-
sariales que lo motivaron y el itinerario que ha seguido la iniciativa hasta su
presentacion, hoy, en sociedad; y el director de Estudios y Publicaciones de
laFundacién Grupo Cajamar, Ignacio Atance, que desarroll6 las principales
ideas del diagnéstico del sector.

Sobre el propésito del andlisis realizado, Cristina Ramirez aseguré que
“trabajando por el crecimiento de la industria alimentaria estamos impul-
sando toda la cadena de valor: aumenta el empleo y el bienestar econémico
y social de los ciudadanos, con el convencimiento afiadido de que este sec-
tor contribuye como ninguno a la fijacién de la poblacién en nuestro mun-
dorural”.

En esta linea, Ignacio Atance dio a conocer que el estudio parte de un
profundo diagnéstico de la industria alimentaria, asentado en su cardcter
estratégico, y su peso en términos de valor y empleo para la regién. “La in-
dustria alimentaria regional, pese a la menor dimensién de sus empresas,
presenta unos resultados econémicos y un estado financiero mejores en
Castillay Len que en el conjunto de Espaiia, apoyados fundamentalmente
por la elevada productividad y competitividad de sus empresas”.

Visién empresarial

La estrecha colaboracion entre Vitartis y Cajamar, con la aportacién del
centro de investigacion y andlisis econémico Ivie, ha hecho posible el dise-
fio de una metodologia especifica, que combina elementos de anlisis cuali-
tativos y cuantitativos con las reflexiones de 40 empresarios del sector, re-
presentantes de la universidad y centros tecnoldgicos, asi como responsa-
bles de distintas entidades y organismos vinculados a la actividad.

De izquierda a derecha: Cristina Ramirez, directora de Vitartis;
Eduardo Baamonde, presidente de Cajamar; Santiago Miguel, pre-
sidente de Vitartis; José Antonio Benavides, director territorial de
Cajamar en Castillay Leon, e Ignacio Atance, director de Estudios'y
Publicaciones de la Fundacion Grupo Cajamar, en la presentacion
de esta estrategia.

Fruto de ello es el diagndstico del sec-
tor, que se describe en la primera parte del
informe, en el que se destallan las inquie-
tudes y preocupaciones de la industria ali-
mentaria, tanto en la actualidad como en
el horizonte de los préximo cinco afios.

Entre ellas, las tres primeras preocupa-
ciones se refieren al impacto negativo del
marco regulatorio actual en la actividad, a
la enorme dificultad para incorporar el ta-
lento que precisan, asi como a la preocu-
paci6n que genera el propio contexto eco-
némico general.

El tercer puesto en el ranking na-
cional

El presidente de Vitartis ha recordado que la industria alimentaria de
Castilla y Le6n goza de muy buena salud. Cuenta con casi 2.900 empresas
activas, que dan empleo a unas 50.000 personas y que generan un volumen
de producci6n de 14.300 millones de euros, la tercera cifra ms alta del ran-
king autonémico.

En la actualidad, la industria alimentaria de Castilla y Leén aporta el
5,2% al VAB regional, mds del doble que el sector nacional al VAB de Espafia
(2,4); y representa el 4,1% del empleo de la Comunidad, dos puntos por en-
cima del sector nacional.

La colaboracionnecesaria

En todo caso, dijo Santiago Miguel, “lo que queremos trasladar a las en-
tidades e instituciones, y a todos nuestros convecinos de Castillay Len, es
que la industria alimentaria puede y debe aportar mds a la economia regio-
nal; y particularmente al progreso y la modernizacién de nuestros pueblos”.

Y tras asegurar que éste ha sido “el argumento por el que Vitartis se ha
empefado en sacar adelante esta estrategia, junto con Cajamar”, Santiago
Miguel ha llamado a la “necesaria colaboracién entre instituciones y enti-
dades, cada cual desde su dmbito de responsabilidad, para hacer posible los
objetivos de crecimiento de este sector, porque son buenos para Castilla y
Ledn, y muy especialmente para el medio rural”.

Las claves dela estrategia

“Solamente en este marco de colaboracién y confianza serd posible al-
canzar el maximo rendimiento de los siete ejes en los que se concreta nues-
tra estrategia para fortalecer el sector a corto y medio plazo”, afiadié el pre-
sidente de Vitartis, que se refirié a continuacién muy brevemente a cada
unade ellas:

1) Estimular a las empresas para que aumenten su propio tamafio, 2) ex-
plicar el atractivo del sector y de nuestro entorno para atraer el talento que
necesitamos, 3) asumir los criterios de sostenibilidad para diferenciar el
producto y competir mejor, 4) reforzar la inversién en innovacién y digi-
talizaci6n, 5) abrir la actividad de las empresas a nuevos mercados, 6) mejo-
rar las infraestructuras de comunicacién, transporte y logistica anticipan-
dose a necesidades futuras, y 7) gestionar la inestabilidad: contribuir ala ge-
neracién de un clima de confianza en un contexto regulatorio y econémi-
co complejo.

Santiago Miguel insisti6 en que, “en un contexto colaborativo, sumando
esfuerzos publico-privados, el nimero ocupados en el sector podria elevar-
se en12.000 0 15.000 personas hasta 2030”.

Igualmente, afiadid, hay un alto margen de crecimiento en la actividad
exterior. “Actualmente, el 71% de las industrias alimentarias de Castilla y
Leén realiza alguna venta en terceros paises; sin embargo, mas del 55% de
ellas factura por debajo de los 50.000 euros al afio”.

La presentacion de esta estrategia se enmarca en el proyecto ‘Crecien-
do’y cuenta con una ayuda directa de la Consejeria de Economia y Hacien-
da de la Junta de Castillay Le6n, como actuacién singular de especial inte-
rés realizada por Vitartis para fortalecer el tejido empresarial, que persigue
laatraccion de talento al sector en la Comunidad.
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“ENLAMEJORA GENETICAEN CEREALES, YATIENE MAS PESO LA

HERNAN-VILLA en su corta tra-
yectoria de vida se ha convertido enun
referente en el mundo de la semilla de
alta calidad.

¢Cémo estian afrontando la se-
mentera en la que estamos in-
mersos?

Por un lado, estamos terminando
de posicionar nuestras variedades ya
consolidadas dentro de nuestra red de
multiplicadores de Espafa y de Portu-
gal. Por otro, estamos sembrando la
red de ensayos de toda la nueva gené-
tica que llegard al mercado dentro de
3-5 afos.

éCémo podemos conseguir
que la nueva genética sea mds
rentable para el agricultor?

Se consigue de dos maneras, prime-
ro con variedades més adaptadas al en-
torno y a los nuevos escenarios clima-
ticos que nos encontramos. Hacien-
do que sean mds productivas y con
una resistencia genética extra a enfer-
medades y problemas que pueden sur-
gir, como el asurado o el encamado. Se-
gundo, consiguiendo que estas varie-
dades que lanzamos al mercado abar-
quen, ala hora de su comercializacién,
la mayor cantidad de mercados posibles. Por poner un ejemplo, que
cuando sembremos una avena, ésta ademads de ofrecernos la maxi-
ma productividad, tenga la calidad suficiente para poder destinar-
se ala produccién de forraje, de grano o para la produccién de copos
de avena, algo muy demandado por la industria agroalimentaria. En
el caso de la cebada, por poner otro ejemplo, lo mismo, que sea muy
productiva y que pueda destinarse tanto para la produccién de gra-
no pienso como para malteria por su calidad. Esto permite al agri-
cultor ademds de maximizar su produccién poder elegir el canal de
comercializacién mas adecuado en cada momento para obtener la
maxima rentabilidad de sus cultivos.

¢Podemos decir que una de las caracteristicas de HER-
NAN-VILLA esladiferenciacion?

Desde nuestros inicios siempre hemos apostado por esta dife-
renciacién, de hecho, estamos creciendo entre grandes empresas
multinacionales con muchos mads recursos que nosotros y lo esta-
mos consiguiendo, entre otras cosas, por apostar por cultivos que
nos aporten una diferenciacién y un valor extra para el agricultor.
Ejemplo tangible de esto es que somos, actualmente, una de las em-
presas de referencia en soja a nivel nacional, un cultivo que venimos
desarrollando en Espafia desde hace mds de 14 afios.

Uno de los retos de la agricultura de hoy en dia es adap-
tarnos al cambio climatico y una de las herramientas es la
genética. {Como puede la genética en la semilla adaptarse
al cambio climaitico?

El cambio climdtico est4 ahi. Cada vez tenemos primaveras mds
inestables, marcadas algunos afios con fuertes golpes de calor muy
tempranosy otros con heladas tardias e incluso con exceso de Iluvias
muy préximas al verano. Los que hacemos es seleccionar y adaptar
la nueva genética a este nuevo escenario. Como ejemplo de esto, te-
nemos un pardmetro en la seleccién de nuestras variedades que cada
vez utilizamos més y que es clave en la seleccién actual que es la “ve-
locidad de maduracién”. Necesitamos variedades de cereal que es-

RESISTENCIA AENFERMEDADES, QUE LAPRODUCTIVIDAD PURAY DURA’

piguen lo més tarde posible para poder
librarnos de una eventual helada tar
dia y sobre todo, que entre el espigado
y la maduracién del grano transcurra el
menor tiempo posible. Con esto con-
seguimos variedades mucho mds esta-
bles y seguras en productividad y ca-
lidad, incluso en afos muy limitantes
con pocas lluvias o golpes de calor muy
fuertes en mayo o junio.

Otro de los grandes retos es la
sanidad vegetal en los cultivos.
¢Los problemas fungicos hay que
afrontarlos desdela genéticadela
semilla?

Aquilo que ocurre es cada vez tene-
mos menos armas para combatir en-
fermedades que antes se podian com-
batir de forma sencilla mediante trata-
mientos quimicos. Debido a esta pro-
blemitica, a nivel genético lo que se es-
td buscando es una resistencia gené-
tica incorporada a las principales en-
fermedades que afectan a los cereales:
Fusarium, Mancha Oval, Virosis, Hel-
minthosporiosis y Rinchosporiosis o
Royas. De hecho, en la mejora genéti-
cayatiene mas peso la resistencia a en-
fermedades que la productividad pura
y dura. El agricultor y el multiplicador de semilla nos piden varieda-
des productivas y tolerantes. En la actualidad, este tema ha cobrado
tanta importancia, que tiene mds valor casi la resistencia a enferme-
dades que la productividad, porque muchas veces esta segunda se da
por hecho.

¢De cara a esta sementera cuiles sonlas variedades con-
solidades del catalogo de HERNAN-VILLA?

Seguimos apostando por variedades, que después de mds de cin-
co afios, han demostrado sobradamente su comportamiento, rusti-
cidad y regularidad, en afios muy diversos en climatologia, que es lo
que les da valor. En trigo, SOFRU y SOLLARIO. En cebada KWS
FANTEXYy en triticale, TRISMART y ELICSIR. Mientras que en
avena tendriamos nuestra reina de la corona, ALBATROS.

¢Yenlo querespectaanuevas variedades?

En trigo tenemos como novedad trigos como KWS ULTIM y
KWS SPHERE, con tolerancia genética a Virosis y Fusarium. En
cebada hemos lanzado esta campafia la variedad KWS OVNIS que
se caracteriza por ser una cebada de invierno con altisima sanidad y
doble tolerancia genética a virosis, problema cada vez mads serio y a
tener muy en cuenta en las siembras tempranas de octubre y de no-
viembre. Mientras que en cebadas de primavera las novedades son
KWS CHRISSIE, cada vez més consolidada por su productividad
y regularidad y KWS THALIS, cebada nimero 1 en nuestras zonas
frias en los ensayos oficiales a nivel nacional GENVCE este afio y
ya validada para malteria para los que puedan defender este ingre-
SO extra.

En avena lanzamos la nueva variedad KWS CROQUANT, una
avena de invierno de alta calidad de grano que viene a complemen-
tar a ALBATROS en las siembras mas tempranas, con las mismas
actitudes de produccién tanto de forraje como de grano de alta ca-
lidad que puede ser destinado a la produccién tanto de pienso co-
mo de copos.
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Guisante de primavera de ci::la-m;&i_n precoz.
Porte medio/alto, resistente a encamado.
Alto potencial productivo. PRU DUCTIVI DAD

Estable y regular tanto en secano como en regadio. I
Resistente a la dehiscencia. "
* EN NUESTRAS
9
* VARIEDADES

EPOCA DE SIEMBRA

KARPATE ==

Guisante de primavera de ciclo precoz.
Porte medio/alto, resistente a encamado.
Resistente a Clorosis Férrica.

Grano de color blanco de gran tamafio. ERNAN VLLA
Resistente a la dehiscencia.

e Semillas

www.hernanvilla.es
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UNAVEINTENADE PROFESIONALES DEL SECTOR VITIVINICOLA, APRENDEN ESTRATEGIAS
INNOVADORAS PARATRANSFORMAR SUS VINEDOS, BAJO UN MODELO DE SOSTENIBILIDAD

ITACyL, INEA y Olint Formacion celebran el primer Curso de Viticultura Sostenible,
una formacion pionera impartida por docentes de reconocido prestigio internacional

Una veinte-
na de pro-
fesionales del sec-
tor  vitivinicola
(bodegueros, téc-
nicos, viticulto-
res...) se ha dado
cita en las dos jor-
nadas presencia-
les del primer Cur-
so Superior de Vi-
ticultura Sosteni-
ble, una iniciativa
pionera puesta en

Durante el curso se han abordado distintas cuestiones de interés para la produccion sostenible de uva.

Guillermo La-
guna, consultor ex-
terno vitivinicola,
ha compartido la
experiencia del uso
de la tecnologia di-
gital en la gesti6n
y control de las en-
fermedades fingi-
cas; mientras que
Gabriel di Gaspe-
ro, de la Universi-
dad de Udine (Ita-
lia), ha abordado

marcha por ITA-
CyL, INEA y Olint Formacién con el objetivo de poner en valor la
produccién de uva de calidad de manera sostenible.

Para ello, el curso ha contado con docentes de reconocido presti-
gio internacional, que han puesto sobre la mesa distintas estrategias
innovadoras que puedan hacer posible la transformacién de los vi-
fedos bajo este modelo de sostenibilidad.

Desde una perspectiva tedrica pero también con la exposicién
de distintos casos practicos, los alumnos han podido conocer distin-
tas técnicas agricolas que permitan a los profesionales adaptar sus
vifledos al reto de la sostenibilidad cada vez mas demandada.

Durante el curso se han abordado distintas cuestiones de interés
para la produccién sostenible de uva: monitorizacién del suelo y su
regeneracion; uso de herramientas tecnoldgicas avanzadas para op-
timizar recursos y productos fitosanitarios en la lucha contra enfer-
medades fiingicas; la mejora genéticay abordaje de los pilares de una
industria vitivinicola mds sostenible. Ademds, se han puesto en va-
lor los vinos obtenidos de variedades de uva resistentes a enferme-
dades fungicas, las denominadas variedades ‘Piwi’, que en Espafia
estdn atn en fase de experimentacién pero que suponen una venta-
naal futuro de la viticultura sostenible.

Asi, durante la primera jornada, el § de noviembre en las instala-
ciones de ITACyL en Valladolid-, Francesc Font, CEO de The Re-
gen Academy, escuela de agricultura regenerativa, ha presentado un
sistema de produccién basado en pricticas que recuperan los sue-
los perdidos y capturan carbono atmosférico, desarrollado en la isla
de Menorca. Por su parte, Joao Barroso, director de Sostenibilidad
y I+D en Vinos de Alentejo (Portugal), compartié el proyecto pione-
ro de la zona vitivinicola donde més de una veintena de productores
llevan el sello de produccidn sostenible, marca impulsada por la Co-
misién Regional del Vino de Alentejo que lidera la produccién sos-
tenible a nivel nacional e internacional.

Desarrollo integral
de proyectos agricolas
e industriales
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los avances en el
desarrollo de variedades PIW1, que han sido catadas por lo alumnos
en una cata dirigida por Mauro Pizzuto, responsable de Vivai Coo-
perativi Rauscedu.

Durante la segunda jornada, Miguel Tubio, director técnico de
Bodegas Martin Cédax, y Pedro Junquera, profesor de la Escuela
Técnica Superior de Ingenieria Agronémica, Alimentaria y de Bio-
sistemas de la Universidad Politécnica de Madrid, ofrecieron algu-
nas de las claves para el disefio de un vifiedo sostenible.

“Es un modelo viable, que no es dificil de implantar, pero que re-
quiere del desarrollo de un sello que certifique esa sostenibilidad y
de un reconocimiento por parte del consumidor, que debe valorar
que el vino producido de forma sostenible tiene unas implicacio-
nes que no tienen los producidos de forma tradicional”, ha sefiala-
do Junquera.

Por su parte, Cristina Menéndez, profesora de la Universidad de
La Rioja, ha puesto de relieve el papel de la mejora genética para
afrontar los nuevos desafios a los que se enfrenta el sector, como el
cambio climatico, la resistencia a plagas y enfermedades o las nue-
vas demandas del consumidor sin tener que renunciar a la tipicidad
de los vinos. Una cata de vinos sostenibles de la mano de los inves-
tigadores de ITACyL Alberto Martin Baz y Enrique Barajas Tola y
una visita a la plantacién experimental de vifiedo de la finca de Za-
maduenas de ITACyL han completado las actividades previstas en
estas dos jornadas presenciales, que son parte de las 40 horas forma-
tivas de las que consta el cursoy que se completa con clases virtuales
y de trabajo prictico.

El aula virtual esta dirigido por Davide Bianchi, de la Universi-
dad de Milan, que aporta el fruto de su trabajo sobre las nuevas me-
joras de portainjertos de vid.

Esta accion formativa cuenta con la colaboracién de Agromillo-
ra, la cooperativa Vivai Rauscedo (VCR), la academia especializada
en agricultura regenerativa The Regen Academy y las bodegas Mar-
tin Cédax y Vinhos Do Alentejo.
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NUFARM: SOLUCIONES INTEGRALES
EN SANIDAD VEGETAL PARAEL CEREAL

omo consecuencia de un otofio excesivamente hiimedo, debe-

mos afrontar la sanidad vegetal de nuestros cereales con la ma-
yor profesionalidad. Para ello recomendamos siempre el apoyo de los
técnicos de las empresas especializadas.

SOAGA y NUFARM colaboran estrechamente aportando solu-
ciones ala agricultura de Castillay Leén.

Consideramos imprescindible para la correcta implantacién del cul-
tivo, el mantener una 6ptima sanidad vegetal desde el principio.

Soluciones de pre y posemergencia precoz, recomendadas por los
técnicos de SOAGA, siempre nos van a ayudar a encontrar las solucio-
nes mds racionales y sostenibles. Esta profesionalidad revierte directa-
mente en la rentabilidad del cultivo.

Apostamos por soluciones preventivas frente a las curativas. Pre-
venir el cultivo de malas hierbas desde los primeros estadios, asi co-
mo las enfermedades fungicas o las plagas de insectos, facilitan el ma-
nejo posterior.

En esta ocasion queremos pararnos a informar sobre un problema
que afecto a un gran nimero de hectareas el ano pasado en Castilla y
Leén: el ZABRO de los cereales (Zabrus tenebrioides), un insecto co-
leéptero cuyas larvas pueden ocasionar dafios en estos, siendo el perio-
do entre nascenciay encafiado el mds susceptible. En los estadios larva-
les causan los principales danos. Las larvas se alimentan del parénquima
foliar dejando la nervadura, lo que provoca un aspecto de deshilachado
muy caracteristico en las hojas.

EITTACYL ya informé el pasado mes de noviembre para que los
agricultores realizaran muestreos tempranos en sus parcelas en cuan-
to a la presencia y sintomas del ZABRO. Este mismo organismo reco-
mienda efectuar tratamientos inicamente cuando se alcance el umbral
definido para cada especie de cereal (entre nascencia y estado de tres

<<SORBIE>Z

SORBIE™ TECHNOLOGY.

hojas, cuando se observen 10-15 plantas dafiadas/m2 en cebada, y 8-10
en trigo), utilizando solo productos autorizados en el Registro Oficial
de Productos Fitosanitarios del Ministerio de Agricultura, Pesca y Ali-
mentacién.

NUFARM pone a disposicién de los agricultores de Castillay Le6n
KAISO® SORBIE. Es el tnico insecticida a base de lamb-
da-Cihalotrin autorizado para el control de ZABRO en cerea-
les. De la familia de los piretroides, se caracteriza por tener una formu-
lacién Gnica y exclusiva, patentada mundialmente por NUFARM (Sor-
bie Technology). Una tecnologia que permite que KAISO® SORBIE
tenga un mejor perfil toxicolégico. Su presentacién en forma de granulo
emulsionable, se comporta como si fuese un Concentrado Emulsiona-
ble una vez vertido en el agua del tanque de tratamiento. Esta novedosa
formulacién, permite mejor facilidad de manejo y una dosis baja. Tiene
una mayor concentracién y una perfecta selectividad en todos los culti-
vos autorizados. Ademds, sus propiedades se mantienen inalteradas du-
rante el almacenaje.

Desde SOAGA animamos a los cerealistas, a que se muestren aten-
tos alos primeros sintomas, y que se dirijan a nuestro equipo técnico.

N\ Nufarm

L
SOAGa

Corstillay Ledn

¢ Donde estamos para resolver tus dudas .?

-AGROVALLADOLID.

-AGROCUELLAR.

-AGROAGUILAR (Villalon de Campos,
Aguilar de Campos y Belmonte).

-AGROCAMPOO (Aguilar de Campoo).

-RAJORSA (La Bafieza).

Llaimanosy te atenderemos:
Jose Ramén Martinez Toral: 673346 276.

Rapida dispersion. Emulsion perfecta.

Desarrollada por Mufarm, la
secnologia Sarbie™ mejo
el manejo v lo seguridad a lo
vez que moximiza lo eficocic

el preducto,

wides disohorién Kaisa® Sorbie

Emulsién en 20 segundos

Dispersian en 3 segundos

Aaunque Koiss® Sorbi™ Lo apariencio de Kaise Sarble o o do un granule dispersable,
tecnalogia Serbie permite que uno vex dispersado en el ogua s Bbere lo sustencio octive
Cihalotrin formando ura smulsidn que acuord con ko fesrsa da un EC.

Kiyo™ Sorbie™ 3 un insecticide pireireide con un 5% de lambde-Cikalotrin en fonme de Granules
Eraliicnebles (EG), o lomelocian axchisve palsnioda mundiclmente por Mubarm |Sorbie™ Te-

La becnabogia Sarbis™ e bows en un deble process de formulotien. En wra primerostopa defosrce-
sidn, hmﬁnmuMJ@wﬂner&Mhuﬁ A\m:-hﬁ
wnn erediidn concentroda. Enunc segunda eapa, almmm ua
coocheristicns fisicas del producio, goronkizanda la wdudnhlnplmdu}-hnl

Keio® Sorbin™ sa prusanta coma un grénule smidsienable, sin smbarga, una var vertide an o
#ﬂwﬁwmﬁuf ™ o comporta coma b heera un Contentrads B T

La nueva tecnologia de granulos emulsionables
Sorbie™ aporta un mejor perfil toxicalégico sin
perder el efecto de choque del lambde-Cihalotrin
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KYLEQ® RC
(ES-01468)

KYLEO*
(E5-00338)

U-46°
D COMPLET
(ES-00367)

CLINIC®
(ES-00699)

CLINIC® TF
(ES-01098)

CLINIC® K5
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uso
Presiembra de cereales!"

Rastrojeras de cereales®

Barbechos?

Rastrojerast!

Presiembra de todas las
especies vegelales

Presiembra de
herbdceas extensivastl

Barbechos”!

Rastrojeras™

Presiembra de
herbdceas extensivash 18

Barbechos

Presiembra de todas las
especies vegetales

Herbdceas extensivas?”

' Cereales: cebada, trigo, centeno, maiz y sorga.
12} Aplicar después de la cosecha de cebada, trige, centeno, maiz y sorgo.
49 ,ﬁ:plir;c:; después de la cosecha o antes de lo siembra,
) Herbdiceas extensivas: cereales de invierno, primaverd, verang y

' leguminosas forrajeras de grano enfre otros cultivos. -
1 B ablicar antes de la siembro [entre primavera y otofo).

{&i

Aslicar después de lo cosechay en rostrojeros.

COMPOSICION

24D 16%
+ Glifosato 24%

2,4D 16%
+ Glifosato 24%

2,4D 60%

Glifosato 36%

Glifosato 36%

Glifosato 36%

Aplicar después de la cosechd’lentre primiavera y clofio} o antes de la siembra.

Grow a better tomorrow




REPORTAJE 24 Empresa Agraria

LAJUNTADE CASTILLAY LEON MUESTRALAS POSIBILIDADES DE LASOJA,
COMO UN CULTIVOALTERNATIVO PARAEL REGADIO DE CASTILLAY LEON

El cultivo ha duplicado su superficie en el ultimo afo en Castilla y Ledn hasta
alcanzar las 401 hectareas, gracias también al trabajo de investigacion del ITACyL

El interés agronomico de esta leguminosa radica en su potencial proteico, su capacidad para fijar nitrogeno atmosférico en el suelo y su menor dotacion de riego.

La_]unta ha mostrado las posibilidades de la soja como un cul-
tivo alternativo para las zonas de regadio y de alto valor afia-
dido para la industria transformadora, durante una visita a los cam-
pos de ensayo del Instituto Tecnoldgico de Castillay Leén (ItacyD) y
la empresa Pascual en Arabayona de Mégica, en Salamanca.

La consejera de Agricultura, Ganaderia y Desarrollo Rural, Ma-
ria Gonzilez Corral, ha destacado durante la visita, en la que tam-
bién han participado un grupo de agricultores y miembros del Ita-
cyl y Pascual, que este tipo de ensayos “facilita que los profesiona-
les conozcan cultivos con un gran potencial de crecimiento, que les
permite diversificar sus producciones de tal forma que obtengamos
aqui género rentable que sea de interés para la industria”.

Por ello, desde Itacyl, en los tltimos afios se ha trabajado en di-
versos proyectos para impulsar el cultivo de leguminosas en Casti-
llay Le6n, con una inversién en I+D cercana a 1,5 millones de euros.

La superficie de soja en Castilla y Le6n alcanza esta campaifia
las 401 hectdreas —135 hectdreas en Leén, 106 en Salamanca y 70
en Avila-, el doble que el afio pasado. En el conjunto de Espafia son
2.498 hectéreas. El interés agronémico de esta leguminosa radica,
ademas de presentarse como una opcién para la rotacién de culti-
vos, en su potencial proteico, su capacidad para fijar nitrégeno at-
mosférico en el suelo y su menor dotacién de riego frente a otros
cultivos intensivos.

En concreto, se han realizado dos ensayos de variedades comer-
ciales de soja con dos momentos de siembra diferentes: un ensayo
de primera siembra con 21 variedades de ciclo largo, y otro ensayo de
segunda siembra con 18 variedades de ciclo corto.

Con estos campos de ensayo se transfiere la informacién del cul-
tivo a los profesionales del sector y se estudian las distintas varieda-
des de ciclo corto y largo y su adaptacion a las condiciones edafocli-
maticas de Castilla y Le6n. Ademads, se analiza una de las peculiari-
dades de la soja como es la necesidad de inocular en la semilla antes
de la siembra la bacteria Rhizobia japonicum, que no estd presen-
te en el suelo si antes no se ha cultivado soja, y que la planta necesita
para fijar el nitrégeno y aprovecharlo en su crecimiento.

Durante la jornada de campo se ha evidenciado que Castilla y
Ledn tiene capacidad para convertirse en una zona productora de
soja y, también, para transformar una materia prima de cercania

en productos destinados a alimentacién, como harinas, concen-
trados de soja, bebidas, yogures y salsas, todos ellos con una de-
manda creciente.

Organismo oficial para estudiarlasoja

El Instituto Tecnolégico Agrario de Castilla y Le6n realizé los
primeros ensayos de soja con laempresa Pascual en 2005. Yaen 2020
se retomo la colaboracién para determinar la adaptacién de las va-
riedades y constatar la efectividad de los diferentes inéculos. “Se
trata de un buen ejemplo de cémo la colaboracién publico-privada
es una férmula eficaz para impulsar cultivos alternativos que contri-
buyan a mejorar la competitividad de nuestro campo”, ha afirmado
Gonzilez Corral.

El Itacyl es uno de los cuatro organismos seleccionados por la
Oficina Espanola de Variedades Vegetales del Ministerio parala rea-
lizaci6én de ensayos de variedades de soja en fase de registro. Ade-
mads, y dentro de los objetivos del Instituto para transferir informa-
cién al sector, cabe sefialar que en la pasada campafia 2023-24 mas de
2.000 profesionales han conocido alguno de los 70 ensayos llevados
a cabo relacionados con diferentes cultivos como cereales, legumi-
nosas, lefiosos o aromaticas, entre otros.

Castillay Leon tiene capacidad para convertirse en una zona productora de so-
Jja y, también, para transformar una materia prima de cercania en productos
destinados a alimentacion.
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DIRECTIVOS Y EXPERTOS AGROALIMENTARIOS SENALAN LAINNOVACION, COMO

RESPUESTACLAVE ALAS DEMANDAS DEL CONSUMIDOR, EN EL FORO CAJAMAR WEFOOD

Una veintena de ponentes congregados en la sede de Cajamar en Valladolid han coincidido
en su diagnoéstico sobre la importancia de evolucionar en los productos que la industria
agroalimentaria pone en el mercado, en los procesos productivos y la organizacion para
adaptarse a las nuevas demandas de consumo.

Foto de familia con los ponentes de esta cuarta edicion del Foro Cajamar Wefood sobre tendencias alimentarias futuras.

La cuarta edicién del Foro Cajamar Wefood sobre tenden-
cias alimentarias futuras que respondan al reto de alimen-
tar a una poblacién mundial creciente y atender a unos consumido-
res mds exigentes cada dia ha tenido lugar en la sede de Cajamar en
Valladolid, donde una veintena de directivos de empresas agroali-
mentarias innovadoras, investigadores de centros tecnoldgicos pa-
blicos y privados, y expertos del sector han dado a conocer las f6r-
mulas que la industria alimentaria estd ofreciendo, a través de la in-
novaciény el conocimiento, ante los cambios en la demanda de pro-
ductos mds naturales, funcionales, sostenibles y con mayor valor nu-
tricional.

El encuentro, bajo el titulo ‘Desafios y la respuesta de lain-
dustria agroalimentaria‘, organizado por Cajamar, en cola-
boracién con la asociacién de la industria alimentaria, Vitartis, el
centro de investigacién ITACYL y el centro tecnolégico CAR-
TIF, ha mostrado, una vez mais, el valor de la colaboracién entre
las empresas y los centros tecnolégicos y de investigacion publicos
y privados para impulsar la innovacién y el desarrollo tecnolégico.
Asimismo, durante el mismo se han abordado temas de interés co-
mo la respuesta de la industria ante los cambios en la demanda del
consumidor, los nuevos formatos de alimentos y las nuevas tecnolo-
gias de procesado, y la digitalizacién y automatizacién en la indus-
tria alimentaria, conjugando eficienciay sostenibilidad. Cerca de un
centenar de asistentes han tenido la oportunidad de conocer todos
los 4mbitos de la innovacion en la industria alimentaria, a través del
conocimiento de casos de empresas especializadas y pioneras en ca-
da uno de los dmbitos tratados y de las aportaciones realizadas des-

td implementando en materia de conservacidn, biodiversidad, co-
mo son la mejora en los habitos de alimentacién de los animales, la
genética de las semillas y la eficiencia hidrica”, y ha explicado como
“desde Cajamar estamos impulsando la innovacién agroalimentaria
através de nuestras estaciones experimentales”.

Por su parte, Manuel Lainez explic6 que “lalabor de Cajamar, en-
tidad especializada en el sector agroalimentario, no es solo apoyarlo
con financiacién, también es colaborar con las empresas y conjun-
to de agentes, en transferirles conocimientos e ideas para facilitar la
innovacién y generacién de nuevas lineas de trabajo y que este sec-
tor pueda afianzar su posicién competitiva en el mercado”.

La conferencia magistral corri6 a cargo del experto en compor-
tamiento del consumidor alimentario, y director en Kantar Worl-
Panel, César Valencoso, en cuya exposicién ha analizado la evolu-
cién del comportamiento del consumidor espafol y europeo de ali-
mentos en los dltimos afios y ha descrito las tendencias de futuroy
las implicaciones de este cambio para el conjunto del sector agroa-
limentario.

Valencoso valor6 la importancia de la innovacién en las empre-
sas, destacando que “sin innovacién lo mas probable es decrecer sig-
nificativamente, ya que los procesos de innovacién aceleran el cre-
cimiento de mercados y marcas”. En este sentido, ha afadido que
“la innovacién debe ser estructurada, eficiente, duradera, y debe fi-
jar claramente el objetivo que pretende solucionar”. El director de
Kantar WorldPanel también ha sefialado la importancia de la distri-
bucién en el éxito de los productos innovadores.

A continuacion, se desarrollaron tres mesas redondas, cada una

de los centros tecnoldgicos.

La jornada fue inaugurada por el direc-
tor territorial de Cajamar en Castilla y
Leén, José Antonio Benavides, y el director
de Innovacién y Desarrollo Agroalimenta-
rio de Cajamar, Manuel Lainez, que han
indicado que la revolucién alimentaria es
una realidad y; entre todos, debemos ser ca-
paces de atender las tendencias alimenta-
rias futuras. Benavides comenzé su inter-
vencién con unas palabras de condolencia
por los fallecidos y afectados por la DANA.
A continuacién, puso en valor “las nuevas
tecnologias que la industria alimentaria es-

de ella moderada por especialistas de las en-
tidades organizadoras y con tres represen-
tantes de empresas y de un centro de inves-
tigacién aplicada o centro tecnoldgico. En
ellas se explicaron los cambios que se es-
tan produciendo en la industria alimenta-
ria para atender la demanda, asi como la in-
corporacién de tecnologia, como base para
mantener la rentabilidad en la actividad y la
competitividad en el mercado.

La clausura corrio a cargo de la consejera de Agri-
cultura, Ganaderia y Desarrollo Rural, Maria
Gonzdlez Corral.
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YARAPRESENTAEN EL ITACYL SUPROYECTO PIONERO PARA
LAPENINSULA: ELYARAREGENERATION KNOWLEDGE CENTRE

Este centro de conocimiento es un hito importante en el compromiso
de Yara con la Agricultura Regenerativa, una vision que busca transformar la agricultura
hacia practicas mas sostenibles y positivas para la naturaleza y el clima

Este centro de conocimiento es un hito importante en el compromiso de Yara con la Agricultura Regenerativa, una vision que busca transformar la agricultura ha-

cia prdcticas mds sostenibles.

Estos dias ha sido presentado en Valladolid el Yara Regenera-
tion Knowledge Centre en un acto que Yara ha organizado
en la sede de su colaborador en este proyecto, el Instituto Tecnolé-
gicoy Agrario de Castillay Leén ITACyL).

Alli, el equipo de Yara reunié a sus principales stakeholderes co-
mo clientes, asociaciones, investigadores y empresas interesadas en
la sostenibilidad de su producto final para explicarles de qué se trata
este proyecto pionero.

Tras una introduccién de la mano de Cristina Leén (Subdirec-
tora de Investigacion y Tecnologia del ITACyL) y Bouchra Nakara
(Yara VP Iberia and Maghreb), Juan José Garcia, Market Develope-
ment Agronomist en Yara Iberian y responsable de este proyecto,
dio unavisién general del proyecto y de sus objetivos concretos para
un espacio unico en Europa en materia de agricultura regenerativa.
Este proyecto alargo plazo se centrard en ensayos en diferentes cul-
tivos: Trigo, Cebada, Maiz y Vina. A través de estas demostraciones
en campo, se evaluardn diferentes pardmetros productivos, de cali-
dad de la cosechay caracteristicas del suelo para analizar el impacto
de cada programa de nutricién vegetal en los diferentes pi-
lares que definen la posicién de Yara en Agricultura Rege-
nerativa: Clima, Salud del Suelo, Uso de Recursos, Biodi-
versidad y Prosperidad para el agricultor.

En este bloque también participé David Nafria (Jefe
de Area de Desarrollo Tecnolégico en ITACyL) quien hizo
una presentacién sobre la importancia de las herramientas
de agricultura de precisién para apoyar practicas de agri-
cultura regenerativa.

Posteriormente, las ponencias se centraron en las solu-
ciones de Yara presentes y futuras, haciendo hincapié en al-
gunos de los pilares de la Agricultura Regenerativa para Yara.

Jorge Martinez (Business Development Manager
Food Chain de Yara Iberian) recalcé en su ponencia la im-
portancia de mitigar las emisiones y mejorar la resiliencia
de los cultivos para el clima.

Karem Canedo (Biologicals & Fertigation Manager, Ya-
ra South EU) y Maria Bordoni (Biologicals Specialists Ma-

nager, Yara South EU) fueron las encargadas que explicar a los asis-
tentes cémo algunos productos de Yara, como son los Bioestimu-
lantes, son indispensables en agricultura regenerativa y ayudan a
mejorar el uso de los recursos necesarios para el crecimiento de los
cultivos.

Y por tltimo, Ménica Sdnchez (Agronomy Operations Mana-
ger) defendié la importancia de la salud del suelo y cémo se puede
contribuir a ella con productos orginicos para mejorar la fertilidad,
estructuray biodiversidad del suelo para prevenir su degradacién.

Para finalizar el evento, se realiz6 una visita a una de las parcelas
de ensayo del centro donde los invitados pudieron observar de pri-
mera mano el vifiedo experimental de este proyecto.

La apuesta de Yara por la transformacién del sistema agroali-
mentario es firme, pero esa transformacién debe realizarse junto a
socios que compartan esa ambiciény compromiso para liderar el ca-
mino hacia una agricultura mas sostenible y regenerativa. La puesta
en marcha del Yara Regeneration Knowledge Centre es un paso sig-
nificativo en esa direccién.

Las ponencias se centraron en las soluciones de Yara presentes y futuras, haciendo hincapié
en algunos de los pilares de la Agricultura Regenerativa para Yara.
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Oscar Bahillo, gerente de MAQUIDUERO

NACE MAQUIDUERO, EMPRESADEDICADAALAVENTADE MAQUINARIA
NUEVAY OCASION PARAEL SECTORAGRARIOY DE LACONSTRUCCION

Oscar Bahillo, en la sede de Maquiduero en la calle oro, convarios generadores
de la marca Himoinsa que distribuye.

Oscar Bahillo (46 afios. Valladolid) lleva ms de 10 afios dedica-
dos al mundo de la maquinaria. Ha trabajado en la distribucién de
varias marcas, tanto en Castillay Leén como en Galicia, y tras traba-
jar para otras empresas en este tiempo, decidié a principios de ene-
ro montar su propio negocio.

¢Cémo nace Maquiduero?

Nace de mi inquietud por crear algo diferente en el sector de la
maquinaria poniendo en marcha las ideas que me han ido surgiendo
estos afios y aprovechar mi experiencia y saber hacer. Fue una idea
que fue surgiendo poco a poco, de ver que podia aportar y trasfor-

mar eso, en una empresa donde el servicio personalizado es uno de
los principales pilares. Desde febrero estamos en una nave a la en-
trada de la Cistérniga, en la calle oro, n°1, al lado de las instalaciones
de Porcelanosa.

¢Cual es exactamente la linea de negocio de esta em-
presa?

Maquiduero es una empresa que se dedica la venta de maquina-
ria nuevay de ocasién de diferentes marcas. Estamos especializados
en el sector agrario, el sector de la construcciény el de la maquinaria
para los ayuntamientos. Tenemos maquinaria de excavacion, gene-
radores, dimperesy telescépicas.

¢Estos generadores de la marca Himoinsa que Maqui-
duero comercializa, qué utilidades tienen para el sector y
por qué ha elegido estamarca?

El apostar por los generadores de la marca Himoinsa fue una de-
cisién facil porque actualmente es la mejor marca en este tipo de
maquinaria.

Tenemos varios equipos segin las necesidades de nuestros clien-
tes. Generadores de emergencia que solo arrancan cuando se va la
luz, para el bombeo de agua en la agricultura, generadores para pi-
vots y también, generadores par lugares donde no llega la luz y hay
una necesidad de energia.

Estos modelos tienen varias potencias segin los diferentes usos,
que van desde las 8 kaveas hasta las 400 kaveas. Disponemos in-
sonorizados y sin insonorizar y todos tienen un motor Diesel de la
marca de referencia Yanmar.

VENTAyALQUILER de GENERADORES
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DIEGO CUENCA: “LAMEJORAGENETICAEN LOS CEREALES
HAPERMITIDOAUMENTAR SU PRODUCTIVIDAD EN UN 50 %"

EMPRESA AGRARIA asistio a la conferencia de Diego Cuenca, Director
Comercial de MAS Seeds en una jornada organizada por CEAVALL en Cigales

iego Cuenca co-

menzé su inter-
vencién poniendo en valor
la importancia del trigo co-
mo principal fuente de ca-
lorias y proteinas de la die-
tahumana. Este representa
el 19% del total de calorias
y el 20% del total de protei-
nas consumidas en la dieta
humana, siendo 65 kg. de
trigo los consumidos por
personay afio.

La produccién de trigo
necesita incrementarse pa-
ra 2050 en un 60%, para
alimentar a una poblacién estimada en 9.600 millones de personas,
segtin datos macroeconémicas de la FAO en 2016.

Cuenca record6 que, a lo largo de la historia, comer no siempre
ha sido facil. Mientras que en 1965 la participacién del consumo
anual medio por persona era del 48,7 % destinado ala alimentacién,
en 2015 solo se necesitaba utilizar el 16,8 %.

Por eso , hoy en dia, el gasto en alimentacién ya no es una priori-
dad vital de primer orden.

Sinos centramos en la evolucién de la produccién mundial de ce-
reales en el mundo, este se cuatriplica. Mientras que la evulucién de
la tierra cultivable se mantiene en 50 afios (1961 - 2011 ), segtin fuen-
tesdelaFAO.

La “revolucién verde” contribuyé cientificamente a la mayor
produccién de alimentos y a la consiguiente disminucién del ham-
bre en el mundo.

mas mas

*311
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CONSULTA NUESTRO
CATALOGO DE CEREALES
2024 UTILIZANDO
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Diego Cuenca, en un momento de su conferencia.

Entre 1950 y 1990 la hu-
manidad duplic6 su pro-
duccién  agroalimentaria.
Esto se consigui6 con la su-
ma de cuatro factores prin-
cipales: Mecanizacién, fer-
tilizacién, fitosanitarios y
mejora genética.

La mejora genética es
responsable, por si sola, de
mas del 50% de ese incre-
mento. El desarrollo de nue-
vas variedades de trigo per-
mite duplicar la produccién
mundial.

La semilla esta presente
en el inicio de todo, siendo
el germen de la vida, acompafdndonos desde el mismo inicio de la
agriculturay nunca ha dejado de mejorarse en estos miles de afios.

Actualmente la mejora genética en los cereales tiene que venir a
través de la inversion en I+D+I. El desarrollo de nuevas variedades
solo es posible con una inversién continua en los programas de in-
vestigacion.

Elsector obtentor, através delamejoravegetal, nuevas variedades,
NUEVAS SEMILLAS, lidera a nivel global las inversiones en I+D.

La innovacién en semillas aporta respuestas a las demandas de
los consumidores y la sociedad, como por ejemplo la cerveza elabo-
rada sin gluten. O como los centenos hibridos, donde vemos como
la innovacién en semillas permite aumentar la produccién, reducir
costes, haciéndonos sostenibles econémica y medioambientalmen-
te, y aportando valor a todala cadena.

La innovacién también ha llegado a las cebadas alternativas, me-
jorando la ADAPTABILIDAD (no necesitando horas de frio para

massceeds

ACT TOGETHER FOR A CHANGING AGRICULTURE
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la induccién del espigado, con un desarrollo vegetativo que suele ir
ligado a las horas de luz y un muy alto nivel productivo). Lo que au-
menta la RENTABILIDAD (menor coste hidrico con una reduc-
cién de hasta el 50%, lo que se traduce en un menor diferencial en-
tre el precio del trigo y la cebada). Y todo esto se traduce en mayor
SOSTENIBILIDAD (permite mantener el suelo cubierto duran-
te todo el afio y ademds una de las rotaciones mds rentables actual-
mente).

La INNOVACION se convierte en VECTOR PRINCIPAL
para hacer frente a los NUEVOS RETOS que tenemos por delan-
te: cambio climdtico, supresién de materias activas y freno a la des-
poblacién.

Los objetivos de la creacién y desarrollo de nuevas variedades de
cereal son: incrementar el rendimiento, aumentar la resistencia a
enfermedades, mejorar la adaptacién, mecanizacién y transporte.

Y como resultado obtenemos variedades de mejor calidad, mas
productivas y por lo tanto mas rentables.

Son argumentos suficientes para recomendar al agricultor la uti-
lizacién de SEMILLA CERTIFICADA.

éPero comg estd contribuyendo MAS Seeds al progre-
so genético?

Desde MAS Seeds tenemos diferentes soluciones a través de la
innovacién en nuestros productos y servicios. En el caso de nues-
tras semillas, respondiendo alas necesidades del cambio climético.
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Como novedad en trigo blando, esta campafia apostamos por
OBIWAN, un trigo de otofio alternativo de espiga aristada, 109 %
sobre testigos en los ensayos GENVCE en la campafia 2019-20.

OBIWAN tiene una excelente capacidad de ahijamiento con
buena fertilidad de espiga y una calidad panificable con buena elas-
ticidad.

Otro trigo blando de otofio, por el que seguimos apostando es
GANDUJA. Con muy alto rendimiento. Su gran PMG le permite
ser N°1 en los ensayos de registro espafiol con el 109 % y N° 3 en los
ensayos del GENVCE en las campafias 2021y 2022.

GANDUJA presenta un buen perfil sanitario, destacando su
comportamiento frente a roya amarilla. Ademds de su precocidad
media alcanzando su méximo potencial en siembras tempranas y
zonas frias.

Y para trigos blandos de primavera nuestra apuesta es MACA-
RENGO, un ciclo corto, con muy alto potencial productivo y bue-
nasanidad.

En cuanto a cebadas alternativas de primavera, nuestra apuesta
seguraes KLARINETTE.Cebada con alto rendimiento, N° 2 enlos
ensayos preGENVCE 2019 — 20 con el 110 % de rendimiento sobre
testigos. KLARINETTE tiene una gran adaptabilidad, tanto en se-
cano como en regadio y con un amplio abanico en fechas de siem-
bra; mostrando una excelente sanidad, frente alas principales enfer-
medades fingicas y buena tolerancia a encamado.

Como conclusiones, Diego Cuenca argumenté que la obtencién
vegetal, es una actividlad MUY COMPLEJA, que debe afrontar
GRANDES RETOS econémicos, sociales y ambientales.

Incorporar una nueva variedad en el mercado requiere mucha
TECNOLOGIA, TIEMPOy RECURSOS ECONOMICOS.

¢Como garantizamos la sostenibilidad de los programas
demgeneltiempo?

Solo la INVERSION CONTINUA en los programas de inves-
tigacién posibilita el desarrollo de nuevas variedades. Dotando es-
tos programas de investigacion de recursos suficientes mediante el
uso de SEMILLA CERTIFICADAy el REEMPLEO LEGAL DE
GRANOS para siembra.

En los dltimos afios se esta notando un incremento muy notable
delautilizacién de SEMILLA CERTIFICADA.

Necesitamos seguir apostando por la SEMILLA CERTIFICA-
DA como MEDIO DE PRODUCCION ESTRATEGICO para el
agricultor.

Autor: Diego Cuenca, Director Comercial de MAS
Seeds.

DISTRIBUIDOR DE:

UNITED TO GROW
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MAYORGA CELEBRALAFERIADEL PAN
YLALENTEJADE TIERRADE CAMPOS

La Lenteja de Oro recay0 este afo en la Diputacion de Zamora
por su apoyo al sector, al mundo rural y a los grupos de accion local

1 presidente de la Di-
putacién de Vallado-
lid, Conrado Iscar; el alcalde
de Mayorga, David de la Viu-
day el presidente de la IGP
Lenteja de Tierra de Cam-
pos, José Andrés Garcia, in-
auguraron la Feria del Pany la
Lenteja de Tierra de Campos,
que se celebré en la localidad
vallisoletana de Mayorga
Conrado {scar resalt6 la
“dimensién socio-econémi-
ca que un evento de esta na-
turaleza tiene en los muni-
cipios de Tierra de Campos
de nuestra provincia y de las

El diputado de Agricultura y Ganaderta de la Diputacion de Zamora, José Angel Ruiz,
recogio la Lenteja de Oro de este ario.

Alimentos de Valladolid, el
presidente de la Diputacién
ha incidié en la colabora-
cién publico-privada de este
certamen entorno a la agro-
alimentacién. “Si es esencial
en cualquier sector econémi-
co, es evidente que en el sec-
tor agroalimentario, no sélo
es esencial si no que es vital”,
detalla Conrado Iscar.

Tras los discursos, tuvo lu-
garlaentrega delaLentejade
Oro que otorga la IGP Len-
teja de Tierra de Campos y
que este afio recay6 en la Di-
putacién de Zamora, galar-

provincias vecinas de Leén,
Palenciay Zamora”.

El presidente de la Diputacién de Valladolid sefial6 que es “fun-
damental que se siga apostando y trabajando por la defensa de nues-
tra agricultura y ganaderia, por nuestro sector agroalimentario, por
la defensa de nuestra gastronomia y restauracion, como actividades
que contribuyen a mantener la actividad econémicay la superviven-
cia de nuestros pueblos”.

Tras recordar la apuesta permanente de la institucién provincial
por el sector primario y la agroalimentacion, a través de la marca

[RCENSA

Infraestructuras de Riego y Conducciones, S.A.

dén, que recogi6 el diputado
de Agricultura y Ganaderia, José Angel Ruiz. Esta administracién
obtuvo este galardén en reconocimiento por su apoyo al sector, al
mundo ruraly alos grupos de accién local.

Dos escenariosy 25 expositores

La Feria del Pan y la Lenteja de Tierra de Campos estd organi-
zada por Alimentos de Valladolid, el Ayuntamiento de Mayorga, el
Consejo Regulador de la IGP Lenteja de Tierra de Campos y Valla-

AUTOMATIZACION
Y MONITORIZACION

98355941
comercial@irconsa.es

RIEGO POR

Ctra. CL-610 Km. 27
47491 La Seca, Valladolid
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El programa incluyo degustaciones, catas, puestos de venta, talleres, concier-  La Feriadel Pany la Lenteja de Tierra de Campos conto con 25 expositores.
tos de miisica 'y actuaciones de teatro.

dolid Avanza, y la colaboracién de las diputaciones de Valladolid, =~ Valladolid participa con los expositores que aparecen en la progra-
Le6n, Palencia y Zamora, ademds de la marca de Garantia Pan de  macién adheridos a su marcay con las marcas de garantia del Museo
Valladolid. del PanylaLenteja de Tierra de Campos.

Repartida en dos escenarios, el Museo del Pan y la Iglesia de San-
ta Marina, la feria conté con 25 expositores. 9 de ellos expositores de
pany 16 expositores dedicados alalenteja.

La Feria present6 dos novedades importantes en esta edicidn,
por un lado, el Museo del Pan incorporé una exposicién de levadu-
ras con mds de 60 muestras de levadura de todo el mundo, donadas
por Jesus Calaveras, quien ya cedi6 la coleccion de libros de pana-
deriay pasteleria que se encuentran ubicadas en el Museo del Pan, y
con algunas de ellas aportadas por Lesaffre Ibérica.

La otra, que la Feria de la lenteja este afio se celebré en el interior
de la Iglesia de Santa Marina, en vez de en la Plaza Espana como se
hahecho en afos anteriores

El programa incluy6 degustaciones, catas, puestos de venta, ta-
lleres, conciertos de misica y actuaciones de teatro. Alimentos de

Una visitante durante la degustacion de lentejas que se celebrd durante la feria.

| FIXION = PEILENC

Valladolid Aranda de Duero  Pefiafiel N
Avda. de Burgos, 46  Cira, Valladolid, 8  Paseo de |a Estacion, s/n
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PITACELEBRALOS 40 ANOS DE HORSCH CON DOS
ROAD SHOWS EN CASTILLAY LEONY EXTREMADURA

La primera parada de tour tuvo lugar en la sede de Pita SL en Rubi de Bracamonte (Valladolid)

405 °

ARES

José Pitay su hijo, Emilio Pita Gil; Enrique Dominguez, Sebastian’y Roland de la empresa Horsch.

Con motivo del 40 aniversario de Horsch, fabricante lider a
nivel mundial de tecnologia agricola innovadora y solucio-
nes modernas para el cultivo del suelo, la siembray la proteccion de
las plantas, Pita SL celebré dos Road Shows por Espana para pre-
sentar la maquinaria de su proveedor.

El primer Road Show tuvo lugar en la sede de Pita SL en Rubi de
Bracamonte (Valladolid) el pasado 22 de octubre. En esta primera
presentacién se pudieron contemplar las mdquinas Maestro 12 RX,
Pronto 6 AS, Pronto 4 DC, Terrano 6.3 GX, Partner 2000 FT, Leeb
6LTyLeeb1.8CS.

El 24 de octubre tuvo lugar el segundo Road Show de Horsch
en Los Santos de Maimona (Badajoz), donde se present? la siguien-
te maquinaria: Maestro 7 TX, Terrano 4 FX, Partner 2000 FTy Ta-
ro 6 SL.

En el Road Show estuvo presente Agreena, programa carbo-
no n°r en Europa que se fundé con el objetivo de garantizar que los
agricultores se beneficien de la revolucidn verde en la agricultura, y
con la que Pita apuesta por la transicién a la agricultura sostenible
mediante los programas de carbono en Espana.

Pulverizacionde precision
La HORSCH Leeb LT ofrece casi todas las posibilidades que un
agricultor puede desear. Empezando por el sistema de control acti-

(-\E,& D*"

HORScH §

e

/

Micha Trotzky y Sebatian de Horsch.

vo de la barra BoomControl con una altura objetivo de hasta 30 cen-
timetros, pasando por la conocida distancia entre boquillas de 25
centimetros para una 6ptima precisién de aplicacién en combina-
cién con la conocida aplicacién 3D y una limpieza interior continua
con programas de lavado individuales y la posibilidad de adaptar la
limpieza a las necesidades individuales.

El objetivo al desarrollar HORSCH Leeb CS era combinar un
pulverizador compacto de tres puntos con las ventajas populares de
los pulverizadores arrastrados HORSCH Leeb. El resultado es un
pulverizador suspendido con todos los detalles conocidos por los
que destaca un pulverizador Leeb.

Gracias al sistema de control activo de la barra BoomControl,
el Leeb CS cumple los requisitos mds exigentes en cuanto a preci-

Jesiis Alvarez de AGREENA explicé en qué consisten los créditos
de carbono y como podemos rentabilizarlos.
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PITA también realizé una demostracion de la AVATAR en Medina de Rioseco.

sién de aplicacién. El disefio compactoy el sistema de acoplamiento
inteligente garantizan un acoplamiento cémodo.

Siembradirecta

Durante ambas presentaciones, Horsch hablé sobre la siembra
directa, que aporta una estructura estable del suelo gracias a una
mayor estabilidad al desmoronamiento.

Otro efecto de la siembra directa es la proteccién de la superfi-
cie del suelo por los residuos vegetales, y mas macroporos debido a
un mayor nimero de lombrices de tierra. La estructura del suelo re-

duce la erosién y favorece la infiltracién, lo que implica mayor tran-
sitabilidad.

Para ello, utilizan diferentes modelos de mdquinas Avatar. La
SingleDisc destaca por su control de profundidad individual, sin
puntos de lubricacién, y conexién mediante topes de goma. Por su
parte, la Avatar 3.16-8.16 SD, de hasta tres tolvas y con manguera se-
lectiva y AutoForce, es perfecta para explotaciones convenciona-
les al ofrecer varias opciones de riego. La Avatar SL es adecuada pa-
ra la siembra de mantillo/abono y, en menor medida, para la siem-
bra directa.

% PITA

AGRICULTURA E INNOVACION

0983 82 42 40

@ HORSCH Y HOLMER

——
wwwpltasl.cnm - pitasi@pitasl.com
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Camino Sendere del Maonte, 5/N 47494, Rubi de Bracamonte, Valladolid
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NERGETIC COMPLETE: UNATECNOLOGIA
RENTABLE PARALA AGRICULTURA

Fertiberia TECH, lider en el sector europeo de la nutricion vegetal, ha concluido

La actividad agricola ha experimentado una transformacién sig-
nificativa en la iltima década, en gran parte impulsada por la incor-
poracién de tecnologias avanzadas que han demostrado mejorar la
eficiencia y rentabilidad del trabajo en el campo. Hace diez afios, la
adopcién de estas tecnologias era apenas incipiente, y muchos agri-
cultores las percibian como una posibilidad remota. Sin embargo,
en laactualidad, numerosos productores han integrado sistemas co-
mo autoguiados con o sin RTK, conexiones Isobus para maquinaria,
mapas de rendimiento en cosechas, distribucién variable de fertili-
zantes, programas de gestién hidrica en regadio, estaciones meteo-
rolégicas y aplicaciones méviles para el monitoreo climdtico, entre
otras innovaciones.

Eluso de estas herramientas ha demostrado ser econémicamen-
te rentable para los agricultores, lo que plantea una cuestién clave:
{por qué algunos todavia no perciben la rentabilidad de utilizar pro-
ductos fertilizantes con tecnologias avanzadas, efectivas y compro-
bables?

Innovacion en Fertilizacion: El Caso de Fertiberia
TECH

Fertiberia TECH, lider en el sector europeo de la nutricién vege-
tal, ha concluido el afio 2024 con un enfoque renovado en la biotec-
nologia aplicada alos fertilizantes. Este avance es unarespuestaalas
nuevas dimensiones de la fertilizacién, que tradicionalmente se ha
evaluado desde una perspectiva fisica (composicién del suelo en are-
na, limo y arcilla) y quimica (contenido de nutrientes). Hoy, se incor-
pora una tercera dimension crucial: la biol6gica, que abarca la inte-
raccién entre el suelo, los microorganismos y las plantas.

En este contexto, Fertiberia TECH ha lanzado NERGETIC
COMPLETE DZ+NSAFEQ®), el primer fertilizante en el mundo
que incluye un bio-inhibidor capaz de reducir las pérdidas de nitr6-
geno al tiempo que protege la biodiversidad del suelo y mejora los
rendimientos de los cultivos.

Tecnologia NSAFE®: UnAvance Biotecnolégico
NSAFE® es la primera tecnologia microbiolégica del mercado
con un impacto equivalente al de los inhibidores quimicos de la ni-
trificacién, pero con un enfoque completamente biolGgico. Este de-
sarrollo, resultado de mds de seis aflos de investigaci6n, permite que
los fertilizantes minimicen las pérdidas de nitrégeno gracias a su ac-

Imagen de NSAFE sobre un grano de fertilizante, visto desde un microscopio
electronico.

el aflo 2024 con un enfoque renovado en la biotecnologia aplicada a los fertilizantes

cién sobre el nitrato (NO3), reduciéndolo a amonio (NH4) median-
te la actividad de microorganismos especializados. Estos microor-
ganismos, que contienen el gen de la nitrato reductasa, actian de
manera especifica y eficiente, por la ruta biolégica de la “asimila-
cién”, poco explorada hasta el momento.

A diferencia de los inhibidores quimicos, NSAFE® no afec-
ta negativamente a la biodiversidad del suelo, respetando la activi-
dad vital de bacterias beneficiosas como Azospirillum, Azotobac-
tery Rhizobium, lo que representa un avance significativo en la pro-
tecci6n ecoldgica. Ademads de su impacto ambiental positivo, NSA-
FE® aumenta la eficiencia nutricional de nitrégeno aportado y co-
mo consecuencia el rendimiento agronémico, proporcionando alos
agricultores una doble rentabilidad: ambiental y econémica.

Resultados de Ensayos de Campo

Ensayos de campo llevados a cabo por AIMCRA durante dos
campafias consecutivas (2021 y 2022), empresa especializada y cer-
tificada para estas practicas, demostraron un incremento significa-
tivo en la produccién de maiz grano al aplicar el fertilizante nitroge-

nado DZ+NSAFE®
como abonado de
cobertera. Compa-
rado con dosis igua-
les de nitrégeno en
fertilizantes simila-
res pero sin la tecno-
logia NSAFE, se ob-
servé un aumento
del 5% (418 kg/ha) en
2021 y del 6% (844
kg/ha) en2022.

Produccidn de maiz grano
Campos de Ensayo

0¥+

e

i G B e Rl

granos secos (i /ha)

w2021 w3022

DI+ NSAFE

DZ+ 20%
Tecnologia C-PRO: Protecciéony Bioestimulacion

Ademids de la innovacién representada por NSAFE®, la gama
NERGETIC COMPLETE incorpora la tecnologia C-PRO, un po-
limero biodegradable regulador de nutrientes con efecto bioesti-
mulante, que protege el nitrégeno y todos los nutrientes, optimi-
zando su uso. C-PRO forma una barrera fisica en torno a cada gra-
nulo de fertilizante, creando un gel que previene la lixiviacién de
nutrientes en la rizosfera, lo que asegura su disponibilidad para las
plantas en los momentos criticos. Esta regulaciéon controlada de la
liberacién de nutrientes no solo maximiza el rendimiento agron6-
mico, sino que también reduce el riesgo de contaminacién de aguas
subterrdneas y la volatilizacién del nitrégeno.

La tecnologia C-PRO ha sido certificada doblemente bajo el Re-
glamento (UE) 2019/1009, que regula los productos fertilizantes en
la Uni6én Europea, como bioestimulante no microbiano y como po-
limero regulador de nutrientes. Esta certificacion refuerza la con-
fianza en su seguridad y eficacia, garantizando que cumple con los
mads altos estandares europeos.

Conclusion

El lanzamiento conjunto de NSAFE® y C-PRO por parte de
Fertiberia TECH representa un avance significativo hacia una agri-
cultura mis eficiente, sostenible y rentable. Estas innovaciones bio-
tecnoldgicas no solo mejoran los rendimientos de los cultivos, si-
no que también contribuyen a preservar el medio ambiente, demos-
trando que las tecnologias reales y rentables son posibles y estan dis-
ponibles para los agricultores hoy en dia.
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David Vallejo, gerente de O2 Agricultura

Uno de los culti-
vos mas fuertes para =
O Agricultura es el
cereal de secano y
regadio. Es impres-
cindible tener una sa-
nidad adecuada para
obtener los topes de
producciéon a los que
aspiramos en los ce-
reales. (Desde que
termina la cosecha-
dora de qué debemos
estar pendientes?

Es fundamental tener
el rastrojo limpio desde verano, mediante labores mecdnicas o qui-
micas, segln lo que realicemos para reducir el banco de semillas y
no aumentarlo.

éCudles son las principales malas hierbas en verano?

Generalmente la aparicién de sonsola cali y recomendaria pres-
tar atencién a las conizas. Desde O* Agricultura ofrecemos un ase-
soramiento personalizado depende de lo que salga en cada rastrojo
y el momento en que se encuentre la mala hierba para dar la solu-
cién més adecuada.

De cara a las parcelas que vamos a dedicar a la colzay a
las vezas en la préxima sementera, {qué debemos tener en
cuenta?

Nuestrg

) Escucharle.
< Asesorarle y Aconsejarle
{wcede atencion, o alidad Y ¢f mejor servicio.
45b ypudatle @ ey la mejor decision.
= Vs satisfaccion,
B velea o cunllofy cony l05. Cageqs

"HACER LAS COSAS BIEN OFRECE MEJORES RESULTADOS ALARGO PLAZO’

Fundamentalmente
hay que prestar atencién
a la hoja estrecha: vallico,
bromo y otonadas de ce-
real y tomar una decisién
segin sean resistentes.
Es importante conocer
el historial de las parce-
las para hacer una buena
pre-emergencia y evitar
los nacimientos de las ma-
las hierbas que tenemos.

Para los que prac-
tican la agricultura de
conservacion, una de
las malas hierbas mas
complicadas es el bromo. {Qué podemos hacer con ella?

Las soluciones para acabar con el bromo son viables en trigo,
centeno y triticale. Para ello tenemos dos soluciones en post-emer-
gencia. Una muy conocida como es Monolith® de Bayer y otra
menos conocida porque es nueva como es Incelo® de Bayer.

En cebada el control es mas complicado, aunque disponemos de
la solucién de Liberator® también de Bayer en post-emergencia.

Una vez implantado el cereal, icudles serian los siguien-
tes pasos seguin su experiencia?

Una vez implantado el cereal siempre es bueno “pisar el terre-
no” con el técnico para ir detectando estados precoces de alguna
hierba que podamos tener.

tele (o viecesile

AYUDA PARA LA MEJORA DE LAS ESTRUCTURAS DE PRODUCCION Y
MODERNIZACION DE LAS EXPLOTACIONES ACRARIAS 2024

REALIZAMOS ESTUDIOS PARA
PROYECTOS FOTOVOLTAICOS
Y GESTION DE LA SUBVENCION

APUESTA CON NOSOTROS POR UN FUTURO SOSTENIBLE

En Baratze somos instaladores fotovoltaicos especializados en

soluciones de energia renovable vy autoconsumo en Valladolid.

o
0;0
Baratze

ingenierfa sostenibie

& www baratze es
& info@baratze.es

iTE PASAS

AL AHORRO
ENERGETICO?

o01 618 B97 (Jesus de Nicolas)
L 983154 356 (Oficina)

m Calle Pirita 28 47012 Valladolid
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En lo que se refiere a hoja ancha, y mds concretamente
al caso de la amapola resistente, {qué opciones tenemos?

En Pre-emergencia el Tower de Massé es muy eficaz y aparte
nos controla casi toda la hoja ancha en la zona. Es preferible siem-
pre esta opcién porque no es residual para los siguientes cultivos
y siempre es mejor apostar por una solucién en pre-emergencia
porque asi la hierba no consume recursos de nuestro cultivo.

El agricultor, ante la subida del precio del fertilizante y
el bajo precio de sus productos, esti reticente al abonado.
Aunque son conscientes que tras una campaifa anterior
excepcional en rendimiento de cereal y girasol, el terreno
ha quedado con las reservas minimas de nutrientes, aun
asino estd por la labor de aplicar abonado. {Qué les diria a
los que son de esta opinién?

Para que salgan las cosas bien lo que se siembra hay que aten-
derlo. Desde luego que no conseguiremos el rendimiento éptimo
si no realizamos un programa de fertilizacién. En O* Agricultura
tenemos soluciones tanto para cobertera como para fondo pero si
no vamos a atender lo que sembramos es mejor no hacerlo.

Para aquellos que optan por soluciones de una tnica aplicacién
en O Agricultura tenemos varias soluciones. Las opciones de una
unica aplicacién deben ir siempre ligadas a las expectativas de co-
secha que tengamos. Desde O* Agricultura recomendamos utilizar
micorrizas a través de Resid® de Symborg lo que va a favorecer el
mayor desarrollo del sistema radicular que luego repercute en la
absorcién de los nutrientes y la sanidad vegetal.

Para esta nueva campaia, la experiencia nos ha demos-
trado que las enfermedades fungicas van a ser un reto.
éson de la misma opinién?

La campafa pasada observamos la situacién y lo alertamos y
los que nos hicieron caso trataron a finales de marzo-abril que
es cuando empezaron los problemas. Tratar tempranamente nos

Empresa Agraria

mantiene el cultivo sano, un tratamiento preventivo a tiempo
siempre es mds econémico que uno curativo. El agricultor debe
ser consciente, que no solo los trigos, todas las cebadas son suscep-
tibles de hacer un tratamiento.

A la hora de del manejo, al entrar en el cultivo, la apli-
cacion del fungicida deberia ir acompafada con un insec-
ticida?

Pensamos que si, porque plagas como el Tronchaespigas, la lema
o la nefafasia, desgraciadamente estdn ya muy presentes tanto en
cebadas como en trigos. También es buen momento para aplicar
correctores de carencias y bioestimulantes.

¢Siguen ofreciendo su nuevo servicio de cuaderno de
campo digital?

Asi es, es un servicio muy valorado por nuestros clientes que les
ayuda a estar centrados en producir y que nos deja a nosotros esa
parte burocritica. A pesar de la moratorias y aplazamientos, es un
tema que se va a imponer y que va a ser obligatorio en enero del
afio 2026.

éQué mensaje final le gustaria mandar a nuestros
lectores?

A pesar de la coyuntura de costes altos y precios bajos, pen-
samos firmemente que hay que apostar por hacer las cosas con
criterio. Los agricultores pueden contar con nuestro asesora-
miento para encontrar las opciones que mejor se adapten a lo
que necesitan.

También, no quiero dejar pasar la oportunidad que me ofrece
vuestra revista para denunciar la supresién cada vez mas habitual
de materias activas sin antes disponer de otras alternativas. Es un
despropésito que “aten de pies y manos a nuestros agricultores”
con prohibiciones, mientras importamos toneladas de alimentos
de paises terceros que han aplicado esos productos que luego no-
SOtros Consumimos.

¢ Estas pensando en

sembrar cereal?

Oficina:

Busca el mejor asesoramiento

Técnicos de campo:

David Vallejo 653 075 862
Fernando Almanza 626 665 942
Javier del Pozo 676 964 823

"' <5

Laura de Santos 638 61 37 36
Cuadernos de campo y oficina:
Ana Carranza 689 901 716

AGRICULTURA
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Francisco Casanova, responsable comercial de AGROMETODOS en Castilla Ledn

"CONTAMOS CON UNAGAMADE PRODUCTOS EXCLUSIVOS
RECONOCIDOS POR SUALTO VALOR CIENTIFICO-TECNICO”

Francisco Casanova: “Queremos ser referentes en nutricion vegetal y protec-
cion de cultivos alejandonos de la lucha quimicay sin residuos” .

Francisco Casanova es el responsable comercial de Agrométodos
para Castilla la Mancha, Madrid, Castellén y, desde inicios de 2024
parala zona de Castilla Leén. Es ingeniero agrénomo por la Univer-
sidad Politécnica de Valencia y lleva mas de 20 afos trabajando en el
sector agrario. Ha estado trabajando con distribuidores de fitosa-
nitarios y en un par de empresas del sector, iniciando su camino de
la mano de Inabonos (actual Timac agro), pasando posteriormente
por Sapec Agro (actual Ascenza) y desde hace 9 afios en el departa-
mento comercial de Agrométodos.

¢QuéesAGROMETODOS?

Agrométodos fue fundada en 1986 por la familia Frias Martinez.
Es una pyme espafiola de capital 100% familiar, cuyas oficinas cen-
trales se encuentran en Las Rozas (Madrid) y su almacén logistico en
Picassent (Valencia).

Agrométodos es una empresa referente en la nutricién vegetal
y proteccion de cultivos que desde sus inicios se centré en la inves-
tigacién, formulacién, desarrollo y comercializacién de productos
naturales con el objetivo de promover la sanidad de los cultivos y
mejorar la eficiencia de los programas nutricionales aumentando la
calidad y produccién de las cosechas.

Actualmente nos encontramos en un proceso de trans-
formacién en cuanto al manejo de la fertilizacion. {Qué
aportaAGROMETODOS aestademanda, de una fertiliza-
ciéninteligente y mas eficiente?

Lo que aporta Agrométodos es que pone sus conocimientos e in-
vestigaciones a disposicién de los agricultores siendo fieles a nues-
tro “hecho diferencial”, y contamos con una gama de productos ex-
clusivos reconocidos por su alto valor cientifico-técnico.

Castillayleon representa un completo mosaico de culti-
vos (lefiosos de calidad, cereal, remolacha, patata, hortico-
las, etc. éActualmente AGROMETODOS tiene un catilo-
go de soluciones para todos estos cultivos?

Si, por supuesto. Aunque contamos con un portfolio reducido,
todas nuestras soluciones son de aplicacién en el conjunto de cul-
tivos que se dan en Castillay Le6n. Ademas, disponemos de una di-
latada experiencia y poseemos un departamento de desarrollo que
nos ayuda a posicionar nuestros productos en los momentos 6pti-
mos y precisos de cada uno de los cultivos.

El exceso de sales en el suelo es un obstaculo para el cre-
cimiento de nuestros cultivos. {Qué soluciones aporta
AGROMETODOS paramitigar este problema?

Efectivamente, la salinidad en los suelos es un desafio cada vez
mds presente para los agricultores. En este sentido, Agrométodos
pone a disposicién de estos el producto Amrack® que es un desalini-
zadory acondicionador de suelos a base de 4cido polimaleico. Cuan-
do Amrack® es aplicado via riego a bajas dosis, reacciona con el so-
dio formado una sal no disponible para la planta, maleato de sodio,
que puede ser lavada de la zona radicular después del riego, mejo-
rando asi la calidad de los suelos.

<Quéesel Sistema LANZADERA?

El Sistema Lanzadera® es un potente quelante natural compues-
to por nanoparticulas con cargas negativas que “envuelven” al catién
(nutriente) protegiéndolo de reacciones indeseables con otros ele-
mentos del medio. El Sistema Lanzadera® es un método innovador
de aporte mds directo de nutrientes a las plantas, caracterizado por
un aprovechamiento mas eficiente de los mismos. La versatilidad de
los productos Lanzadera® radica en su doble posibilidad de aplica-
cién, tanto via foliar como via riego, donde gracias a esta tecnologia,
esigual de eficaz.

BROTOMAX es seguramente su producto mais conoci-
do. {Qué aportaalos cultivoslefiosos?

Brotomax® es un inductor de las sustancias naturales de defen-
sa, antioxidantes y regeneradoras de las plantas, con capacidad nu-
tricional. Es un producto rico en energia y ficilmente asimilable por
hojas, ramas y raices, con accién sistémica ascendente y descenden-
te provocando un gran movimiento de savia dentro de la planta que
generaun equilibrio entre la parte aéreay radicular.

Asimismo, Brotomax® favorece los procesos de lignificacién
mejorando y acelerando la cicatrizacién de las heridas y abre nue-
vos vasos funcionales en la planta haciéndola mucho més resistente.

De manera general, en cultivos lefiosos proporciona una mejor
brotacién, incrementando el nimero de yemas brotadas, y una flo-
racién mas uniforme; prepara al drbol para un mejor cuajado; mejora
la convivencia con enfermedades vasculares; mejora la resistencia al
frio; regula la floracién del afio siguiente; etc.

¢Por qué es recomendable aplicarlo en los cultivos lefio-
sos después delarecoleccién?

En Agrométodos consideramos fundamental este tratamiento
de Brotomax®. Con el tratamiento post-cosecha conseguimos una
rapida cicatrizacion de las microheridas producidas durante la cose-
cha al potenciar la sintesis de lignina. Ademds, esta aplicacién hace

“El Sistema Lanzadera es un método innovador
de aporte mas directo de nutrientes a las plantas”
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que la planta acumule reservas para el inicio de la brotacién del ano  ||@ g b Y w o

siguiente. También, en algunos cultivos, con esta aplicacién se regu- | Ph : F "}r :‘P" N
lala floracién del ciclo vegetativo siguiente. . % -
¢Como incide positivamente BROTOMAX en otros cul- e - —
tivos? o v ﬁ' o= -.—..-:Ji }H [
Brotomax® puede aplicarse a toda clase de cultivos generando di- . “ v "g_'! I _E e = o
versos beneficios segin el momento en el que se aplica. Entre estos ; e
beneficios estin: aumento de la precocidad, mejor cuajado, mds ca- e il F F E
libre, resistencia frente a ataque abidticos (sequia, estrés, heladas, Sl 4

bl

...), hojas mas verdes y més clorofila, equilibrado crecimiento vege-
tativo, homogeneidad en los calibres, mayor nimero de hijuelos, su-
perar momentos de fitotoxicidad producida por herbicida, etc.
¢Quéles puede deciranuestroslectores para que puedan
confiar en AGROMETODOS?
Agrométodos es una empresa muy afianzada en muchas zonas de
Espana que ofrece una serie de soluciones exclusivas altamente tes-

tadas y consolidadas en una gran variedad de cultivos. La confianza
creada a partir de oportunidades de negocio compartidas, pero so-
bre todo de soluciones técnicas dadas a problemas reales de nuestra
agricultura, han hecho crecer el vinculo entre nuestros clientes y la
empresa. En definitiva, de Agrométodos no hablamos nosotros, si-
no que lo hacen nuestros clientes y productos en el campo.

“La salinidad en los suelos es un
desafio cada vez mas presente
para los agricultores”
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Asociacion Vallisoletana Empresa Agraria

Agricultura de Conservacién

AVAC CELEBRA SU JORNADATECNICADE OTONO

Esta conferencia abordd varios temas como la maquinaria, los créditos
de carbono, el cultivo del avellano o los fungicidas e insecticidas bioldgicos

Larry José Lara (Econatur), Jests Alvarez (AGREENA), Enrique Dominguez (PITAS.L.)y Sara Alvarez (ITAC 'yL) antes de comenzar la jornada.

a Asociacién Vallisoletana de Agricultura de Conservaciéon

(AVAC) celebr6 su “Jornada Técnica de Agricultura de Con-
servacion” de otofio. Esta conferencia abordé varios temas rela-
cionados con la siembra directa como la maquinaria, los créditos
de carbono, el cultivo del avellano o las alternativas bioldgicas a los
fungicidas e insecticidas de sintesis quimica.

En primer lugar intervino Jestis Alvarez Garcia, account ma-
nager de AGREENA, que hablé sobre los “créditos al carb6n en la
agricultura de conservacién”.

Alvarez Garcia explicé que AGREENA es una empresa pionera
en la captura del carbono en el suelo cuyo objetivo principal es ayu-
dar alos agricultores a realizar una transicion rentable hacia practi-
cas regenerativas.

El responsable de AGREENA comenté que a través de su plata-
forma de datos integrada verticalmente, generan resultados verifi-
cados de alta calidad que los agricultores pueden monetizar, finan-
ciando asi su transicién a practicas regenerativas. Las empresas pue-
den adquirir esos resultados verificados para contribuir a sus objeti-
vos de sostenibilidad y apoyar la agricultura sostenible dentro de sus
cadenas de suministro. De esta manera, los agricultores, las empre-
sasy el planeta salen ganando.

A continuacién, tomé la palabra Enrique Dominguez, res-
ponsable del departamento Comercial de Pita S.L., distribuidor de
HORSCH para Espafa. Dominguez tras comentar brevemente las
ventajas e inconvenientes de la agricultura de conservacién presen-
t6 los diferentes modelos que tiene esta empresa para la practica de
la siembra directa como las sembradoras AVATAR y Sprinter.

Sobre la AVATAR, Dominguez comenté que es un modelo de
disco simple con tres tipos de formato. El primero de 3 a 8 metros
para siembras a 26 centimetros. Un segundo de 8 a 18 metros pa-
ra siembras a 25 centimetros y un tercero de 4 a 6 metros para siem-
bras suspendidas. “La AVATAR se puede configurar a gusto del agri-
cultor con diferentes discos y grosores de los mismos. También, po-
demos elegir diferentes elementos de fijacién de la semillay tipos de
rueda de cierre segin lo que necesitemos y las condiciones del sue-
lo”, sefiald.

La sembradora AVATAR dispone de control de profundidad in-
dividual, no tiene puntos de engrase y es libre de mantenimiento y
sujeta por elastémeros lo que nos ofrece mas vida util de la maquina.

Enrique Dominguez desgrané las caracteristicas de los diferen-
tes modelos de AVATAR: Avatar 3.16-8.16 SD; Avatar SL; AVATAR
12.25§ SD; AVATAR 18.25 SD y AVATAR 8-18 SD.

A continuacién hablé también de las prestaciones de la Sprinter
cuyo cuerpo de siembra es de reja. Esta sembradora dispone de con-
trol de profundidad individual, no tiene puntos de engrase y viene li-
bre de mantenimiento. Esta sembradora ofrece varias opciones de
reja (ultrafina, finay ancha) y ruedas (redonday de cufia).

Enrique Dominguez explicé alos socios de AVAC las caracteris-
ticas de los modelos Sprinter 6.25 SL'y Sprinter 12.25 SC.

Sara Alvarez, técnico responsable de Frutos Secos de ITACyL
también participé en esta jornada. Alvarez hablé sobre las lineas de
investigacion, requerimiento, variedades y disefio de plantacién en
el cultivo del almendro. “Su principal factor limitante son los condi-
cionantes climdticosy el riesgo de heladas, pero es un cultivo que no
es muy exigente en suelo, se adapta muy bien, y; ademads, es un cul-
tivo muy versatil y ficilmente mecanizado. Ese aumento del interés
se debe también ala mecanizacién, un factor importante porque re-
duce lamano de obra”.

La técnica del ITACyL destacé la oportunidad que ofrecen es-
tos cultivos. “La falta de mano de obra y el cambio climdtico estdn
haciendo que cambiemos la genética y busquemos alternativas por-
que la naturaleza es muy sabia y hay muchas variedades que se adap-
tan muy bien”.

La jornada la cerr6 Larry José Lara, Gerente de la zona norte
de Espaiia de Econatur que hablé6 sobre las alternativas bioldgicas a
los fungicidas e insecticidas de sintesis quimica.

José Lara sefial6 que Econatur es una empresa con 25 afios de tra-
yectoria creando y ofreciendo soluciones ecosostenibles, basadas
en la quimica natural y trabajando con el agricultor para mejorar el
rendimiento de sus cultivos.

Larry José Lara comenté que Econatur ofrece una amplia gama
de bioestimulantes, de biocontrol y productos de nutricién vegetal.
Estos, incluyen soluciones especificas que mejoran la eficiencia del
uso del agua, aumentan la resistencia a enfermedades y optimizan la
calidad del cultivo. “Nuestro enfoque integral, garantiza que cada
producto sea adaptado a las necesidades especificas de cada tipo de
cultivo, no solo en condiciones de regadio, sino en cualquier tipo de
manejo agronémico, asegurando asi un rendimiento superior y una
mayor sostenibilidad”, sefial6.



NOTICIA

43

Empresa Agraria

ELREGRESO DE FENDTGUINOS REVOLUCIONALAMANCHA

Tras 5 afios de espera, el regreso de Fendtguinos, la popular concentracion de tractores Fendt,
revoluciond LaMancha, celebrando en Manzanares (Ciudad Real) el espiritu de Fendty congregando
mas de 200 tractores, diversa maquinaria de cosecha y cerca de 3.000 asistentes.
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En Fendtgiiinos se presentaron varias novedades y la nueva serie 600 que va a
ser una revolucion en la media-alta potencia.

Una imagen de una de las demostraciones que se realizaron en la finca de Manza-
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nares (Ciudad Real).

na finca castellanomanchega de més de 70 hectéreas en Manzanares, Ciu-

dad Real, fue la sede de la novena edicién de Fendtgiiinos, la mayor fiesta de
Fendt. Esta zona fue escogida por Fendt por ser la de mayor produccién de uva del
mundo, en continua profesionalizacién agricola, un mercado de crecimiento impara-
ble para la marca y con gran potencial de futuro.

El comienzo e inauguracion de la jornada estuvo a cargo de José Ramén Gonza-
lez, director de Ventas Fendt para Espafia y Portugal, que visiblemente emocionado
declaraba “llevabamos 5 afios sin celebrar la fiesta de Fendt y hoy por fin regresa Fen-
dtgiiinos. Ganas tenemos y hoy vamos a presentar varias novedades y una nueva se-
rie de tractores que va a ser una revolucién en la media-alta potencia. La nueva se-
tie 60o va a ser un cambio de paradigma como fue el Vario a finales de los 9o del si-
glo pasado”.

PresentaciondelaFull Line

La Full Line de Fendt estuvo representada al completo, desde los pequefios Fen-
dt 200 Vario hasta el deseado Fendt 1050 Vario, pasando por la maquinaria cosechay
de recoleccién de forraje.

Repartidos en distintas 4reas de la finca, hubo espacios especificos para probar
trabajos de laboreo y demostrar la éltima tecnologfa de Fendt (PTx) en las parcelas
de trabajo; para trabajos (de gran habilidad) con pala y telescépica; un espacio dedi-
cado a la maquinaria de cosecha y recoleccién de forraje; y por la zona, como no po-
dia ser de otra forma, un drea exclusivamente dedicado a los trabajos en vifia, con los
Fendt 200 Vario en su version estdndar y especiales, demostrando que en este nego-
cio también somos Gnicos.

Tampoco falt6 una nutrida representacion de tractores clasicos, representados
porel Club tractor cldsico Castellar, la Asociacion tractores clasicos La Aljambray el
Club memoria agricola La Mancha, que en su carpa recibieron a los amantes de lo cld-
sicoy no dieron abasto a posar para tanta foto.

Mario Lallana, ingeniero de Producto Fendt y responsable en gran medida del
éxito y organizacion del evento, describia asi el desembarco de la Full Line y su pro-
pia experiencia en su primer Fendtgiiinos, “es un orgullo comprobar cémo mucha
gente ha venido desde muy lejos para pasar un dia de campo con nuestra maquina-
ria. Habfa muchas ganas de que volviese Fendtgiiinos. Nuestra propuesta es que to-
do el mundo pruebe el modelo que quiera, destacando

cios y presentado por primera vez en Espafiay destinado a llevar la excelencia natu-
ral al campo.

Con la nueva serie Fendt 6oo Vario Fendt presenta en Fendtgiiinos un tractor
universal en el segmento de potencia media, con un motor de 4 cilindros de 164 CV
hasta 224 CV. Los 4 modelos de esta serie incorporan dos de las sefias de identidad de
las series de alta potencia, un nuevo motor AGCO Power de 5 L que permite traba-
jar a bajas revoluciones, logrando el par méximo a tan solo 1200 rpm y la transmisién
VarioDrive. Esta revolucionaria transmisién, evolucién mejorada de la prestigiosa
transmisién Vario, hace un reparto independiente e inteligente de la potencia entre
ambos ejes cuando es necesario. Con ello logramos optimizar el consumo y despreo-
cuparnos de activar manualmente la doble traccién o cambiar de gama de trabajo.

Ademds, esta serie cuenta con otras caracteristicas como el sistema de autoinfla-
do de los neumaticos VarioGrip que se pudo ver en la zona de marcas de neumaticos,
TDF con las 4 velocidades, una cabina comodisima, la posibilidad de montar una pa-
lade fabricayun entorno de operador FendtONE que ya es conocido.

Ya se present6 en Demoagro 2023, pero nuevamente la telescopica robo plano a
sus primos tractores gracias a su cabina con cristales blindados capaz de elevarse has-
ta 4 metros de altura respecto al suelo, consiguiendo con ello una perfecta visibilidad
de todo el entorno y la posibilidad de ver el fondo de los remolques o camiones cuan-
do estamos realizando labores de carga.

Los socios de Fendt

En las distintas parcelas de trabajo marcas tan top del sector como Ovlac, Agui-
rre, Maschio Gaspardo, Michelin, Trelleborg Tires, Defender, PTx Trimble y Repsol
estuvieron presentes en Fendtgiiinos mostrando, en el campo, la simbiosis casi per-
fecta resultante al unirse con una marca como Fendt.

También UPA, Grupo Editorial Agricola, Interempresas, Profesional Agro, Vi-
da Rural, Agrotécnica, eComercio Agrario, Portal Tecnoagricola, AGCO Finance y
AGCO Parts.

Puntoyaparte

Y como todo lo bueno tiene un final, la jornada concluyé con el director de Ven-
tas del sur de Europa, Fabio Garavelli, cabalgando a lomos de un 211 Vario, sosteni-
do a suvez por un 1050 Vario con puesto reversible. Es-

por encima de todo el nuevo Fendt 600 Vario, recién sa-
lido de fébrica, y los tractores que montan la revolucio-
naria transmisién VarioDrive. En cuanto a la maquina-
ria de campafia, hemos traido lo mds avanzado en cose-
chadoras y maquinaria de recoleccién para demostrar
que Fendt no s6lo estd enfocado en el tractor.”

Nuevo Fendt 6oo Vario - Excepcional por
naturaleza.

Perosi este afio hubo un protagonista que brillé con
luz propia, fue el nuevo Fendt 600 Vario, el flamante
cuatro cilindros de Fendt, nacido para romper prejui-

ta suma, bautizada como el 1261 Vario, vehiculo de 9 ci-
J lindros y apto para 4 personas, abri6 paso al desfile de
clausura de los auténticos Fendtgiiinos, de aquellos que
asistieron al evento con su tractor Fendt, que en épica
procesion se despidieron hasta la siguiente edicién que
confiamos en que no se haga esperar tanto.

La Full Line de Fendt estuvo representada al comle-
to, desde los pequerios Fendt 200 Vario hasta el de-
seado Fendt 1050 Vario, pasando por la maquinaria
cosechayrecoleccion
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LAS INDEMNIZACIONES ESTIMADAS EN CASTILLA
YLEONALCANZANYALOS 81 MILLONES DE EUROS

lafio 2024 estd a punto de terminar y, ala vista de los aconte-

cimientos meteorol4gicos, ya podemos constatar, con poco
miedo a equivocarnos, lo que llevamos ya un tiempo vaticinando. Y
es que, aunque a 31 de octubre la estimacidn total de indemnizacio-
nes a nivel nacional supera los 574 millones de euros, el afio va a ce-
rrar como el segundo o tercero con las mayores indemnizaciones de
la historia del seguro agrario.

Y es que, a diferencia de lo que ocurrié el afio pasado, cuando vi-
vimos un siniestro generalizado de sequia, que se convirtié en el mas
grave de la historia, sobre todo para los cultivos herbéceos, este afio
lo que hemos experimentado es siniestros mds localizados provoca-
dos por todo tipo de fenémenos meteorolégicos. Hemos visto tor-
mentas de pedrisco, heladas que han afectado sobre todo alauva de
vino y también hemos vuelto a registrar dafos por sequia, debido a
que, aunque este afio ha llovido mads, es cierto que las precipitacio-
nes han sido muy irregulares en funcién de la zona. Ademds, ain no
conocemos el impacto econémico que supondrd la DANA ocurrida
durante los dltimos dias del mes de octubre, y que ha afectado fun-
damentalmente a la provincia de Valencia.

EnCastillay Leon se rozanlos 81 millones de euros enin-
demnizaciones

En el caso concreto de nuestra comunidad auténoma, y a pesar
de que la meteorologia haya sido bastante mas razonable que la del
afio pasado, ya alcanzamos indemnizaciones cercanas a los 81 millo-
nes de euros, en un afo en el que los riesgos que mas han afectado
al campo castellano leonés han sido las heladas (fundamentalmente
las ocurridas durante los meses de abril y mayo) con casi 30 millones
de euros; asi como las tormentas de pedrisco que han caido este afio,
con 15,5 millones. La sequia, por su parte, alcanza indemnizaciones
superiores alos 7 millones de euros.

Por cultivos, la uva de vino es la produccién que cuenta con las
mayores indemnizaciones, con mds de 30 millones de euros, ya que
algunas denominaciones de origen como Rueda o Ribera de Due-
ro, entre otras, se vieron intensamente afectadas por las heladas pri-
maverales que hemos sufrido este afio. A continuacion, los cultivos
herbaceos registran una estimacién de dafos de 24,5 millones de eu-
ros, muy afectados este afio por tormentas de pedrisco y por la falta
de precipitaciones que, aunque, este afio ha sido, afortunadamente,
menos dafiina que en la campafia anterior.

Ante una realidad climatica como esta, en la que tenemos afios
de siniestralidad récord, como el 2023, seguidos de afios como el ac-
tual, en el que estamos encadenando diferentes fen6menos meteo-

rolégicos mucho més localizados que los del afio pasado pero que
entre todos suman cantidades igualmente relevantes, parece crucial
contar con una herramienta de gestién de riesgos como el seguro
agrario.

Es el momento de proteger la préxima cosecha de uvay
de cultivos herbiceos

El pasado 1 de noviembre comenzé el plazo para asegurar la
préxima cosecha de uva de vino con las méximas coberturas que
ofrece el seguro, es decir, lo que llamamos el seguro de otono Estas
opciones, que pueden contratarse hasta el 20 de diciembre, cubren
los dafos en cantidad ocasionados por los riesgos de helada, mar-
chitez fisiolégica de la variedad bobal, pedrisco, riesgos excepcio-
nales de fauna silvestre, incendio, inundacién-lluvia torrencial, llu-
via persistente y viento huracanado. y resto de adversidades clima-
ticas (donde se incluyen fenémenos como la sequia, asurado, entre
otros...). Ademds, en Denominacién de Origen, vinos de pago y vi-
fiedo de caracteristicas especificas se cubren los dafios en calidad
ocasionados por los riesgos de heladay pedrisco.

También se puede asegurar la cosecha 2025 de producciones
como el trigo, la cebada, la avena, el centeno, el arroz, el girasol, el
maiz, el garbanzo, la lenteja o la judia, entre otros cultivos, a través
de los médulos 1y 2 en secano, opciones de aseguramiento que in-
cluyen los riesgos de sequia, asurado, pedrisco, no nascencia, no im-
plantacién, incendio o fauna entre sus coberturas.

Durante la campafia 2023, correspondiente a la cosecha 2024, se
produjo un aumento significativo de la contratacién de las opciones
de otofio del seguro de uva de vino a nivel nacional. De esta manera
se aseguraron més de 330.000 hectdreas de vifiedo (un 7,3% més que
en la campafia anterior) y casi un 4% mds de produccién asegurada
con 2,7 millones de toneladas. Esta misma situacién se repite en el
caso de Castillay Le6n, donde se produjo un incremento de mas de
un 8% en la superficie de vinedo asegurada durante el otofio. La pro-
duccién asegurada supera las 234.000 toneladas.

Ocurre lo mismo con el seguro de cultivos herbaceos, A nivel
nacional, las pélizas contratadas en otono —las de cobertura mas
completa, incluyendo sequia— rebasaron los 3,5 millones de hecté-
reas (+12%), y el capital asegurado se incrementé en alrededor de
un 10%, y sobrepasé los 2.800 millones de euros. En el caso concre-
to de Castillay Ledn, las pélizas de otofio dieron cobertura a casi 1,6
millones de hectareas, la produccién asegurada super6 los 5 millo-
nes de toneladas y el capital asegurado fue cercano a los 1.180 millo-
nes de euros.
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Alumnas de Formacion Profesional Agraria de Palencia durante una visita de la Consejera Maria Gonzdlez Corral.

1 afdn de titulitis que padecemos en Espafia desde hace un

cuarto de Siglo ha provocado que muchas profesiones no se
valoren correctamente por parte de una sociedad civil que siempre
ha rendido, rinde y rendir4 culto y pleitesia al poder (bien sea en for-
ma de capital, empresas, influencias, otros...).

Enlamitad del pasado S.XX, en plena migracién de los pueblos a
las urbes en busca de nuevos trabajos con mejores condiciones labo-
rales y retribuciones econémicas, el que una persona poseyera estu-
dios universitarios era algo muy valorado y bien visto por un pueblo,
el espaiiol, en el que atin quedaba un porcentaje minimo que se clasi-
ficaba como analfabeto. El correr de los tiempos y la posibilidad de
que la gente accediese a la Universidad (y posteriormente se masifi-
case en nimero) facilité que esa valoracion se fuese disipando con
el tiempo; y, ala par, se apostase y empezase a potenciar los estudios
de Formacién Profesional; estudios, eminentemente pricticos, que
servian para aprender oficios varios con los que posteriormente ga-
narse lavida. Estos estudios a los que no prestaban caso la gente que
queria que sus hijos fuesen ala Universidad (ya que ellos no lo pudie-
ron conseguir) eran apreciados, valorados y demandados por aque-
llos que en sus casas los habian vivido, que no valian para estudiar
el Bachillerato Unificado Polivalente (BUP) y que querian acceder
al mercado cudnto antes para empezar a cotizar. Electricistas. fon-
taneros, cerrajeros, albaniles, zapateros, guarnicioneros, agriculto-
res - ganaderos, tienen como base estos estudios que les han servi-
do en numerosas ocasiones para crear empresas; empresas, que mu-
chas de ellas, son referente, no sélo a nivel autonémico sino nacio-
nal y que tienen como protagonista a lo que los ingleses llaman un
“self made man”.

AlaFormacién Profesional Agraria, llegan mayormente los hijos
de agricultores y ganaderos que quieren seguir los pasos de sus pro-
genitores y hacerse cargo de la explotacién familiar de turno; aque-

llos que relacionados con el sector agrario, directa o indirectamen-
te, no quieren cursar el Bachillerato y pretenden acceder a la Uni-
versidad cursando estos estudios porque les son mas accesibles; y;
por dltimo, un grupo de personas ajenas al agro, que no saben hacia
donde orientar sus pasos y que terminan por estudiarlos. Sea como
fuere, lo cierto es que la Formacién profesional estd dividida en el
Ciclo de Grado Medio y en el Ciclo de Grado Superior, en diferen-
tes especialidades (antiguamente no habia paso directo entre am-
bos; hoy en dia, si). La estructuracién de estos permite al alumno ob-
tener conocimientos sobre materias varias que les van a servir en sus
quehaceres diarios con una carga importante en la practica. Opera-
ciones como regular una sembradora o abonadora; calcular la dosis
de siembra o de abonado; manejo y uso maquinaria y equipos; apli-
cacién de tratamientos en cultivos herbaceos y lefiosos; circular con
un tractor, soldar, ordefar; esquilar; inseminar; recortar pezufas y
otros tantos muchos mds, son solo algunas de las habituales a reali-
zar en las sesiones de practicas.

Particularmente, reconozco que el impartir docencia en los Cen-
tros de Formacién Profesional Agraria, me permiti6 tener conoci-
miento estos estudios, valorarlos y ver la evolucién psicoldgica, for-
mativay educacional de los estudiantes a diferentes edades.

En Castilla y Leén, tenemos los Centros Integrados de Forma-
cién Profesional Agraria en todas las provincias, excepto Salaman-
ca'y Zamora. Las Escuelas de La Colilla (Avila); Albillos (Burgos);
Almazcara (Ledn); Vinalta (Palencia); Segovia; Coca (Segovia); Al-
mazan (Soria) y La Santa Espina (Valladolid) que han formado, for-
man y seguirdn formando en ambos Ciclos a un nimero importan-
te de alumnos que serdn los futuros profesionales y técnicos del sec-
tor agrario.

Autor: Ignacio Mucientes. Ingeniero Agronomoy Deca-
nodel COTIACLC.

“En Castilla y Ledn, tenemos los Centros Integrados de Formacion
Profesional Agraria en todas las provincias”
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