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Editorial

jViticultores de la

cabamos de finalizar una nueva vendimia en la

D.O. Rueda. De las 20.767 hectéreas que se han
vendimiado, 130 millones de uva han sido entregadas bajo
el control del Consejo Regulador , y posiblemente otros
10 millones de kilos han salido fuera (Galicia, Castilla La
Mancha, Catalufia...etc.)

Con estas cifras encima de la mesa, estariamos ha-
blando de una cosecha reducida, con una media aproxi-
madade 6.500 kg/Ha.

En cuanto a precios, la mayoria de los contratos ron-
dan los 30 — 40 céntimos, sin poder cuantificar a estas fe-
chas lo que pagaré la Cooperativa a sus socios, o los casos
particulares de viticultor y bodega que no transcienden.

Un reciente estudio de costes, aportado por ASAJA
ala Consejeria, estimaba unos costes de produccién de
0,50 céntimos por kilo de uvay para una produccién de
8.500 kg. de media por hectdrea.

La Ley de la Cadena Alimentaria, vigente en la actua-
lidad, prohibe expresamente contratos por debajo de los
costes de produccién.

¢{Por qué son legales contratos a 0,35 céntimos si los
costes de produccién son 0,50 céntimos?. Sencillamente,
porque el viticultor firma una clausula dentro del contra-
to, reconociendo que sus costes de produccion estin por
debajo de esos 0,35 céntimos.

Y por qué los viticultores no se atreven a denunciar
ante el Tribunal de la Competencia esta situacién de abu-
so? La contestacion es perfectamente entendible; “Por-
que si denuncio, no me vuelven a comprarlauva”.

Yo que siempre he defendido las virtudes de un sis-
tema de produccién de corte liberal. Entiendo perfecta-
mente que la Ley que determina los mercados, es la Ley
dela ofertay demanda. Hasta aqui nada que decir.

El pasado dia 2 de Octubre , tuvo lugar una reunién
en ASAJA Valladolid, de un reducido grupo de viticulto-
res, del que yo formo parte, para evaluar lasituacién por la
que pasan los viticultores de laD.O. Rueda, y aportar po-
sibles soluciones, que ayuden a paliar la situacién.

Se pusieron encima de la mesa opiniones diversas, en
unos casos coincidentes y en otras discrepantes. De caraa
conseguir una reduccién de volumen de uva ofertada, que
ayude a equilibrar la ofertay demanda.

La primera medida propuesta, seria la configuracién
de una mesa de crisis, donde se pudieran sentar la Admi-
nistracién, las Opas, las bodegas, las cooperativas y por
supuesto el Consejo Regulador. Estamesaya estd solicita-
daal Consejero de Agricultura.

Como medidas complementarias, que favorezcan la

reduccién de uva en el mercado, pasarian por incentivar
el arranque, limitar los topes de produccién por hectérea,
limitar el riego, etc.

Personalmente, puedo estar de acuerdo, en que una
accién combinada de todas estas medidas, posiblemen-
te reducirian sensiblemente el volumen total de uva
ofertada.

Ahora bien, cuanto tendrian que subir los de los pre-
cios de la uva, para paliar el descenso de produccién por
hectirea.

Lareduccién del tope de produccién por hectdrea, en
laactualidad solamente se puede llevar a cabo en situacio-
nes excepcionales (COVID 19) o con criterios técnicos,
enaras de mejorar la calidad de la uva.

En este tema, los viticultores que tienen colocada su
uva con los topes permitidos en la actualidad (10.000 k/
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D.O. RUEDA, unios!

Ha.), se verfan perjudicados. Y aquellas bodegas con base
territorial fuerte en vifias propias, alegarian inseguridad
juridica, ante el cambio en las reglas de juego, con respec-
to alas reglas existentes en el momento de afrontar sus in-
versiones en bodegay vifia.

Hace unos dias , en un articulo de Donaciano Dujo ,
publicado en El Mundo, que llevaba por titulo “Vino sin
viticultores” , hacia referencia a la extrema debilidad de
los viticultores, ya que las bodegas cada vez necesitan me-
nos de sus uvas, porque la mayoria se han “armado” con la
suficiente superficie de vifia propia.

Lo que estd meridianamente claro, es que el “status
quo” actual, no se puede mantener durante mucho mds
tiempo.

Los viticultores tenemos que reaccionar. Tenemos
que ofertar nuestra uva de una forma diferente.

Juntar una cantidad de uva importante y que la ofer-
te una sola mano. No permitiendo operaciones de venta,
por debajo de los coste de produccién.

Otra idea, que siempre he defendido, es elaborar la
uva excedentaria, que normalmente se mete en bodegas
delaD. O. Rueda o se saca fuera de Castillay Leén a pre-
cios bajisimos.

Entrar en el mercado de los “graneles”, permite ganar
unos meses de tiempo para conseguir un mejor precio. Al
final toda la produccién de uva entra en bodega, tanto si
son 170 millones de la pasada vendimia, como si son los
140 de esta.

Esta aventura empresarial (Cooperativa, S.A., o cual-
quier otra férmula societaria), tendria que venir apoyada
por aquellos viticultores que tienen mayor dificultad pa-
rameter lauva en bodegas D.O. Rueda, con el objetivo de
conseguir unos mejores precios.

Si libramos esta batalla individualmente, la perdere-
mos. Y serd el propio mercado el que haga la seleccién y
por lo tanto la supervivencia de unas explotaciones viti-
colas en detrimento de otras.

Desde aqui, hago un llamamiento a la Administra-
ci6n, al Consejo Regulador, a las bodegas y a los propios
viticultores. Una Denominacién de Origen RUEDA, sin
viticultores con explotaciones rentables, es una Denomi-
nacién sin futuro.

Autor: Lucio Fernindez Choya.
Viticultor enla D.O. Rueda.
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Jesus Maria Hontoria Ramos, Presidente de Cajaviva Caja Rural

“CREEMOS QUE LA ATENCION PERSONAL APORTAVENTAJAS EN

éComo surge la entidad Cajavi-
va Caja Rural? Cajaviva surge tras la
crisis inmobiliaria y financiera de 2008.
Las cajas de ahorros locales empezaron
a dar bandazos y cortar el crédito en su
lucha por la supervivencia, superviven-
cia que al final no consiguieron alcanzar
y que les hizo desaparecer. Sin embargo,
las cajas rurales, en el marco de su poli-
tica de sobriedad y prudencia, ensefias
del cooperativismo, no habian entrado en
pricticas bancarias de riesgo y se encon-
traban en un buen momento de liquidez
y solvencia. En este entorno, las cajas ru-
rales de Burgos, Segovia y Fuentepelayo
vieron una oportunidad de mercado ya
que las ventajas de su integracién incre-
mentaban sus posibilidades de negocio
de forma exponencial, no era solo la suma
de sus carteras. Mas tarde, la cooperativa
de crédito mds pequeifia del pais, Castell-
dans, de Lérida, que necesitaba asociarse
precisamente por su tamafio, nos eligié tras analizar las bondades
de la entidad resultante, y se unié. Asi surge Caja Rural de Burgos,
Fuentepelayo, Segovia y Castelldans S.C.C. Con un nombre tan lar-
go como razén social, decidimos buscar un nombre comercial mas
corto, Cajaviva Caja Rural.-

éCuadl es el ambito geogrifico de actuacion de Cajaviva
Caja Rural?

Nuestro entorno operativo da cobertura a los territorios que nos
dan origen -Burgos y Segovia fundamentalmente- y a aquellos en
los que ya operaban las originarias. Caja Rural de Burgos era desde
hace décadas la Caja Rural de Cantabria, tras ser la inica Caja Rural
que operaba en esta comunidad auténoma, ademds de en Palencia.
También tenemos presencia en Valladolid, Avila y por supuesto en
Castelldans, (Lérida), en total en seis provincias.

Actualmente las entidades financieras estdn apostando
por una reduccion de la atencion personalizada a través una
presion al usuario para que utilice las herramientas digi-
tales. {Cajaviva Caja Rural, por el contrario, sigue mante-
niendo su presencia en el territorio a través de una atencién
personalizada?

Ese tipo de atencién, de hecho, es nuestro fuerte. Nosotros,
como el resto del sector, disponemos de todas las herramientas di-
gitales, pero entendidas como complementarias a la red de oficinas,
por tanto no imponemos a nuestros socios y clientes el tipo de canal
por el que quieran relacionarse con Cajaviva. Creemos que son ellos
los que deben elegir como desean operar con la Entidad en cada
momento. No hemos impuesto nunca cita previa, y creemos que
la atencién personal aporta ventajas en el trato comercial, por ello,
seguimos abriendo oficinas. Estamos, de hecho, en un momento de
dinamismo en el negocio que ha hecho necesario impulsar un plan
de expansién que de momento nos lleva a inaugurar en las préximas
semanas tres nuevas oficinas en Palencia y Cantabria.

Las Cajas Rurales son, en definitiva, cooperativas de
crédito. {Qué ventajas supone para el usuario esta forma
juridica?

Todas, una cooperativa de crédito tiene como obligacién pres-
tar servicios de calidad a precios razonables a sus socios y clientes,
haciéndolo desde luego desde la eficiencia, la sostenibilidad y la
rentabilidad. Esto nos permite trabajar hacia ese objetivo sin la pre-
sién que tienen en los bancos, cuya principal misién es el obtener

Jesiis Maria Hontoria: “El préstamo sequia de la junta es un
muy buen instrumento que viene a completar otras lineas de
apoyo existentes y una bateria integral de soluciones que Ca-
Jjaviva Caja Rural brinda al agricultor y ganadero” .

ELTRATO COMERCIAL, PORELLO, SEGUIMOS ABRIENDO OFICINAS”

el mayor beneficio de cara a repartir divi-
dendos entre sus accionistas. La férmula
de banca de cercania y el hecho de que su
consejo rector esté formado por socios
cooperativistas nos permite operar desde
la objetividad y las realidades especificas
de nuestro entorno operativo.

Las Cajas Rurales a lo largo de su
historia siempre han estado presen-
tes ala hora de ayudar al sector agra-
rio en los momentos dificiles. Uste-
des acaban de firmar el convenio con
la Consejeria de Agricultura para
tramitar los créditos de Sequia 2023.
éCree usted que esta herramienta de
financiacion es imprescindible para
nuestros agricultores y ganaderos?

Se trata de una herramienta de finan-
ciacién con efectos ya probados en situa-
ciones de sequia similares como las vivi-
das en los afios 2017 y 2019, y que sin duda
tienen un efecto positivo para nuestras
explotaciones, dotdndolas de liquidez en un momento del afio en
el que los gastos son muy elevados (todos sabemos cuales son los
precios de abonos, semillas, gaséleo, etc) y a los que se suman los
pagos de las rentas. Ademds, estos préstamos estin dotados con 12
meses de carencia en la amortizacién del principal, lo que rebaja las
tensiones de liquidez que pueda generar el pago de la amortizacién,
si bien los intereses en el caso de Agricultores a titulo principal,
estdn subvencionados.

El préstamo sequia de la junta es un muy buen instrumento que
viene a completar otras lineas de apoyo existentes y una bateria in-
tegral de soluciones que Cajaviva Caja Rural brinda al agricultor y
ganadero, y toda ayuda es poca para unos momentos tan dificiles
para el sector como en los que nos encontramos.

Ademids de esta medida excepcional de financiacion,
¢Qué otras lineas habituales ofrece Cajaviva Caja Rural al
sector?

Cajaviva cuenta con una amplia gama de productos enfocados
a la financiacién especializada del sector primario, ahora estamos
muy centrados en aportar liquidez para afrontar la sementera que,
este afio, supone un importante desembolso; por ello ademids de la
linea de Sequia de la Junta, proponemos la linea ICO MAPA SAE-
CA, de la que somos uno de los principales comercializadores, con
importantes subvenciones a fondo perdido. Otra gran parte de la
financiaciéon que facilitamos al sector, viene de la mano de la inver-
sién, compra de tierras, maquinaria, construccién de naves, digita-
lizaci6n, energias renovables.... para cada una de ellas contamos con
diferentes lineas adaptadas a las necesidades de nuestros clientes.

Venimos de una Campaia de la PAC en la que el agricul-
tor y ganadero ha tenido que adaptarse a los nuevos para-
metros de la Reforma 2023-2027. {Como ha afrontado este
reto el equipo humano de Cajaviva Caja Rural?

Desde la especializacién. Esta siendo un reto importante para el
profesional del campo, pero como también comentas, para la En-
tidad y su capital humano. Todos nos hemos tenido que adaptar a
esta profunda reforma y esto no ha hecho nada mas que empezar,
ya que desde las Administraciones se estd marcando un camino que
serd ineludiblemente mas complejo y digital, a pesar de las muchas
veces que la administracion nos ha trasmitido que la siguiente PAC
seria mucho mds sencilla.

La necesidad de informacién y asesoramiento en la tramitacién
de la nueva PAC, que han demandado los agricultores y ganaderos,
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ha exigido un gran compromiso de nuestra entidad. Desde Cajaviva
hemos tenido que incrementar el personal de apoyo para la tramita-
cién de la solicitud unica, hasta casi duplicar su nimero. La forma-
cién continua de nuestro equipo de expertos, junto a ese personal de
apoyo nos han permitido ofrecer un gran servicio de asesoramiento
presencial cuyos resultados han permitido que los agricultores y ga-
naderos hayan podido recibir la mayor cantidad posible de fondos
europeos, permitiéndoles, en definitiva ser ser mas competitivos.

Las lineas de Crédito de Sequia, tanto del Ministerio de
Agricultura, como de la Consejeria de Agricultura y Ga-
naderia de Castilla y Ledn, intentan bonificar a aquellos
agricultores y ganaderos que han suscrito seguros agrarios.
éDesde Cajaviva Caja Rural, consideran que el seguro agra-
rio es una herramienta imprescindible en el manejo de una
explotacion profesional y moderna?

La respuesta es rotunda en este caso, SI. El seguro agrario, se ha
revelado en los dltimos afios, como un elemento clave para la super-
vivencia de las explotaciones, tanto agricolas, como ganaderas. La
siniestralidad de esta tipologia de seguros ha aumentado exponen-
cialmente en los dltimos 3 afios, fruto de la nueva realidad climatica
a la que nos enfrentamos, y bajo nuestro punto de vista, debe ser
contemplado como un gasto fijo dentro de las explotaciones, que no
supone mds del 3%, en el peor de los casos, de los ingresos de una
explotacién. Cierto es que ya se estd observando que el coste del
seguro integral para esta campana 23-24 se incrementa considerable-
mente y ademds hay una bajada en el precio de cobertura del cereal.

El mejor ejemplo es la cuantia de las indemnizaciones abonadas
en los meses de agosto y septiembre, muy superiores a los afios pre-
cedentes. Gracias a estas coberturas muchas explotaciones conse-
guiran salir adelante.

Ademas de mantener una presencia fisica en el territorio
a través de su amplia red de oficinas, {Cajaviva Caja Rural
estd preparada para afrontar el reto de la banca digital?

La Banca digital es una realidad implementada desde el princi-
pio, tenga en cuenta que las cajas rurales pertenecientes al Grupo
Caja Rural somos accionistas de Rural Servicios Informaticos, una
empresa de desarrollo de tecnologia que es ademads nuestro provee-
dor y el de otras entidades financieras. Nos proporciona el soporte
tecnolégico necesario para ofrecer a nuestros socios y clientes to-
dos los canales disponibles para que puedan relacionarse a través de
aquel que mis le convenga y aunque sabemos que nuestro fuerte es
la cercania, més del 85% de la operativa de Cajaviva Caja Rural se
desarrolla a través de canales no atendidos.

Cajaviva Caja Rural dispone de algun departamento es-
pecifico para el asesoramiento agrario. {Puede decirnos en
qué consiste si es asi?

Evidentemente nuestro origen y nuestra vocacién nos lleva a
ser proveedores financieros de la prictica totalidad de las organiza-
ciones agrarias de nuestro entorno; no podriamos ofrecer el mejor
servicio de no contar con expertos en cualquiera de aquellos servi-
cios de asesoramiento que venimos prestando, pero es que ademads
tenemos la certificacion de la Junta de Castilla y Le6n como servicio
especializado en asesoramiento agrario. Contamos con un equipo
de expertos cualificados y acreditados en el sector primario y en
cuanto les concierna que aportan soluciones concretas y adecuadas
en cada momento a nuestros agricultores y ganaderos.

Los profesionales del campo son fundamentalmente au-
tonomos. {Consideran la necesidad o conveniencia de con-
tratar un Plan de Pensiones privado, que complemente su
pension publica?

Los profesionales del campo no son ajenos a la incertidumbre del
Sistema Publico de Pensiones, de ahi que los Planes de Pensiones
Privados se hayan convertido en un producto muy interesante para
complementar la pensién publica. Ademds, con los cambios de la
Ley de Regulacién para el Impulso de los Planes de Pensiones de
Empleo Simplificado para Auténomos que les permite aportar hasta
4.250€ al afio, ademds de los 1.500€ que ya podian aportar a los Pla-
nes de Pensiones Individuales; permitiendo de esta manera generar
un mayor ahorro acumulado para la jubilacién.
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Jesiis Maria Hontoria : “Cajaviva cuenta con una amplia gama de productos
enfocados a la financiacion especializada del sector primario, ahora estamos
muy centrados en aportar liquidez para afrontar la sementera” .

Ademis de tratarse del complemento ideal para la pensién pabli-
ca, las aportaciones realizadas a los Planes de Pensiones Individuales
y Planes de Pensiones de Empleo Simplificado para Auténomos su-
ponen un importante ahorro fiscal en el impuesto sobre la renta de
las personas fisicas (I.LR.PF). Con carédcter general las aportaciones
realizadas a planes de pensiones reducirdn la base imponible general
del impuesto.

¢éCual seria la edad mds adecuada para comenzar a con-
tratar ese Plan de Pensiones privado? éQué productos ofre-
ce Cajaviva en cuestion de Planes de pensiones?

Cuanto antes se contrate un plan de pensiones mds se beneficiara
el participe de la capitalizacién de las aportaciones. Pequefas apor-
taciones a largo plazo generan mayor capital acumulado que grandes
aportaciones a corto plazo.

En Cajaviva disponemos de una amplia gama de planes de pen-
siones individuales, que permite al cliente elegir entre planes de
pensiones de renta fija a corto y largo plazo, renta mixta, renta va-
riable espafiola, renta variable europea y renta variable global, todos
ellos adaptados al perfil de riesgo de cada cliente para que pueda
elegir segin le convenga.

En estos momentos, la actividad agraria estd en una en-
crucijada. Por un lado, el brutal incremento de los costes
de produccién (energia, semilla, fertilizante, maquinaria,
etc.). Por otro, el estancamiento de los precios de las cose-
chas, lastrado por la sequia de las dos campaias anteriores.
{Por dénde cree que debe trascurrir el futuro de los profe-
sionales del campo (formacién, digitalizacién, redimensio-
namiento de las explotaciones)?

Es una buena pregunta, nos movemos en un entorno econémico
tremendamente incierto, que estd generando, tal y como comentas,
importantes desequilibrios en los mercados de commodities, afecta
a las estructuras de costes de cualquier empresa y también al de las
explotaciones agrarias. La solucién vendrd de la mano de la capa-
cidad de adaptacién de los agricultores a esta era de digitalizacién
teniendo siempre en mente que la formacion es bésica e imprescin-
dible. Creo que es necesaria una reflexién en el dimensionamiento
de las explotaciones (tan penalizada por la actual reforma de la PAC)
asi como una adecuada utilizacién de abonos y nitrogenados. Apro-
vechar sinergias de la estructura cooperativa puede ser fundamental.

La adaptacidén del sector primario a esta nueva situacién es ne-
cesaria. Todas las medidas encaminadas a la mejora de los rendi-
mientos son sin duda herramientas que permitiran disenar un fu-
turo favorable a las explotaciones. La reclamacién de unos precios
justos, acordes a los costes de produccién es legitima, no obstante,
la digitalizacién y la innovacién supondran un escenario mas favo-
rable a sus intereses.

Desde Cajaviva y sus Fundaciones venimos desarrollando for-
macién y colaboraciones que permiten a los agricultores conocer
de primera mano las nuevas variedades de los cultivos, los manejos
y técnicas mds sostenibles con el fin de desarrollar una agricultura y
ganaderia acorde a las demandas medioambientales y de seguridad
alimentaria que hace la sociedad.
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Programa de financiacién Gran stock disponible Maquinas disponibles
John Deere Financial con entrega inmediata en alquiler

‘I JOHN DEERE
- FINANCIA

Contacte con nosotros www . agricolacastellana.es | 983 336 500

* Eemplo Representativo: TAE-0,61% calculada para un importe principal del préstamo de 101500 € a 4 afios con cuotas de 12687 50€ en noviembre y
diciembre de cada afo empezando en noviembre de 2024, Maximo a financiar: 50% del precio de lista de la cosechadors (IVA excluido) Fecha de formalizacian
del préstamo: diclembre del 2023, Importe solicitado: 100.000€ Comisidn de apertura financiada: 1.50% sobre el importe solicitade (1500€). Importe total
adeudado: 101500C Intereses: OC Coste totak 1500€ Sistema de amortizacidn francés. Financiacidn ofrecida por John Deere Bank 5A. que actiéa bajo «f
nombre comercial de John Deere Financial Sujeto a andlisis y aprobacion de crédito. Ofierta exclusive para cosechadoras John Deere nueves de la sere Ty
vilida hasta el 31 de enerc de 2024, Consulte condiciones de venta en el concesionaric John Deere de su zona.
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NUEVAS TECNOLOGIAS PARA
UNANUTRICION SOSTENIBLE

El consejero de agricultura, Gerardo Duerias, posa con ponentes y organizadores de este Biotour.

ElBiotour de Fertinagro Biotechllega a Valladolid tras surecorrido por otras provincias de Espana

1 Instituto Tecnolégico Agrario de Castillay Leén (Itacyl) y  yecto ‘Suelos de Castilla y Le6n’ al servicio del resto de comunida-
su estrategia de suelos serdn referencia para el resto de Es-  des auténomas.

pafia tras la firma del convenio con el Fondo Espafiol de Garantia El objetivo es aprovechar los desarrollos y la experiencia del Ita-
Agraria (FEGA). Asi lo anunci6 el consejero de Agricultura, Gana- ¢yl para que sean de utilidad a otras Administraciones espafiolas.
deriay Desarrollo Rural, Gerardo Duefas, en la clausuradelajorna-  «SATTVUM es hoy una referencia nacional e internacional para la

da ‘Soluciones tecnoldgicas en el uso sostenible de los suelos’ orga-
nizada por Fertinagro-Biotechy el Instituto Tecnolégico Agrario de
Castillay Leén

Mejorar la gestién de la informacién de los suelos nacionales y
del aporte de nutrientes, asi como poner a disposicién del piblico
las herramientas necesarias para la mejor seleccién de fertilizantes.
Sonlas misiones que, tendrd que cumplir el Itacyl.

Este organismo, que ya desarroll6 el proyecto piloto de la He-
rramienta de Sostenibilidad Agraria para Nutrientes liderado por
la Comisién Europea, recibird ahora del FEGA 826.430 euros pa-
ra, en un periodo de 4 afios -prorrogable otros 4-, aportar su expe- abordar las inquietudes y problemadticas mds concretas de cada te-
riencia, conocimientos, labor investigadora, infraestructuras, servi- ~ ITitorioy sus centros de investigacion regionales. Todo con el obje-
dores, aplicaciones -como SATTVUM, que ya es referencia nacio-  tivo de aportar soluciones agronémicas que permitan a agricultores
nal e internacional para las recomendaciones de abonado-y su pro-  y ganaderos mejorar la sostenibilidad de sus explotaciones.

realizacién de recomendaciones de abonado. Tal es asi, que se ha fir-
mado un convenio con el FEGA para que Itacyl preste la infraes-
tructura desarrollada para que otras aplicaciones desarrollen sus sis-
temas de balance de nutrientes integradas en las herramientas de
cuaderno digital”, explic6 Duefias en la clausura de la jornada.

Exito delajornada
Fertinagro Biotour llegé a Valladolid tras sus paradas en Zarago-
za, Le6n, Valencia, Murcia, Cérdoba y Huelva con la intencién de

Gabriel Villamayor, del Itacyl,
ahondo en las prdcticas soteni-
bles en el cultivo del cereal.

.
0

El evento fue inaugurado por el director general del Itacyl, Rafael Sdez, que  Almudena Gomez Ramos, investigadora de la Universidad de Valladolid, anal-
participo en la organizacion de esta jornada. iz0 los objetivos que persigue la nueva PAC en materia de sostenibilidad.
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Los asistentes siguen una de las intervenciones.

Gerardo Dueiias remarcd que uno de los objetivos de
la Consejeria es “conseguir una fertilizacion mds efi-

ciente y sostenible,y a la vez, mds rentable” .

Uno de los retos que tiene la sociedad hoy en dia es lograr la sos-
tenibilidad del sector agroalimentario. Para lograrlo, la trasferencia
de conocimiento y conectar a los investigadores de las universida-
des y centros de investigacién con los productores es primordial.
Asise pueden conocer de primera mano y abordar las problematicas
alas que se enfrentan los profesionales del sector y cotejar las solu-
ciones tecnoldgicas en las que se estd trabajando e investigando. Por
ello, Fertinagro Biotech, en su estrategia para la divulgacién de una
fertilizacién sostenible y el cuidado de los suelos, ha puesto en en
marcha, en colaboracién con ASAJA, estas Jornadas Técnicas Bio-
tour que arrancaron en Madrid bajo el titulo: Nuevas tecnologias
paralaadopcién de una nutricién sostenible en los suelos.

Durante el evento celebrado en Valladolid, que fue inaugurado
por el director general del Itacyl, Rafael Sdez, y terminé con una vi-
sita a los ensayos de campo en la Finca Zamaduefias, numerosos ex-
pertos abordaron otras cuestiones de interés en el manejo y conser-
vacién de suelo.

La Dra. Mercedes Sanchez Bascones, del Area de Edafologia y
Quimica Agricola de la Universidad de Valladolid, explicé la inci-
dencia de la incorporacién de residuos orginicos en la salud y cali-
dad de los suelos. Por su parte, el Dr. Alberto San Bautista Primo, de
la ETSTAMN-Universidad Politécnica de Valencia, abordé la im-
portancia del uso de bioestimulantes en los nuevos planes de ma-
nejo.

Sobre purines hablaron el Dr. Salvador Calvet Sanz, de la ETSI
Agronémicay del Medio Natural Universidad Politécnica de Valen-
cia, que traté el valor fertilizante del purin; y el Dr. Ignasi Salaet Ma-
dorran, del departamento de I+D Fertinagro-Biotech, en la ponen-
cia titulada ‘El purin: de la retencién de nutrientes a la estimulacién
nutricional’.

Por tltimo, Gabriel Villamayor Simén, responsable del Plan de
Experimentacién Agraria de Itacyl, ahondé en las practicas agrico-
las sostenibles en el cultivo de cereal para el consumo humano.

“Fertinagro-Biotech es un gran experto en biotecnologia agrico-
la, con el que se colabora desde Itacyl en la evaluacién del efecto
de la incorporacién de bioestimulantes en el Plan de abonado pa-
ra llevar a cabo una reduccién de unidades fertilizantes con el obje-
tivo de preservar la salud del suelo, su biodiversidad y la mejora de
los ecosistemas”, sefial6 el consejero. El objetivo es, concluyé Due-
fas, “conseguir una fertilizacion mas eficiente y sostenible y, alavez,
mads rentable”.

Gerardo Duefias, Lucio Ferndndez (Empresa Agraria) y Juan José Ferrero
(Fertinagro).

Juan Ramon Alonso (ASAJA Valladolid), Gerardo Duerias, Cesar Yuste Bombin (ASAJA Valladolid) y Mariano Olea (Asaja Salamanca).
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LAFUNDACION CAJARURAL ZAMORA
ENTREGASUS XXVI PREMIOS

Mas de 1.600 personas asistieron

a la gala que reconocieron al pintor

zamorano José Maria Mezquita con el galardén al ‘Zamorano del Aio’

Més de 1.600 per-
sonas asistie-
ron al recinto ferial de
Ifeza a la gala de entre-
ga de los XX VI Premios
de la Fundacion Caja Ru-
ral de Zamora, que reco-
nocieron al pintor zamo-
rano José Maria Mezqui-
ta con el galardén al “Za-
morano del Afio’

José Maria Mezquita
(Zamora, 1946), Premio
Castilla y Le6n de las Ar
tes en 2006, es considera-
do uno de los grandes ex-
ponentes del arte zamorano, como “destacado representante del realis-
mo contemporéaneo en Espana, caracterizado por su habilidad para cap-
turar la realidad con gran precisién y detalle”.

El director general de Caja Rural de Zamora, Cipriano Garcia, ci-
t6 palabras de Antonio Lopez, mundialmente reconocido como pintor,
escultor y critico de arte para describir a Mezquita Gullén. “El ejem-
plo supremo de lo que debe tener un pintor, un comportamiento de en-
trega, una pintura donde no haya contaminacién, una pureza constan-
te, solo pintura y sentimiento”, sefial6. “Palabras que definen a la per-
feccién la obray figura de José Maria Mezquita, que amplia y engrande-
ce el elenco de ilustres zamoranos de los Premios de la Fundacién Ca-
jaRural”, afiadié.

La Asociaciéon Etnografica Don Sancho, que cumple su trigésimo
aniversario, recibi6 el Premio ‘Cultura’, como “exponente maximo de
nuestra cultura, tradicién y sentimiento zamorano” y como “antorcha
del folclore zamorano, emisario de nuestra tierra desde hace 30 afos,
siempre con Zamora por bandera”, segin destacé Garcia Rodriguez.

La Asociacién Benéfico-Cultural ‘La humanitaria’ San Marcial fue
acreedora del Premio “Valores Humanos’. “Centenaria por excelencia,
solidaria por antonomasia, hablar de sus principios y valores, de su his-
toria, es destacar la esencia de nuestro mundo rural, de sus gentes y de
la calidad humana de los vecinos del hermoso municipio de San Mar-
cial”, asegurd.

ElPremio ‘Zamorano Ilustre’ recay6 sobre el sacerdote y telogo Ju-
lian Barrio. “Un excepcional y eficiente camino, un embajador de Za-
mora, humanista, filésofo, historiador y tedlogo, arzobispo de Santia-
go de Compostela (La Corufia) durante 27 afios; hoy, arzobispo eméri-
to”, enumero.

“Su altura profesional y su calidad humana le han hecho ser merece-
dor de numerosos reconocimientos y premios en su vida; siempre, ha-
ciendo gala, por excelencia, de su condicién zamorana”, apunt6.

El Premio ‘Vida Empresarial’ fue para Aurelia Matelldn y Mariano
Rodriguez, de Casa Aurelia y Casa Mariano, respectivamente. “Desde
el respeto y el carifio de Caja Rural, son reconocimientos al trabajo, la
dedicacién, el esfuerzo y el compromiso con Zamora”, destacé Cipria-
no Garcia. “Fomentan el espiritu empresarial, contribuyendo al desa-
rrollo econémico de nuestra provincia y, en ambos, situando en lo mas
alto nuestra extraordinaria cocina tradicional zamorana”, valord.

El director general de Caja Rural de Zamora expresé su agradeci-
miento a todas las personas premiadas. “Su energia y, sobre todo, su hu-
mildad, representan lo mejor de todos nosotros”, rubricé.

Cipriano Garcia, recalcé que la cooperativa de crédito “no quiere
que Zamora se muera ni que sus pueblos desaparezcan ni que nuestros
jovenes se marchen” de la provincia. “Caja Rural de Zamora no lo quie-

PREMI

Garcia (izquierda); el presidente de la Junta de

FUNDAC2ON
CAJA RURAL

/DOSMIL23

Foto de familia de los premiados, junto con el director general de Caja Rural de Zamora, Cipriano

tro)y el presidente de Caja Rural de Zamora, Nicanor Santos (derecha).

re porque nuestra exis-
tenciay la de los zamora-
nos depende de su evolu-
cién. {Qué futuro nos es-
pera? ¢Cémo podemos
conformarnos y adaptar-
nos a ser la provincia con
todos los peores indi-
ces socioeconémicos del
pais?”, cuestiond.

“Basta de victimis-
mos,  protagonismos,
egoismos y enfrenta-

mientos indtiles. Vamos a
seguir en nuestro empefio
de crecer y hacer lo posi-
ble para que prospere nuestra tierra, involucrandonos en cada proyecto
oiniciativa que pueda suponer mejoray desarrollo”, sefiald.

El presidente de Caja Rural de Zamora, Nicanor Santos, afirmé que
la cooperativa de crédito “representa a la banca fiel a sus principios” y
destacé que se trata de un proyecto social y econémico “al servicio de
las familias y de las empresas, de las ilusiones y proyectos de miles de
castellanos y leoneses y de otros territorios donde prestamos nuestros
servicios”.

La gala, presentada por los periodistas Alba Garcia y Oscar Prieto,
de La 8 Zamora y Onda Cero Zamora, respectivamente, fue clausura-
do por el presidente de la Junta de Castilla y Leén, Alfonso Fernandez
Manueco.

Este evento incluy6 un emotivo homenaje a Feliciano Ferrero, tras
cuatro décadas de servicio a Caja Rural de Zamora, 17 de los cuales des-
empefi6 la funcién de secretario de la Fundacién Caja Rural de Zamora.
“Os animo a que sigdis peleando y apoyando a Caja Rural porque es de
Zamora, por Zamoray para los zamoranos, Muchas gracias”, dijo.

En nombre de todos los premiados, José Maria Mezquita expresé su
agradecimiento a los presentes por su “asistencia y compaiifa”, en el ac-
to. “Hemos sido honrados con un premio que agradecemos a la Funda-
ci6n Caja Rural de Zamora”, dijo, ademds de esbozar brevemente algu-
nos de los méritos reconocidos a cada persona y entidad galardonada.
“La actitud positiva en la vida va en beneficio de nuestra comunidad y
de nosotros mismos”, subrayo.

Tras la gala de entrega de los Premios de la Fundacién Caja Rural de
Zamora, la campa de Ifeza acogi6 sendas actuaciones de los grupos La
Fronteray Los Secretos, asi como de la macrodiscoteca con el zamora-
no DjAlefran.

Castilla 'y Leon, Alfonso Ferndndez Mariueco (cen-

Miguel Angel Gonzdlez, responsable de Banca Privada en Caja Rural de Za-
mora; Leoncio Viejo, Presidente de Cobadii; Fernando Antiinez, presidente de
URCACYL,y el editor de Empresa Agraria, Lucio Ferndndez.
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“‘LAESTRATEGIADE RAGT ES CLARA, UNA APUESTADECIDIDAPOR

éQué balance nos puede
hacer de la pasada campaifia?

El afio pasado fue uno de los
peores en las ltimas décadas de-
bido a los bajos rendimientos que
se obtuvieron principalmente por
la sequia. Si, bien antes, los episo-
dios de sequia eran mds zonales,
ahora se han convertido en globa-
les afectando a todo el territorio.

Los rendimientos se resintie-
ron en torno al 50% en toda Es-
pafa, e incluso menos, en algunas
zonas. Esto quiere decir que hay
una alteracién pluviométrica a ni-
vel global que nos estd afectando.
Este factor ha producido que la
produccién de cereales y legumi-
nosas fuera baja y el balance del
afio en cuanto produccién muy
malo.

iComo se presenta la
sementera de este afo
marcada por un inicio con
precipitaciones?

Venimos de un afio muy malo
en el que el agricultor a la hora de
tomar decisiones tiene el recuer
do de lo que pasé el anterior.

Este factor unido a la incerti-
dumbre geopolitica, la entrada de
la nueva Reforma de la PAC y el
“palo econémico” del afio ante-

rior por la bajada de la produccién, en la que muchos ni cubrieron
los costes, ha generado al inicio confusién e incertidumbre.

Una de las cebadas destacada de este aiio es RGT ALCANTARA. Una cebada
de invierno, muy productiva, con alto peso especificoy maduracion precoz.

No obstante, el profesional al final toma sus decisiones ya que

es su trabajo y lo que realmente sabe hacer es cultivar su tierra.

Después de un afio malo, el agricultor suele refugiarse en cul-
tivos de bajos inputs como pueden ser la avena, el centeno o el
triticale, cultivos minoritarios que han aumentado su superficie
al inicio. Ahora, en el comienzo del grueso de la campana de los
cultivos mayoritarios, se ha incrementado la demanda de la cebada
frente al trigo por ser un cultivo mds ristico.

VARIEDADES CADAVEZ MAS RESISTENTES, QUE SOPORTEN MEJOR LASEQUIA’

Ante esta situacién de cada
vez menos precipitaciones, los
agricultores estin optando por
cultivos de bajos inputs y meno-
res necesidades hidricas, cereales
como la cebada que funcionan
mejor en zonas dridas.

Ante este nuevo escena-
rio, {por donde esta enfocan-
do RAGT su investigacion y
desarrollo para poner en ma-
nos del agricultor cada vez
variedades mas resistentes y
productivas?

RAGT es una compania lider,
la empresa nimero uno en Eu-
ropa en genética y obtencién de
cereales de invierno y lider a nivel
mundial en innovacién, investi-
gacion.

Como empresa lider, tiene
la responsabilidad de liderar la
investigacion y lo que estd ocu-
rriendo en Espafia, estd sucedien-
do en otras partes del planeta.
Cada vez zonas mds dridas donde
las condiciones de cultivo se ha-
cen mas complicadas, y a la vez,
zonas como en Siberia donde no
se podia cultivar, ahora con el
calentamiento, se estan volvien-
do cultivables.

Espafia se estd volviendo ex-

tremadamente sensible a la deforestacién y si no invertimos de-
cididamente en investigacién y desarrollo, muchas zonas tendrin

Una imagen de los micorensayos que esta empresa tiene en Aragon.

En trigos, hay dos novedades destacadas RGT ANTICICLON y RGT ROMERO,
variedades lideres en ensayos de GENVCE.

T
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Cosecha de microensayos en Marchamalo (Guadalajara).

que abandonarse por no ser rentables o buscar otras alternativas
de cultivo.

El agricultor tiene que entender que si no hay apoyo y se des-
tinan recursos a la investigacién van a haber problemas a corto
y medio plazo. Los obtentores ahora mismo son su mejor aliado
porque somos los tinicos que destinamos una cantidad importante
de recursos a la investigacion de nuevas variedades. Las decisiones
que tomamos ahora, son las que veremos en el mercado dentro de
diez afios.

La estrategia de RAGT es clara, una apuesta decidida por varie-
dades cada vez mds resistentes, que soporten mejor la sequia, que
aguanten el calor y que necesiten menos inputs.

El desafio y la dificultad es enorme, pero para ello hay que des-
tinar recursos y financiacién. Estos programas de investigacion y
desarrollo se financian con los royalties que paga el agricultor, que
hay que verlos como una inversién mds que como un gasto.

éQué novedades han presentado de cara a esta nueva
sementera en los distintos cultivos?

En triticale la novedad es RGT CENTSAC, una variedad de
siembra otofial, semi alternativa, con un perfil sanitario de resis-
tencia a enfermedades de tallo y hoja excepcional. Entre sus ven-
tajas destaca que gracias a su resistencia genética no necesita o
reduce sustancialmente el nimero de tratamientos, por lo que
ahorramos dinero a la vez que ofrece una produccién excelente.

En lo que respecta a la avena, seguimos apostando por las va-
riedades que han confirmado su adaptacién a Castillay Leén: RGT
CHAPELA, RGT INSIGNIA, RGT RIVERA y las nuevas RGT
FOLERPA y RGT VEGETALIA, que se consolidan como varie-
dades de referencia y adaptadas a las caracteristicas de Castilla y
Leén.

En trigos, como novedades podemos destacar dos. La primera
RGT ANTICICLON. Una variedad mocha, sin barbas, de ciclo
medio-largo y altisima produccién. Ideal, para las zonas trigueras
por excelencia de Castilla y Leén.

La segunda seria RGT ROMERO, la variedad lider en los en-
sayos de GENVCE. Es un trigo aristado de ciclo semi alternativo
que permite adaptarse a los secanos de Castilla y Le6n.

En cebadas, destacaria RGT ALCANTARA. Una cebada de
invierno, muy productiva, con alto peso especifico y maduracién
precoz. RGT ALCANTARA es una variedad con dos afios en

el mercado que en muy poco tiempo se ha consolidado como
referencia.

Como novedad, tenemos RGT GIBRALTAR. Una variedad
de invierno, de espigado y maduracién precoz. Ofrece rendimien-
tos muy altos y estd especialmente indicada para zonas templadas
y semi dridas. Es la variedad nimero 1 en los ensayos de GENV-
CE 2023.

En lo que se refiere a ciclos alternativos, no hay duda, nues-
tra apuesta siguen siendo RGT PLANET y RGT ASTEROID, la
primera y segunda variedad mds cultivada de Espafia. A este dio
se la unido RGT ORBITER, una variedad recomendada por su
calidad por malteros y cerveceros, con un plus afiadido de sanidad
de la planta.

En leguminosas, a nuestras variedades mds conocidas como es

RGT ASTRONAUTE he-

mos incorporado otras tres.
RGT LAPONY, un guisan-
te de invierno para siembras
otofiales. RGT ORCHES-
TRA y RGT PERCEVAL,
dos nuevas variedades de
guisantes de primavera.

A modo general, en las
condiciones y dificultades
que probamos nuestras va-
riedades hacen que, en afios
dificiles y muy dificiles, res-
pondan, y en afios donde
las condiciones mejoran y
acompanan, ofrezcan una
respuesta excepcional, lo
que es una garantia para el
agricultor.

Para completar el catdlogo a
RGT ASTRONAUTE (en la fo-
to), se ha incorporado RGT LA-
PONY, un guisante de invierno
para siembras otoiiales y dos de
primavera como RGT ORCHES-
TRAYRGT PERCEVAL.
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EXITOSO ROAD SHOW BOBCAT IBERIA

Larutase inicio en Barcelona de la mano de Bobcat of, pasando por Cambre y Porrifo en Galicia,
gracias a Epromext, y en Valladolid con la colaboracion de Fliegl Ibérica. Acabando su gira en Ma-

drid, de nuevo con Bobcat of.

Foto de familia con parte de los asistentes'y organizadores del Road Show Bobcat en Valladolid.

El Road Show Bobcat ha vuelto a recorrer la geografia espafiola,
efectuando también una parada en Portugal. Este evento tan espe-
rado ha logrado un éxito rotundo gracias a la participacién de los
distribuidores oficiales Bobcat y a la gran asistencia de sus clientes.
En este se ha mostrado, una vez mads, la gran polivalencia de los
equipos compactos Bobcat.

La ruta se inici6 en Barcelona de la mano de Bobcat of, pasando
por Cambre y Porrifio en Galicia, gracias a Epromext, y en Valla-
dolid con la colaboracién de Fliegl Ibérica. Acabando su gira en
Madrid, de nuevo con Bobcat of.

El evento también tuvo una muy buena acogida gracias a Mi-
chaelis & Martins en Ovar (Portugal). “Mediante los eventos Road
Show, Bobcat junto con los distribuidores participantes queremos bacer
llegar a los clientes distintas aplicaciones, maquinas e implementos para que
puedan ser probadas en condiciones reales de trabajo. Bobcat se distingue
por la cercania hacia los clientes, de cara a entender sus necesidades 'y poder
aportar soluciones a las mismas. En esta edicion hemos pretendido incidir
en aplicaciones fuera de lo comin como la nivelacion por laser y el control
de profundidad Depth Check disponible como solucion propietaria en las
excavadoras compactas Bobcat “, afade Carlos Campos, District
Manager Bobcat — Iberia & Turkey

Equipos compactos de granversatilidad

Los visitantes pudieron ver y probar en persona nuevos mo-
delos de cargadoras compactas, miniexcavadoras, manipuladores
telescopicos e implementos originales de la firma del lince. Como
varios tipos de cuchara, zanjadora, cortadora de mayales autonive-
lante, barredora multiusos, martillos, niveladora, hoja dézer, pin-
za hidréulica. Asi como el sistema Bob-Tach sistema que permite
enganchar y desenganchar los implementos de una forma sencilla,
rapida y sin necesidad de bajar de la maquina.

José Miguel Cofreces y Aitor Martin,
esponsables comerciales de Flie,

Cargadora compactade orugasT590

Las protagonistas fueron la cargadora compacta de oru-
gasT590, la miquina idénea para trabajar en condiciones dificiles
con una gran capacidad de elevacién en espacios reducidos.

Esta estaba equipada con del novedoso sistema Bobcat Max-
Control, que permite el control remoto de las cargadoras com-
pactas Bobcat equipadas con SJC (Controles de joystick seleccio-
nables).

Este accesorio proporciona el manejo a distancia, cémodo y
seguro, mediante una sencilla aplicacién en un iPhone. Disenado
para ofrecer una sensacién similar a la de una consola.

Los distribuidores han recibido un buen feedback de los clien-
tes que probaron por primera vez el Bobcat MaxControl. “Sen-
cillo, intuitivo y una opcién muy interesante” fueron los principa-
les adjetivos por parte de los visitantes.

Excavadora E35z de la serie R con sistema de
controlde profundidad

La E35z de 3,5 toneladas, con giro de cabina cero (ZHS) tam-
bién sorprendi6. Este modelo proporciona la mejor combinacién
posible de compactibilidad, gran intervalo de funcionamiento del
grupo de trabajo, poder de excavacion junto a una elevada esta-
bilidad. Esta excavadora estaba equipada con el sistema Depth

Los visitantes pudieron ver y probar en persona nuevos modelos.
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“En esta edicion hemos pretendido incidir en aplicaciones fuera de lo comiin co-
mo la nivelacion por ldser y el control de profundidad Depth Check”, comenté
Carlos Campos, District Manager Bobcat — Iberia & Turkey.

Check, disefiado por Bobcat para uso en excavadoras Bobcat de
3,5 a 8 toneladas.

Se trata de un sistema que proporciona al operador una guia
visual y/o sonora para las aplicaciones de excavacién y nivelacion.
El sistema de control de profundidad mide con precision la pro-
fundidad y la pendiente sin salir de su excavadora compacta. Evita
la necesidad de que alguien verifique manualmente la pendiente
o la profundidad con una cinta métrica o un receptor de “palo” y
elimina la necesidad de configurar equipos ldser para trabajos de
excavaciéon mds pequeiios, debido a que el sistema evita excavar
demasiado o demasiado poco, reduciendo el tiempo dedicado a
ajustar el trabajo ya realizado.

Manipulador telescopicoTL25.60

A la par se pudo probar el manipulador telescépico TL25.60, del
cual destaca su tamafio supercompacto aunado a una gran capaci-
dad de productividad. Los clientes destacaron su versatilidad, su
agilidad y la notoria maniobrabilidad. Este es facil de usar, ofrece
una excelente estabilidad, proporciona un gran confort, asi como
una productividad 6ptima en cualquier tipo de trabajo en las ex-
plotaciones agrarias.

Oscar Herndndez, ganadero en Villabrdgima con su telescdpica 38-70 HF re-
cién adquirida.

La robusta fabricacion y la alta proteccién de los componentes,
como su bastidor soldado en caja forman parte del alto estdndar
de calidad y resistencia lo que permite que esta pueda utilizarse
incluso en las aplicaciones mas exigentes.

La gira finaliz6 con una valoracién muy positiva, por parte de
organizadores y visitantes, y muestra de que este tipo de evento
local fomenta la participacién para conocer y testar de primera
mano algunas de las novedades de la compania.

Oscar Hernédndez, ganadero en Villabragima indica: “El Road
Show de Bobcat es una muy buena iniciativa de la marca, y en mi
caso sirvié para poder probar y decidirme por la adquisicién de
una telescopica 38-70 HF que tenia mirada. Para este ganade-
ro vallisoletano, Bobcat “es una marca de referencia, muy fiable
y que cuenta con un excelente servicio técnico. Esta maquina
es muy maniobrable, y estoy muy satisfecho con ella. Para la
compra, también fue decisivo el trabajo de asesoramiento de Aitor
Martin, delegado comercial de Bobcat que es un gran profesional,
y me orient6 para elegir el modelo que mejor se adaptaba a las
caracteristicas de mi explotacién”, comenta Herndndez.

/IBERICA S.L.

FlieglIberica S.L.—-VALLADOLID
C/Oro, ,N°1

PI.de SAN CRISTOBAL

47012 VALLADOLID

Horario ; lunes a Viernes 9:00 a 14:00,
16:00219:00

Teléfono: 9832164 94

Delegado : Aitor 621226697
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Luis Alfonso Calvo Escudero,

Delegado de Ventas de Agrostock en Castilla 'y Ledn

“HOY EN DIAPODEMOS UTILIZAR PRODUCTOS ORGANICOS PARAMEJORAR NUESTRA

PRODUCTIVIDAD DESBLOQUEANDO LOS NUTRIENTES RETENIDOS EN EL SUELO”

¢Como ha sido su trayectoria profesional?

Soy un profesional de este sector. Comencé mi andadura en
Azucarera con la remolacha donde estuve 25 afios. Después, inicié
una nueva etapa en Strube donde pase otros 14 afios y actualmente
soy el Delegado de Ventas de Agrostock en Castilla y Le6n.

¢Qué es Agrostock?

Es una empresa nacional que nacié en 1945 dedicada en un
principio a la compraventa de fruta y fitosanitarios, para poste-
riormente centrase en la nutricién vegetal.

Gracias a su investigacién, Agrostock tiene registros y patentes
propias y se diferencia del resto de empresas por tener una tecno-
logia de nanoparticulas propia e innovadora.

Afrontamos una nueva sementera de cereal con la ven-
taja de una pluviometria que ha sido generosa en octubre
y a comienzos de noviembre. {Ante el incremento de los
precios de los fertilizantes que consejo le podemos dar al
agricultor?

Ante esta situacién de costes altos, nosotros tenemos produc-
tos nutricionales con extracto vegetal que sirven de complemento
a todo el ciclo vegetativo. Estos ayudan a mejorar la estructura del
suelo recabando los nutrientes del suelo con un coste minimo.

¢El agricultor profesional tiene que empezar a conside-
rar la fertilizacién mds como una inversién mas que como
un gasto?

Hoy en dia hay productos que podemos utilizar para mejorar
nuestra productividad sin ese sobre coste para desbloquear los nu-
trientes retenidos en el suelo.

Actualmente la normativa europea, sobre todo, a través
de la condicionalidad de la PAC, viene enfocada a una re-
duccion de la aportacion de nitratos al suelo. {Agrostock
que ofrece al agricultor para ayudarle a cumplir la norma-
tiva europea?

Ofrecemos productos bioestimulantes, enraizantes, desblo-
queantes, mejorantes del suelo, anti stress y para un mejor cuajado
y maduracién. Son productos organicos que se pueden mezclar con
cualquier producto fitosanitario sin tener reaccién quimica. Apro-
vechando los tratamientos quimicos se pueden emplear a la vez sin
sobrecostes.

¢Qué estrategia recomendaria en cereal de cara a esta
sementera tanto en secano como en regadio?

En secano, normalmente en terrenos pobres y encharcadizos
o con alguna mala hierba mas resistente tipo bromo, vallico, etc.

realizaremos tratamientos herbicidas de premergencia. En terre-
nos mds fuertes, arcillosos, tipo tierra de campos realizaremos el
tratamiento herbicida de primavera sobre todo de hoja ancha, o en
combinacién con algiin antigramineo.

En los tltimos afios se estd generalizando el uso de fungicidas ya
no solo en trigos sino en el resto de cereal como cebadas y demis.

En cuanto abonado, dependiendo de zonas y producciones sue-
le variar. Hay sitios donde cumplen con el abonado de fondo mas
cobertera, frente a otras, donde buscan una tnica aplicacién, todo
ello dependiendo indudablemente de condiciones meteorolégicas
y precios como este afio.

Nuestro consejo seria apostar por la aplicacién de Elicitech
Starter Kit junto con el herbicida post emergencia a 1,5 I/Ha. en
tierras fuertes con altos contenidos en materia organica y produc-
ciones altas. En cambio, apostariamos por Kaliter Force junto con
el herbicida post emergencia a 2-3 I/Ha. en tierras flojas con bajos
contenidos en materia orgdnica y producciones mds bajas.

ly paralentejas, garbanzos, vezas y alfalfas?

Normalmente, sin aportacién de fertilizante, habria que apro-
vechar un tratamiento herbicida para realizar la nutricién. En este
caso aplicariamos Elicitech Nature junto con el herbicida post
emergencia a un litro por hectérea para mejorar la instalacién del
cultivo y ayudarlo en momentos de estrés hidrico y térmico. Otra
alternativa seria Elicitech Minetor a 2 litros por hectirea.

Luis Alfonso Calvo, acompaiiado de Javier Casero, agricultor en Hornillos de
Cerrato (Palencia), cliente de Agrostock con Kaliter Force para cereal y Elici-
tech Minetor para alfalfa.
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Ovlac, como especialista an la fabricacidn de maguinaria para
trabajos de suelp, cuenta con una completa gama de modelos.
Son productos innovadores en ingenieria y disefo, desarrollados
para ofrecer un rendimiento optimo.

La oferta comercial de Ovlac, compuesta por varias lineas, puede
satisfacer distintas necesidades con calidad y eficiencia. El
objetivo es proporcionar soluciones rentables a los agricultores,
soluciones para una excelente preparacion del terreno,
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SOAGASACAALMERCADO NITROGELMG

La gama Fertimon Tech es una nueva generacion de productos tecnologicos
-mayoritariamente liquidos- pensados para proteccion y nutricion vegetal

El’in_u;f.:f

NITROGEL MG

NITROGEL MG estd especialmente indicado para
horticolas durante las fases iniciales del crecimien-
to vegetativo.

1 Grupo Soaga, lider del noroeste peninsular en la comercia-

lizacién de soluciones agricolas, acaba de sacar al mercado el
tercer producto de Fertimén Tech en formato gel que complemen-
ta alos cldsicos Fertimén Verde y Fertimén Rojo. Se trata de un gel
de color azul a base de nitrégeno, magnesio y azufre. La gama Ferti-
mon Tech es una nueva generacién de productos tecnolégicos - ma-
yoritariamente liquidos- pensados para proteccién y nutricién ve-
getal incluyendo entre otros, bioestimulantes, sustancias bésicas y
correctores.

NITROGEL MG esta especialmente indicado para hortico-
las durante las fases iniciales del crecimiento vegetativo, incluso en
épocas en las que las condiciones térmicas no son las idéneas. Ade-
mds de su alto contenido en macronutrientes, N(Mg-S) 20(5-16),
presenta una pequefia cantidad de precursores catabélicos para im-
pulsar la divisién celular y la resistencia al estrés. También se puede

El formato gel permite aplicacion en riego y en pulverizacion foliar asegurando una adherencia y
absorcion casiinmediatas.

mezclar con fitosanitarios u otros productos para ahorrar tiempo y
para aumentar su tasa de absorcién. El formato gel permite aplica-
cién en riego y en pulverizacion foliar asegurando una adherencia
y absorcidn casi inmediatas. No precipita, no cristaliza, no se blo-
quea.

NITROGEL MG presenta una formulacién tnica en el merca-
do a base de materias primas de alta calidad junto con agentes dis-
persantes y de suspension, facilitando su absorcién tanto foliar co-
mo radicular, una excelente formacién y calidad de caldos de aplica-
cién, y por otro lado, una elevada efectividad como nutriente.

En resumen, se trata de un producto apto para todo tipo de cul-
tivos y para distintos modos de aplicacién durante la época de de-
sarrollo vegetativo. Incluye macronutrientes (nitrégeno, magnesio,
azufre) y precursores del metabolismo vegetal que ayudan a mejorar
elestado de salud de la planta.

“Se trata de un producto apto para todo tipo
de cultivos y para distintos modos de aplicacion”

Desarrollo integral
de proyectos agricolas
e industriales

Fabricacian y montaje e naves
agricolas e indus

Estructuras de hierros
constrgcio
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PRESS DAYS DE AMAZONE: INNOVACIONES
PARAUNAAGRICULTURAMAS RENTABLE

Empresa Agraria acude a Alemania, de la mano de Farming Agricola,
para ver las
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AMAZONE ha ampliado su gama de sembradoras de precision con los nuevos
modelos arrastrados Precea 9000-TCC'y 12000-TCC.

novedades que esta marc

a presento en Agritechnica 2023
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AMAZONE ha ampliado también su gama de productos de abonadoras suspen-
didas conla ZA-TS 5000.

mpresa Agraria, de la mano de Farming Agricola, importa-
dor para Espafa y Portugal de Amazone, se desplaz6 hasta
Alemania para presenciar en directo los Press Days de esta marca.

AMAZONE present6 mas de 20 novedades que posteriormen-
te exhibié en Agritechnica 2023 con un denominador comin: in-
novacién y tecnologia para la agricultura del futuro.

Entre las novedades que pudimos ver en Alemania, podemos
destacar los siguientes modelos:

El primero, el cultivador Cenio 4000-2 que incluye nue-
vas rejas. El nuevo Cenio 4000-2, es un cultivador rastrojero sus-
pendido plegable con un ancho de trabajo de 4 metros. Con la
introduccién de este nuevo modelo, la gama de productos Cenio,
que hasta ahora constaba de 3 m, 3,5 m y rigidas de 4 m, se com-
plementa ahora con la variante plegable hidriulica de 4 metros. El
Cenio se puede utilizar con tractores de 105 a 275 CV.

El nuevo Cenio es un cultivador que se puede utilizar de forma
Optima tanto para el cultivo de rastrojos poco profundos como
para el cultivo de suelos de profundidad media y profunda. Con
una distancia entre rejas de 30 centimetros, Cenio trabaja sin obs-
trucciones, incluso en presencia de grandes cantidades de restos
de cosecha, y mezcla uniformemente la materia orgdnica con el
suelo.

Otro de los modelos destacados que pudimos ver los Press Days
de Amazone fue la abonadora suspendida ZA-T'S 5000.

AMAZONE ha ampliado su gama de productos de abonado-
ras suspendidas con la ZA-TS 5000. La gama de productos ZA-TS
ha sido sinénimo de méximo rendimiento con la mayor precisién
desde su introduccién. La clave para ello es su anchura de espar-
cido de hasta 54 m con velocidades de aplicacién de 650 kg/min.

Mientras que hasta ahora eran posibles capacidades de hasta 4.200
litros, la nueva capacidad de tolva de hasta §.000 litros aumenta
atn mis el rendimiento méximo por superficie.

El aumento de capacidad de 8oo0 litros reduce el nimero de
operaciones de llenado, simplificando asi la logistica. La gran capa-
cidad de la tolva de la abonadora se puede aprovechar al maximo.
Se puede reducir el nimero de desplazamientos entre el campo y
la nave y se aprovechan de forma éptima los intervalos de tiempo
cada vez mds cortos para el abonado. De este modo se garantiza
una fertilizacién eficaz y adaptada a las necesidades.

De los modelos presentados, también llamé nuestra la atencién
la grada Catros + 03.

Con los modelos Catros+ 03, AMAZONE ofrece ahora nuevas
gradas de discos compactas suspendidas plegables en anchos de
trabajo de 4, 5, 6 y 7 metros. Paralelamente, también est4 disponi-
ble la variante TS arrastrada con chasis bogey. La grada Catros es
perfecta para el cultivo de suelos mixtos poco profundos e intensi-
vos. La baja necesidad de potencia de traccién combinada con las
altas velocidades de avance proporciona la posibilidad de alcanzar
altos ritmos de trabajo con un bajo consumo de combustible. La
gama completa de productos de la tercera generacién incluye an-
chos de trabajo desde 2,5 m hasta 12 m.

También pudimos ver en Alemania la nueva bomba hidrau-
lica para pulverizadores UF. AMAZONE ofrece este acciona-
miento de bomba hidraulica para los pulverizadores suspendidos
UF 1602 y UF 2002. Este esta completamente integrado en el sis-
tema hidraulico en combinacién con el Comfort-Pack.

El accionamiento de la bomba hidraulica, que sustituye al eje de
transmision, hace que el acoplamiento a varios tractores sea excep-
cionalmente sencillo y no requiera mantenimiento.

Una imagen de la grada con la prensa internacional antes del inicio de la presentacion de las novedades de AMAZONE.
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El director de Empresa Agraria, Lucio Ferndndez, junto
con el director general de AMAZONE, Christian Dreyer.
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El director de Empresa Agraria, Lucio Ferndndez, junto con los representantes de los medios de co-
municacion especializados espaiioles y Marina Ruiz de Farming Agricola en Alemania.

Empresa Agraria

Sin salir de la gama de pulverizaciéon AMAZONE present6 el
software ContourControl UF como alternativa al guiado auto-
matico del brazo DistanceControl. Amazone ofrece ahora tam-
bién para los modelos UF 1602 y 2002 el guiado activo automatico
del brazo ContourControl para anchos de brazo a partir de 27 m.
La inclinacién del brazo se controla mediante un cilindro hidrau-
lico prepresurizado en ambos lados. Las vilvulas hidrdulicas que
cambian rdpidamente llevan la pluma a la posicién deseada.

AMAZONE ha desarrollado en pulverizadores las barras
Super-L3 para las condiciones mds extremas y para un desplaza-
miento absolutamente suave. Hasta ahora, la gama de productos
abarcaba brazos con anchos de trabajo de 36 a 42 m. Sin embargo,
ahora se han afiadido las versiones de 30 m, 33 m, 4§ my 48 m
de ancho. Las versiones de 45 m y 48 m también cuentan con un
sistema de compensacién de giro desarrollado desde cero. Esto se
implementara de serie en todos las barras Super L3 a partir de una
anchura de trabajo de 39 m.

Si antes comentdbamos las novedades de la abonadora suspen-
dida ZA-TS 5000, en Alemania también vimos las innovaciones de
la abonadora arrastrada ZG-TX.

AMAZONE establece nuevos estdndares en el sector abona-
doras con la nueva abonadora ZG-TX arrastrada. Mediante una
sencilla adaptacién entre el sistema esparcidor TS y el nuevo dis-
positivo esparcidor para cal se pueden aplicar con precisién tanto
fertilizantes minerales granulados como cal himeda en una misma
maquina. Por lo tanto, el ZG-TX combina las ventajas del sistema
de esparcido TS, con su AutoTS integrado en el disco para obtener
resultados éptimos de esparcimiento en los bordes, con la méxima
eficiencia en el esparcimiento de cal. Con el sencillo bastidor Spe-
cial y el resistente bastidor Super, AMAZONE ofrece la mdquina
adecuada para cada aplicacién.

Curve Control, premiado conla Medalla
de PlataenAgritechnica

Otra de las novedades presentadas fue Curve Control, un sof-
tware para la aplicacién precisa del abono incluso en las curvas
para para abonadoras centrifugas.

La opcidn del software CurveControl adapta la distribucién la-
teral de las abonadoras centrifugas a las diferentes velocidades que
la méquina desarrolla en las curvas de la parcela y corrige el desvio
del patrén de distribucién. El resultado, son cultivos més unifor-
mes, evitando el exceso de abono en la zona interior de la curva'y
la aplicacién de abono fuera de los limites del campo.

El programa CurveControl se estd desarrollando como opcién
de software para la abonadora suspendida ZA-TS y la abonadora
arrastrada ZG-TS. La tecnologia CurveControl evita la infrafer-
tilizacién y la sobrefertilizacién, perjudiciales desde el punto de
vista ecoldgico y econémico, y minimiza asi el riesgo de filtracién
de fertilizantes a las aguas subterrdneas. Asimismo, CurveControl
evita la aplicacién incorrecta mds alld de los limites del cultivo al
tomar las curvas. Ademads de esto, CurveControl puede mejorar
ain mds el consumo respetuoso con el medio ambiente de fertili-
zantes minerales junto con soluciones ya existentes, como Argus-
Twin, WindControl y el control de secciones parciales por GPS.
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AMAZONE presentd dentro de su gama de sembradoras para grandes superfi-
cies la nueva sembradora arrastrada Cirrus 9004-2C.

Novedades ensiembra

AMAZONE ha ampliado su gama de sembradoras de precisién
con los nuevos modelos arrastrados Precea 9ooo-TCC y 12000~
TCC, con anchuras de trabajo de 9 y 12 m respectivamente. Esta
variante, desarrollada especialmente para grandes explotaciones y
contratistas, destaca por su sistema de siembra por sobrepresién
de alto rendimiento, la gran capacidad de los depésitos y el inno-
vador sistema de suministro de semillas Central Seed Supply. La
colocacién de semillas de alta precisién garantiza una nascencia
6ptima en el cultivo, incluso a velocidades de trabajo elevadas de
hasta 15 km/h.

Los nuevos modelos de Precea"TCC incorporan una tolva cen-
tral de semillas con una capacidad de 2.000 | para un maximo de
dos big bags, lo que permite obtener unos rendimientos de trabajo
excepcionalmente altos y reducir los tiempos de llenado.

AMAZONE, ademis, ha seguido evolucionando el sistema
FertiSpot para los modelos Precea, ahora con la opcién adicional
de colocacién sincronizada de fertilizante entre las semillas. Intro-
ducido en 2019, con gran aceptacién especialmente en la siembra
de maiz. Como resultado del aumento del uso de la siembra de
precisién para otros cultivos, ha desarrollado ain mds esta innova-
cién, que ahora proporciona una colocacién sincronizada, con mas
altas concentraciones de fertilizante mientras protege los cultivos
sensibles, algo adecuado en otros cultivos como la remolacha azu-
carera. La aplicacién entre semillas beneficia a todos los cultivos,
especialmente en condiciones de suelos muy secos.

Por dltimo, pudimos ver la nueva sembradora neumdtica Ci-
rrus 9004-2C. AMAZONE ha ampliado su gama de sembrado-
ras para grandes superficies con la nueva sembradora arrastrada
Cirrus 9004-2C. La miquina se ofrece con una anchura de trabajo
de 9 metros y una distancia entre hileras de 16,6 cm.

A primera vista, la sembradora destaca por su llamativo disefo.
Esto se debe en gran medida al gran depésito de semillas y al dis-
tintivo cabezal distribuidor.

Disefiada para resolver los desafios actuales y futuros de la agri-
cultura, la mdquina se caracteriza por su funcionamiento preciso,
flexible y eficiente. Debido a su facil adaptabilidad a diversos con-
ceptos de gestién del campo, abre la puerta a la futura agricultura.
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LASITUACION DEL SECTORAEXAMEN

Gerardo Duenas y Donaciano Dujo, fueron los protagonistas de la ultima
edicion de Encuentros Informativos organizados por Europa Press

I consejero de Agricultura, Ganaderia y Desarrollo Rural,
Gerardo Duenas, y el presidente de Asaja en Castillay Leén,
Donaciano Dujo, fueron los protagonistas de la dltima edicién de
Encuentros Informativos organizados por Europa Press. En esta
jornada, ambos conversaron sobre la situacién del sector primario
en la Comunidad y sobre sus principales problemas, entre ellos, la
incorporacién de los jévenes, la digitalizacion, la sequia o los ata-
ques dellobo ala cabana ganadera.
Tanto el consejero de agricultura, como el presidente de ASAJA

Castilla y Ledn, realizaron criticas a la labor del gobierno y su poca
Organizadorgs Y ponentes posan ante la prensa antes de comenzar los Encuen- predisposicién al dilogo.
tros Informativos organizados por Europa Press.

El consejero de Agricultura, Ga-
naderia y Desarrollo Rural, Gerardo
Duenas, definié al ministro del ramo,
ahora en funciones, Luis Planas, como
“el hombre de las buenas palabras y de
los nulos hechos” y le reproché la au-

sencia de reuniones de caricter bilate-

H N O S . D E SAN T IAGO ral que el politico castellano y leonés

ha solicitado hasta “en cuatro o cinco

CORREDURIA DE SEG U ROS ocasiones” por carta, “y otras cuantas

viapersonal”.

H - El presidente de ASAJA abogé la

Ag rl c u Ito r co n t rata - “calidad” de los productos siga sien-

do “la bandera” del campo de Castilla

. . y Leén. “Queremos producir, pero pa-

segu ro CI’QClente de CUIthOS ra eso nos tienen que dejar libertad y

. hacer en nuestras explotaciones aque-

H erbaceos EXtenSIVOS 202 3 = 24 llo que agron(’)micanl:ente o ganadqera-
mente sea mejor”, insistio.

Dujo recordé que la sequia sigue
siendo un problema para la rentabi-
lidad de las explotaciones, por lo que
ha reclamado que las politicas euro-
peas, nacionales y autonémicas se cen-
tren en “fortalecer” el sector. “Somos
necesarios para la produccién de ali-
mentos, pero también para un medio
ambiente sostenible. Esa demagogia
ecologista absurda es equivocada. Los
ecologistas somos nosotros. Si no se
cuida el campo como lo hacemos no-
sotros esto seria un desierto o un pa-
raiso para plagas, para desastres, para
las llamas...” comentd.

De ahi que exigiera también que se
busquen soluciones para que las explo-
taciones “aguanten sequias, enferme-
dades de la mano de la ciencia con to-

* Bonificacién del 5% para la contratacion antes del 15 de Noviembre.

A DR oS L R '1.; 11a ) il 3 a4 da la seguridad alimentaria posible”.
o “Y se debe, por supuesto, invertir enlo

Hasta el 20 de Diciembre de 2023 que es infraestructura. Castillay Le6n

- T et ERAT ’ M R necesita mds regadios. Nuestros seca-

nos, necesitan una reconcentracion de

toda nuestra superficie. La ganaderia

de extensivo necesita mayores apoyos,
porque es calidad”, senalé.

El consejero de Agricultura, Ga-

’ ; !l naderia y Desarrollo Rural, Gerar

Informate en: . do Duefias, y el presidente de Asaja

HNOS. DE SANTIAGO C/ Pasién, 5y 7 - 1* planta - 47001 - Valladolid [l en Castilla y Ledn, Donaciano Dujo,

coincidieron también en sus criticas al
. cmﬂr::f_rz[ADE SEGUROS TIf.: 93 350052 - Fa 983 7 18 68 Gobierno de la nacién, ahora en fun-
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NOTICIA

ciones, por la gestién del lobo para el que han
vuelto a reclamar un “control” de la poblacién
lobera.

Donaciano Dujo critic6 expresamen-
te la “imposicién tajante” de la ministra para
la Transicién Ecoldgica, Teresa Ribera, cuan-
do, segin ha asegurado, Europa en su conjun-
to va viendo que el lobo estd provocando da-
flos y que no estd en extincién y si en expan-
sién y ha acusado al Gobierno de la nacién de
“crucificar” a Castilla y Leén con sus “ideolo-
gias medioambientalistas” en contra de la base
de produccién de la Comunidad y de la liber-
tad. “Nos estd perjudicando”, ha sentenciado.

Por su parte, el consejero de Agricultura,
Ganaderia y Desarrollo Rural, recordé que va-
rias comunidades auténomas del norte de Es-
pafia, con independencia de su
color politico, han hecho politi-
camente “un frente comun” pa-
ra trasladar al Ministerio la nece-
sidad de volver a regular el lobo
que, segun ha aclarado, “no supo-
ne matar a todos los lobos”.

Dueifias aposté por volver a
una situacién similar a la que ha-
bia con anterioridad para contro-
lar que esa especie “no crezca tan-
to” para evitar que haga cada vez
mas dafio a la fauna.

Con respecto a la incorpora-
cién de jévenes, el consejero de
Agricultura, Ganaderia y Desa-
rrollo Rural, Gerardo Duenas,
confia en la “tecnificacién y digi-
talizacién” que lleva aparejada la
“Agricultura 4.0” sirva de “engan-
che” para atraer a jévenes al cam-
po, si bien el presidente de Asa-
ja en Castilla y Le6n, Donaciano
Dujo, le advirtié de que “sin ren-
tabilidad” serd dificil el relevo ge-
neracional.

Dueifias ha explicado que des-
de la Junta se intenta poner todo
aquello que permita que haya un
poco mds interés hacia la agricul-
tura. “Estamos haciendo crecer el
alumnado en los ocho centros in-
tegrados de formacién profesio-
nal que tenemos. Aunque no es
mucho, este aflo hay mas alumnos
que el pasado”, ha explicado para
incidir que la formacién es un “pi-
lar fundamental”.

Dueiias confia la Agricultura
4.0 sirva de reclamo para atraer
jévenes al campo. “En estos cen-
tros de formacién daremos a co-
nocer que podemos tener siste-
mas de autoguiado que prictica-
mente hacen que las mdiquinas
trabajen al centimetro, que pode-
mos controlar la productividad de
las parcelas, si existe una plaga o
enfermedad, o la cantidad de se-
milla que echamos por metro cua-
drado... mil cosas que puede ha-
cer de esa digitalizacién un punto
de enganche”, senalé.

27 Empresa Agraria

Unaimagen general de los asistentes a esta jornada organizada por este medio de comunicacion.
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Elena Fernandez, Responsable del nuevo servicio de Cuaderno de Campo Digital de o2

"ASESORAMOSANUESTROS CLIENTES SOBRE LOS REQUERIMIENTOS DEL CUADERNO DE CAMPO DIGITAL
EN CADACASO CONCRETOY CUMPLIMENTAMOS TODAESAINFORMACION EN FORMATO DIGITAL”

¢En qué consiste el nuevo servicio de
Cuaderno de Campo Digital de O*?

El cuaderno digital supone cambiar del soporte en
papel del cuaderno de explotacién tradicional a un so-
porte digital que permita al agricultor sacar mejor pro-
vecho de la informacién incluida en el mismo y; cuando
es necesario, poder trasmitirla a las administraciones

El registro digital de los insumos empleados en la
explotacién permite una gestién mds eficaz de la in-
formaci6én almacenada para que sirva de ayuda en la
toma de decisiones sobre el manejo la explotacién. Por
otra parte, la autoridad competente de la comunidad
auténoma, en base a las anotaciones del cuaderno re-
lacionadas con los ecorregimenes, podrd comprobar si

..

por métodos telemdticos.
Con respecto al contenido, el cuaderno de explota-

Elena Ferndndez, en la oficinas
de O? agricultura en Zaratdn.

se cumplen los requisitos de concesién de las ayudas
asociadas a los mismos.

cién digital incluye, ademds de los tratamientos fitosa-
nitarios, la anotacién de las aplicaciones de fertilizantes en todas las
explotaciones agricolas, no s6lo en las ubicadas en zonas vulnerables,
asi como anotaciones relacionadas con los requisitos de concesién de
determinados Ecorregimenes de la PAC.

En O? Agricultura, asesoramos a nuestros clientes sobre los reque-
rimientos en cada caso concreto y cumplimentamos toda esa informa-
cién en formato digital. Una vez entre en funcionamiento la descarga
de datos del cuaderno digital, nos encargaremos de transmitir periédi-
camente toda la informacién necesaria a la administracién.

¢Cuales son las fechas de implantaciéon del Cuaderno de
Campo Digital?

La aplicacién del cuaderno de explotacion digital se realizard de
forma progresiva a partir del 1 de septiembre de 2024, dependiendo
de las caracteristicas de cada explotacién.

Los agricultores que asi lo deseen, podrin realizar, de forma vo-
luntaria, todas las anotaciones del cuaderno digital a partir del 1 de
enero de 2024.

¢Por qué es importante que el Cuaderno de Campo Digital
me lo lleve un profesional?

En muchos casos supone un esfuerzo adicional para
aquellos que no estdn familiarizados con estas nuevas herramientas o
que, simplemente, carecen de tiempo. Un profesional pone a dispo-
sicién del agricultor tanto los medios como los conocimientos para
llevar al dia la cumplimentacién del cuaderno digital de acuerdo a la
normativa aplicable para cada explotacién en particular.

¢Qué tengo que hacer para apuntarme a este nuevo servicio
de O agricultura?

Las personas interesadas sélo tienen que ponerse en contacto con
O= Agricultura a través del teléfono 618 533 858 o en nuestra oficina
en C/ Viticultura 1, Zaratdn. A partir del 1 de enero de 2024, serd ne-
cesaria una autorizaci6n firmada por parte del titular de la explotacién
para la realizaci6n del cuaderno en su nombre.

¢Como esta siendo la respuesta de los agricultores que lo
han probado?

Aunque el cuaderno digital no haya entrado en vigor en las fechas
previstas, nuestros clientes que lo han realizado en formato tradicio-
nal han podido comprobar la facilidad del trdmite y la tranquilidad
que supone llevar al dia su cumplimentacién, ya que el cuaderno puede
ser solicitado por la administracién en cualquier momento.

¢ Estas pensando en

sembrar cereal?

Busca el mejor asesoramiento

David Vallejo 653075862

Juan Espinilla 666354622

Fernando Almanza 626665942

Mario Duque 639950804

Javier del Pozo 676964823

Laura de Santos (oficina) 638613736

Elena Fernandez (cuadernos de campo) 618533858
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LA COSECHA

de YARA

La cosecha de Yara, el nuevo
programa de puntos de Yara
www.lacosechadeyara.es

YaraMila®

ACTYVA™ | A o
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asimilables (20-7-10). Contiene Magnesio vy i
Azufre.

~ Misma proporcion de nutrientes en cada

granulo, que favorece una distribucion uniforme y
homogénea.

" Disponibilidad constante de fasforo a lo largo del ciclo de

la planta gracias a la tecnologia P-extend de Yara. Efecto
quelatante sobre ciertos micronutrientes.

“ Presentacion perlada sin polvo que facilita la absorcion de humedad en el

suelo permitiendo una rapida incorporacion de los nutrientes.

Consigue un rendimiento optimo del cereal con una Unica aplicacion en
cobertera y asi aprovechar de forma eficiente cada unidad fertilizante
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Valladolid y
7z Palencia, 2023

Cebada (Planet)

Objetivo: evaluar la eficiencia de YaraMila®” ACTYVA™ como
fertilizante para alcanzar una optima productividad en el cultivo de
cereal y conocer sus efectos en la actividad microbiologica del suelo.

o
v

ITACYL (Zamaduenas, Valladolid). Regadio ITAGRA (Villawiudas, Palencia). Secano
Programa de fertilizacion Programa de fertilizacion
i Fondo: 8-15-15 300 kg/ha a Fondo (14N0/2022): 8-14-14 300 kg/ha
Cobertera: NAC 27 300 kgfha Cobertera: NAC 27 300 kglha
1 YaraMila® ACTYVA™ 20-7-10 520 kg/ha 59 YaraMila® ACTYVA™20-7-10 525 kg/ha
ITACYL. RENDIMIENTO ITAGRA. RENDIMIENTO
Rendimiento grana (kgfha) Rendimiento grano (kglha)
10000 3500
9000 |-
3000 -
BOOOD -
6000 5000 -
S000
4000 - 1500 -
3000 - 1000 |-
2000 -
500 |-
1000 -
0 0
YaraMila® ACTYVA™ 8-15-15 + NAC27 YaraMila® ACTYWA™ 8-14-14 + NAC27
ITAGRA. PESO ESPECIFICO ITAGRA. EFICIENCIA EN EL USD DE
Peso Especifico (kg/hl) NlTHﬂGEND
&5 5r Eficiencia Uso Mitrdgeno (kg grano [ kg N aplicada)
64.5 -
64

63,5
B3
62,5
62

61,5

YaraMila® ACTYVA™ 8-14-14 + NAC27 YaraMila® ACTYVA™ 8-14-14 + NAC27

2% planta




Resultados de salud y funcionalidad del suelo DI O
en el ensayo realizado con el ITAGRA en 3 _C R P

Villaviudas (Palencia). sy siome makers | 4 I ALS

ADAPTACION AL ESTRES

T1 T2 Incremento [cambia
mayor) enla

om0 80 s 0 40 5 80 41 produccitn de ACT
e i KEsresns desaminasa, &ida

salicilico y produccidn
de sidertforas.
Producdién de MaAtn - T I Efecto 2 corto plazo
W ik [T1, 3 meses despuas
de ta aplicacian del
& ALC dearinasa |ACC-A b e | ] producta)
* Fesrstencia o metales TN | ] A [
pesatoy
# Acido sllice 4] s
# Toeranca saliredad EEE ] 2880 i
& Acido abecizoo (ARA) (TR 9 » K1 [
®  Produccin de shderdions LN L]

PRODUCCION DE FITOHORMONAS

Ti T2
WO CE) O+ g We B0 o M
B Rt doFalhonmonas
o Froduscitn de suinas Frree B
o)
’ uw.-;,;::m e iy - Increments (cambla
miayar) an la
g Plotucddndeghandines, () are » e 1 produccitn de Auxina
(] acorto plazo [T,
3 meses despuds
de la aplicacian del

producto).

La aplicacion de YaraMila® ACTYVA™ ha
demostrado en el cultivo de cebada:

¥ Incrementar el rendimiento del cultivo.

¥ Mejorar |3 eficiencia en el uso de Nitrégeno: mayor produccidn con la misma cantidad de Nitrégeno v
con una unica aplicacion.

¥ Favorecer |a actividad microbiana con tres beneficios principales:

= Incremento de adaptadores al estrés, lo que indica una mejora para afrontar el estrés bidtico y
abiotico en el suelo, respecto a la fertilizacion estandar.

* Aumento en la produccion de Auxinas, fitohormona que ayuda al desarrollo y crecimiento vegetal
en un momento crucial para la produccion como es el ahijado.

« Mayor presencia de sideroforos, esenciales para incrementar |a disponibilidad de hierro.

Yara lberian S AU,
Infanta Mercedes 31 2® planta
28020 Madrid

Tel: +34 91425 3500
contacto@yam.com
WIWW.Yara.es
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Ingenieria y Consultoria Fraile, S.L.

OFICINAEN VALLADOLID
C/Recondo n® 17-19 bajo oficina 47007 VALLADOLID
983470118

OFICINAEN PALENCIA
Parcela 72 nave 2 poligono industrial 34800 Aguilar de Campoo PALENCIA
629803182

OFICINAEN SORIA
C/Venerable Carabantes n® 1 Despacho 4
42003 SORIA
697 487 531
OFICINAEN SEGOVIA
C/Moraln®6

Vallelado 40213 SEGOVIA
677402754

www.ingfraile.com

inli

PROFESIONALES EN INGENIERIA,
ARQUITECTURA, CONSULTORIA Y
MEDIO AMBIENTE

PROYECTOS: Estudios Medio Ambientales
Construcciones agrarias Tramitacion de licencias
Industrias agroalimentarias Direccion de obra

Industriales Coordinacion de Seguridad y Salud
Arquitectura y edificacion Valoraciones y certificaciones
Silvicolas Diseio y calculo de estructuras
Obras puablicas Diseno y calculo de instalaciones

) Registros sanitarios
TRAMITACION DE SUBVENCIONES Topografia
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EUROCAJARURAL, LAHUMANIZACION
DEL SERVICIO FINANCIERO

Los principales pilares del modelo de negocio
de Eurocaja Rural le estdn permitiendo ocupar el
hueco en el mercado que otras entidades finan-
cieras abandonan o no contemplan, obteniendo
resultados extraordinarios. En palabras de su di-
rector general, Victor Manuel Martin Lépez, es
“remontar el rio para generar negocio y prestar
servicio a quien lo estd demandando”.

Humanizacién del servicio financiero.
Hay infinidad de personas que demandan un ser-
vicio financiero con presencia humana. Eurocaja
Rural trasciende el concepto de cliente y va mu-

Una imagen de la primera oficina que abrié Euro-
caja Rural en Valladolid en el Paseo Zorrilla, n°48.

Empresa Agraria profundiza en las claves del crecimiento de esta entidad en Castilla y Ledn

entidad son digitales, ese es sélo un recurso, una
opcién para quien la quiera utilizar. La entidad
no considera estar dando servicio a un munici-
pio 0 a un territorio si no mantiene abierta una
oficina cerca (omnicanalidad real).

El perfil de su cliente se estd rejuvene-
ciendo. La edad media del nuevo cliente estd
entre los 36 y 39 aios.

Exclusion Financiera
Eurocaja Rural tiene por principio luchar

cho mis alld. Contempla a cada uno como perso-
na, con sus peculiaridades, necesidades y circunstancias. Para ayudarles en
todo lo que esté en su mano. Es consciente de que un servicio financiero
integral es complejo y requiere atencion personalizada y profesional. Esta
es, en realidad, una gran ventaja competitiva, ya que las demds entidades
no creen en ello o no les interesa.

La persona, en el centro. La obligacién de cualquier empresa o ins-
tituci6n es escuchar a los usuarios y tratar de satisfacer (y si es posible,
superar) sus necesidades. Una de sus demandas constantes es el trato cer-

cano.

La digitalizacién al servicio de las personas. Modelo hibrido.
Para otras entidades, no existe exclusion financiera si el usuario tiene ac-
ceso a una banca electrénica. En palabras del director general de Eurocaja
Rural “de este modo hay miles de personas sin atender y sin recibir el
servicio adecuado”. Aunque el 51% de los més de 465.000 clientes de la

PRUNION
250

*Sin VA

699€* |

contra la exclusién financiera, propiciar la igual-
dad de oportunidades y condiciones de sus clientes, con independencia de
su origen o lugar de residencia.

Ademds, continda trabajando con intensidad para atender en todo
momento a sus socios y clientes. La entidad mantiene una clara apuesta
contra la despoblacién y la brecha digital, sirviendo de soporte financie-
ro al medio rural, contribuyendo a su desarrollo mediante soluciones de
ahorro, inversi6n y financiacién, ayudando asi a fijar poblacién y generar
empleo y riqueza.

Y tiene como centro de su modelo de negocio el trato cercano y hu-
mano a sus miles de socios y clientes. Un servicio financiero integral, que
asesora y atiende personal y profesionalmente en cada una de las mas de
450 oficinas que actualmente posee la entidad en un total de 5 comunida-
des auténomas (CLM, Madrid, Castilla y Leén, Comunidad Valenciana y

i

PEILENC

.. VINION
| 150

599€*

*Sin IVA

*Gastos de envio no incluidos ™

Valladolid, Avda. de Burgos, 46 983 336 500

Aranda de Duero, Ctra. Valladolid, 9 947 511 204
PeRafiel, Paseo de la Estacién, s/n 983 BBO B66
Medina del Campo, Cordel de Rueda, 4 983 B02 743

Medina de Rioseco, 983 720 137 Lerma, 947 170 216 Valseca, 921413 150
Arroyo de Cuéllar, 921 155 190 Pefaranda de Bracamonte, 923 051 900
Palencia, 979 721 212 Herrera de Pisuerga, 979 130 128

Saldafia, 979 890 060 Valles de Reocin{Cantabria) 942 820 367
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Murcia) y 16 provincias (Avila, Valladolid, Segovia, Ledn, Burgos, Palencia,
Toledo, Guadalajara, Cuenca, Albacete, Ciudad Real, Madrid, Murcia, Ali-
cante, Valencia y Castellén).

Frente al cierre generalizado de oficinas y procesos de concentracién
del sector, Eurocaja Rural lleva a cabo una particular lucha contra la des-
poblacién y la exclusién financiera, corroborando que es posible ligar ren-
tabilidad con prosperidad, cumpliendo su objeto social con vocacién de
servicio y responsabilidad, propio de una entidad de economia social que
prioriza prestar servicio al hecho de maximizar beneficios a toda costa.

Como dato inequivoco de la importancia que Eurocaja Rural propor
ciona a la lucha contra la exclusién financiera y la despoblacién del mundo
rural, subrayar que en la actualidad Eurocaja Rural se mantiene como tini-
ca referencia financiera en 97 localidades en 2022. En estas poblaciones
residen 165.925 habitantes que son rescatados de la exclusién financiera
por Eurocaja Rural.

Un buen nimero de las campafas de marketing que lanza la entidad
cada afio no tiene fines promocionales. En muchas ocasiones son mensa-
jes positivos, de sensibilizacién o compromiso con el territorio, sin una
finalidad comercial. Es el caso de las campafias ‘No te mandamos al cajero’
o ‘Estuvimos, estamos y estaremos’. Recientemente, lanzé la campafia ‘Te
lo pide tu pueblo’, donde enfatizaba las experiencias tnicas que viven las
personas en los pueblos y barrios, y la importancia de evitar que se pier
dan esos pasajes vitales debido a la falta de oportunidades, de modo que
las nuevas generaciones también las puedan experimentar en el presente
y futuro.

Eurocaja Rural desea incidir en el hecho de que ser cliente de la misma
contribuye a ayudar a que tu localidad, barrio o lugar de residencia siga
teniendo ese servicio personalizado y cercano, que favorece el desarrollo
econémico. Se trata de una llamada de advertencia y movimiento contra
la despoblacién y la falta de servicios y oportunidades que estan sufriendo
miles de pequefias localidades o barrios de grandes ciudades.

Empresa Agraria

Plan de Expansion

Se inicié en 2011, en un entorno completamente hostil y con un obje-
tivo enfrentado a la tendencia del sector: crisis econémica, cierre de ofici-
nas, concentracién de entidades financieras, despidos.

Sin embargo, en poco mis de 10 afios, su red comercial ha superado
en mis del doble el nimero de oficinas que mantenia abiertas desde el
principio de ese periodo (450 frente a las 193 de 2010).

En el transcurso de la ltima década, la banca, en nuestro pais, ha clau-
surado mds de 20.000 oficinas, un 50% de todo su parque, y ha recortado
mis de 80.000 puestos de trabajo, una tercera parte de los mismos. Por el
contrario, Eurocaja Rural, en el mismo periodo de tiempo y a pesar de las
crisis que se han venido sucediendo desde entonces (incluida pandemia),
ha multiplicado por dos su red de oficinas, desde las 193 de 2011, hasta
las 450 actuales, y también su nimero de profesionales. {Cémo ha sido
posible? La vocacién es la causa y, un modelo rentable, que no se olvida de
nadie, es el medio. también su nimero de profesionales. ¢Cémo ha sido
posible? La vocacién es la causa y, un modelo rentable, que no se olvida de
nadie, es el medio.

A estos logros también ayuda el hecho de que nuestra entidad esté
constituida como una Sociedad Cooperativa de Crédito. En su constitu-
ci6n, su espiritu era dar servicio financiero cercano y profesional, y gene-
rar riqueza y empleo en su entorno. En un primer momento, al sector pri-
mario y en el dmbito rural. Hoy, los tiempos han cambiado, la entidad estd
creciendo de manera imparable y ya cuenta con mds de 500.000 clientes.
El tamafio es mucho mayor. El espiritu, es el mismo. Por eso podemos
seguir diciendo que estuvimos, estamos y estaremos.

Principales aspectos:

La entidad no discrimina ningin perfil demogréfico en los municipios
en que se implanta. Simplemente se extiende por aquellos territorios, co-
nectados con los que ya estd implantada, en que se la necesita. Ademds, la
cooperativa de crédito defiende que el acceso al efectivo, a un cajero, es un
derecho, pero no puede equipararse a servicio financiero integral.

Tu sementera

de confianza

——

CEREALES Y ABONOS GONZALEZ QUIROGA

SERVICIOS AGRICOLAS & COMPRA VENTA CEREALES Y ABONOS

. 983 480 906 - 609 033 355 -

www.cerealesyabonos.com - info@cerealesyabonos.com
L




REPORTAJE

-Es la tnica referencia financiera en 97 municipios.

- 450 oficinas abiertas.

- Presente en § CCAA y 16 provincias.

- Inauguracién en grandes municipios (en 2023 en Burgos, Elche, Sego-
via, Benidorm y la sexta oficina en Madrid) o pueblos de escasa densidad
demogrifica como Transpinedo de Valladolid con 1.200 habitantes. La
entidad considera que también existe exclusién financiera en barrios de
grandes ciudades.

- 5,5 % de la red en localidades de menos de 500 habitantes.

- 16,10 % de la red en localidades de menos de 1.000 habitantes.

- 61,5 % de la red en localidades de menos de 5.000 habitantes.

- En 10 afios ha pasado de algo més de 600 profesionales a alrededor

de r.221

Resulta llamativo que, en un momento en que el sector financiero se
encuentra cuestionado por una parte de la sociedad, que ha manifestado
sentirse maltratada por los bancos tras el cierre masivo de oficinas y la
imposicién de hacer operaciones en el canal digital o en el cajero, atn
quede una entidad que se mantiene fiel al servicio tradicional, en el que
no existen horarios de caja, no se envia a los clientes al cajero y tiene en
cuenta a todos, para todo.

La entidad trabaja para todos los sectores, pero es una de las pocas que
ofrece un servicio especializado, también, en el 4mbito rural. Agriculto-
res, ganaderos, cooperativas, emprendedores e industria pueden acceder
a unas condiciones de financiacién favorables para su inversi6n, y a pro-
ductos y servicios financieros que reportaran un importante valor afiadido
a su trabajo y su producto final. Asi, cuentan con un laboratorio para el
andlisis de muestras, asesoramiento especializado en la contratacion de
seguros agrarios, la tramitacién de ayudas y subvenciones publicas, o la
solicitud de ayudas a la creacién de empresas agrarias por jévenes y peque-
fios agricultores, por citar algunos ejemplos.

Eurocaja Rural, como entidad comprometida de economia social, ca-
naliza el ahorro hacia la inversion, asesora a los clientes para una buena
gestion de sus recursos y su patrimonio, colabora con las Administracio-
nes Piblicas en la mejora de la prestacién de servicios a los ciudadanos

Empresa Agraria

y participa en iniciativas en favor de los mds necesitados a través de su
Fundaci6n. Fruto de ello, cabe destacar los diferentes convenios para la
financiacién de las Administraciones Publicas, federaciones empresaria-
les, desarrollo de aplicaciones de gestién municipal o la publicacién de
convocatorias de ayudas econémicas y desarrollo de iniciativas de cardcter
benéfico, divulgativo y social.

Presenciade Eurocaja Rural en Castillay Leon

Eurocaja Rural lleva asentada en Castilla y Leon desde 1997, afio en el
que abri6 su primera oficina en la localidad de Candeleda (Avila). Actual-
mente cuenta con una red comercial en el territorio de 36 oficinas, inclu-
yendo seis de sus capitales de provincia (Avila, Valladolid, Leén, Palencia,
Segovia y Burgos), mientras que alcanza las 450 actualmente en todo el
ambito de actuacién donde opera: Castilla-La Mancha, Madrid, Castilla y
Leon, Comunidad Valenciana y Regién de Murcia.

Desde estos territorios la entidad financiera continda extendiendo su
modelo de negocio de banca tradicional, ofreciendo a sus socios y clientes
cercania, profesionalidad y compromiso social.

Eurocaja Rural pronto cumplird 60 afios de existencia, y sigue firme
en la persecucion de los fines por los que fue constituida: contribuir al
crecimiento y al dinamismo econémico de los territorios donde se asienta,
facilitar el acceso al crédito, el asesoramiento para impulsar el ahorro e in-
versién, impulsar acciones para la creacién de empresas y empleo, tramitar
todo tipo de gestiones como ayudas y subvenciones... en definitiva: garan-
tizar la estabilidad econ6mica de particulares, empresas e instituciones.

Oficinas en provincia Valladolid y fecha apertura:
-Valladolid (octubre 2021).

-Iscar (mayo 2022).

-Medina de Rioseco (mayo 2022).

-Medina del Campo (septiembre 2022).

-Pefiafiel (septiembre 2022).

-Aldeamayor De San Martin (enero 2023).
-Traspinedo (febrero 2023).
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Eficaz herbicida para el control del bromo
en trigo, con dos modos de accion sinérgicos que
ademas, protege tu cultivo de otras malas hierbas.

Con la garantia de Syngenta.

B 2016 Syngenta. Todos hos derechos reservados, ™ v @ son marcas comergjales dal Grupo Synganta.
Use los productos fitosanitarios de manera segura.
Lea siempre la etiqueta vy la informacién sobre el producto antes de usarlo.
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MAYORGA ACOGE LACUARTAEDICION DE LAFERIA
DELPANY LALENTEJADE TIERRADE CAMPOS

4 » . . .
Conrado Iscar inaugurala Feria destacando el esfuerzo delos mas de 20 expositores que “desarrollan su activi-
dad en nuestros pueblos y son el mejor antidoto contra ese mantra que se nos impone de la Espana Vaciada. Gra-
cias por mantener vivo nuestro mundo ruraly ser protagonistas dela Espafa quellena”.

R ———

Lucio Ferndndez (Empresa Agraria), José Andrés Garcia Moro (1.G.P. Lenteja de Tierrade Campos), la presidenta de la Diputacion de Palencia, Angeles Armisén,
el presidente de la Diputacion de Valladolid, Conrado Iscary el Alcalde de Mayorga, David de la Viuda, en la entrega de de la lenteja de oro.

1 Museo del Pan de Mayorga ha acogido la inauguracién de  sejo Regulador de la IGP Lenteja Tierra de Campos, José Andrés
la TV Feria del Pan y la Lenteja de Tierra de Campos, junto  Garcia Moro. En la inauguracion también ha participado la presi-
al alcalde de Mayorga, David de la Viuda, y el presidente del Con-  denta de la Diputacién de Palencia, Angeles Armisén, que ha reci-

legumbresluengo.com

Toda gran
historia
necesita un
gran origen.

B
go Mail: luengo@legumbresluengo.es

Teléfono: 987 60 59 18

La nueva pasta
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Angeles Armisén, José Andrés Garcia Moro, David de la Viuda, Conrado Iscar, Juan Ramon Alonso y Donaciano Dujo de ASAJA durante la inaguracion de la Feria.

“l a presidenta de la Diputacién de Palencia, Angeles Armisén,
recibe la Lenteja de Oro por su apoyo al sector, al mundo rural y a los grupos de accion local”

bido este afio la distincién La Len-
teja de Oro, por su apoyo al sector,

al mundo ruraly alos grupos de ac-
ciénlocal.
En su intervencién, Conrado
Iscar ha recordado que el certa- b -con

men tiene como objetivo priorita-
rio “la promocién del pan y la len-
teja, elementos basicos de la llama-
da dieta mediterrdnea y produc-
tos absolutamente tradicionales

en nuestra Tierra de Campos. Pe- MU S E O D E L PA N (M d Yﬂlrga )

ro junto a ello, hay un segundo ob-

jetivo que es la promoci6n gastro- Visita y degustacion de productos

turistica de toda la zona, y la Feria

se convierta ademds en un foco de uA'lifT‘le ntos d eVa | !a’d C‘i | d %
atraceién de visitantes de 1as pro- 18 de noviembre y 2 de diciembre de 2023

vincias de Leén, Palencia, Zamora

, por supuesto Valladolid”. Hora: 16:1
P p

Tras recordar el esfuerzo de las :
cuatro diputaciones presentes en CDnta cto: 983?51 625
la Feria, -Valladolid, Le6n, Palen- ———— Frecio: o€/Personc
ciay Zamora-, ha agradecido la co-
laboracién entre administracio- =
nes, asi como la colaboracién pu- M U S E O D E L VI N O (PEH af]el]
blico-privada que hace posible la

celebracién de este tipo de certéd- Visita con cata Y {_JE?QUEt'a{:i(:Jn de pf'{}dllftg.‘ﬁ
menes. Unas colaboraciones que “"Alimentos de Valladolid”

“no es que sean la mejor manera

para avanzar. Son la tnica manera [RSPTRe (<] noviei‘tpr'e y 3 de diciembre de 2023

para garantizar un futuro estable y \ g
sostenible para todos”. Hora: 11: 15/

En este sentido ha querido Co ntagtﬂf .983 881 199
agradecer de manera especial la rercio- 1c€lperso

presencia de més de una veintena I ; .
de expositores “porque la Feria no
seria posible sinvosotros”y ha des-
tacado, especialmente, que las mas
de 20 empresas que estdis aqui pre-
sentes, como los cientos de em-
presas y de trabajadores auténo-
mos que desarrollan su actividad
en nuestros pueblos, sois el mejor

mMa

antidoto contra ese mantra que se -
nos impone de la Espafia Vaciada.
Gracias por mantener vivo nuestro
mundo rural y ser protagonistas de
la Espafia que llena”.
panaq KALLADOLID S

piat DIPUTACION 7] ANMENTOS  AVANZA
77 peE VALLADOLID  ©— e i

MUSEO e I"aAN
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“OFRECEMOS LO QUE CREEMOS QUE APORTAALGO EN PRODUCTIVIDAD, SANIDAD O
CALIDAD Y ESO ELAGRICULTOR LO VE EN SUS CAMPOSY EN SU RENTABILIDAD”

En el arranque de la sementera conocemos las novedades que propone HERNAN-VILLA este afio

Empresa Agraria

¢Qué balance nos pue-
den hacer tras la campa-
fia pasada?

La campana pasada fue
irregular y francamente floja.
Esto ha repercutido en que
la cantidad de semilla cer
tificada producida se haya
reducido, de media, en un
30%. En determinados culti-
vos como la avena o el triti-
cale se ha reducido hasta en
un 60% y en la veza casi un
80%.

En nuestro caso concre-
to nuestra previsién inicial
era haber producido un 30%
mdas de semilla certificada
que la campafia pasada pero
finalmente, debido a una re-
duccién general en los rendi-
mientos, la cantidad final producida va a ser muy similar a campa-
fas anteriores.

¢Como se presenta esta nueva sementera que ha
comenzado acompaiada de precipitaciones?

Es una campana atipica que ha venido condicionada por los re-
sultados del afio pasado y la incertidumbre de la nueva PAC, lo que
ha hecho dudar a los agricultores por qué cultivo apostar hasta el
altimo momento.

La superficie de trigo sembrada a dia de hoy es baja (2 de no-
viembre) y en algunas zonas los agricultores estin empezando a
pensar en cebadas de ciclo corto. No obstante, creo que todavia
estamos a tiempo de poder sembrar mds superficie de trigo.

Aunque la lluvia siempre viene bien, se cumple el refran de que
“nunca llueve a gusto de todos”, pues ha llegado en un momento
en que muchos agricultores estaban comenzando con las primeras
siembras de cereal mientras que el resto estaban cosechando maiz
y girasol o sacando la remolacha para poder preparar y sembrar a
continuacién.

Venimos de dos afios especialmente secos. <Cémo esta
contribuyendo la semilla certificada a paliar estas condi-
ciones tan extremas?

En este tema hay dos aspectos a diferenciar. Uno es el avance
genético y otro el avance en el uso de semilla certificada.

En lo que respecta al avance genético, cada vez tenemos va-
riedades de cereal con mayor rusticidad y mds adaptadas a afios
malos y climas secos, que hacen que la produccién sea més estable
incluso en afios malos.

En lo que se refiere a los avances en el uso de semilla certificada,
la mejora se centra en disponer de una semilla con una germina-
cién y pureza garantizada, que hacen que, utilizando menos kilos
de semilla, tengamos una mejor implantacién del cultivo y desarro-
llo, y por consiguiente, al final, una mayor produccién.

Estos ultimos afios estdis experimentando un gran cre-
cimiento. {Qué encuentra el agricultor que confia en Her-
nan-Villa?

El agricultor encuentra la confianza en que las variedades de
cereal que va a sembrar se han ensayado previamente durante va-
rios afios en nuestras zonas y ademads de adaptarse son productivas.

En Hernan-Villa trabajamos con cinco obtentores de genética
de cereal a nivel europeo, ensayando durante un minimo de tres
afos toda la nueva genética presentada a registro por cada uno de
ellos, viendo cémo se comporta en nuestras diferentes zonas de
cultivo.

Tras esta evaluacion de tres anos, solo sacamos al mercado todo
aquello que estamos seguro que aporta algo en productividad, sani-

El equipo de HERNAN-VILLA a la puerta de las instalaciones de su sede central
en Zaratdn.

dad o calidad respecto de lo
que ya existe en el mercado.
Esta forma de trabajar es la
que hace que estemos cre-
ciendo al lado de los gran-
des, a pesar de contar con
Menos recursos.

Cuando el agricultor
apuesta por nuestras varie-
dades sabe de antemano que
van a funcionar, que tiene
una garantia. Al no estar
condicionados ni presiona-
dos a trabajar exclusivamen-
te con un unico obtentor
no lanzamos nada que no
esté testado y se adapte a
nuestras zonas de cultivo y
eso el agricultor lo ve en sus
campos.

De cara a esta nueva
sementera, {qué nuevas variedades estin recomendando
enlos diferentes cultivos?

En trigo, tenemos esta campafia dos novedades que vienen
del programa genético de KWS, se tratan de KWS EXTASE y
KWS SPHERE. Ambos son dos trigos de ciclo largo que vienen
a completar el catdlogo de variedades de trigo para siembras muy
tempranas.

KWS EXTASE, es un trigo mocho, muy sano y con alta resis-
tencia al frio, que se ha convertido en el segundo trigo maés certi-
ficado en Francia y que tiene una adaptacién sobresaliente a nues-
tras zonas mads frescas y siembras tempranas.

KWS SPHERE es también un trigo mocho de muy alto peso
especifico, con resistencia a virosis y que destaca por su gran tama-
o de grano, “parecen esferas”, de ahi su nombre: “Sphere”.

Ambos son resistentes a Clortorul6n.

En cebada, tenemos dos novedades, una de invierno y otra de
primavera.

La cebada de invierno se llama KWS OVNIS, una cebada para
siembras tempranas, que nos aporta ademds de la productividad
de la nueva genética, una doble resistencia a virosis. Un problema
cada vez mds recurrente en zonas como la nuestra y especialmente
en siembras tempranas y otofios cilidos.

Respecto de la cebada de primavera nuestra novedad es la va-
riedad KWS THALIS, variedad precoz indicada para siembras
medias y tardias y que viene avalada en su segundo ano de vida
por haber sido la variedad de cebada de primavera mdas productiva
en los ensayos oficiales a nivel nacional GENVCE 2023, en zonas
templadas.

Esta variedad ofrece, aparte de una altisima productividad, sa-
nidad y una gran calidad maltera. KWS THALIS, estd ya aprobada
por diferentes empresas malteras y cerveceras a nivel nacional y
dentro de la “lista verde” de Heineken, listado que engloba las va-
riedades aprobadas para malteria de esta empresa en Europa.

En Hernan-Villa nos enorgullece saber que parte de nuestro tra-
bajo se va a traducir en que todos podamos disfrutar de una buena
cerveza celebrando que hemos tenido una buena cosecha.

En lo que respecta a veza, me gustaria destacar IDICE, una
nueva variedad que procede del programa genético de SIS-PRO-
SEME, para nosotros el programa mdas puntero en vezas a nivel eu-
ropeo y que viene a completar nuestro catilogo ante la necesidad
de leguminosas por parte del agricultor.

Es una variedad que se caracteriza, ademds de su buena pro-
ductividad tanto en grano como en forraje, por su alta resistencia
al frio. Un aspecto muy importante y a tener en cuenta en nuestra
zona, con inviernos especialmente crudos.
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AVAC CENTRASU JORNADADE OTONO
ENLOS CULTIVOS EXTENSIVOS

Julio Bonet de Fertiberia y Angel Gonzélez de KWS,
fueron los participantes de esta nueva edicion

n las jornadas de otofio organizadas por AVAC (Asociacién

Vallisoletana de Agricultura de Conservacién), D. Julio Bo-
net doctor en Biotecnologia y técnico de la Direccién de Innova-
cién Agronémica de la empresa Fertiberia present6 una ponencia
con el titulo {Cémo pueden ayudar las biotecnologias a los cultivos
extensivos?

Durante los dltimos 60 afios, la agricultura convencional ha ob-
viado la dimensién biolégica de los suelos agricolas. A consecuencia
de ello, la mayor parte de nuestros suelos afrontan hoy una amena-
zareal de agotamiento debido a factores como la erosién, la pérdida
de biodiversidad y de materia orgénica. Su conservacién depende,
en gran medida, de restaurar adecuadamente el ecosistema agricola,
considerando la restitucién de las poblaciones naturales de hongos
y bacterias endémicas como parte fundamental del largo proceso de
recuperacion del equilibrio que tenemos por delante.

Las situaciones derivadas de fendmenos extremos, consecuencia
del cambio climitico, la pérdida de biodiversidad y el cumplimiento
de compromisos politicos como respuesta a demandas sociales que
claman por un consumo mds responsable de los recursos naturales,
han acelerado lo que los expertos vienen advirtiendo desde hace dé-
cadas; nuestro modelo de consumo agroalimentario no es sostenible.

El desarrollo de la tecnologia lo ha hecho posible y el cambio ya
ha comenzado; el uso de productos bioprotectores “residuo cero”
tradicionalmente ligados a la agricultura ecoldgica se estd exten-
diendo a manejos convencionales y términos como semioquimico,
inoculante o microbioma se usan por primera vez en la agricultu-
raespafiola.

El uso de bioestumulantes y biofertilizantes se ha normalizado
en nuestra agricultura y crece cada afio en torno al 12%. Son una
alternativa eficaz al uso de fitosanitarios tradicionales y respetuo-
sa con el medio ambiente. Ademads de aumentar la tolerancia de los
cultivos a condiciones ambientales adversas y reforzar sus defensas
frente a infecciones por hongos y bacterias, estd demostrado que
mejoran la estructura del suelo y lo protegen de la erosién y de fe-
némenos meteoroldgicos extremos, cada dia mds frecuentes. A di-
ferencia de la alternativa quimica, su uso no genera resistencias y
trae consigo una larga lista de ventajas frente de las que carecen los
fitosanitarios tradicionales. En este contexto, la divisién Fertibe-
ria Bioscience ha lanzado una nueva linea de biotecnolégicos bajo
el nombre Neoforce. Esta linea incluye 10 productos desarrollados
por Fertiberia Tech e incluye 3 biofertilizantes altamente concen-
trados (109 UFC/ml o g) en los que hemos seleccionado las cepas
mads eficaces para la implantacién y prestacién de todos esos servi-
cios para que la restauracién del microbioma natural del ecosistema
agricola sea pronto una realidad.

Entre ellos, destaca su seguridad alimentaria, pero no son me-
nos desdefiables los beneficios para el agricultor como la mejora en
la eficiencia del uso del agua, la répida mineralizacién de nutrientes
del suelo, la mayor solubilizacién de fésforo y potasio bloqueados
en el suelo o la detoxificacién de suelos degradados. Ademds, mu-
chos de los microorganismos del suelo son fijadores naturales del ni-
trégeno del aire, de forma que los cultivos biofertilizados se benefi-
cian de una fuente extra de nitrégeno, que se plasmard en cultivos
mads productivos y sostenibles. La biofertilizacién también ofrece
la ventaja del aumento de sintesis de las hormonas responsables de
regular el crecimiento vegetal, (llamadas auxinas) gracias a las bac-
terias PGPRs (Rizobacterias promotoras del crecimiento vegetal).
Un aumento en la sintesis de estas hormonas casi siempre esta re-
lacionado con etapas de intenso crecimiento, y a consecuencia de
ello, con un aumento en las producciones.

Angel Gonzdlez (KWS), José Angel Cortijo (Fertiberia), Julio Bonet (Fertibe-
ria), Pedro Yustos (AVAC) y Javier Sainz de Baranda (Fertiberia Bioscience)
antes de comenzar la jornada.

Los suelos son una de las principales reservas mundiales de bio-
diversidad y albergan mas del 25 % de la diversidad biolGgica del pla-
neta. Estos microorganismos nos alimentan, nos protegen del cam-
bio climatico y hasta de las enfermedades. La evolucién ha ido mol-
deando las comunidades de plantas y microorganismos mejor adap-
tados hasta tal punto, que lo que antes vefamos como una relacién
insustancial entre plantas y bacterias del suelo, hoy sabemos que es
fundamental para su supervivencia. Tanto es asi, que hasta le hemos
dado un nombre propio, el microbioma. Hasta tal punto es crucial,
que las plantas invierten en torno al 20% de sus recursos energé-
ticos en mantener a las comunidades microbianas del suelo. Reci-
ben a cambio toda una serie de servicios altamente especializados.
Una vez recuperemos los equilibrios naturales, el agricultor ird re-
duciendo su actual grado de dependencia de productos accesorios.
Por ejemplo, en lo referente ala fertilizacién con f6sforo, y dado que
se estima que solo un 10% del f6sforo contenido en el suelo estd dis-
ponible para los cultivos, programas de biofertilizacién adecuados,
que incluyan las cepas mds eficaces en la movilizacién del fésforo y
del potasio local, hardn posible que los aportes de f6sforo se puedan
ajustar a necesidades reales.

Elcenteno hibrido de primavera

Tras esta conferencia intervino Angel Gonzilez, responsable
de Cereales y Colza de KWS que hablé sobre las posibilidades que
ofrece el agricultor el centeno hibrido de primavera.

KWS, empresa innovadora desde su nacimiento anuncio este ve-
rano el lanzamiento de KWS Allocator, un centeno hibrido de pri-
mavera, algo tnico en el mercado de cereales.

Esta nueva variedad tiene todas las ventajas ya conocidas de los
hibridos, su mayor potencial de rendimiento, su estabilidad y rus-
ticidad, logrando desarrollar el drea de este cultivo en los dltimos
afios. “La gran novedad es que esta nueva variedad no tiene requeri-
miento de vernalizacién, no necesita pasar todo el invierno para flo-
recer, como las tradicionales variedades de invierno, dando mayor
flexibilidad en la fecha de siembra, permitiendo atrasar su siembra si
las condiciones del terreno no son las apropiadas”, explicé Gonzilez

Ademds, en siembras tradicionales, “logra una anticipacién
post invernal, adelantando la floracién y escapando de situaciones
de estrés durante mayo, como han sido las tltimas campafias”, se-
nalé este técnico. KWS Allocator ha sido seleccionada entre mu-
chas variedades por su baja talla, comportamiento frente a enfer-
medades y su estabilidad de rendimientos no sélo en ambientes
frescos de Castilla y Ledn, sino ademads por su respuesta produc-
tiva en climas calidos de Madrid, Extremadura, Castilla-La Man-
chay Aragén.
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Fuerza Combinada

Soluciéon combinada de dos herbicidas para el
control de vallico y malas hierbas de hoja ancha
en la pre y post emergencia precoz de los cereales
y de las malas hierbas

 AurosPlus
3.0

Uze los productos fitosanitarios de manera segura.
Lea siempra la etlqueta y la informacién sobre el producto antes de usario.

& 2020 Syngenta. Todos kos derechos resonvados.
= g B son marcas comensiales do una compania del Grupo Syngenta.
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EL SEGUROAGRARIO, CADAVEZ MAS NECESARIO
FRENTEALAS CONSECUENCIAS DEL CAMBIO CLIMATICO

La sequia es la responsable de casi el 40% de
las indemnizaciones totales, con 460 millones de euros

1 afio 2023 estd a punto de
cerrar batiendo el récord
de indemnizaciones que ya se supe-
r6 en 2022. Ese afio comenzé con el
miedo a sufrir una sequia que podia
convertirse en la peor de la historia
del seguro agrario. Finalmente, en
2022 no ocurrid, o al menos no con
la severidad con la que se esperaba.
Ha sido el afo 2023 el que ha veni-
do a cumplir los peores pronésticos
del afio anterior del ano anterior y
es que el campo ha sufrido, ahorassi,
la peor sequia de la historia del se-
guro agrario, que junto con los da-
fos ocasionados por tormentas de
pedrisco (aunque parezca paradéji-
co) asi como por el resto de sinies-
tros ocurridos durante el afio, han
elevado la estimacion de las indem-
nizaciones a cierre de 2023 hasta
una estimacién récord de alrededor
de 1.200 millones de euros.
Lasequiaeslaresponsable de ca-
si el 40% de las indemnizaciones
totales, con 460 millones de euros.
Por su parte, las tormentas de pe-
drisco, lluvia y viento han provoca-
do dafios por valor de 250 millones
de euros. Los cultivos herbaceos
son los més afectados por la falta de
precipitaciones con una estimacién
para esta linea de seguro que se si-

Con la llegada del otoiio da comienzo el periodo para contratar el segu-
ro de cultivos herbdceos

Seguro de cultivos herbiceos

Con la llegada del otofio da co-
mienzo el periodo para contratar el
seguro de cultivos herbéceos, a tra-
vés de la cual el agricultor que lo de-
see puede proteger producciones
como el trigo, la cebada, la avena, el
centeno, el arroz, el girasol, el maiz,
el garbanzo, la lenteja o la judia, en-
tre otros cultivos, y cuenta con co-
berturas frente a los danos provoca-
dos por los riesgos de pedrisco, in-
cendio, no nascenciay no implanta-
cién, riesgos excepcionales (fauna
silvestre, inundacién-lluvia torren-
cial, lluvia persistente y viento hura-
canado) y resto de adversidades cli-
maticas..

Ahora es el momento de suscri-
bir los médulos 1y 2, que son las op-
ciones de este seguro que ofrecen
cobertura frente al riesgo de sequia
(a través del denominado “resto de
adversidades climaticas”), un fené-
meno que, de forma mds o menos
severa, se ha repetido hasta conver-
tirse en el riesgo que, junto con el
pedrisco, mas dafios ha generado en
los ultimos anos. El médulo 1 ofrece
al agricultor garantias bdsicas fren-
te a todos los riesgos a nivel de ex-

tda, a nivel nacional, en 480 millo-
nes de euros. Esta cifra incluye también lo correspondiente a los da-
flos ocasionados por otros riesgos que también hemos registrado es-
te aflo como el pedrisco, la fauna o la no nascencia, entre otros.

Castillay Le6nno dejade ser unreflejo delo vivido este afio
anivelnacional

Castillay Le6n, por su parte, cerrard el afio 2023 con una estima-
cién de indemnizaciones cercana a los 230 millones de euros. Co-
mo principal zona productora de cultivos herbdceos del pais, es la
regién que acumula los mayores dafios para este seguro. Lo cierto
es que las consecuencias de la sequia podrian haber resultado toda-
via mds severas, ya que, hay que recordar que, algunas zonas de pro-
duccién mas tardias de esta Comunidad se pudieron beneficiar de
las lluvias de mayo y junio y por lo tanto amortiguar algo el sinies-
tro. Por el contrario, alli donde la lluvia vino acompafiada de pedris-
co no hizo mis que agravar la situacién. Al final, las indemnizacio-
nes para este seguro alcanzaran los 188 millones de euros, por dafios
en 1,2 millones de hectéreas, es decir, la mitad de lo reclamado a ni-
vel nacional. La mayor parte de los siniestros se deben a la sequia. A
continuacién, la uva de vino acumula indemnizaciones superiores a
los 20 millones de euros, fundamentalmente por las heladas ocurri-
das en los primeros dias de los meses de abril y mayo que afectaron a
importantes zonas productoras de la regién. También sufrieron da-
os por las tormentas de ocurridas en los meses de mayo y junio. Por
su parte, los seguros pecuarios acumulan indemnizaciones superio-
res alos 17 millones de euros.

plotacién, por lo que supone una
opcién mds ajustada en precio. El médulo 2, o0 médulo “todo ries-
go”, como lo apodan los asegurados, también tiene todos los riesgos
garantizados, pero ofrece coberturas por parcelay por explotacién.

Frutos secos, olivaryuva de vino

También es ahora el momento de renovar otros seguros como el
de frutos secos y olivar, desde el 1 de septiembre; y; a partir del 1 de
noviembre, el de uva de vino, cuyo periodo de contratacién se ha re-
trasado este afo. Este seguro cuenta con coberturas frente alos ries-
gos de helada, pedrisco, riesgos excepcionales (fauna silvestre, in-
cendio, inundacién-lluvia torrencial, lluvia persistente y viento hu-
racanado) y resto de adversidades climiticas. Ademas, en Denomi-
nacién de Origen, vinos de pago y vifiedo de caracteristicas especifi-
cas se cubren los dafios en calidad ocasionados por los riesgos de he-
laday pedrisco. Tal y como ocurre con el seguro de herbéceos, ahora
es el momento de contratar las modalidades de otofio.

En este caso, el seguro contempla un aumento de precios, tan-
to para vifiedos incluidos dentro de D.O. como para aquellos que no
cuentan con esta certificacion.

Las préximas semanas son importantes para la seguridad con la
que los productores afrontardn la préxima cosecha. La situacién
provocada por el cambio climdtico estd confirmando afo tras afio la
utilidad, solvenciay solidez del sistema de seguros agrarios para re-
sistir situaciones complicadas.



Agrocaser

Sabemos cuidar de
nuestras raices

Nacimos para dar soluciones en el ambito rural y gracias a nuestra experiencia contamos
con una linea de seguros gue cubren tus necesidades profesionales y personales.

Bz} - Explotaciones agropecuarias L4/ - Casar Salud 512 - Responsabilidad Civil Agrocaser
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“wal - Multirriesgo de ganado % - Turismo Rural 5 - Seguros agrarios combinados
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Si deseas informacion sobre estos productos

consulta en tu oficina mas cercana.
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TIEMPO DE CAZA

“Este ano, al igual que el pasado, la escasez de piezas es una realidad”

La llegada del otofio anuncia que la veda se levanta en buena
parte de los cotos de caza de Espafia. El venator espera con
ansias e ilusién que la temporada sea halagiiefia y presente buenas
expectativas, pues no en vano es en esta épocay no otra cuando pue-
de recoger el trabajo de las mejoras acontecidas en su coto (come-
deros, bebederos, vigilancia, reposicién de tablillas otros....), y de
la puesta a punto de sus respectivos canes. Sea como fuere, lo cierto
es que la actividad cinegética, erréneamente denostada por un sin-
fin de personas que no saben ni huelen ni entienden de la misma, ha-
ce las delicias de muchos porque es volver a reencontrarse con el pa-
sado, (especialmente con la infancia y la juventud); con el pueblo;
con la familia y los amigos; con la naturaleza y el campo; con los pe-
rros; y olvidarse por unas horas del mundanal ruido y desmadre de
las urbes. Pocas cosas con tan bellas existen en el campo como ver la
muestra de un perro de caza a una pieza amonada en un barbecho,
mata o rastrojera que espera pasar inadvertida y salir zumbando a la
minima posibilidad para poner a salvo su vida; o que decir del espec-
taculo de los galgos tras la rabona en esa lucha de fuerzas y astucia
entre dos eternos rivales por alcores, lomas y campos.

Este afo, al igual que el pasado, la escasez de piezas es una reali-
dad. Sabido es por todos que la caza suele criar parejo al afio agricola
y que, si hay abundancia de cosecha, ésta proporcionard que los ani-
males crien y estén en un nimero interesante para el ejercicio de la
caza. Las cosechas de 2023 y 2022 pasarin a los anales de la historia
de la produccién agricola como malas y eso ha provocado que mu-
chos de nuestros cotos hayan retrasado la apertura de la perdiz (que
crié en un nimero bajo este afio) cuando no la suspensién de sus

capturas por segundo afio consecutivo (decision esta acertada desde
mi punto de vista porque de no ser asi se tardaria casiun lustro en re-
cuperar poblaciones interesantes de patiroojas); el conejo, aunque
en menor nimero que en afios pasados, mantiene una poblacién es-
table y las liebres, que se veian en un niimero interesante durante la
media veda han pasado en los inicios, salvo excepciones muy con-
cretas, desapercibidas para la mayoria de los galgueros. Asi que lo
mejor es esperar al paso de las migratorias (especialmente becadas
y palomas torcaces) que esperemos que entren en buen nimero en
la peninsula al igual que la media del dltimo lustro para engordar el
morral. El tiempo de espera se puede acompasar con la correcta re-
coleccién de niscalos, boletus y setas de cardo y chopo que harén las
delicias de cualquier guiso cinegético.

Mencién aparte presenta la caza mayor que, en diferentes moda-
lidades, tendrdn como protagonistas a jabalies, venados, muflones,
rebecos y corzos que hard pasar ratos agradables a los que tras ellos
vayan. Las rehalas ya estdn en sus inicios y los ecos de las caracolas ya
resuenan en muchas de nuestros cordeles y veredas

La caza es una actividad, que reporta a las arcas de muchos de
nuestros pueblos cuantiosas cantidades de dinero que posterior
mente van a ir destinadas a fines sociales, econémicos, culturales o
de otro tipo y que crean un interesante nimero de puestos de traba-
jo en nuestros pueblos.

Autor: Ignacio Mucientes.
Ingeniero Agrénomoy Decano del COIACLC.
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Estaes nuestra formula
de siempre para trabajar
por el futuro.

(W) cajamar

CAJA RURAL




